
‌ماهنامه‌دنیای‌‌سرمایه‌گذاری
‌‌شماره38 1دی‌‌98

‌‌‌96صفحه ماهنامه‌تحلیلی‌حوزه‌سرمایه‌گذاري‌
‌‌قیمت‌:‌‌20000تومان ‌‌شماره‌‌43 تیر‌‌99

توسعه استارت آپ ها 
با مشارکت بخش خصوصي

آشفتگي بازار مسکن
 نتيجه عدم مديريت دولت

مدیرعامل‌شرکت‌نورد‌لوله‌و‌پروفیل‌تهران‌شرق:

ايران ظرفيت توليد 500 هزار تن لوله و پروفيل را دارد 

Էبيب و وا߼قاطع ا߫انبية نتاج اللأ ޜح الرئيس التنفيذي لނكة »؜ران ݾق« للإ

انبيه ؅ت߶ اإيران القدرة عࠄ اإنتاج 500/000 طن من الأԷبيب وا߼قاطع ا߫

The CEO of Tehran-Shargh Pipe and ProÀle Rolling Company : 

Iran has the capacity to produce 500/000 
tons of pipes and proÀles

با‌آثار‌و‌گفتاری‌از‌:
رحیم‌زارع

سیدکاظم‌دلخوش
مهدی‌عسگری

سیدالبرز‌حسینی
هادی‌بیگی‌نژاد

علی‌آذری
غÔمرضا‌سلیمانی

فریدون‌فدایی‌دولت
سیدمحمد‌کریمی

محمد‌رضایی
محمد‌کÔنتری
شهرام‌رضایی
مهدی‌مهدوی

مسعود‌منتظرالقائم
حجت‌بهاری‌فر

Development of startups with the 
participation of the private sector

اضطراب سوق الإسߑن 
نتيجة افتقار ا߬كومة للإدارة



ی‌‌
ذار

یه‌گ
رما

ی‌‌س
دنیا

مه‌
هنا

ما
38

اره
شم

‌‌ ‌9
ی‌8

د

2

شت
اددا

ی



‌ماهنامه‌دنیای‌‌سرمایه‌گذاری
‌‌شماره38 3دی‌‌98



ی‌‌
ذار

یه‌گ
رما

ی‌‌س
دنیا

مه‌
هنا

ما
38

اره
شم

‌‌ ‌9
ی‌8

د

4

شت
اددا

ی



‌ماهنامه‌دنیای‌‌سرمایه‌گذاری
‌‌شماره38 5دی‌‌98







ی‌‌
ذار

یه‌گ
رما

ی‌‌س
دنیا

مه‌
هنا

ما
38

اره
شم

‌‌ ‌9
ی‌8

د

8

شت
اددا

ی



‌ماهنامه‌دنیای‌‌سرمایه‌گذاری
‌‌شماره38 9دی‌‌98



پرونده ویژه 
16 تا 28

دنیای انرژی 
30 تا 34

دنیای صنعت
36 تا 50

ماهنامه‌تحلیلی‌حوزه‌سرمایه‌گذاري
‌‌قیمت:‌‌20000تومان ‌‌96صفحه ‌شماره‌‌43 تیر‌‌99

رونمايي بيمه سرمد 
از سه خدمت جديد 

براي مشتريان

24

پیمانکار‌نیروگاه‌خورشیدی‌منطقه‌ویژه‌Óمرد‌بیان‌کرد

افزايش توليد انرژی های تجديد پذير
در گروی اعطای تسهيÔت

مديرعامل شرکت بيمه "ما" خبر داد

افزايش 5 برابری 
سرمايه گذاری سهام 

در سال 1398

28

36



اقتصاد کÔن 
52 تا 58

خواندنی های سرمایه گذاری
60 تا 63

منتخب صاحبان سرمایه و تجارت

تسهيل فرآيند 
سرمايه گذاری اولويتی 

برای مجلس يازدهم

55

صاحب امتیاز:
مرتضی فغانی

مدیر مسئول:  
حمید اسدی

دبیر تحریریه: 
رضا فغانی

مدیر هنری: 
جمیله استادی
مدیر بازرگانی: 

سارا نظری
ویراستار:

مصطفی حاتمی
همکاران عکس این شماره:

 محمدحسین موحدی نژاد- مهدی باغبان بصیر 
هیات علمی:

به ترتیب حروف الفبا:
  دکترمرتضی بانک دبیر شورای عالی مناطق آزاد و ویژه اقتصادی

 دکترمحمد بیگدلی مدیرعامل بانک ملت
   دکتر محمدابراهیم پور زرندی    رئیس هیات مدیره بورس تهران

 دکترجمشید حمزه زاده رییس جامعه هتلداران کشور
 دکتر محمد دامادی کارشناس ارشد حوزه عمران 

 دکتر امیرحامد رضایی مدیر‌روابط‌عمومی‌و‌امور‌بین‌الملل‌
بورس‌اوراق‌بهادار‌تهران

‌مهندس تورج زارع مدیرعامل شرکت آلومینای ایران
 دکترغÔمرضا سلیمانی رییس کل بیمه مرکزی ایران 

  دکتر علی صحرایی مدیرعامل بورس تهران
 دکتر عزیزا× عصاری  مدیر‌ارشد‌حوزه‌اقتصاد

‌دکتر یاسر فÔح مدیرعامل شرکت اطÔع رسانی و خدمات بورس 
 مهندس محمد کÔنتری مدیرعامل شرکت صبانور

 دکتر مهدی کریمی تفرشی رئیس هیات مدیره خانه صنعت، 

معدن و تجارت جوانان تهران

گروه دبیران:
قاسم قاری، مصطفی حاتمی، محمد جعفری،عرفان فغانی، 

سعید عدالت جو،  سهیÔ زمانی

نشانی:
تهران، خیابان شهیدمفتح

کوچه مرزبان نامه، پÔک27، واحد3
صندوق پستی: 8915 - 15875

تلفن: 021-88864842
بخش آگهی: 021-88864835-7       

دورنگار: 021-88864786
www.dsg-m.com  :وب سایت

D.sarmayeh@gmail.com:پست الکترونیک
لیتوگرافی، چاپ و توزیع: شرکت خاتم نو

از چهارراه سبÔن  بعد  خیابان دماوند  نشانی: 
نرسیده به وحیدیه نبش خیابان شهید بخت آزاد 
تلفن: 77813349

محدوديت روابط اقتصادی 
و تجاری ايران - گرجستان 

به خاطر تحريم ها

مديريت " کنور" براي 
سهامداران دستاورد 

مطلوب داشت

دبيرکل سنديکاي بيمه گران ايران مطرح کرد

تسهيل فضاي کسب و کار 
براي رشد و توسعه 

صنعت بيمه

38

16

56



12

شت
اددا

ی
ی‌‌

ذار
یه‌گ

رما
ی‌‌س

دنیا
مه‌

هنا
ما

43
ره‌

شما
‌‌ ‌‌

99‌
تیر

بیابان زدایی 
در گروی تخصیص اعتبار

حمید اسدی
مدیرمسئول

افزایـش جمعیـت در کشـور باعـث شـده تـا بـا رشـد سـریع تقاضا 
بـرای محصـوÓت کشـاورزی و دامـی، سـطح زیر کشـت نیـز ارتقا 
یابـد، پوشـش گیاهـی از بیـن بـرود و بـه دلیـل چـرای بی رویـه 
دام هـا، مراتـع تخریـب شـود. اکنون ایـران نیـز همانند بسـیاری از 
کشـورهای جهـان و بـه دلیـل شـرایط خـاص جغرافیایی با شـدتی 
بیشـتر، بـا معضلـی به نـام بیابان زایـی مواجه می باشـد. ایـن پدیده 
نامطلـوب هم اکنـون حـدود یک چهـارم مسـاحت جهـان را تحـت 
تاثیـر قـرار داده و بیـش از 70 درصـد از مراتع دنیـا را تخریب کرده 
اسـت. در صـورت تـداوم وضعیـت کنونـی در 25 سـال آینـده، 12 
درصـد از تولیـد مـواد غذایـی در سـطح بین المللـی کاهـش می یابد 
و ایـن در حالـی اسـت کـه بـا افزایـش جمعیـت جهان تا 10 سـال 
آینـده، تقاضـا بـرای غـذا 50 درصـد، انـرژی 45 درصـد و آب 30 
درصـد افزایـش خواهـد یافت، لذا ارتقا و افزایش سـطح زیر کشـت 
بـرای تامیـن ایـن تقاضـا، بـه میـزان 175 تـا 220 میلیـون هکتـار 
ضـروری اسـت. عـاوه بـر ایـن، افزایـش 100 درصـدی تولیـدات 
کشـاورزی در کشـورهای در حـال  توسـعه از جمله ایـران به  منظور 
تامیـن نیـاز مـواد غذایـی مـردم خـود نیـز ضرورتـی اجتناب ناپذیـر 
اسـت کـه آمارهای موجـود به روشـنی، لزوم توجـه بـه بیابان زدایی 

را خاطرنشـان می سـازد.
در ایـران 5/ 32 میلیـون هکتار بیابان وجـود دارد که 20 میلیون آن 
تحـت فرسـایش بـادی اسـت که از ایـن مقـدار 7 میلیـون هکتار از 
کانون هـای بحرانـی بیابان زایـی کشـور و 3 میلیون هکتـار آن جزو 
کانون هـای بحـران اصلـی می باشـد کـه گـرد و غبـار و شـن های 
روان تولیـد می کننـد و در اولویـت اقـدام   بیابان زدایـی قـرار دارنـد. 
عـاوه بـر ایـن 100 میلیـون هکتـار از اراضـی کشـور در معـرض 
بیابان زایـی می باشـند کـه 43/7 میلیـون هکتـار از ایـن مسـاحت 
بـدون در نظـر گرفتـن پوشـش گیاهـی، به عنـوان زیسـت بوم های 

می شـوند. محسـوب  بیابانی 
بـا درک موقعیـت خطیـر ایـران در ایـن زمینـه، انجـام اقداماتی در 
کار  در دسـتور  اوایـل دهـه 50 شمسـی  از  بیابان زدایـی  راسـتای 
مسـئوÓن کشـور قـرار گرفتـه و با توجـه به ایـن تجربیـات، برنامه 
اقـدام ملـی مقابلـه بـا بیابان زایـی و کاهش اثـرات خشک سـالی، با 
در  تحقیقاتـی،  و  مطالعاتـی  دسـتاوردهای  آخریـن  از  اسـتفاده 
چشـم انداز 20 سـاله؛ تهیه، تنظیم و اباغ شـده اسـت. در راسـتای 
تحقـق اهـداف چشـم انداز، تاکنـون 12 طـرح بـزرگ در راسـتای 
مبـارزه بـا فرسـایش بـادی اجـرا شـده و بیـش از 2 میلیـون هکتار 
و  بـذرکاری  هکتـار  میلیـون   ۸/4 بیابانـی،  دست کاشـت  جنـگل 
بذرپاشـی و حـدود 300 هـزار هکتـار مالچ پاشـی بـه انجـام رسـیده 
اسـت. با توجـه به تجربه ارزشـمند کشـورمان در راسـتای مبارزه با 
طرح هـای  و  دانشـگاهی  پژوهش هـای  همچنیـن  و  بیابان زایـی 
اجراشـده، ایـران هم اکنـون یکـی از کشـورهای پیـش رو در زمینـه 
مبـارزه بـا بیابان زدایـی اسـت، بـا ایـن  حـال متاسـفانه طرح هـای 
مهـم در ایـن راسـتا از عـدم تامیـن اعتبـارات رنـج می برنـد که در 
در  تعیین شـده  اهـداف  تحقـق  مشـکل،  ایـن  تـداوم  صـورت 
چشـم انداز و همچنیـن برنامـه ششـم توسـعه در زمینـه بیابان زدایی 
ناممکـن خواهـد بـود. لذا بـا توجه بـه اهمیت این بخـش در تحقق 
توسـعه پایـدار و نیـز افزایـش قـدرت و اسـتقال غذایـی کشـور، 
ضـروری اسـت کـه دولت مـردان در راسـتای تامیـن اعتبـارات این 

برنامـه بزرگ ملی، اقدامات Óزم را به عمل آورند.
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در ماه هـای پایانـی مجلـس دهـم، بررسـی Óیحـه بودجه سـال 1399 
کشـور بـه دلیـل شـیوع بیماری کرونـا، به مجلـس یازدهم محول شـد. 
در ایـن Óیحـه درآمدهـای مالیاتـی دولت با رشـدی چشـمگیر نسـبت 
بـه سـال قبـل، 1۸0 هـزار میلیـارد تومـان پیش بینـی شـده اسـت کـه 
از سـوی بسـیاری از صاحب نظـران اقتصـادی فراتـر از تـوان واقعـی 
بخش هـای مختلـف اقتصـاد کشـور ارزیابـی می شـود. از سـوی دیگر، 
اقتصـاد کشـورمان هماننـد سـایر کشـورهای جهان بـا بحرانـی روبه رو 
شـد که تمام محاسـبات پیشـین را در هم ریخت. شـیوع بیماری کرونا 
باعـث وضـع محدودیت هـای گسـترده در زمینه عبور و مـرور و تعطیلی 
بسـیاری از کسـب وکارها شـد. ایـن بحـران در ماه هـای پایانـی سـال 
139۸ و تمـام فصـل بهـار 1399 بـا شـدت و ضعـف مختلـف تـداوم 
داشـت کـه خسـارت های زیـادی بـر بسـیاری از بخش هـای مختلـف 
اقتصـادی وارد کـرد و سـود و درآمـد ایـن بخش هـا را کاهـش داد؛ 
بنابرایـن بایـد مالیـات قابـل وصول نیـز به تناسـب این کاهـش، تقلیل 
یابـد. بنـا بـه گفتـه کارشناسـان، اگـر تاثیـر کرونـا بـر مشـاغل فقط به 
فصـل بهـار محـدود شـود، در خوش بینانه تریـن حالـت از 1۸0 هـزار 
میلیـارد تومـان درآمـدی کـه از محـل مالیات هـا در قانون بودجه سـال 
جـاری پیش بینی شـده، فقـط140 هزار میلیـارد تومـان آن قابل وصول 
اسـت. بـا توجـه به ایـن بحران بزرگ کـه اتمـام آن تا انتهای تابسـتان 
نیـز دور از واقعیـت نیسـت، اصـاح رقـم مالیـات پیش بینـی شـده در 
Óیحـه بودجـه بـرای مقابلـه بـا تبعـات آن از سـوی مجلـس یازدهـم 

ضـروری می باشـد.
البتـه مهمتریـن راه هـای پیـش روی مجلـس یازدهـم بـرای اصـاح 
تقسـیم کـرد کـه  بـه دو بخـش مهـم  را می تـوان  مالیاتـی  قوانیـن 
نخسـتین آن، بخشـودگی و معافیت هـای مالیاتـی بـرای فعالیت هـا و 
کسـب وکارهای مولـد اسـت کـه بـر اثـر شـیوع کرونـا آسـیب دیـده یا 
فعالیـت آن هـا بـا ایـراد جـدی مواجـه شـده اسـت، زیـرا تاکید بـر اخذ 
مالیـات بـدون توجـه به این امـر مهم می توانـد منجر به ورشکسـتی، از 
رده خـارج شـدن واحدهـای تولیدی یـا کاهش قابل توجـه ظرفیت تولید 
کشـور شـود که با شـعار سـال مبتنی بر "جهش تولید" ناسـازگار اسـت.
همچنیـن بخـش دوم سیاسـت های مالیاتی مجلـس می توانـد تاکید بر 
اخـذ مالیـات از فعالیت هـای غیر مولد باشـد. بـرای مثال؛ اقـدام مجلس 
در راسـتای اخـذ مالیـات از خانه های خالـی را می توان کارکرد مناسـبی 
دانسـت؛ امـا اجـرای صحیـح این قانـون، مسـتلزم قـرار دادن اطاعات 
اختیـار سـازمان مالیاتـی کشـور  سـامانه ملـی امـاک و اسـکان در 
می باشـد کـه تاکنـون چنیـن اقدامی صـورت نگرفتـه اسـت. از طرفی؛ 
زمزمه هایـی نیـز در زمینه اخـذ مالیات از فعالیت و درآمـد افراد از بورس 
نیـز بـه گوش می رسـد؛ امـا اخذ مالیـات دوبـاره از سـهام، آثـار زیان بار 
اقتصـادی در پـی دارد و خـاف سیاسـت های کلـی نظـام می باشـد. 
دولـت در حـال حاضـر از محـل بـورس، فـروش سـهام و اخـذ مالیات، 
درآمـد مناسـبی دارد و وضـع قوانین جدیـد مالیاتی در ایـن زمینه، منجر 
بـه التهاب آفرینـی در بـازار سـرمایه کشـور خواهـد شـد و نقدینگـی 
سـرگردان موجـود در جامعـه از ایـن بازار مهم خـارج و بـه بازارهایی از 
قبیـل طـا یـا ارز روان می شـود. در صورتـی  کـه تاکید بر اخـذ مالیات 
از بـازار سـرمایه بـا ایـن توجیـه باشـد کـه برخـی در ایـن بـازار بـا 
سـفته بازی، پول هـای هنگفتـی را بـه دسـت آورده انـد، ضروری اسـت 
کـه عرضه هـای اولیـه را از مالیـات معاف کننـد؛ چراکه بـازار اولیه یکی 
از ابزارهـای مهـم شـرکت ها در راسـتای تامیـن منابـع مالی مـورد نظر 
بـرای تولیـد اسـت و وضـع ایـن مالیـات، بـاری مضاعـف بـر دوش 

تولیدکنندگان خواهد بود.

رضا فغانی 
دبیر تحریریه

اصÔحات مالیاتی
گام اول مجلس یازدهم
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حجــم ســنگین و بحرانــی مصــرف انــرژی در کشــور، از ابعــاد مختلفــی 
ــامت و  ــی، س ــرژی، اجتماع ــادی، ان ــران اقتص ــد صاحب نظ ــورد نق م
محیط زیســت و حتــی کارشناســان سیاســی قــرار گرفتــه اســت. در حــال 
حاضــر رشــد ســاÓنه مصــرف انــرژی در کشــورمان، بحرانی اســت و این 
موضــوع باعــث بــروز بحران هــا و چالش هــای جــدی زنجیــروار دیگــر 
نیــز می شــود. از مهمتریــن ابعــاد بحــران مصــرف انــرژی در کشــور کــه 
چارچــوب مبانــی فکــری بــوده و چرایــی ضــرورت تغییــر و برون رفــت 
از وضعیــت فعلــی را نشــان می دهنــد، می تــوان بــه بی عدالتــی شــدید 
فعلــی در بهره منــدی آحــاد جامعــه از یارانه هــای پنهــان انــرژی، فشــار 
ــه ۸3 میلیــون  ــه بیت المــال متعلــق ب ــه پنهــان ب حجــم ســنگین یاران
ــدر دادن  ــوختن و ه ــا س ــادی ب ــزرگ اقتص ــوزی های ب ــر، فرصت س نف
ــق  ــزی و تحق ــکان برنامه ری ــد، عــدم ام ــرژی در بخش هــای غیرمول ان
اهــداف پایــدار صادراتــی در حــوزه انــرژی و از دســت دادن فرصت هــای 
ــی و  ــش گاز طبیع ــه( در بخ ــی )ترکی ــتری فعل ــی مش ــی و حت صادرات
ــاÓنه و در  ــران س ــدید بح ــرژی و تش ــرف ان ــران مص ــن بح همچنی
ــرد.  ــاره ک ــتگی اش ــر وابس ــه واردات و خط ــاز ب ــی نی ــه پیش بین نتیج
ــوخت و  ــاق س ــتقیم قاچ ــتقیم و غیرمس ــش مس ــد افزای ــواردی مانن م
وجــود برخــی "خــام فروشــی ها در قالــب صــادرات" بــا مزیــت انــرژی 
یارانــه ای، بحــران آلودگــی هــوا: مــرگ زودرس ســاÓنه 27 هــزار نفــر و 
تشــدید بیماری هــا بــا هزینــه ســنگین Health Cost آلودگــی هــوا 
ــای  ــای بهینه ســازی، ارتق ــه اقتصــادی طرح ه ــدم توجی ــن ع و همچنی
کارایــی، تولیــد محصــوÓت کم مصــرف، انرژی هــای تجدیدپذیــر، 
ــا  ــم شــدن آن ب ــرژی" و وخی ــوب شــاخص "شــدت ان ــت نامطل وضعی
"قربانــی شــدن هــر ســاله صنعــت" و نیــز عــدم وجــود بســتر اجتماعی- 
اقتصــادی اصــاح کلــی تعرفه هــا و ضــرورت مکانیــزم جبــران از دیگــر 

ــرژی کشــور محســوب می شــوند. ابعــاد بحــران ان
ادامــه وضعیــت کنونــی؛ یعنــی تــداوم مصــرف بــاÓی انرژی، کشــورمان 
را بــا چنــد چالــش بــزرگ از جملــه تشــدید کســری تــورم زای بودجــه 
هرســاله دولــت، تشــدید تــورم و رکــود تورمــی، رشــد اقتصــادی منفــی، 
بحــران نقدینگــی، افزایــش بی عدالتــی اجتماعــی بــا شــاخص افزایــش 
ضریــب جینــی و ... روبــرو خواهــد ســاخت، لــذا نیازمنــد تصمیم هــای 
مناســب در ایــن حــوزه هســتیم. ایــن اتفــاق نظــر وجــود دارد کــه ادامــه 
ــر  ــای موث ــه راهکاره ــد ب ــت و بای ــل نیس ــود، قابل تحم ــع موج وض
ــای  ــرات و پیامده ــی، اث ــکار و اقدام ــر راه ــی اســت ه پرداخــت. بدیه
مثبــت و منفــی دارد و بایــد بــر اســاس شــاخص ها و معیارهــای 
ــان،  ــن می ــد. در ای ــرار گیرن ــی ق ــورد ارزیاب ــتی م ــخص، به درس مش
ــر ضریــب  ــر ب ــر تورمــی، اث ــرژی، اث ــت، مصــرف ان شــاخص های عدال
جینــی، کمــک بــه اقشــار آســیب پذیر، رشــد اقتصــادی، همســویی بــا 
ــت  ــرا، قابلی ــت اج ــاد، قابلی ــت و فس ــفافیت، ران ــی، ش ــاد مقاومت اقتص
پذیــرش اجتماعــی یــا اعتمــاد جامعــه و ... بــرای ارزیابــی راهکارهــای 
ــوند.  ــنهاد می ش ــرژی، پیش ــرف ان ــران مص ــور از بح ــرای عب ــدد ب متع
"کارت  قالــب  یارانه هــا، در  توزیــع  ایده آل تریــن شــکل عادÓنــه 
اعتبــاری یارانــه انــرژی برابــر" می باشــد کــه می توانــد بــه کامل تریــن 
شــکل ممکــن، تمــام افــراد را از یــک ســطح برابــر و عادÓنــه از یارانــه 
بهره منــد ســازد و همــه گروه هــا را بــه مدیریــت مصــرف یــا اســتفاده 
از انرژی هــای تجدیدپذیــر ترغیــب کنــد. بــا توجــه بــه شــرایط موجــود 
ــرل  ــت کنت ــاد اجتماعــی و ضعــف مدیری ــن اعتم ــه ســطح پایی از جمل
تــورم، جامعــه تحمــل التهــاب و شــوک هزینــه ای و تورمــی جدیــدی 
ــاس  ــر اس ــا" ب ــاختار تعرفه ه ــاح س ــا "اص ــوان ب ــه می ت ــدارد. البت ن
ــر  ــیر عادÓنه ت ــش داد و در مس ــی را کاه ــی فعل ــدل IBT، بی عدالت م

کردن یارانه پنهان قدم برداشت.
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دکتر جواد نوفرستی
مدیرعامل انجمن جامعه ایمن کشور
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       بيمه ايران؛ حامي توليدکنندگان داخلي براي تحقق جهش توليد
          بيمه پارسيان؛ حامي مطمئن و قابل اتکا براي کسب وکارها

               افزايش سرمايه بيمه پاسارگاد از سود انباشته

پـرونده ویــژه

در این بخش می خوانیم:
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دبیرکل‌سندیکای‌بیمه‌گران‌ایران‌مطرح‌کرد

تسهيل فضای کسب و کار 
برای رشد و توسعه صنعت بيمه

عرفان فغانی

تاریخ‌تاسیس‌سندیکای‌بیمه‌گران‌ایران‌به‌سال‌‌1316برمی‌گردد.‌طبق‌ماده‌)9(‌مصوبه‌هیات‌وزراء‌مورخ‌‌26مهرماه‌‌1316موسسات‌خارجه‌که‌در‌ایران‌
کار‌می‌کنند،‌باید‌عضویت‌سندیکای‌بیمه‌گران‌ایران‌را‌قبول‌نمایند.‌نظامنامه‌تشکیل‌این‌سندیکا‌به‌تصویب‌وزارت‌تجارت‌خواهد‌رسید.‌با‌تاسیس‌
شرکت‌های‌بیمه‌ایرانی‌در‌دهه‌30،‌نیاز‌به‌سندیکا‌بیشتر‌احساس‌شد‌و‌به‌همین‌دلیل‌در‌سال‌‌1340بیمه‌گران‌دور‌هم‌جمع‌شدند‌و‌برای‌فعالیت‌بیشتر‌
سندیکا‌مذاکراتی‌انجام‌دادند.‌لذا‌با‌توجه‌به‌قسمت‌آخر‌ماده‌نهم‌تصویب‌نامه‌هیات‌وزراء،‌اساسنامه‌سندیکا‌در‌سال‌‌1342تهیه‌و‌به‌تصویب‌وزارت‌
اقتصاد‌وقت‌رسید.‌در‌ماده‌اول‌این‌اساسنامه‌آمده‌بود:‌"به‌منظور‌حفظ‌و‌حمایت‌منافع‌حقه‌شرکت‌های‌بیمه‌کشور‌و‌ایجاد‌همکاری‌و‌هماهنگی‌و‌توسعه‌

و‌تعمیم‌بیمه‌در‌ایران،‌سندیکای‌بیمه‌گران‌ایران‌به‌مدت‌نامحدود‌تشکیل‌می‌شود."
سرانجام‌این‌سندیکا‌پس‌از‌سال‌ها‌تÔش‌با‌اجتماع‌مدیران‌‌11شرکت‌بیمه‌فعال‌در‌کشور‌در‌تاریخ‌‌11اسفندماه‌‌1344تشکیل‌و‌فعالیت‌خود‌را‌آغاز‌
کرد.‌با‌تصویب‌قانون‌تاسیس‌بیمه‌مرکزی‌ایران‌و‌بیمه‌گری‌که‌در‌جلسه‌‌30خردادماه‌‌1350به‌تصویب‌نهایی‌نمایندگان‌مجلس‌رسید،‌نظارت‌بر‌امور‌
شرکت‌های‌بیمه‌به‌بیمه‌مرکزی‌محول‌شد‌که‌ماده‌‌75این‌قانون‌به‌موضوع‌فعالیت‌سندیکای‌بیمه‌گران‌ایران‌می‌پردازد.‌آخرین‌اساسنامه‌سندیکای‌
بیمه‌گران‌ایران‌مشتمل‌بر‌)28(‌ماده‌و‌)13(‌تبصره‌توسط‌شورای‌‌عالی‌بیمه‌در‌سال‌‌1398تصویب‌و‌این‌اساسنامه‌جایگزین‌مصوبه‌‌1383شورای‌عالی‌
بیمه‌شد.‌به‌موجب‌این‌اساسنامه،‌سندیکای‌بیمه‌گران‌ایران؛‌تشکل‌صنفی،‌حرفه‌ای‌و‌غیرانتفاعی‌است‌و‌تمامی‌موسسات‌بیمه‌بازرگانی‌که‌در‌ایران‌
فعالیت‌می‌کنند،‌عضو‌سندیکا‌شناخته‌می‌شوند‌و‌صندوق‌تامین‌خسارت‌های‌بدنی‌می‌تواند‌با‌تصویب‌مجمع‌عمومی‌خود،‌عضو‌سندیکا‌شود.‌حال‌
به‌منظور‌آشنایی‌بیشتر‌با‌فعالیت‌های‌این‌سندیکا‌به‌سراغ‌سید‌محمد‌کریمی؛‌دبیرکل‌سندیکای‌بیمه‌گران‌ایران‌که‌سوابقی‌از‌جمله‌رییس‌کل‌بیمه‌
مرکزی‌جمهوری‌اسÔمی‌ایران،‌مدیرعامل‌صندوق‌مهر‌امام‌رضا‌)ع(،‌استاندار‌مازندران،‌مدیرعامل‌صندوق‌تعاون‌کشور،‌مدیرعامل‌شرکت‌صنایع‌ملی‌

گاز‌و‌...‌را‌در‌کارنامه‌فعالیت‌خود‌دارد،‌رفته‌و‌با‌وی‌به‌گفت‌وگو‌پرداخته‌ایم.‌در‌ادامه‌این‌مصاحبه‌همراه‌ما‌باشید.

سندیکای‌بیمه‌گران‌ایران‌چه‌اهدافی‌را‌دنبال‌می‌کند؟
از اهداف این ســندیکا می توان به صیانــت از حقوق و منافع 
قانونی، حرفــه ای و صنفی اعضاء ســندیکا در ســازمان ها و 
مراجع ذی ربط، کوشش برای توسعه اخÔق حرفه ای و توسعه 
همکاری بین اعضاء، کوشــش در جهت نهادینه کردن اخÔق 
و رفتار حرفه ای در صنعت بیمه و همچنین کوشــش در جهت 
توسعه و ترویج فرهنگ بیمه در کشور، کمک به بهبود مقررات 
و محیط کسب وکار صنعت بیمه اشاره کرد. موارد دیگری مانند 

کمک به ارتقای دانش فنی و مدیریتی کارشناســان و مدیران 
موسسات بیمه، رسیدگی و کمک به حل و فصل اختÔفات بین 
اعضاء، کمک به توسعه همکاری های بین المللی صنعت بیمه با 
موسسات مرتبط خارجی از دیگر اهداف سندیکای بیمه گران 

ایران محسوب می شوند.
مهمترین‌برنامه‌شما‌در‌سال‌جهش‌تولید‌چیست؟

با توجه به تعیین ســال جاری به عنوان ســال جهش تولید و 
همچنین اهداف مندرج در اساســنامه، در تÔش هستیم تا با 
تسهیل فضای کســب و کار صنعت بیمه به رشد و توسعه این 
صنعت کمک کنیم تا شــاهد افزایش ضریب نفوذ صنعت بیمه 
در کشور باشیم. در همین راستا؛ سندیکای بیمه گران ایران در 
حوزه های مختلفی در حال پیگیری برنامه های خود همچون 
تعامل با قوه های قضائیه، مقننه و مجریه و نیز توسعه تعامÔت 
با دســتگاه های اجرایی مرتبط با صنعت بیمه می باشد. حوزه 
فناوری اطÔعات و ارتباطات از دیگر حوزه هایی است که برای 
توسعه صنعت بیمه کشــور در حال برنامه ریزی آن می باشیم. 
از طرفی؛ کمیســیون فناوری اطÔعات در حال تدوین بستر و 
نقشه مفهومی تحول دیجیتال در صنعت بیمه کشور است که 
انشاا× در صورت اجرای آن، شاهد تاثیرات شگرفی در توسعه 

صنعت بیمه کشور خواهیم بود.
شــیوع‌بیماری‌کرونا‌چه‌تاثیری‌بر‌صنعت‌بیمه‌داشته‌
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آثار اقتصادی، اجتماعی و فرهنگی هرگونه رخداد فاجعه  باری، 
اعم از طبیعی و غیرطبیعی پس از انتشار و ظهور در بلندمدت 
قابل بررسی و اعÔن نظر اســت؛ اما در همین مدت کوتاه پس 
از شــیوع بیماری کرونا نیز با توجه به اتفاقات رخ داده در دنیا 
و خصوصا کشــورمان، شــدت و اثر آن بر حوزه های مختلف 
اقتصادی و اجتماعی و مشــخصا صنعت بیمه تا حدودی قابل 

پیش بینی است.
منفی شدن رشــد اقتصادی همگام با اغلب کشورهای درگیر 
با شــیوع بیماری کرونا با بیکاری گســترده همراه اســت، در 
حالی که منفی شدن رشــد اقتصادی در دهه  اخیر )سال های 
1391، 1392 و 1397( عمدتا به علت تحریم ها و افت شدید 
صادرات نفتی بوده؛ اما به دلیل بیکاری گسترده در کشورمان 
و کشــورهای طرف تجاری ایران، اثرگذاری رکود تورمی سال 
1399 بر وضعیت اقتصادی کشور فراتر از سال های فوق خواهد 
بود. قابل ذکر است که صنعت بیمه از تمامی بخش های اقتصاد 
ایــران، به طور همزمان و یا با وقفه زمانی تاثیرپذیر می باشــد 
و بیشــترین ارتباط صنعت بیمه با بخــش خدمات، صنعت و 
ساختمان است. لذا نرخ بیکاری باÓ، اثرگذاری رکود تورمی بر 
صنعت بیمه را گسترده تر می کند. نرخ بیکاری گسترده، اغلب 
از ســوی مشــاغل، موقتی خواهد بود و برخی از این مشاغل، 
جزو بیمه شدگان بیمه های بازرگانی خُرد مانند بیمه های عمر 
اندوخته  دار، بیمه بدنه اتومبیل و بیمه های گروهی نظیر بیمه 

درمان یا عمر و حوادث گروهی نیستند.
در‌خصوص‌تاثیــرات‌افزایش‌نرخ‌تورم‌و‌ارز‌بر‌صنعت‌

بیمه‌توضیحاتی‌بفرمایید؟
با افزایش نرخ تورم و ارز، ارزش سرمایه مورد تعهد بیمه و به تبع 
آن، قیمت اســمی بیمه نامه ها افزایش می یابد؛ به همین دلیل 
این موضوع باعث رشــد حق بیمه تولیدی سرانه هر بیمه نامه، 
به ویژه در بیمه نامه های اموال و مســئولیت خواهد شــد؛ اما 
به دلیل افزایش نرخ بیکاری در کشــور، افزایش نرخ های حق 
بیمه محدود می شــود. متوسط حق  بیمه عاید شده به ازای هر 
بیمه نامه به علت افزایش احتمالی نرخ تورم و نرخ ارز با شــیب 
مÔیم تر از سال های قبل افزایش خواهد یافت؛ به همین دلیل 
تعداد بیمه نامه فروخته شده به علت افت شدید رشد اقتصادی 
و نرخ بیکاری باÓ به خصوص در بخش های خدمات و صنعت، 

احتماÓ با کاهش همراه خواهد بود.
حق  بیمه عاید شــده کل صنعت بیمه نیز نسبت به سال های 
گذشــته با شــیب مÔیم افزایش خواهد یافــت و پیش بینی 
می شود، نرخ رشــد حق  بیمه عاید شده کل به کمترین مقدار 
خود در سال های گذشــته برسد. متوسط نسبت بازده خالص 
به دارایی های شــرکت های بیمه )ROA( بــه دلیل افزایش 
نسبی ضرایب خسارت، متوسط نسبت مطالبات به دارایی های 
شرکت های بیمه به دلیل افزایش فروش اقساطی بیمه نامه ها 
و همچنین متوسط نســبت توانگری مالی شرکت های بیمه، 

احتماÓ با کاهش نسبی روبه رو خواهند بود.
تحریم‌چه‌تاثیراتی‌بر‌صنعت‌بیمه‌داشته‌است؟

عمده تاثیر تحریم ها در شــرایط فعلی؛ مربوط به حوزه اتکایی 
اســت؛ به طوری که در صورت نبود تحریم هــا، امکان انتقال 

ریســک به خارج از کشــور محیا می بود که در این شــرایط، 
مدیریت و جبران این ریســک باید توسط داخل صورت پذیرد 
که این موضوع، باعث تجمیع ریسک در کشور می گردد. البته 
با توجه به تجربه گذشــته و به پشتوانه تخصص و تدابیری که 
اندیشیده شده، با همدلی و مشــارکت همگی، از این گذرگاه 
نیز با ســربلندی عبور خواهیم کرد. یکــی دیگر از آثار جانبی 
تحریم ها، بحث کاهش ارتباطات و تعامÔت بین المللی اســت 
و این موضوع، فرصت حضور شــرکت های ایرانی در بازارهای 
جهانی را ســلب کرده و به نوعی موجب عدم نفع صنعت بیمه 
می شود. از سوی دیگر؛ این کاهش ارتباطات، باعث محرومیت 
کارشناســان صنعت بیمه کشــور از علم روز و تجربیات بیمه 
گران بین المللی می شود که در همین راستا سندیکا در تÔش 

است تا با برقراری مجدد ارتباطات، مانع از این اتفاق شود.
به‌نظر‌شما‌آیا‌وجود‌و‌تنوع‌بیمه‌ها‌در‌کشور‌نیاز‌است‌
و‌بهتر‌نیست‌همانند‌بانک‌ها‌که‌ادغام‌شده‌اند،‌بیمه‌ها‌

هم‌ادغام‌شوند؟
هم اکنون در نظام بانکی کشــور، صرفا بانک های وابســته به 
نهادهــای نظامی در حال ادغام هســتند و هنوز نتایج این کار 
مشخص نشده و نمی توان به راحتی از این مساله تقلید کرد. لذا 
برای طرح و پاســخ این سوال باید دید به دنبال حل چه مساله 
و مشــکلی از صنعت هســتیم. به اعتقاد بنده در شرایط فعلی 
می توان با تصمیمات و نظارت های دقیق تر، مسایل و مشکÔت 
صنعت بیمه را پاســخ داد و ادغام بیمه ها به نوعی پاک کردن 
صورت مساله است. از سوی دیگر با توجه به گستردگی و تنوع 
فعالیت در کشــورمان، فرصت های بی شــماری برای صنعت 
بیمه در اقتصاد ایران وجود دارد و شاید حضور بازیگران جدید 
که به دنبال فتح این بازارها می باشند، بتواند در تحقق اهداف 
سیاســت گذار به ویژه در خصوص تعییــن ضریب 7 درصدی 

موثر باشد.
چشم‌انداز‌صنعت‌بیمه‌در‌ایران‌را‌چگونه‌می‌بینید؟

بــا توجه به عنایت ویژه بیمه مرکزی برای گســترش فرهنگ 
بیمه و هدف گذاری قانون گذار برای دست یابی به ضریب نفوذ 
7 درصــد بیمه در جامعه، صنعت بیمه آینده روشــنی خواهد 

داشت.
و‌سخن‌آخر...

با توجه بــه هماهنگی و تعامل ســندیکا و بیمه مرکزی که به 
لطف خداونــد در اوج خود قــرار دارد و همچنین با عنایت به 
یکپارچگی مدیران صنعت بیمه، شــرایط بسیار خوبی فراهم 
شــده تا بتوانیم با ارائه خدمات مناســب، اعتماد مردم عزیز و 
بیمه گذاران گرامی را بیشــتر جلب نماییــم. در این رهگذر، 
حمایت قوای مجریه، مقننه و قضائیه فوق العاده کارساز خواهد 
بــود. از طرفــی؛ اشــاعه فرهنگ بیمه توســط رســانه ملی 
)صداوســیما(، وزارت آموزش و پرورش، وزارت علوم و تمامی 
ارگان ها و نهادهای فرهنگی تاثیرات خوبی را به همراه خواهد 
داشــت تا مردم شریف کشــورمان همانند ســایر کشورهای 
پیشــرفته از امتیــازات بیمه و چتر حمایتــی آن در آرامش و 
آســایش به وجود آمده که حق آنان است، به دست خودشان و 

بدون هیچ منتی برخوردار شوند.

یکی از آثار جانبی 
تحریم ها، بحث 

کاهش ارتباطات و 
تعامÔت بین المللی 
است و این موضوع، 

فرصت حضور 
شرکت های ایرانی در 

بازارهای جهانی را 
سلب کرده و به نوعی 

موجب عدم نفع 
صنعت بیمه می شود
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بيمه ايران؛ حامی توليدکنندگان داخلی 
برای تحقق جهش توليد

محمد رضایی 
مدیرعامل بیمه ایران

شرکت ســهامی بیمه ایران به عنوان بنیان گذار صنعت بیمه 
کشــور در تاریخ پرفراز و نشــیب خود و به ویژه در دوران دفاع 
مقدس، تحریم های ظالمانه و همچنیــن حوادث غیرمترقبه 
ســال های اخیر با اولویت دادن به مسئولیت اجتماعی، وظایف 
و مســئولیت های حرفه ای خود را با سیاســت های کÔن نظام 
مقدس جمهوری اســÔمی ایران، هماهنگ و همسو ساخته و 
اینک در این مقطع حســاس تاریخی نیــز توجه و تاکید رهبر 
فرزانه را نصب العین خود قرار داده و در راستای تحقق، همراهی 
و حمایت از جهش تولید که متضمن حفظ اقتدار ایران اسÔمی 
اســت به طراحی پوشش های بیمه ای ویژه برای بخش تولید و 
صنعتگران خدوم و همچنین تکیه مضاعف بر مدیریت ریسک 
و ارتقاء دانش اصول پیشــگیری از حــوادث و انتقال تجربیات 
خود به کارآفرینان پر تÔش از تمامی ظرفیت های این شرکت 
در بخش های فنی، آموزشــی، مالی و عملیاتی شبکه گسترده 
فروش و نمایندگان کاردان و صدیق در سراســر کشور با تمام 

توان و با عزمی جهادی بهره خواهد جســت تا به فضل و عنایت 
خداوند در پیروزی بزرگ نظام مقدس جمهوری اســÔمی در 
عرصه نبرد اقتصادی و تحریم های ناعادÓنه، نقش و سهم خود 

را بیش از پیش ایفا نماید.
*‌در‌این‌راستا،‌عمده‌محورهای‌برنامه‌های‌حوزه‌فنی‌

بیمه‌ایران‌به‌شرح‌زیر‌خواهد‌بود:
1- ایجاد تسهیÔت پرداخت حق بیمه به صورت اقساطی و ارائه 
تخفیف هــای اختصاصی برای انواع تولیدکنندگان محصوÓت 
ایرانی اعم از صنعتی، تجاری، مواد غذایی، شــیمیایی و نظایر 
آن در رشته های بیمه های آتش ســوزی، حمل ونقل داخلی و 
بین المللی، بیمه مســئولیت تولیدکنندگان کاÓ، بیمه فروش 
اعتبــاری )در چارچــوب آیین نامه 51 شــورای عالی بیمه(، 
بیمه مســئولیت قراردادی به منظور تسهیل انعقاد قراردادها 
و همچنین بیمه اعتبار صادراتــی کاÓی ایرانی )در چارچوب 
آیین نامه 34 شورای  عالی بیمه(، بیمه ماشین آÓت و تجهیزات 
خــط تولید و بخش هــای الکترونیکی و انــواع بیمه نامه های 
عدم النفع ناشــی از آتش ســوزی و شکست ماشــین آÓت از 
مهمترین بیمه نامه های حمایتی بیمــه ایران برای حمایت از 

تولیدکنندگان و جهش تولید می باشند.
2- یکــی دیگر از تمهیــدات بیمه ایران، حمایــت از تولیدات 
بخش کشــاورزی اســت و عملیات اجرایی طرح بیمه حوادث 
و بیماری هــای اپیدمیک دام های ســنگین با رونمایی طرح از 
فروردین ماه 1399، عملیات عرضه آن آغاز گردیده و هم اکنون 
پوشش های بیمه متنوعی توسط بیمه ایران در بخش تولیدات 
کشــاورزی ارائه می شــوند و خلق محصوÓت جدید و احیای 
مجــدد طرح هایی مانند بیمه مزارع پرورش ماهیان قزل آÓ که 
قبÔ در حوزه فنی عملیاتی گردیده اند، در دستور کار بازنگری 

و اجرا قرار می گیرند.
3- محــور بعــدی برنامه های بیمــه ایران، تداوم و توســعه 
همکاری ها با ســازمان های راهبر و مرتبط با بخش تولید مانند 
سازمان صنایع کوچک و شــهرک های صنعتی یا شرکت های 
دانش بنیــان زیرمجموعــه معاونت علمی فناوری ریاســت 
جمهوری است و با بسته های بیمه ای حمایتی بخش تولید که 
هم اکنون ارائه می شوند، در تمامی شهرک های صنعتی سراسر 
کشــور نمایندگان بیمه ایران برای صــدور این نوع بیمه های 
حمایتی بیمه ای مســتقر گردیده اند و توافق نامه های حمایتی 
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از صنایع بــزرگ مانند خودروســازان دارای ویژگی ها و ابعاد 
جدیدی به خود می گیرند.

4- فاز چهارم برنامه های بیمه ایران شامل چند بخش از جمله 
همکاری و مشــارکت با بیمه مرکــزی در جهت اجرای ماده 9 
قانــون حداکثر اســتفاده از توان تولیدی و خدماتی کشــور و 
حمایت از کاÓی ایرانی مصوب 15 اردیبهشــت ماه 1398 در 
زمینه تاسیس موسسات تضمین )صدور انواع ضمانت نامه های 
بیمه ای( و همچنیــن تزریق منابع مالــی Óزم از محل منابع 
و ذخایر بیمه ایران به شــرکت های تولیــدی از طریق بورس 
است. همچنین طراحی و ارائه نوعی بیمه نامه زندگی حمایت 
از تولید که منابع ســرمایه گذاری های آن فقط در بخش تولید 

استفاده خواهند شد.
5- سایر برنامه های مورد نظر:

• با توجه به شرایط ایجاد شده ناشی از ویروس کرونا، حوزه فنی 
شرکت »طرح سپاس از حافظان سÔمت« را از 20 فروردین ماه 
1399 عملیاتــی نمود و انواع تســهیÔت بیمه ای را در جهت 

حمایت از کادر درمان در سراسر کشور عرضه کرده است.
• تــداوم عملیات توســعه بیمه های فــروش الکترونیکی 
)my.iraninsuranc.ir(، با اولویت گذاری در رشــته 

بیمه هــای اتومبیل، زندگی و بیمه نامه های خرد
• تکمیل ســامانه ســدا در بخش صدور بیمه هــای درمان و 

کارشناسی الکترونیکی بیمه درمان
• توجه و اهمیت مضاعف بــه خلق محصوÓت نوین بیمه ای و 

توسعه بیمه های زندگی و آتش سوزی
• طراحی پوشــش های مورد نیاز برای شرکت های Óیروبی به 
منظور کمک به رونق فعالیت های آن ها و ایمن ســازی راه های 

دریایی جهت امر جابجایی کاÓ و مسافر
• همــکاری و هماهنگی با گمرک، بانک مرکزی و ســازمان 
توسعه تجارت به منظور اجرای برنامه های تسهیل کننده در امر 

بیمه کاÓهای صادراتی و حمایت از تولید
• ساماندهی وضعیت و تهیه دستورالعمل فنی پوشش بیمه ای 

کلوز S.R.C.E بیمه نامه های اموال
• توسعه بیمه های خرد و فراگیر در رشته بیمه های آتش سوزی 

)با ایجاد تنوع در پوشش حوادث طبیعی(
• اجــرای برنامه هــای مدیریت ریســک در جهــت کاهش 

خسارت های بیمه گذاران بیمه های انرژی و مهندسی
• توســعه عملیات جذب و بازاریابــی در زمینه قبولی اتکایی 
و حمایت از شــرکت های بیمه خصوصی )به  علت محدودیت 

سرمایه های آن ها(
• اقتصادی نمودن فعالیت در رشته بیمه شخص ثالث اتومبیل 
)از طریــق ابزارهای فنــی و قانونی Óزم، تســهیÔت فروش 

اعتباری و مدیریت ریسک(
• ایجاد مــدل اجرایی Óزم در زمینه کÔن مدیریت ریســک 
شرکت، سامانه اعتبارسنجی مشتریان بیمه ایران و سامانه نرخ 

دهی الکترونیکی )در تمامی رشته های فنی(
•بازنگری، ویرایش و روزآمدسازی بخشنامه ها، دستورالعمل ها 

و فرآیندهای اجرایی رشته های فنی
مــوارد فوق الذکر از ســوی کارگروه جهش تولیــد حق بیمه، 
پیگیری و دنبال می شــود و برای هر کدام از اســتان ها، ناظر و 

مشاور جهش تولید تعیین گردیده است.
در خاتمه اضافــه می نماید که بیمه ایران نمــاد قدمت و نهاد 
خدمت در کشــور است و در جایگاه بنیان گذار صنعت بیمه هر 
دو وظیفه کارایی و اثربخشی را به نحو احسن اجرایی می نماید. 
اساســا شــرکت های بیمه نیز با تولید حق بیمه بیشتر نقش و 
سهم به ســزایی در تولید داخلی ایفا خواهند کرد و بیمه ایران 
خود را کِشــتی امن تولیدکنندگان و حامی مردم می داند. این 
شرکت جهت بررســی انواع پیشنهادهای خÔقانه، همکاری و 
ســرمایه گذاری های مشــترک به منظور تحقــق هرچه بهتر 
سیاست ها و برنامه ها جهت تولید آمادگی Óزم را دارد؛ بنابراین 
در راستای جهش تولید حق بیمه نیز، برنامه بازاریابی و حضور 
نیرومند در بازار بیمه در دســتور کار محوری حوزه فنی بیمه 

ایران قرار دارد.

بیمه ایران در 
راستای تحقق، 

همراهی و حمایت 
از جهش تولید 

که متضمن حفظ 
اقتدار ایران اسÔمی 

است به طراحی 
پوشش های بیمه ای 

ویژه برای بخش 
تولید و صنعتگران 
خدوم اقدام کرده 

است
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بـيمه سـامـان 
از مرزهای ايران فراتر رفت

عرفان فغانی

نخستین شــعبه خارج از کشور شــرکت بیمه سامان در 
کشور عراق راه اندازی شد که این اقدام به منظور تسهیل 
در روابط اقتصادی میان دو کشــور دوســت و همســایه 

جمهوری اسÔمی ایران و عراق صورت گرفته است.
شرکت بیمه ســامان از این پس، پوشش های بیمه ای به 
منظــور صــادرات کاÓ و خدمات را به فعــاÓن اقتصادی 
حاضــر در این کشــور ارائه خواهد کرد کــه این روند در 
جهت مرتفع کردن مشــکÔت شرکت های ایرانی فعال در 

بازار کشور عراق آغاز شده است. 
ناگفته نماند، کاÓهایی که توســط صادرکنندگان جهت 
عرضه در بازار جهانی به خارج از کشــور ارسال می شود، 
تحت پوشــش بیمه هــای صادراتی قرار گرفتــه و همه 
صادرکنندگان کاÓ به این بیمه نامه نیاز خواهند داشــت. 
شایان ذکر است،  معموÓ کاÓهای صادراتی با ریسک هایی 
که در گمرکات، بنادر کشــورها و یا حین حمل کاÓ اتفاق 
می افتد، تهدید شــده و خرید پوشش های بیمه ای معتبر 

می تواند در حل این معضÔت نقش اساســی ایفا کند. 
همچنین فرآیند صــدور بیمه نامه های مســافرتی برای 
گردشــگران و زائران ایرانی ورودی به این کشور، توسط 

شرکت بیمه سامان آغاز خواهد شد. 
این شــرکت با تاســیس شــعبه در این کشــور یکی از 
 Óمهمترین زیرســاخت های حمایت از صادرکنندگان کا
و خدمات فنی و مهندســی در بازار عراق را طراحی و اجرا 

کرده است.
شــعبه بیمه ســامان در کشــور عراق با عنوان شــرکت 
»سامان للتاُمین« به صورت رسمی ثبت و فعالیت خود را 
آغاز کرده و با ایجاد شبکه دفاتر خود در شهرهای مختلف 
این کشــور، امــکان صدور انــواع بیمه نامــه و ارزیابی و 
پرداخت مستقیم خســارت در سراسر خاک عراق را دارا 
می باشــد و با ارائه طرح های بیمه ای منطبق با شــرایط 
کشور عراق، زمینه توســعه فعالیت های تجاری با حداقل 
ریســک و صادرات امن برای تجار و فعــاÓن اقتصادی را 
بیــش از پیش فراهم کرده اســت. این شــرکت با هدف 
حمایت از صادرات و به حداقل رساندن مشکÔت موجود 
در امر مبادÓت تجاری و همچنین تســهیل فعالیت های 
عمرانی و صنعتی در عراق، آماده ارائه مشــاوره تخصصی 
بیمه ای و اقتصادی به مجموعه هــا و پروژه های متقاضی 

حضور در این کشور است.

معموÓ کاÓهای 
صادراتی با 

ریسک هایی که 
در گمرکات، بنادر 
کشورها و یا حین 

حمل کاÓ اتفاق 
می افتد، تهدید شده 
و خرید پوشش های 

بیمه ای معتبر 
می تواند در حل 

این معضÔت، نقش 
اساسی ایفا کند
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اقدامات صنعت بيمه 
بـرای تحقق جـهش توليد

ثمانه نادری

راهبرد ویژه مقام معظم رهبری در خصوص نام گذاری سال، فقط 
متمرکز بر موضوعات اقتصــادی نبوده، بلکه با درایت، بر ضرورت 
حفــظ آرامش روانی و ارتقای ســطح معیشــتی و رفاهی تمامی 
آحاد جامعه تاکید می کند. بدیهی اســت، صنعت بیمه خود را از 
مخاطبان اصلی پیام های ایشــان می داند، چراکه عÔوه بر حضور 
در بازار ســرمایه و عرصه بنگاه داری، در حفــظ امنیت و آرامش 

اقتصادی نیز نقش اصلی را ایفا می کند. 
در ادامه، با مهمترین برنامه های صنعت بیمه برای تحقق شــعار 
جهش تولید آشنا خواهید شــد که البته موارد ذیل، فقط بخشی 
از فعالیت های در دســت اجرا محسوب می شــود. بی تردید، نهاد 
ناظر صنعت بیمه و شرکت های بیمه ای در طول سال جاری، تمام 
تÔش خود را برای تحقق این شــعار کارآفرینانه و توسعه محور به 

کار خواهند بست.
ایجاد‌سازوکارهای‌Óزم‌برای‌عرضه‌ضمانت‌نامه‌های‌مورد‌

نیاز‌بخش‌تولید‌توسط‌موسسات‌تضمین
با توجه به حکــم بند »الف« ماده )9( قانون حداکثر اســتفاده از 
توان تولیدی و خدماتی کشــور و حمایــت از کاÓی ایرانی، بیمه 
مرکــزی ج.ا. ایــران با همکاری دســتگاه  ها و اشــخاص مرتبط 
و متخصــص، در حال تنظیم پیش  نویــس آیین نامه اجرایی این 
ماده قانونی می باشــد که با تصویب این آیین نامه در دولت، امکان 
تاسیس و فعالیت موسسات تضمین در زمینه های گوناگون برای 
ارائه خدمات تضمینی به بخش های تولید کشــور فراهم می شود. 
فعالیت تخصصی و سازمان یافته در زمینه عرضه ضمانت نامه های 
مورد نیاز بخش تولید کشور؛ تنوع بخشی به ضمانت  نامه های قابل 
ارائه به فعــاÓن اقتصادی را در پی دارد، کیفیت ارائه این محصول 
اعتباری را افزایش می دهد و همچنین هزینه عرضه ضمانت نامه را 
برای بخش تولید کشور کاهش می دهد که بدین ترتیب با کاهش 
هزینه های مبادله و بهبود فضای کسب وکار زمینه را برای جهش 

تولید فراهم می کند.
توســعه‌بیمه‌های‌اعتبار‌برای‌پوشــش‌ریسک‌فروش‌

اعتباری‌کاÓهای‌تولید‌داخل
عرضه پوشش های بیمه ای جهت فروش اعتباری کاÓهای تولید 
داخــل )بیمه اعتباری( ســبب افزایش تقاضا بــرای محصوÓت 
داخلی می شود و تا حدودی، قدرت رقابتی تولیدکنندگان داخلی 
بــا کاÓهای خارجی را افزایش می دهد کــه در این صورت، تولید 
داخل رونق می گیرد. در حال حاضر، این محصول بیمه ای از سوی 
شرکت های بیمه عرضه می شود. تنها مشکل در این مورد، مساله 
اعتبارســنجی متقاضیان کاÓ برای ممانعت از مشــکل کژمنشی 
)Moral Hazard( اســت کــه به جهت ابعاد وســیعی که این 

موضوع دارد، نیازمند همکاری های فراتر از صنعت بیمه می باشد. 
بر این اساس درخواست می شــود؛ امکان دسترسی موسسه های 
بیمه به ســامانه های آیین نامه پیشــگیری از انباشــت مطالبات 
غیرجاری بانکی اعم از ســامانه شناسایی روابط اشخاص، سامانه 
ملی اعتبارسنجی، ســامانه ثبت الکترونیک اســناد رسمی و ... 

جهت کاهش ریسک این بیمه نامه ها فراهم شود.
توسعه‌پوشش‌بیمه‌کیفیت‌محصول‌و‌سایر‌مسئولیت‌های‌

مرتبط‌با‌بخش‌تولید
ارائه محصوÓت بیمه ای که ســبب کاهش ریســک بی ثباتی در 
فعالیت های تولیدی شــده یا اینکه از ریســک سرمایه گذاری در 
فعالیت های تولیدی و شــبکه توزیع بکاهد، موجب رونق بخشی 

به تولید می شود. 
افزایش پوشــش های بیمــه  مربوط به کیفیت محصول و ســایر 
مســئولیت های کارفرما در برابر اشــخاص ثالث اعم از کارکنان، 
مشــتریان، دولت و ... باعث توســعه و تعمیق خریــد این نوع از 
بیمه ها از ســوی فعاÓن تولیدی شده و به طور غیرمستقیم، تاثیر 

قابل توجهی در ایجاد جهش تولید خواهد داشت.
ارائه‌خدمات‌آموزشی‌و‌مشــاوره‌ای‌در‌زمینه‌مدیریت‌

ریسک‌به‌بخش‌های‌تولیدی
وقوع حــوادث گوناگــون در بخش های تولیــدی، باعث اخÔل 
در روند فعالیت های تولیدی شــده و هزینه هــای مبادله را برای 
تولیدکنندگان افزایش می دهد. همچنین، مدیریت ریســک در 
فرآیندهای تولیــدی، موجب کاهش هزینه های مبادله شــده، 
احساس ثبات و آرامش را در نزد ســرمایه گذاران بالفعل و بالقوه 
افزایش می دهد و نیــز، باعث افزایش انگیزه بــرای فعالیت های 
ســرمایه گذاری و تولیدی می شــود؛ بنابراین انتظــار می رود، با 
شناخت و نهادینه شــدن موضوع مدیریت ریسک در فرآیندهای 

تولیدی، زمینه برای جهش در بخش های تولیدی مهیا شود.
با توجــه به اینکه صنعت بیمه در غالــب بخش های اقتصادی، به 
عنوان بیمه گر فعال بوده و با مقوله مدیریت ریسک در آن آشنایی 
دارد، بنابراین می تواند با ارائه خدمات آموزشــی و مشــاوره ای به 
ســرمایه گذاران و فعــاÓن اقتصادی، زمینه کاهــش هزینه های 
مبادله و اطمینان بخشی به فعاÓن اقتصادی را فراهم آورد و باعث 

ارتقای عمق و سطح فعالیت های تولید در کشور شود. 
یکی از برنامه های صنعت بیمه برای ایجاد جهش در تولید، تÔش 
برای توسعه و نهادینه ســازی امر مدیریت ریسک و ارائه خدمات 
مشاوره ای و آموزشی به بخش های تولیدی از این طریق است. به 
همین دلیل این صنعت، ایجاد مرکز ملی مدیریت ریســک را در 

دستور کار خود قرار داده است.

مدیریت ریسک در 
فرآیندهای تولیدی، 

موجب کاهش 
هزینه های مبادله 

شده، احساس ثبات 
و آرامش را در نزد 

سرمایه گذاران 
بالفعل و بالقوه 

افزایش می دهد، 
باعث افزایش انگیزه 

برای فعالیت های 
سرمایه گذاری و 
تولیدی می شود
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افزايش سرمايه بيمه پاسارگاد 
از سـود  انباشـته

سارا نظری

بیمه پاسارگاد تاکنون در راستای حداکثرسازی خلق ثروت برای 
صاحبان سهام خود موفق عمل کرده و سود خالص 593 میلیارد 
تومانی و تقســیم 102 میلیارد تومان آن در بین ســهامداران، بر 
مدیریت مبتنی بر ارزش بیمه پاسارگاد که بر حداکثر کردن ارزش 
سهام داران تاکید دارد، اشاره می کند. از سوی دیگر؛ ترکیب پرتفوی 
بیمه پاســارگاد و سهم قابل توجه بیمه های عمر در سبد بیمه ای 
این شــرکت که تا حدود 63 درصد می باشد، باعث برنامه ریزی و 
نگرش بلندمدت مدیریتی با رویکرد درآمدهای پایدار و مطمئن 

برای ذی نفعان شده است.
ترازهای مالی بیمه پاســارگاد نشــان می دهد که استراتژی این 
مجموعه بر مبنای نگرشــی بلندمدت و دست یابی به مزیت های 
رقابتی طراحی شــده اســت؛ به طوری که با گذشــت 14 سال 
از فعالیت این مجموعه و با وجود تورم و فضای ملتهب کســب و 
کار و همچنین اقتصادی کشور ناشی از تحریم ها که شرکت های 
صنعت به آن مبتÔ هستند، بیمه پاسارگاد در منطبق ترین حالت 
با محیط پیرامونی خود اســت و با تکیه بر منابع و شایستگی ها، 
همواره فرصت های تازه ای در این مجموعه ایجاد می شود که نمونه 
این موضوع، افزایش سرمایه شرکت در سال های اخیر، برنامه های 
موجود در این زمینه و زمینه سازی برای ایجاد شرکت تخصصی 
بیمه عمر در کنار افزایش سهم نگهداری و قبولی اتکایی در صنعت 

بیمه است.
عملکرد‌بیمه‌پاسارگاد‌در‌سال‌مالي‌1398

شــرکت بیمه پاسارگاد در ســال مالی 1398 با صدور بیش از 5 
میلیون و 585 هزار فقره بیمه نامه بیش از 32/685 میلیارد ریال 
حق بیمه تولید کرد که این رقم نسبت به سال گذشته 42 درصد 
افزایش را نشان می دهد. همچنین میزان خسارت پرداختی این 
شرکت در سال 1398 بیش از 9/289 میلیارد ریال بوده که نسبت 

به سال گذشته 24 درصد افزایش داشته است.
بر اســاس آمار، 22 درصد پرتفوي شــرکت مربوط به بیمه های 
اتومبیــل، 70/3 درصــد بیمه هــای اشــخاص، 3 درصد بیمه 
آتش سوزی، 0/7 درصد بیمه باربري، 3 درصد بیمه های مسئولیت 
و یک درصد مربوط به بیمه های مهندســي، انرژی و سایر بیمه ها 

است.
بیمه پاسارگاد با سهم 63 درصد در بخش بیمه های زندگی و 37 
درصد در رشته  غیر زندگی، توانسته در راستای هدف خود مبنی بر 
برنامه ریزی جامع به منظور دست یابی به ترکیب مناسب پرتفوی 
در بیمه های اشخاص، اموال و مسئولیت دست پیدا کند. پرتفوی 
این شرکت در بخش بیمه های ثالث و درمان مدیریت شده و سهم 

این رشــته ها پس از بیمه های عمر در رتبه های دوم و ســوم قرار 
دارد. نسبت خسارت مدیریت شده این رشته ها، از دیگر مولفه های 
مهم فعالیتی در بیمه پاسارگاد است. از 484 میلیارد تومان سود 
ناخالص فعالیت های بیمه ای در این شرکت، 303 میلیارد تومان 
آن مربوط به بیمه های زندگی و 181 میلیارد تومان آن در بخش 

بیمه های غیر زندگی می باشد.
تصویب صورت های مالی سال 1398، رشد 42 درصدی پرتفوی 
و ترکیب همگون آن، ضریب خســارت مناسب، مدیریت آگاهانه 
بر ترکیب پرتفوی بیمه ای شــرکت از طریق حضور در بازارهای 
جدید، بررســی ریسک های پیشــنهادی و قبول آن ها بر اساس 
اصول بیمه گری و مدیریت ریســک، حضور موثر در بخش های 
مختلف بیمه های زندگی و غیر زندگی با اتکا به توان فنی شرکت و 
رعایت اصول بیمه گری در انتخاب ریسک، کوشش برای گسترش 
بیمه های اشخاص )به ویژه بیمه های عمر و تامین آتیه( و افزایش 
سهم این بخش در تولید شرکت، بازنگری در قراردادهای اتکایی 
به منظور افزایش ظرفیت نگهداری از یک طرف و رعایت صرفه و 
صÔح شرکت از طرف دیگر، فراهم آوردن تسهیÔت در پرداخت 
حق بیمه برای بیمه گذاران و در عین حال تاکید بر وصول به موقع 
حق بیمه ها و مطالبات تجاری شرکت، مدیریت موثر بر وجوه نقد 
شــرکت به منظور پرداخت به موقع خسارت ها و بدهی ها، خرید 
دارایی ها و تجهیزات مورد نیاز و انجام سرمایه گذاری در بخش های 
سودآور و درآمدساز، افزایش قیمت سهام در بلندمدت و سودآوری 
بیمه و تقســیم سود معقول بین سهامداران، افشاء و ارائه مناسب 
گزارش ها و اطÔعات مالی و غیر مالی به صورت ادواری و ماهانه به 
مراجع قانونی مانند بیمه مرکزی ج.ا.ایران و سازمان بورس و اوراق 
بهادار، فراهم آوردن فرصت اشــتغال برای اقشار مختلف جامعه، 
پرداخت خســارت زیان دیدگان سیل در اســتان های گلستان، 
مازندران، لرستان و خوزستان در ســال 1398، تسهیل شرایط 
ارسال مدارک هزینه های درمانی نمایندگان و ابÔغ نحوه پیگیری 
غیرحضوری و اینترنتی فرآیند رســیدگی و پرداخت هزینه ها، 
کمــک بÔعوض به بنیاد خیریه ســپهر، تامین آب آشــامیدنی 
روســتاهای کپرنشــین جنوب کرمان، کمک به ساخت 3 باب 
مسجد در شهرستان صومعه سرا، اختصاص بخشی از هزینه های 
چاپ تقویم و سررسید و هزینه های تبلیغات و مشارکت همکاران 
و نمایندگان در بازسازی مناطق سیل زده جمعا به مبلغ 15/450 
میلیون ریال، راه اندازی مدیریت های امور مشتریان و تحقیقات 
و توسعه بازار، تعیین تکلیف پروژه های مکمل برون سپاری شده 
شــامل اپلیکیشــن همراه بیمه، نرم افزار آرشیو اسناد بیمه های 

شرکت بیمه پاسارگاد 
در سال مالی 1398 

با صدور بیش از 5 
میلیون و 585 هزار 
فقره بیمه نامه بیش 
از 32/685 میلیارد 

ریال حق بیمه تولید 
کرد که این رقم نسبت 

به سال گذشته 42 
درصد افزایش را نشان 

می دهد
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عمر و اپلیکیشــن بهار، تهیــه و تدوین طرح نقشــه راه فناوری 
اطÔعات و ارتباطات شرکت از طریق نظرسنجی از بالغ بر 6 هزار 
کاربر ســامانه های نرم افزاری عمر و سایبان و ارسال آن به شورای 
راهبردی و برنامه ریزی، تهیه طرح مرکز تماس شــرکت و انجام 
اقدامات اولیه برای راه اندازی و راه اندازی سیستم پورتال سازمانی 
و منابع انسانی ERP شرکت داتین در بخش های مختلف سازمان، 
عملکرد بســیار شفاف بیمه پاســارگاد و رضایت سهامداران این 

شرکت را نشان می دهد.
بیمه‌عمر‌و‌تامین‌آتیه

استقبال بسیار خوب آحاد مختلف جامعه از بیمه عمر و تامین آتیه 
شرکت در ســال مورد گزارش ادامه داشت و از رشد بسیار خوبي 
برخوردار بود، به طوري که از تعداد 3/523/000 بیمه نامه صادره 
تا پایان ســال 1397 به بیش از 4/642/000 بیمه نامه صادره تا 

پایان سال 1398 بالغ گردیده است.
شبکه‌فروش

اهم اقدامات انجام شده در بخش شبکه فروش طي سال 1398 به 
شرح زیر است:

شعبه‌ها‌و‌نمایندگان
• در ســال 1398 نیز در ادامه اقدامات انجام شــده در سال های 
گذشته، به منظور توسعه و تکمیل شــبکه فروش، شعب رشت 
)اشخاص(، جنت آباد و شعبه تخصصی بیمه عمر و تامین آتیه کوه 
نور راه اندازی و تعداد شعب در پایان سال 1398 به 85 شعبه رسید. 
در پایان ســال مورد گزارش جمعا 706 نفر از همکاران شرکت در 

شعبه های تهران و شهرستان ها مشغول به فعالیت بوده اند.
• در پایان سال مورد گزارش تعداد 2 هزار و 789 نماینده عمومی 
در 31 اســتان و 458 شهرستان با شرکت همکاری داشته اند که 
تعداد آنان نسبت به ســال قبل بیش از 3 درصد رشد داشته و نیز 
گســتردگی محل فعالیت نمایندگان در شهرهای کشور با رشد 
بیش از 4 درصد همراه بوده اســت. همچنین در پایان سال مورد 
گزارش تعداد 28 هزار و 890  نماینده فروش بیمه عمر در تهران و 

شهرستان ها مشغول فعالیت بوده اند که رشدی بیش از 13 درصد 
را نسبت به سال قبل نشان می دهد.

• شرکت به منظور ساماندهی و آموزش امور مربوط به نمایندگان 
فروش بیمه هــای عمر، اقدام به ایجاد تشــکیÔتی تحت عنوان 
ســازمان فروش بیمه های عمر و تامین آتیه کرده که در ســال 
1398 اقدامات Óزم جهت انطباق ســاختار سازمان مذکور را با 
مفاد آیین نامه شماره 96 مصوب شــورای عالی بیمه انجام داده 
که در پایان ســال 1398، تعداد 23 مدیر ارشــد، یک هزار و 13 
مدیر فروش، 136 مدیر آموزش و 12 مدیر توسعه در این سازمان 

مشغول فعالیت بوده اند.
بیمه‌پاسارگاد،‌بیمه‌برتر

• طبق ارزیابی صورت های مالی مصوب سال 1397 توسط بیمه 
مرکزی جمهوری اسÔمی ایران، شرکت بیمه پاسارگاد موفق به 
کسب سطح یک توانگری مالی موسسات بیمه با نسبت توانگری 

157 درصد شده است.
• در بیســت و دومین ســال تدوین فهرست شــرکت های برتر 
که توسط ســازمان مدیریت صنعتی برای عملکرد سال 1397 
شــرکت های بزرگ ایران صورت گرفت، بیمه پاسارگاد رتبه 63 

را کسب کرد.
• رتبه اول در »شــاخص بازده فروش« گروه موسسات بیمه در 

بیست و دومین سال رتبه بندی شرکت های برتر ایران
• دریافت گواهینامه »دومین جایزه مدیریت دانش« در کنفرانس 

بین المللی مدیریت دانش با رویکرد توسعه
• موفقیت در کسب لوح تقدیر دهمین دوره جایزه ملی مدیریت 
مالی ایــران بر مبنای عملکرد مطلوب و شایســته در حوزه های 

مدیریت مالی، شفافیت مالی و اقتصادی
• کســب تقدیرنامه چهارمین دوره جایزه مسئولیت اجتماعی 
مدیریت از سوی انجمن مدیریت ایران به پاس تÔش در راستای 
ایفای تعهدات، اقدامات انسان دوستانه و عملکرد مناسب در زمینه 

مسئولیت های اجتماعی.

ترکیب پرتفوی بیمه 
پاسارگاد و سهم قابل 
توجه بیمه های عمر 
در سبد بیمه ای این 

شرکت که تا حدود 63 
درصد می باشد، باعث 
برنامه ریزی و نگرش 
بلندمدت مدیریتی با 

رویکرد درآمدهای 
پایدار و مطمئن برای 
ذی نفعان شده است
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رونمايی بيمه سرمد 
از سه خدمت جديد برای مشتريان

رضا فغانی

با پایان یافتن ســال 1398 قرار بر این بود تا مجموعه بیمه ســرمد 
با حضور غÔمرضا ســلیمانی؛ رییس کل بیمه مرکزی از خدمات و 
ســامانه های جدید خود رونمایی کنند؛ اما با شیوع سرزده بیماری 
کرونا، تمام معامÔت بر هم ریخت و مدیران بیمه سرمد، وعده کردند 
که رونمایی از سامانه ارزیابی پروژه ای بیمه ای، وب اپلیکیشن سرمد 
و مرکز تماس 1516 در خردادماه انجام خواهد شــد. سامانه ارزیابی 
پروژه های بیمــه ای، اقدامی بی نظیر و منحصــر به فرد در صنعت 
بیمه و حتی در میان بنگاه های اقتصادی اســت که مدیران سرمد 
با اجرای آن توانســتند، برگ برنده  خود را در میان رقبا رو کنند و در 
مقابل لنز دوربین ها تمجید بی ســابقه رییس کل بیمه مرکزی را به 
ثبت برســانند. این ســامانه که محصول دو سال زحمت و تÔش در 
حوزهR&D  و فناوری اطÔعات بیمه سرمد است، از چنان اهمیتی 
برخوردار می باشد که بخش مهمی از صحبت های دکتر سلیمانی، 
رییس کل بیمه مرکزی و مدیران ســرمد را در »مراسم رونمایی از 
سامانه ارزیابی پروژه ای بیمه ای، وب اپلیکیشن سرمد و مرکز تماس 

1516« به خود اختصاص داد.
دکتر کاتب؛ رییس هیات مدیره صنعت بیمه از این سامانه به عنوان 
یک »اولین«در صنعت بیمه نام برد و افزود: این سامانه ، وظیفه آنالیز 
مناقصــات را بر عهده دارد؛ به طوری که  حتی خود نماینده می تواند 
با قرار دادن تعداد بیمه گذاران و بیمه نامه ها، ترکیب پرتفوی طرح را 

به دست آورد.
وی در ادامه تصریح کرد: با اســتفاده از این سامانه، آنالیز مناسبی از 
پروژه ها به دســت می آید و حتی می توان نرخ فنی را استخراج کرد 
که این موضوع، موجب تســهیل فرآیند نرخ می شود تا دیگر شاهد 

پروسه های عجیب نباشیم.
جابر توان؛ مدیرکل برنامه ریزی و فناوری اطÔعات ســرمد با اشاره 

به اینکه این ســامانه محصول فعالیت نیروهای جوان بیمه ســرمد 
می باشــد که میانگین ســنی آن ها زیر 30 سال اســت، گفت: نرخ 
بدهی های نامتعارف در صنعت بیمه باعث شــد که مدیران سرمد، 
به دنبــال یک فرمول واحد باشــند تا از طرف همه افــراد از جمله 
سهامداران و ذی نفعان قابل پذیرش باشد؛ یعنی راهی برای به دست 

آوردن بهتر صورت های مالی بیابند.
وی در خصوص سامانه ارزیابی پروژه های بیمه ای گفت: مÔک فعالیت 
مفید ما در پایان سال، صورت های مالی است و هر چقدر هم بر جذب 
پرتفوهای متعدد اصرار داشته باشیم، اما در نهایت صورت های مالی، 
نشان دهنده وضعیت شرکت بیمه ســرمد خواهد بود. با بهره گری 
از این ســامانه همه پروژه ها را بر اساس تمامی شاخص هایی که در 
صورت مالی وجود دارد و با استفاده از اطÔعات پروژه که وارد سامانه 
شــده، بررسی می کنیم و با ورود اطÔعات بÔفاصله EPS پروژه به ما 
ارائه می شــود؛ اما این پایان کار سامانه نیست و در آینده برنامه های 
دیگری به این ســامانه اضافه خواهد شــد. مدیرکل برنامه ریزی و 
فناوری اطÔعات سرمد در مورد برنامه های آتی این سامانه گفت: در 
حال حاضر این سامانه می تواند EPS هر شعبه بیمه را جداگانه ارائه 
دهد و ما به راحتی با اســتفاده از این سامانه، EPS شعبه را به صورت 

ماهانه به آن ها اعÔم می کنیم.
توان در ادامه به قابلیت دیگر این ســامانه اشاره کرد و افزود: بخش 
نرخ دهی بهینه بــرای مناقصات، از دیگر قابلیت های این ســامانه 
می باشــد که در نظر داریم تا آن را پیاده سازی کرده و بر اساس بانک 

اطÔعاتی، نسبت خسارت یک پروژه را پیش بینی کنیم.
دکتر غÔمرضا ســلیمانی؛ رییس کل بیمه مرکزی پس از شنیدن 
توضیحات مدیران ســرمد، با تمجید جانانه از این سامانه، آن را در 
حوزه مدیریت ریســک تعریــف کرد و گفت: از میان ســه خدمت 
رونمایی شده، سیستم آنالیز مناقصات یک اقدام بسیار مناسب است 
که از آن به عنوان مدیریت ریسک نام می بریم. مهمترین کار صنعت 
بیمه، مدیریت ریسک است و شما در واقع یک مرکز مدیریت ریسک 
ایجاد کرده اید که بر اســاس آن می توان بــه بانک ها، بورس و تمام 

کسب وکارهای کشور خدمات ارائه کرد.
وی که امتیاز باÓیی به ســامانه طراحی شده ســرمدی ها داده بود، 
افزود: این سیستم با به دســت آوردن نرخ فنی، مدیریت ریسک را 

انجام می دهد و از طرف دیگر سود پروژه را هم مشخص می کند.
رییس کل بیمه مرکزی این اتفاق را یک نیاز جدی برای صنعت بیمه 
و حتی صنعت مالی کشور معرفی کرد و گفت: این خدمت بزرگ به 
صنعت مالی به عنوان یک ایده خاص، باید به نام بیمه ســرمد ثبت 
شود؛ چراکه در تمام بحث های کسب وکار، موضوع ریسک اهمیت 
دارد و این سامانه کمک شــایانی به آن ها خواهد کرد. سلیمانی در 
ادامه با ارائه یک پیشــنهاد ویژه به مدیران سرمد، گفت: اگر سیستم 

مهدی  مهدوی:
این شرکت در 

سال های مختلف به 
رشد 93، 40، 99 و 
53 درصدی دست 

یافته و در سال 1398 
نیز رشد 58 درصدی 

را به نام خود ثبت 
کرده و توانسته 1/4 

درصد بازار بیمه را به 
نام خود ثبت کند
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مورد نظر را عملیاتی کنید؛ به طوری که جوابگوی صنعت بیمه باشد، 
حتما صنعت بانکداری، بورس و حتی پروژه های مختلف صنعتی نیز 

از این سیستم استقبال خواهند کرد.
وی ضمن تبریک به مجموعه بیمه ســرمد، گفــت: امیدواریم که 
بتوانید در بازار متشــکل بیمه ای که قصد راه اندازی آن را داریم، این 
کار مناسب را انجام دهید. البته باید روی این قضیه بیشتر کار شود و 

مسئوÓن سرمد آن را عملیاتی کنند.
این‌در‌همیشه‌روی‌شما‌باز‌است

دسترسی به کارشناسان بیمه و راهنمایان، دغدغه ای است که ذهن 
خیلی از بیمه شــدگان را درگیر کرده و همیــن نگرانی کافی بود تا 
مدیران بیمه ســرمد به دنبال راه حلی برای آن باشند؛ به طوری که 
جابر توان؛ مدیرکل برنامه ریزی و فناوری اطÔعات سرمد این موضوع 
را به عنوان یکی از اولویت های مجموعه سرمد معرفی کرد، نیازی که 
عامل کلید خوردن پروژه مرکز تماس 1516 بیمه سرمد شد. شاید 
در نگاه اول به نظر برسد که این سامانه مرکز تماس، یک کار تکراری 
باشد، اما باید بدانیم که یک اتفاق این پروژه را از موارد مشابه اش جدا 
می کند و آن اینکه، این ســامانه دسترسی به کارشناسان و رابطان 
بیمه ســرمد را تســهیل می کند و بدون نیاز به دریافت کد و پیش 
شماره و فقط با شماره گیری تلفن 1516 به صورت خودکار، افراد در 

هر استان و شهری که هستند به شعبه استان خود وصل می شوند.
به گفته مدیــرکل برنامه ریزی و فناوری اطÔعات ســرمد، در این 
شــرایط بیمه شدگان به آســانی می توانند به کارشناس خسارت و 
درمان یا امور نمایندگان وصل شــوند و از خدمات مشاوره بهره مند 

شوند.
وی از خدمات شــبانه روزی مرکز تماس 1516 بــه عنوان یکی از 
نقاط روشن این طرح یاد کرد و گفت: خوشبختانه حداقل 10 نفر از 
نیروهای کارشناس سرمد به صورت شبانه روزی و متمرکز در ستاد 
حضور دارند و در صورت نیاز، برای بیمه شــدگان معرفی نامه صادر 
می کنند یا به کارشناســان فناوری اطÔعات وصل می شوند که این 
دوستان مشــکÔت صدور بیمه نامه را برطرف می کنند که این یک 

اتفاق بزرگ است.
دکتر سلیمانی با ارزشمند خواندن پروژه 1516 گفت: مرکز تماس 
1516 به عنوان یک سامانه  مناسب می تواند به مردم ارائه سرویس 
دهد، نزدیک ترین شــعبه را اعÔم و بیمارستان ها و مراکز درمانی را 

معرفی کند که این کار بسیار با ارزشی است.
با توجه به اینکه نزدیک به 40 درصد پرتفوی بیمه ســرمد مربوط به 
بخش درمان است، دکتر ســلیمانی توصیه های راهگشایی را برای 
مدیران سرمد داشت و گفت: اگر با ارائه سرویس های مناسب در این 
بخش بتوانید به نرم افزارهای بیمارستانی متصل شوید، فرصت بسیار 
خوبی برای شما فراهم خواهد آمد تا پرتفوی بهتری به دست آوردید 

و خدمات بهتری هم ارائه دهید.
یک‌اپلیکیشن‌برای‌تمامی‌پلتفرم‌ها

تغییرات سبک زندگی در سال های گذشــته باعث شده که مردم، 
بیشتر کارهای خود را به وسیله اینترنت انجام دهند و دست به دامان 
سایت ها و اپلیکیشن ها شوند. برای همین سرمدی ها به فکر طراحی 
یک »وب اپلیکشــین« برای ارائه خدمات خود افتادند. جابر توان در 
رابطه با نحوه کار این وب اپلیکیشن به رییس کل بیمه مرکزی گفت: 
در حال حاضر افراد با وارد کردن کد ملی خود می توانند به اطÔعات 
صدور بیمه نامه و ثبت درخواســت بیمه نامه عمر دسترسی داشته 
باشند و ســوابق بیمه نامه خود را مشاهده کنند. وی این نوید را هم 
داد که تا پایان تیرماه سال جاری، نرخ دهی بیمه عمر هم به صورت 

آنÔین به خدمات وب اپلیکیشــن سرمد اضافه شود. قابل ذکر است 
که دامنه فعالیت وب اپلیکیشن ســرمد به همین حوزه ها محدود 
نمی شــود و طبق توضیحات مدیران سرمد، بیمه شدگان می توانند 
از طریق این وب اپلیکیشن، خسارت های درمان را به صورت آنÔین 
مشــاهده کنند و حتی این اپلیکیشــن می تواند دریافت لوکیشن 
مشتریان، نزدیک ترین مراکز درمانی، نمایندگی های بیمه سرمد و 
شعبه های بیمه سرمد را به آنان معرفی کند و مسیریابی دسترسی به 

مراکز را هم به آنان ارائه کند.
روایت‌سرمد‌از‌زبان‌مدیران

بخشــی از مراســم رونمایی از خدمات جدید سرمد به ارائه گزارش 
عملکرد بیمه ســرمد گذشــت، جایی که مهندس مهدی مهدوی؛ 
مدیر جوان بیمه سرمد و به تعبیر دکتر سلیمانی یک »آی تی من« 
جوان که منشا اتفاقات خوب در سرمد بوده است، گزارشی از عملکرد 

سرمد در سال های گذشته ارائه کرد.
به گفته مهندس مهدوی بیمه ســرمد در سال های اخیر توانسته از 
صنعت بیمه پیشی بگیرد و با رشد دو برابری نسبت به میانگین رشد 

صنعت بیمه، چندین قدم جلوتر از این صنعت حرکت کند.
مدیرعامل بیمه ســرمد در ادامه گفت: این شــرکت در ســال های 
مختلف به رشــد 93، 40، 99 و 53 درصدی دســت یافته و در سال 
1398 نیز رشــد 58 درصدی را به نام خود ثبت کرده و توانسته 1/4 

درصد بازار بیمه را به نام خود ثبت کند.
مهندس مهدوی با اشــاره به موضوع بدهی هــا و دارایی های بیمه 
ســرمد گفت: صنعت بیمه در حال حاضر جایــگاه 102 درصدی را 
دارد و ما جایگاه 137 درصدی داریم، یعنی نسبت دارایی هایمان به 
بدهی های جاری نقدی، از جایگاه بسیار مناسبی برخوردار است که 
انشــاا× این مورد با همت همکاران مان در شرکت تداوم می یابد. در 
بحث بدهی ها هم، نسبت بدهی ها به دارایی های ما، رقم 77 درصد را 
نشان می دهد که این رقم برای صنعت 86 درصد است و این هم یک 

شاخص مطلوب برای سرمد حساب می شود.
وی در ادامه به روند بهبود جایگاه بیمه ســرمد اشــاره کرد و افزود: 
در سال 1392 با شــروع فعالیت این شرکت، در میان شرکت های 
بیمه ای در جایگاه سی ام قرار داشــتیم؛ ولی در حال حاضر جایگاه 

هفدهم را در حق بیمه صادره را از آنِ خود کرده ایم.
مهندس مهدوی تصریح کرد: بیمه ســرمد در خسارت پرداختی؛ 
شــانزدهمین، در ســود عملیاتی؛ دوازدهمین و در سود خالص؛ 
نهمین شرکت صنعت بیمه است و این رتبه در ضریب خسارت به 

عدد 24 می رسد.

غÔمرضا سلیمانی:
مهمترین کار صنعت 

بیمه، مدیریت 
ریسک است و شما 
در واقع یک مرکز 
مدیریت ریسک 

ایجاد کرده اید که بر 
اساس آن می توان به 
بانک ها، بورس و تمام 
کسب وکارهای کشور 

خدمات ارائه کرد
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بيمه پارسيان؛ حامی مطمئن 
و قابل اتکـا بـرای کسب وکارها

شرکت بیمه پارسیان )سهامي عام( به عنوان بزرگ ترین شرکت جنرال بیمه خصوصی کشور با برخورداری از بیش از 4 هزار میلیارد 
ریال ســرمایه، با اتکا به سهامدارانی معتبر، دارای شــبکه فروش و پرداخت خسارت گسترده در برگیرنده 61 شعبه و حدود 2000 
نمایندگي فعال در سراســر کشور می باشد. همچنین این شــرکت ارائه کننده بهترین خدمات در تمامي رشته هاي بیمه اي اموال، 
اشخاص، مســئولیت و مهندســی در برگیرنده حدود 80 نوع محصول بیمه اي متفاوت و با حضور مداوم در میان 100 شرکت برتر 

کشــور از اولین سال فعالیت و کسب رتبه 72 در این فهرست در آخرین ارزیابی انجام شده است.
بیمه پارســیان دارای رتبه یک توانگری مالی به اســتناد ارزیابی بیمه مرکزی جمهوری اســÔمی ایران، با افزایش بهره وري، بهبود 
فرآیندها و رضایت مشــتریان و به تبع آن، اخذ گواهینامه ها، جوایز و تندیس های افتخار داخلی و بین المللی و با ســابقه درخشــان 
خدمت دهی به گروه بزرگی از مشــتریان حقیقی و حقوقی اســت. همچنین این شــرکت دارای بیشترین ســقف قبولی اتکایی از 

بیمه گران داخلی در میان شــرکت های بیمه خصوصی می باشد که مجوز آن نیز اخیرا از سوی بیمه مرکزی تمدید گردید.
بیمه پارســیان در راستای ارائه خدمات بهتر در زمان شیوع بیماری کرونا و با توجه به کاهش درآمد، طرح های مختلفی را به منظور 
تســهیل در امور بیمه گذاران به اجرا گذاشته است. از طرفی این شرکت در حوزه بیمه های مسئولیت؛ تخفیفات ویژه ای برای اصناف 
پرخطر فعال در شــرایط شیوع بیماری کرونا به ویژه کادر درمانی کشــور در نظر گرفته که جزئیات طرح ها به شرح ذیل اعÔم شده 

است:
• ارائه تخفیفات ویژه در طرح فروش ویژه کادر درماني بیمارســتان ها، درمانگاه ها و کلینیک ها براي مدافعان سÔمت کشور به پاس 
قدردانی از زحمات و فداکاری های جامعه درمانی در خط مقدم مبارزه با ویروس کرونا به منظور تکریم از کادر درمان، پرسنل اداری 

و اجرایی واحدهای درمانی به ویژه پرستاران
• ارائــه تخفیفات ویژه  در طرح فروش ویژه اصناف پرخطر براي خریداران بیمه نامه مســئولیت مدنــی کارفرما در قبال کارکنان و 

اشــخاص ثالث به منظور تکریم و جلب رضایت مشتریان با توجه به شیوع بیماری کرونا
• ارائه تخفیفات در طرح فروش ویژه مســئولیت مدنی حرفه ای براي مهندســین ناظر، طراح و محاسب به منظور حمایت از جامعه 

مهندسین کشور

بیمه پارسیان دارای 
رتبه یک توانگری مالی 
به استناد ارزیابی بیمه 

مرکزی جمهوری اسÔمی 
ایران، با افزایش بهره وري، 
بهبود فرآیندها و رضایت 

مشتریان و به تبع آن، 
اخذ گواهینامه ها، جوایز 

و تندیس های افتخار 
داخلی و بین المللی 
و با سابقه درخشان 

خدمت دهی به گروه 
بزرگی از مشتریان 

حقیقی و حقوقی است

مهدیه شهسواری
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همچنین در حوزه بیمه های آتش ســوزی جشــنواره فروش عید تا عید بیمه های آتش ســوزی بیمه پارسیان در حال اجرا می باشد 
که تســهیÔت و تخفیفات بسیار مناسبی برای مشــتریان در بردارد. در این راستا، این شرکت در فاصله اعیاد فطر تا قربان تخفیفات 

ویژه ای برای مشــتریان جدید خود در بیمه های آتش سوزی در نظر گرفته است.
از جمله مزایای طرح عید تا عید بیمه های آتش ســوزی، 40 درصد تخفیف در نرخ های پوشش های آصا و خطرات تبعی می باشد.

در حوزه بیمه های عمر و ســرمایه گذاری نیز با توجه به شــیوع بیماری کرونا و جلب رضایت مشتریان و بیمه گذاران، پوشش درمان 
بیماری کرونا ارائه گردیده اســت. در این راســتا، شرکت بیمه پارسیان برای کلیه بیمه شــدگان بیمه های عمر و سرمایه گذاری که 
دارای پوشش امراض خاص می باشند )اعم از بیمه شدگان قبلی و جدید(، جبران هزینه های درمانی در صورت ابتÔ به بیماری کرونا 

را تا ســقف پوشش امراض خاص )مطابق شرایط اختصاصی آن( تعهد می نماید.

شــرکت بیمه پارسیان همچنین در حوزه بیمه های بدنه خودرو و سایر بیمه نامه ها با رعایت کامل اصول حرفه ای بیمه گری اقدام به 
ارائه این گونه تســهیÔت نموده تا بیمه گذاران و مشتریان بتوانند با خیالی آسوده بیمه نامه های خود را دریافت نمایند.

عÔقه مندان می توانند جهت دریافت اطÔعات بیشــتر و بهره برداری از این تخفیفات ویژه به شــعب و نمایندگی های بیمه پارسیان 
در سراسر کشور مراجعه و یا با شماره 8259 تماس حاصل نمایند.

شرکت بیمه پارسیان 
)سهامي عام( به عنوان 

بزرگ ترین شرکت جنرال 
بیمه خصوصی کشور با 
برخورداری از بیش از 4 

هزار میلیارد ریال سرمایه، 
با اتکا به سهامدارانی 
معتبر، دارای شبکه 

فروش و پرداخت خسارت 
گسترده در برگیرنده 

61 شعبه و حدود 2000 
نمایندگي فعال در سراسر 

کشور می باشد
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و‌ترکیب‌بهینه‌پرتفوی،‌متنوع‌سازی‌پرتفوی‌سرمایه‌گذاری،‌سرمایه‌گذاری‌در‌صندوق‌های‌سرمایه‌گذاری‌و‌اوراق‌بدهی‌و...‌بوده‌است.‌به‌همین‌

بهانه‌گفت‌وگویی‌با‌حجت‌بهاری‌فر؛‌مدیرعامل‌شرکت‌بیمه‌"ما"‌انجام‌داده‌ایم‌که‌مشروح‌آن‌از‌نظر‌خوانندگان‌ارجمند‌می‌گذرد.

عملکرد‌سرمایه‌گذاری‌شــرکت‌بیمه‌»ما«‌در‌سال‌‌98را‌
چگونه‌ارزیابی‌می‌کنید؟

با توجه به تحوÓت اقتصادی چند ســال اخیر، تشدید تحریم های 
اقتصــادی بین المللــی، رشــد چشــمگیر نرخ تــورم، کاهش 
نــرخ بهره بانکــی و همچنین تحوÓت سیســتم ارز در کشــور، 
الگوهای اقتصادی بازار دســت خوش تحوÓتی شــده و اهداف و 
استراتژی های سرمایه گذاری نیز دچار تغییر شده اند؛ لذا ضروری 
اســت، با پیش بینی وضعیت و تحوÓت پیش رو، زمینه Óزم برای 
بهینه سازی سرمایه گذاری ها فراهم شود. از طرفی؛ افزایش قیمت 
ارز، طÔ، مسکن، خودرو، حمایت های بخش دولتی از بازار بورس 
و همچنین تغییر نرخ بهره بدون ریسک از مرز 30 درصد در سال 
1397 به کمتر از 15 درصد در روزهای جاری، شــرایط حساس 
و منحصربه فــردی را در تاریــخ اقتصادی ایران بــه وجود آورده 
اســت. در همین راستا؛ شــرکت بیمه »ما« به منظور حفاظت از 
سرمایه گذاری های انجام شــده، بهره برداری از وضعیت موجود و 
بهینه سازی سرمایه گذاری ها، در زمان های مناسب با فراهم سازی 
تمهیدات مورد نیاز و برنامه ریــزی دقیق و موثر، اقدام به پاÓیش 
و بهینه ســازی پرتفوی ســرمایه گذاری کرده که منجر به کسب 

بازدهی مطلوب در سال 1398 و سال جاری گردیده است.
در‌بخش‌متنوع‌سازی‌پرتفوی‌سرمایه‌گذاری‌چه‌اقداماتی‌

صورت‌گرفته‌است؟
متنوع ســازی پرتفــوی و تخصیص منابع به بخش هــای دیگر با 
بازدهی بیشــتر در زمان مناســب و با احتســاب ترکیب بهینه 
ریسک و بازده، مهمترین بخش برنامه بهینه سازی سرمایه گذاری 
اســت که با موفقیت کامل مدیریت شــده و انجام پذیرفته است. 
بــا توجه بــه کاهش نرخ بهره بانکی و نزدیک شــدن سررســید 
ســپرده ها، جابه جایی منابع حاصل از سپرده های سررسید شده 
به ســپرده های بانکی دیگر و یا انتقال سرمایه به سایر زمینه های 
ســرمایه گذاری با در نظر گرفتن نسبت ریســک و بازده، یکی از 
برنامه هــای اصلی بهینه ســازی پرتفوی بوده اســت. همچنین 
موضوع مطابقت پرتفوی با آیین نامه 97 ســرمایه گذاری و کسب 
بازدهی مناسب ســرمایه گذاری از محل منابع بیمه های زندگی 
برای افزایش رضایت بیمه گذاران از جمله برنامه های انجام شده و 

در حال تکمیل می باشد که موفقیت هایی را به همراه داشته است. 
در حال حاضر برنامه های مختلف شــرکت برای توسعه بسترهای 
ســرمایه گذاری در چارچــوب آیین نامــه 97 ســرمایه گذاری 
شــرکت های بیمه در ســایر زمینه های ســرمایه گذاری مانند 
مشــارکت در طرح های اقتصادی و تجاری و یا ســرمایه گذاری 
در بخش امÔک و مســتغÔت و مواردی دیگر؛ در دست مطالعه، 
برنامه ریزی و یا اجرا می باشــد که بی شــک چشم انداز روشنی را 

برای سرمایه گذاری شرکت ترسیم خواهد کرد.
سرمایه‌گذاری‌در‌سهام‌ســال‌گذشته‌به‌چه‌میزان‌بود‌و‌
برای‌افزایش‌این‌ســرمایه‌در‌سال‌جدید‌چه‌برنامه‌هایی‌

دارید؟
با توجــه بــه برنامه ریزی هــای انجام شــده در ســال 1398، 
سرمایه گذاری در سهام طی سال گذشته، بیش از 5 برابر افزایش 
یافت و بهای تمام شده پرتفوی ســهام از مبلغ 974 میلیارد ریال 
در ابتدای ســال 98 به 5291 میلیارد ریال در پایان سال 98 ارتقا 
یافت که با در نظر گرفتن ارزش بازار سرمایه گذاری ها، مازاد ارزش 
پرتفوی ســهام در پایان سال 98 بالغ بر 2352 میلیون ریال بوده 
اســت که با توجه به بازدهی بازار طی دو ماهه ابتدای سال جاری 
و ترکیب بهینه پرتفوی شــرکت، طبیعتا مازاد ارزش پرتفوی نیز 

افزایش یافته است. 
لذا پاÓیش پرتفوی و تمرکز دارایی های ســبد بر ســهام بنیادی، 
باعث افزایش و رشــد بازدهی ســبد گردیــده و منجر به افزایش 
قابل توجه درآمدهای حاصل از ســرمایه گذاری در سهام، نسبت 
به سال های گذشــته شده است. بازده خالص بیش از 130 درصد 
پرتفوی ســهام در ســال 1398، بیانگر عملکرد بســیار مطلوب 

سرمایه گذاری در سهام می باشد.
برای‌تقویت‌سرمایه‌گذاری‌در‌صندوق‌های‌سرمایه‌گذاری‌

چه‌اقدامی‌صورت‌گرفته‌است؟
در راســتای بهره برداری هر چه بیشتر از رشــد شاخص بورس، 
سرمایه گذاری در بهترین صندوق های سرمایه گذاری »مشترک« 
و »در سهام« از سال 1397 در دستور کار شرکت قرار گرفته و در 
ســال 98 تقویت گردید که بازدهی مطلوبی برای شرکت داشته و 

بیش از پیش بینی های انجام شده در بودجه 98 بود.
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مدیرعامل‌شرکت‌بیمه‌"ما"‌خبر‌داد

افزايش 5 برابری سرمايه گذاری 
سهام در سال 1398

ثمانه نادری

پاÓیش پرتفوی و تمرکز 
دارایی های سبد بر 

سهام بنیادی، باعث 
افزایش و رشد بازدهی 
سبد گردیده و افزایش 
قابل توجه درآمدهای 

حاصل از سرمایه گذاری 
در سهام، نسبت به 

سال های گذشته را به 
همراه داشته است



ماهنامه‌دنیای‌‌سرمایه‌گذاری‌‌
‌‌شماره38 29دی‌‌98

در این بخش می خوانیم:

 توسعه استارت آپ ها با مشارکت بخش خصوصي

 ارتقاي درآمد 10 ميليون دÓري با تنوع در توليدات

دنیای انرژی

گفت و گوی اختصاصی با حبيب اله احمدی ابهری
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مصطفی حاتمی

عضو‌هیات‌مدیره‌پارک‌علم‌و‌فناوری‌تاکید‌کرد

توسعه استارت آپ ها 
با مشارکت بخش خصوصی

شیوع بیماری کرونا در سال جاری، محدودیت های گسترده ای 
در زمینــه تردد و موارد مشــابه بــه وجود آورده و بســیاری از 
کسب وکارها را به طور موقت با تعطیلی مواجه کرده و با تداوم این 
بحران در وضعیت کنونی، بسیاری از آن ها را در معرض تعطیلی 
کامل قرار داده است. چنین مشکلی، موجب بیکاری تعداد زیادی 
از افراد جامعه خواهد شد که این موضوع، به تنش های اجتماعی 
دامن خواهــد زد و بحرانی عمومی را پدیــد خواهد آورد. با این 
 حال در کنار این تبعات و تهدیدها، بیماری کرونا باعث شناخت 
بیشتر بسیاری از کســب وکارهای جدید از قبیل فروشگاه های 
اینترنتی، تاکسی های اینترنتی، سرویس های خدمات پزشکی 
و سایر خدمات برَخط دیگر نیز شــده است. درچنین شرایطی 
این کســب وکارها به ســرعت موقعیت خود را در جامعه محکم 
کرده و به بخش جداناپذیر از زندگی روزمره تبدیل شده اند و این 
مساله، مورد توجه بسیاری از متخصصان و پژوهشگران در حوزه 

کسب وکارهای نوین قرار گرفته است.

دکتر شــهرام رضایی؛ عضو هیات مدیره پــارک علم و فناوری 
با تاکید بر لزوم اســتفاده از فرصت های ناشــی از شیوع بیماری 
کرونا برای حوزه کارآفرینی و تبدیل این تهدید به فرصت، گفت: 
در حال حاضر حــوزه کار و کارآفرینی از بخش دولتی به بخش 
خصوصی منتقل شــده و این بخش با اســتفاده از فرصت های 
مناســب و زیرســاخت های ایجادشــده، به دنبال ایجاد شغل 

می باشد و گرایش رایج در سطح جهان نیز این گونه است.
وی در ادامه افزود: تاکنون فرصت های شــغلی ایجادشــده؛ در 
زمینه شــرکت های نوبنیان، مشــاغل جدید، نمونه برداری از 
شــرکت های مشــابه خارجی و یا توجه به نیازهای بازار ایران، 
مبتنی بر نوآوری بوده که ســایت های خرید و فروش اینترنتی و 

همچنین تاکسی های اینترنتی از مهمترین آن ها می باشد.
این اســتاد دانشگاه در حوزه فناوری و اطÔعات اظهار امیدواری 
کرد که چنین روندی منجر به کوچک شدن دولت و خارج شدن 
فضای کسب وکار از انحصار آن شود که البته در این میان، دولت 
باید از تصدی گری دوری کند و فقط وظیفه تنظیم و نظارت را بر 
عهده داشته باشد. حتی می توان امید داشت که بخش خصوصی 
بــا توجه به تجربه ای که در زمینه کســب وکارهای جدید دارد، 
راهکارهایــی برای تنظیم و نظارت بر ایــن بخش به دولت ارائه 

دهد.
عضو هیات مدیره پارک علم و فناوری، وجود زیرســاخت های 
فنی، انســانی و فرهنگی را از عوامل Óزم بــرای چنین تحولی 
دانســت و افزود: اگرچه می توان زیرساخت های فنی را با صرف 
هزینه اقتصادی ایجــاد کرد؛ اما اگر همزمان بــا این تحوÓت، 
زیرســاخت های Óزم فرهنگی ایجاد نشود، شاهد نوعی توسعه 
نامتوازن خواهیم بود که مشکÔتی را به وجود خواهد آورد. برای 
مثال؛ وقتی تلفن های هوشــمند به شــکلی گسترده در اختیار 
طیف های متعدد مردم قرار دارد، ضروری است تا زیرساخت های 
فرهنگی اســتفاده از چنین ابزاری نیز در کنار آن فراهم شود که 
البته ایجاد چنین زیرســاخت هایی، مستلزم تغییر در عادات و 
عÔیق مردم می باشــد که این موضوع، زمان بر و همراه با هزینه 

هنگفت خواهد بود.
دکتر رضایی خاطرنشــان کرد: به رغم تمام پیامدهای زیان بار 
بیماری کرونا در کشــور، باید اذعان کرد که شیوع این بیماری، 
برخــی از زیرســاخت های فرهنگی Óزم بــرای تغییر و تحول 
کسب وکارها را فراهم کرده اســت. به عنوان مثال؛ شرکت هایی 
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مانند ارائه  دهنــدگان خدمات فروش اینترنتــی کاÓ، خدمات 
آموزشی از طریق فضای مجازی و همچنین خدمات پزشکی، در 
این مدت محبوبیت زیادی پیدا کرده اند. در واقع؛ شیوع بیماری 
کرونا و تبعات آن در این مدت، ظرفیت های فرهنگی Óزم را برای 
رواج ایــن خدمات ایجاد کرده اســت. اگرچه این تغییر همراه با 
فشار و استرس بوده؛ اما در حال حاضر بدون صرف زمان و هزینه 

زیاد، این موارد ایجاد شده است.
وی تصریح کرد: تاکنون فرصت های بسیار مناسبی ایجاد شده؛ 
اما نباید از یاد برد که زیرساخت های فنی و لجستیکی Óزم برای 
اســتفاده از این فرصت و همچنین فرهنگ رشــد و توسعه آن، 
هنوز ایجاد نشده و در صورتی  که بحران کرونا تداوم داشته باشد 
و در فصل پاییز نیز شــاهد اوج گیری مجدد این بیماری باشیم، 

زیرساخت های Óزم برای ارائه خدمات وجود ندارد.
این استاد دانشــگاه در حوزه فناوری و اطÔعات در ادامه افزود: 
در دوره اوج بیماری کرونا در ابتدای ســال جاری، شرکت های 
اینترنتی تامین کاÓ به دلیل مشــکÔت لجســتیکی از تحویل 
به موقع کاÓی مشتریان ناتوان بودند و تاکسی های اینترنتی نیز 

با مشکل کمبود مسافر مواجه شدند.
عضو هیــات مدیره پــارک علم و فنــاوری گفت: شــکوفایی 
کسب وکارهای جدید و شرکت های نوبنیان در گروی شناسایی 
نیازهــای موجود در ســطح جامعه و توجه به زیرســاخت ها و 

امکانات موجود می باشد.
دکتر رضایی افزود: در حال حاضر، ســرویس مناسبی برای ارائه 
خدمات حقوقی برَخط در کشــور وجود نــدارد، ولی در زمینه 
پزشــکی چنین خدماتی وجود دارد. به اعتقاد بنده؛ شناسایی 
نیازهای جامعه و مشــتریان در زمینه هــای مختلف و اقدام در 
جهت رفع این نیازها، به کاهش اتÔف وقت و هزینه مشــتریان، 
ایجاد اشتغال، کسب وکار جدید و همچنین انجام این خدمات به 

شکلی بهینه کمک شایانی خواهد کرد.
وی، رکود و بحــران بیکاری حاصل از کرونــا را معضلی بزرگ 
دانست که بار آن بر دوش تمام جامعه سنگینی می کند و تاکید 
کرد: شیوع این بیماری، شغل و درآمد بسیاری از افراد جامعه را 
تحت تاثیر قرار داده و برای حل آن، ایجاد اشتغال ضرورت دارد؛ 
اما این وظیفه همانند گذشته، فقط بر عهده دولت نیست، بلکه 
بخش خصوصی نیز باید با قدرت در این عرصه گام برداشــته و با 
استفاده از زیرساخت ها و امکانات Óزم، اقدام به کارآفرینی کند.

عضــو هیات مدیــره پارک علــم و فنــاوری در ادامــه افزود: 
پارک های علم و فناوری و همچنین نهادهای دولتی مســئول 
در زمینه توســعه فناوری، نباید فقط به ارائــه امکانات محدود 
مورد نیاز به شــرکت های نوبنیان اکتفا کنند، بلکه شــکوفایی 
این شــرکت ها، حرکت به ســوی کارآفرینی و همچنین رونق 
کسب وکارها، مســتلزم ایجاد فروم های مباحثه تخصصی است 
که در همین راستا باید نیازهای موجود در جامعه، صاحبان ایده، 
ســرمایه گذاران و کارگزاران فناوری را مورد توجه قرار داد و در 
بحث های انجام شده، نیازهای موجود شناسایی شوند تا بتوان با 

استفاده از امکانات موجود، نسبت به رفع این نیازها اقدام کرد.
این استاد دانشگاه در حوزه فناوری و اطÔعات، مهمترین کارکرد 
این فروم ها را ایجاد شــبکه های مختلف دانست و افزود: دولت 
و بخش خصوصی باید در کنار یکدیگر و با اســتفاده از امکانات 

موجود، نسبت به گسترش کسب وکارهای جدید اقدامات Óزم 
را انجام دهند.

دکتر رضایی در خصــوص عملکرد پارک های علــم و فناوری 
در کشــور بیان کرد: این پارک ها با گذشــت حدود 20 سال از 
فعالیت شان، در حوزه ماموریت و وظایف خود، تاکنون عملکرد 
مناسبی داشــته اند؛ اما باید توجه داشــت که پارک های علم و 
فناوری که متعلق به دانشگاه های مختلف است، به تنهایی عامل 
رشد و توســعه فناوری ها و کســب وکارهای نوین نمی باشند؛ 
چراکه نیازمند حلقه واسطه ای به نام هاب های نوآوری هستند 
تا از طریق آن ها؛ ســرمایه گذاران، کارگزاران ســرمایه گذاری، 
صندوق های شــکوفایی و نوآوری و همچنین ســرمایه گذاران 
خطرپذیر، در کنار یکدیگر با شناسایی نیازها به همراه خبرگان 
طراحی طرح های تجــاری و کارپردازان صنعتی، اقدام به ایجاد 

کسب وکار جدید  کنند.
وی به تامین ســرمایه برای توسعه کسب وکارهای جدید اشاره 
کرد و افزود: این موضوع، در گروی طراحی مناســب است و در 
صورت تحقق آن، می توان از روش های مختلف نسبت به تامین 
سرمایه اقدام کرد. قابل ذکر است، اگر طرح مورد نظرکفایت Óزم 
را داشته باشــد، افراد جامعه نیز در زمینه تامین سرمایه طرح، 

کمک شایانی خواهند کرد.
عضو هیات مدیره پارک علم و فناوری در پایان افزود: با توجه ویژه  
به نیازهای جامعه، گام های مناسبی در راستای حل مشکÔت و 
برطرف کردن این نیازها برخواهیم داشت. متاسفانه صنعت گران 
بزرگ و صاحبان ســرمایه های کÔن در کشور، هنوز به اهمیت 
نوآوری و شــرکت های دانش بنیان در رونق کسب وکار و کسب 
سود پی نبرده اند؛ اما این مسیری است که از پیمودن آن گریزی 
نیست، پس بهتر است تا دیر نشده، از امکانات و ظرفیت های قابل  
توجه کشور در راستای توسعه شرکت های دانش بنیان، افزایش 

اشتغال و رونق کسب وکارهای مبتنی بر آن ها بهره ببریم.

شکوفایی 
کسب وکارهای 

جدید و شرکت های 
نوبنیان در گروی 

شناسایی نیازهای 
موجود در سطح 
جامعه و توجه به 

زیرساخت ها و 
امکانات موجود 

می باشد
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مدیرعامل‌شرکت‌آرتیمان‌الکتریک‌ابهر‌عنوان‌کرد

ارتقای درآمد 10 ميليون دÓری 
با تنوع در توليدات

محمد جعفری

شرکت‌آرتیمان‌الکتریک‌ابهر‌با‌برند‌تجاری‌سیمکا‌راد،‌واقع‌در‌ورودی‌شهرک‌صنعتی‌شریف‌ابهر‌در‌سال‌‌1392تاسیس‌و‌از‌ابتدای‌سال‌‌1393تولید‌
انواع‌سیم‌و‌کابل‌صنایع‌برق‌و‌مخابرات‌را‌آغاز‌کرده‌است.‌این‌شرکت‌با‌استفاده‌از‌ماشین‌آÓت‌و‌تجهیزات‌مدرن‌و‌به‌کارگیری‌نیروهای‌متخصص‌
توانسته‌انواع‌سیم‌و‌کابل‌های‌مورد‌نیاز‌در‌صنایع‌مختلف‌به‌ویژه‌ساختمان‌را‌تولید‌و‌عرضه‌نماید.‌با‌توجه‌به‌سیاست‌اصولی‌شرکت‌آرتیمان‌الکتریک‌
ابهر‌جهت‌تولید‌محصوÓت‌با‌کیفیت‌جهانی،‌پیاده‌سازی‌سیستم‌های‌کیفی‌در‌بخش‌های‌مختلف‌شامل:‌طراحی،‌ساخت،‌کنترل‌کیفیت‌و‌بازرگانی‌از‌
ابتدای‌فعالیت‌شرکت‌مورد‌توجه‌قرار‌داشته‌و‌سیستم‌مدیریت‌کیفیت‌ISO9001 را‌به‌صورت‌فراگیر‌و‌مستمر‌مورد‌استفاده‌قرار‌می‌دهد.‌این‌شرکت‌با‌
توجه‌به‌گستره‌روزافزون‌و‌وسیع‌کاربرد‌کابل‌های‌تخصصی‌در‌پروژه‌های‌صنعتی‌و‌عمرانی،‌توسعه‌و‌افزایش‌تنوع‌محصوÓت‌خود‌را‌همواره‌در‌دستور‌
کار‌قرار‌داده‌و‌به‌همین‌دلیل،‌پس‌از‌اخذ‌استانداردهای‌بین‌المللی،‌موفق‌به‌عرضه‌سبد‌محصوÓت‌خود‌در‌کشورهای‌همسایه‌گردید.‌همچنین‌در‌سال‌
‌1396موفق‌به‌اختراع‌محصول‌جدیدی‌تحت‌عنوان‌"سیم‌افشان‌مقاوم‌در‌برابر‌آتش‌ضد‌موریانه‌و‌ضد‌جوندگی"‌گردید‌و‌توانست‌با‌شماره‌ثبت‌‌93140
در‌مرکز‌مالکیت‌معنوی‌کشور‌به‌ثبت‌برساند.‌به‌منظور‌آشنایی‌بیشتر‌با‌فعالیت‌های‌این‌شرکت‌به‌سراغ‌حبیب‌اله‌احمدی‌ابهری؛‌مدیرعامل‌شرکت‌

آرتیمان‌الکتریک‌ابهر‌رفته‌و‌با‌وی‌به‌گفت‌وگو‌پرداخته‌ایم.‌در‌ادامه،‌ماحصل‌این‌مصاحبه‌را‌می‌خوانیم.

در‌حال‌حاضر‌چــه‌محصوÓتی‌را‌تولیــد‌می‌کنید‌و‌
مهمترین‌شاخص‌و‌مزیت‌تولیدات‌شما‌چیست؟

ســبد محصوÓت و تولیدات شرکت بســیار گسترده و وسیع 
می باشــد و محصوÓتی مانند ســیم و کابل های ساختمانی، 
کابل های ابزار دقیق، کابل های کنترل، کابل های کواکسیال، 
کابل های فشار ضعیف و فشار متوسط و کابل های مخابراتی را 
شامل می شود. مزیت تولیدات شرکت آرتیمان الکتریک ابهر 
در کیفیت، نوآوری و خÔقیت می باشــد و شــعار »کیفیت در 
پرتو نوآوری و خÔقیت« نیز بر این اساس نگاشته شده است. از 
دیگر ویژگی محصوÓت شــرکت می توان به بسته بندی مدرن 
و منحصربه فرد کاÓها اشاره کرد که در نوع خود کامÔ بی نظیر 
می باشد.یکی دیگر از مزیت های محصوÓت سیمکا راد، قیمت 

بسیار مناســب و رقابتی آن در مقایســه با کاÓهای مشابه در 
بازار می باشــد و مهمترین شــاخص و مزیت این محصوÓت، 
اســتاندارد بودن آن به معنا و مفهوم واقعی می باشــد. در واقع 
این اطمینان به مصرف کننده داده می شــود که با اســتفاده از 
محصوÓت »نسوز« سیمکا راد، نگران خطرات آتش سوزی به 
واســطه افت ولتاژ و یا حرارت بیش از حــد هادی و اتصاÓت 

سیم ها نباشند.
به‌منظور‌تحقق‌شــعار‌جهش‌تولید‌چه‌برنامه‌ای‌در‌

دستور‌کار‌دارید؟
برنامه های شرکت به منظور دســت یابی به جهش تولید در 6 
محور شامل توسعه تولیدات شرکت در راستای جهش تولید، 
مدیریت و توســعه صادرات به کشورهای همســایه، توسعه 
فناوری محصوÓت دانش بنیان، مدیریت بازار و ســاماندهی 
تجاری، بهبود فضای کســب وکار شــرکت مرتبط بــا بازار و 
تامین منابع مالی و توســعه سرمایه گذاری تدوین شده است. 
بر اســاس اطÔعات واحد تحقیق و توسعه شرکت، مهمترین 
هدف گذاری های تحقق جهش تولید، شــامل 3 محور اساسی 
می باشــد. در محور اول؛ یعنی توســعه تولیدات شــرکت در 
راستای جهش تولید، شــرکت آرتیمان الکتریک ابهر در نظر 
دارد تا خطوط تمام اتوماتیک تولید سیم و کابل های خاص را 
خریداری کرده و جهت تکمیل سبد تولیدات شرکت و افزایش 

درآمد 10 میلیون دÓری گام بردارد. 
در محور دوم که موضوع آن مدیریت و توســعه صادرات است، 
ارتقای تنــوع محصوÓت صادراتی مورد نظــر بوده و افزایش 
صادرات به میزان 20 میلیون دÓر به 10 کشور همسایه، تولید 
5 هزار تنی محصوÓت شرکت و توسعه صادرات به کشورهای 
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همســایه )عراق، ســوریه، عمان، قطر، افغانستان، پاکستان، 
آذربایجان، ترکیه، گرجســتان، هند و ...(، از جمله اهداف مهم 
این شــرکت می باشد. البته تا حدودی به بازارهای منطقه وارد 
شده و محصوÓت شرکت را معرفی کرده ایم و در نظر داریم برای 
دست یابی به این مهم در نمایشــگاه های این کشورها حضور 
داشته باشیم. در محور سوم؛ یعنی توسعه فناوری و محصوÓت 
دانــش بنیان نیز می توان به هدف گذاری، اندازه گیری و بهبود 
بهره وری عوامل تولیــد، اجرای طرح توانمندســازی تولید، 
توسعه اشتغال پایدار در راســتای ارتقای بهره وری و افزایش 
محصوÓت دانش بنیان )سیم افشان ساختمانی مقاوم در برابر 

آتش، ضد موریانه و ضد جوندگی( اشاره کرد.
آیا‌به‌اهداف‌مورد‌نظر‌خود‌در‌سال‌گذشته‌دست‌پیدا‌

کردید؟
با توجه به سند چشــم انداز شــرکت آرتیمان الکتریک ابهر، 
اهداف این شــرکت به اهداف کوتاه مــدت، بلندمدت و کÔن 
تقسیم می شوند. صراحتا نمی توان گفت که به تمام اهدافمان 
در ســال گذشته رســیده ایم. به عنوان مثال؛ تولید کابل های 
ابزار دقیق در سال 1398 صورت گرفت که از اهداف کوتاه مدت 
شــرکت بود یا مثÔ افزایــش صادرات محصــوÓت تولیدی، 
ارزش آفرینــی برای مشــتریان و تقویت مزیت هــای رقابتی 
در ســطح بین الملل که از اهداف بلندمدت شــرکت محسوب 
می شود و امکان دست یابی به آن ها شاید چندین سال متوالی 
طول بکشــد. از طرفی؛ تامین سیم و کابل های مورد نیاز ایران 
و کشورهای منطقه، افزایش ســودآوری شرکت در بازارهای 
منطقه از اهداف کÔن شــرکت بوده و برای رسیدن به چنین 
اهدافی گام های استوار و محکمی خواهیم برداشت. ما در سال 
1398 به اهداف کوتاه مدت شرکت دست پیدا کرده ایم. البته 
ناگفته نماند که اهداف کوتاه مدت شــرکت هر ســاله و برای 
همان سال تهیه شده و برای اجرایی شدن به مدیریت واحدها 

ابÔغ می شود.
آیا‌در‌تمامی‌اســتان‌ها‌نمایندگــی‌انحصاری‌فروش‌

دارید؟
ســهم فروش ما در بــازار داخل قابــل قبول بــوده و در اکثر 
اســتان های کشــور، نمایندگی انحصاری فروش داریم. البته 
دوســتان واحد فروش، مذاکراتی در اســتان های دیگر انجام 
داده اند که به لطف الهی در آینده خیلی نزدیک این استان ها را 
نیز تحت پوشش قرار خواهیم داد. از مهمترین پروژه های این 
شرکت می توان به ســپاه پاسداران انقÔب اسÔمی ایران، بازار 
بزرگ ایران )ایران مال(، پروژه مریم )تهران(، پروژه کوهستان 

)تهران( و پروژه نخجوان و ... اشاره کرد.
شــیوع‌بیماری‌کرونا‌چه‌تاثیری‌بر‌روند‌کاری‌شــما‌

داشته‌است؟
اپیدمی کرونا بر کل اقتصاد جهان تاثیر منفی داشته و کماکان 
نیز ادامه دارد. در این میان، شرکت آرتیمان الکتریک ابهر نیز 
از تاثیرات این اپیدمی مســتثنی نبوده و با توجه به گزارشات 
مالی شــرکت می توان گفت که حداقــل 30 درصد در تولید و 
فروش محصوÓت شرکت شاهد کاهش بوده ایم، اما امیدواریم 
با شکست این ویروس منحوس، دوباره با 100 درصد ظرفیت 

و تمام تــوان در خدمت اقتصاد و به ویژه صنعت برق کشــور 
باشیم.

نگاه‌دولت‌به‌کار‌و‌تولیدات‌شما‌چگونه‌بوده‌است؟
نگاه مسئوÓن و دولت مردان به موضوع تولید قابل قبول نبوده 
و تولیدکنندگان با مشــکÔت فراوانی از جمله امورات بانکی، 

مشکÔت بیمه ای و تامین اجتماعی و ... مواجه هستند. 
وقتی اقتصاد یک کشور در گروی تولید باشد، باید نگاه ویژه ای 
به تولید و صنعت کشور شود تا تولیدکننده تمرکز مناسبی بر 
توســعه فعالیت خود داشته باشد که در این صورت، روز به روز 
شــاهد افزایش تولید خواهیم بود، درآمد سرانه هر شخص نیز 
افزایش پیدا خواهد کرد و مردم به رفاه نسبی و مطلوبی دست 

پیدا می کنند.
در‌زمینه‌فعالیت‌خود‌با‌چه‌مشکÔتی‌مواجه‌هستید؟

عدم ثبات قیمت ها و کنترل ضعیف بازار از مهمترین مشکÔت 
تولیدکنندگان می باشــد و چنین موضوعاتــی، نه تنها ارزش 
افزوده ای برای مان به ارمغان نمــی آورد، بلکه باعث به ضرر و 
زیان ما می شود. انســان به امید زنده است و امیدواریم آینده 
خوبــی برای تمامی افراد جامعه رقم بخــورد که البته این امر، 
مســتلزم حمایت همه اقشــار جامعه از یکدیگر می باشد. به 
اعتقاد بنده، اگــر هر خانواده ایرانــی از کاÓی ایرانی حمایت 
و فرهنــگ اســتفاده از محصــوÓت داخلــی رواج پیدا کند، 
تولیدکنندگان داخلی به توســعه کار خود ادامه خواهند داد، 
تولید داخل افزایش پیدا خواهد کرد، درآمد سرانه هر شخص 
ارتقــا می یابد که در نهایت رفاه و آرامش همه افراد جامعه را به 

ارمغان خواهد آورد.
تحریم‌ها‌و‌نوسانات‌نرخ‌ارز‌چه‌تاثیری‌بر‌فعالیت‌شما‌

داشته‌است؟
قطعا تحریم ها تاثیرات زیادی بر روند تولید کشــور دارد؛ ولی 
مهمتر از آن، ثبات قیمت ارز و دÓر اســت. افزایش قیمت دÓر 
در تامین مواد اولیه ما تاثیر گذاشته و در چنین شرایطی قیمت 
تمام شــده محصوÓت افزایش پیدا می کند، رقابت پذیری در 
بازار با مشــکÔت زیادی مواجه می شــود و مهمتر آنکه، اصل 

سرمایه هر تولیدکننده نیز کاهش می یابد.
در‌خصوص‌اختراع‌»ســیم‌مقاوم‌در‌برابر‌آتش،‌ضد‌
موریانه‌و‌ضد‌جوندگــی«‌و‌ویژگی‌های‌این‌محصول‌

توضیح‌دهید؟

افزایش صادرات 
محصوÓت تولیدی، 
ارزش آفرینی برای 
مشتریان و تقویت 
مزیت های رقابتی 

در سطح بین الملل 
از اهداف بلندمدت 

شرکت محسوب 
می شود و امکان 

دست یابی به آن ها 
شاید چندین سال 
متوالی طول بکشد
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استفاده از ســیم های افشان ســاختمانی با عایق PVC تا به 
امروز ادامه داشــته و با نقاط ضعف بسیاری همراه بوده است 
کــه از جمله می توان به تحمل درجه  حــرارت پایین عایق در 
برابر شعله و آتش تا 70 درجه سانتی گراد، مقاوم نبودن عایق 
در برابر جانوران موذی مانند موریانه ها، جونده ها و ...، داشتن 
نوعــی مواد هالوژن دار بــه ویژه کلر )گاز کلر تولید شــده در 

هنگام آتش سوزی مسموم کننده است(، اشاره کرد. 
تحقیقات نشان داده که تقریبا 2 درصد از کل هزینه های یک 
ساختمان، مربوط به سیم های برق است؛ در حالی که استفاده 
از ســیم های معمولی با عایق PVC، نه تنها ســاختمان ها را 
از خطرات آتش ســوزی ایمن نمی ســازد، بلکه 98 درصد از 
هزینه های انجام شــده دیگر نیز با خطر آتش ســوزی مواجه 
بوده و گاه جان انســان ها را نیز به خطــر می اندازد. با توجه به 
نقایص موجود در ســیم های معمولی با عایق PVC، شــرکت 
آرتیمان الکتریک ابهر بر آن شــد تا با طراحی و تولید محصول 
جدیدی به نام »سیم افشــان ساختمانی مقاوم در برابر آتش، 
ضد موریانه و ضد جوندگی« برای حل این مشکل اقدام نماید. 
با برقرای ارتباط علمی با دانشگاه ها، مراکز علمی و پارک های 
علم و فناوری کشــور و به ویژه گروه شــیمی دانشگاه شهید 
چمران اهواز و پارک علم و فناوری خوزستان، به ویژه مشاوره 
علمی و کمک های شخص دکتر بابک مختاری که در آن زمان 
ریاســت پارک علم و فناوری خوزســتان را بر عهده داشتند 
و همچنین انجام تحقیقات گســترده واحد تحقیق و توســعه 
شرکت و بررسی نتایج حاصل از سال ها پژوهش  آزمایشگاهی، 
شبیه ســازی محیطــی و نیــز تولیدهای مــداوم در مقیاس 

آزمایشگاهی، سرانجام این اختراع در تاریخ 1396/05/22 در 
مرکز مالکیت معنوی کشور با شماره 93140 به ثبت رسید و 
در نهایت منجر به تولید سیم افشان ساختمانی مقاوم در برابر 
آتش، ضــد موریانه و ضد جوندگی گردید. در همین راســتا، 
نســل اول این سیم ها توسط شــرکت آرتیمان الکتریک ابهر 
تولید و به بازار مصرف داخلی و خارجی معرفی گردیده است. 
ناگفته نماند که این محصول، تمامی مشکÔت مطرح شده در 
ســیم های معمولی با عایق PVC را برطرف و مقاومت حرارتی 
آن را تا253 درجه ســانتی گراد  افزایــش می دهد. عایق این 
محصول در برابر جانوران جونده و موریانه به شدت مقاوم بوده 

و عاری از هرگونه گاز کلر می باشد.
و‌سخن‌آخر...

داشــتن ایمان و بــاور، یکی از ارکان مهــم در تحقق اهداف 
و آرزوها اســت. ایمــان؛ یعنی یقین و اطمینــان و هر چقدر 
ایمان داشته باشیم، همان قدر هم دریافت می کنیم. به بیان 
دیگر، بر حسب انتظارات و خواسته های مان به ما نعمت داده 
می شود. تنها ایمان است که می تواند در ذهن اثر بگذارد. اگر 

ایمان نداشته باشیم، هیچ اتفاق خوبی برای مان نمی افتد. 
باید باور کنیم که خداوند از راه های عجیب و غریب که حتی 
فکــرش را هم نمی کنیــم، ما را به اهداف مان می رســاند. ما 
جوانــان این مرز و بوم به آینده کشــور امیدوار بوده و در راه 
تحقق اهداف و آرمان های انقÔب اســÔمی و بنا به فرمایش 
مقام معظــم رهبری در ســا ل جهش تولیــد و البته ایجاد 
اشــتغال قدم های هر چند کوچک، ولــی متوالی را خواهیم 

برداشت.

افزایش قیمت دÓر 
در تامین مواد اولیه 

ما تاثیر گذاشته و در 
چنین شرایطی قیمت 
تمام شده محصوÓت 
افزایش پیدا می کند، 

رقابت پذیری در 
بازار با مشکÔت 

زیادی مواجه 
می شود و مهمتر 

آنکه، اصل سرمایه 
هر تولیدکننده نیز 

کاهش می یابد
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در این بخش می خوانیم:

گفت و گوی اختصاصی با دکتر فريدون فدايی دولت

  افزايش توليد انرژي هاي تجديدپذير در گروي اعطاي تسهيÔت
         مديريت " کنور" براي سهامداران دستاورد مطلوب داشت

           فرصتي طÔيي براي سرمايه گذاري درصنعت آلومينيوم ايران

   

دنیای صنعت
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پیمانکار‌نیروگاه‌خورشیدي‌منطقه‌ویژه‌Óمرد‌بیان‌کرد

افزايش توليد انرژي هاي تجديد پذير
در گروي اعطاي تسهيÔت

سعید عدالت جو

از‌مصرف‌ ناشی‌ آلودگی‌های‌ با‌ مقابله‌ به‌منظور‌ از‌مهمترین‌روش‌هایی‌است‌که‌ باد‌یکی‌ و‌ مانند‌خورشید‌ انرژی‌ منابع‌تجدیدپذیر‌ از‌ استفاده‌
سوخت‌های‌فسیلی‌مورد‌استفاده‌قرار‌می‌گیرد.‌ایران‌نیز‌با‌توجه‌به‌موقعیت‌منحصربه‌فرد‌جغرافیایی‌از‌ظرفیت‌های‌بسیاری‌در‌زمینه‌تولید‌
انرژی‌های‌تجدید‌پذیر‌برخوردار‌می‌باشد.‌در‌سال‌های‌گذشته؛‌طراحی،‌اجرا‌و‌ساخت‌تاسیسات‌و‌تجهیزات‌مرتبط‌با‌نیروگاه‌های‌خورشیدی‌در‌
اختیار‌شرکت‌های‌خارجی‌بود،‌اما‌در‌حال‌حاضر‌شرکت‌های‌ایرانی‌با‌تÔش‌فراوان،‌بخش‌عمده‌ای‌از‌این‌فناوری‌را‌بومی‌سازی‌کرده‌و‌طرح‌های‌
از‌ و‌دریافت‌مجوزهای‌Óزم‌ کارکنان‌خود‌ آموزش‌ با‌ توانسته‌ که‌ قائم‌می‌باشد‌ فوÓد‌ آن‌ها،‌شرکت‌ از‌ که‌یکی‌ اجرا‌درآورده‌اند‌ به‌ را‌ مختلفی‌
شرکت‌های‌مطرح‌خارجی‌از‌جمله‌شرکت‌های‌اکسوسان‌)Exosun(‌فرانسه‌و‌آکسیال‌)Axial(‌اسپانیا،‌در‌زمینه‌احداث‌و‌نصب‌نیروگاه‌های‌
خورشیدی‌بخش‌عمده‌ای‌از‌نیازهای‌کشور‌در‌زمینه‌اجرا‌و‌احداث‌طرح‌های‌مختلف‌را‌برطرف‌کند.‌منطقه‌ویژه‌اقتصادی‌Óمرد‌یکی‌از‌مناطق‌
مهم‌کشور‌است‌که‌در‌جنوب‌استان‌فارس‌احداث‌و‌به‌صنایع‌انرژی‌به‌ویژه‌صنایع‌باÓدست‌و‌پایین‌دست‌آلومینیوم‌اختصاص‌دارد.‌در‌پاییز‌سال‌
گذشته‌پس‌از‌برگزاری‌مناقصه‌ای‌برای‌نصب‌و‌راه‌اندازی‌نیروگاه‌خورشیدی‌Óمرد‌توسط‌شرکت‌پترو‌فرآیند‌کرخه،‌شرکت‌فوÓد‌قائم‌در‌این‌
مناقصه‌برنده‌شد‌و‌از‌آبان‌ماه‌سال‌‌1398کار‌خود‌را‌آغاز‌کرد‌و‌در‌مدت‌کوتاهی،‌عملیات‌نصب‌این‌نیروگاه‌را‌به‌پایان‌رساند‌و‌در‌نتیجه‌این‌
نیروگاه،‌وارد‌مرحله‌پیش‌راه‌اندازی‌و‌در‌نهایت‌وارد‌مدار‌تولید‌شد.‌به‌منظور‌آشنایی‌بیشتر‌با‌نیروگاه‌خورشیدی‌منطقه‌ویژه‌اقتصادی‌Óمرد‌
و‌همچنین‌امکانات‌و‌مشکÔت‌در‌حوزه‌بهره‌برداری‌از‌انرژی‌های‌تجدیدپذیر،‌گفت‌وگویی‌با‌مهندس‌مسعود‌منتظر‌القائم؛‌پیمانکار‌اجرای‌طرح‌

نیروگاه‌خورشیدی‌منطقه‌ویژه‌اقتصادی‌Óمرد‌انجام‌داده‌ایم.‌ماحصل‌این‌مصاحبه‌از‌نظر‌خوانندگان‌ارجمند‌می‌گذرد.

نیروگاه‌خورشــیدی‌منطقه‌ویژه‌اقتصادی‌Óمرد‌چه‌
مشخصاتی‌دارد؟

این نیروگاه در جنوب اســتان فارس و در زمینی به مساحت 20 
هکتار در منطقه ویژه اقتصادی Óمرد که به صنایع انرژی برَ Óمرد 
اختصاص  یافته، احداث شــده است. پس از آغاز عملیات احداث 
نیروگاه خورشــیدی Óمرد تا پایان سال گذشته، مراحل نصب 
تجهیزات مکانیکی، الکتریکی و مانیتورینگ را پشت سر گذاشته 
و به مرحله پیش راه اندازی رســید و در حال حاضر این نیروگاه 

وارد مدار تولید شــده اســت. ظرفیت این نیروگاه 10 مگاوات و 
ســازه آن از نوع ســازه های ثابت )Fixed Tilt( می باشد که به 
صــورت ثابت در زاویه 20 درجه مقابله اشــعه خورشــید قرار 
می گیرد. ســازه این پنل ها در داخل کشــور تولید می شود؛ اما 
پنل های خورشیدی از شرکت شارپ آلمان و مبدل های وارداتی 
از شرکت فرونیوس اتریش وارد کشور شده است. تمام تابلوهای 
برق، کابل ها و سایر تجهیزات ساخت ایران می باشد و نکته مهم 
این که این دستگاه ها بر سازه های ساخت داخل نصب و وارد مدار 

شده است.
‌نقاط‌قوت‌و‌ضعف‌پروژه‌نیروگاه‌خورشــیدی‌Óمرد‌را‌

چگونه‌ارزیابی‌می‌کنید؟
با توجه به فراهم بودن زیرســاخت های سرمایه گذاری، شرایط 
مناسب برای خرید برق و همچنین جغرافیای بسیار خوب برای 
تابش خورشید، این منطقه به عنوان یکی از بهترین مناطق برای 
نصب نیروگاه خورشیدی محسوب می شود. از طرفی؛ بارش های 
شدید موسمی در این منطقه مشکÔتی را در زمینه نصب ایجاد 
کرد کــه می توانســت در دوره بهره برداری نیز تــداوم یابد، اما 
خوشبختانه با احداث کانال های زهکشی به منظور جمع آوری 

آب های حاصل از بارندگی، این معضل مرتفع شده است.
آیا‌مســئوÓن‌و‌مدیران‌منطقه‌ویــژه‌اقتصادی‌Óمرد‌
حمایت‌مناســبی‌از‌اجرای‌پروژه‌نیروگاه‌خورشیدی‌

دارند؟
با توجه به تÔش های دکتر فدایی دولت؛ مدیرعامل منطقه ویژه 
اقتصادی Óمرد و ســایر مســئوÓن به ویژه مهندس آزاد؛ مدیر 
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منطقه و مهندس جابری؛ مدیر اداره کار و امور اشــتغال منطقه 
ویژه Óمرد کــه در به کارگیری نیروهای بومــی این منطقه در 
بخش های مختلف نصب تجهیزات نیروگاه خورشیدی همکاری 
قابل توجهی با شرکت فوÓد قائم داشته اند و همچنین متصدیان 
فعال در بخش گمرک و بخش های دیگر، حمایت های بســیار 
مناسبی از ســوی مسئوÓن و مدیران این منطقه ویژه اقتصادی 
از اجرای پروژه نیروگاه خورشیدی به عمل آمده و با توجه به این 
حمایت ها مشــکÔت موجود تا اندازه زیادی مرتفع شده است. 
البته ناگفته نماند، با توجه به این که پنل های خورشــیدی فقط 
توسط یک کارخانه در کشور تولید می شود، لذا به منظور انجام 
پروژه های مختلف، باید این پنل ها را وارد کنیم؛ اما متاســفانه 
گمرک، مدت  زیادی را برای ترخیص پنل ها به هدر می دهد و این 
تاخیر بارها بخش عملیات اجرایی نیروگاه را به تعطیلی کشانده 
و انجام پروژه های نیروگاه های خورشــیدی در کشــور با تاخیر 
قابل توجهی صورت می گیرد. در این میان، دولت و مســئوÓن 
ذی ربط باید این مشکل را برطرف کرده و ورود پنل ها به کشور را 
تسهیل کنند. در همین راستا نیاز است تا تعرفه ورود این پنل ها 
کاهش یافته و زمان ترخیص نیز کوتاه تر شــود، در این صورت 
زمان بسیاری در راه اندازی نیروگاه های خورشیدی صرفه جویی 
خواهد شــد. مواردی که به آن ها اشــاره کــردم، از مهمترین 
مشکÔت ســرمایه گذاران در زمینه نیروگاه های خورشیدی در 
کشور است و امیدواریم که این مسایل به زودی حل وفصل شوند.
ظرفیت‌منطقه‌ویــژه‌اقتصادی‌Óمرد‌از‌نظر‌توســعه‌

انرژی‌های‌تجدیدپذیر‌چگونه‌است؟
ایــن منطقه از نظــر وســعت و آفتاب گیر بودن بــرای اجرای 
نیروگاه های خورشیدی بسیار مناسب می باشد، لذا می توان در 
زمینه احداث نیروگاه های خورشیدی و همچنین افزایش ظرفیت 
نیروگاه موجود اقدام کرد. امیدواریم که ســایر سرمایه گذاران و 
هلدینگ های برق و انرژی با توجــه به ظرفیت ها و ویژگی های 
این منطقه در فکر احداث نیروگاه های خورشــیدی در منطقه 
ویژه اقتصادی Óمرد باشند. قابل ذکر است که این منطقه از نظر 
زاویه و زمان تابش خورشــید، از وضعیت بسیار خوبی برخوردار 
اســت و با توجه به نزدیک بودن به مراکز شهری و امکانات خرید 
برق، ظرفیت بسیاری برای اجرای نیروگاه های خورشیدی دارد.
با‌توجه‌به‌صادرات‌برق،‌آیــا‌با‌کمبود‌این‌انرژی‌مواجه‌

هستیم؟
متاســفانه در حال حاضر بــا وجود صادرات برق از کشــور، در 
زمان اوج مصرف با کمبود تولید برق روبه رو هســتیم و احتمال 
خاموشی هایی نیز در شــبکه وجود دارد؛ لذا می توان با استفاده 
بهینه از ظرفیت های کشور در زمینه انرژی خورشیدی، نسبت 
بــه تولید برق از این منبع پاک و به صرفه اقدام کرد. ناگفته نماند 
که در زمینه توسعه استفاده از این منبع انرژی، مشکÔت زیادی 
وجــود دارد که مهمترین آن را باید تامیــن اعتبارات اولیه برای 
احداث نیروگاه و قوانین مرتبط با خریداری برق از ســوی وزارت 

نیرو دانست.
آیا‌از‌ســرمایه‌گذارانی‌که‌در‌این‌زمینه‌فعالیت‌دارند،‌

حمایت‌می‌شود؟
برای کمک به ســرمایه گذاران، قوانینی تصویب شده تا صندوق 
توسعه ملی، وام هایی را برای توسعه بهره برداری از این انرژی اعطا 

کند و بازپرداخت این وام هــا از درآمد نیروگاه ها صورت گیرد؛ اما 
متاســفانه این کار متوقف شده و تاکنون این صندوق، سرمایه ای 
برای این کار اختصاص نداده اســت. اگر تســهیÔت مناسبی به 
سرمایه گذاران اعطا شود، شــاهد نصب نیروگاه های خورشیدی 

زیادی در کشور خواهیم بود.
 در چند ســال گذشته، شــرکت فوÓد قائم توانسته نیروگاه های 
خورشــیدی اصفهان، مهریز، فهرَج یزد و قم با پنل های متحرک 
و هر کدام به ظرفیت 10 مــگاوات و نیروگاه های همدان، ماهان، 
کرمان و تفت یزد با پنل های خورشیدی ثابت را نصب و راه اندازی 
کند. با توجه به تجربیات به دســت آمده، تمــام مراحل احداث و 
راه اندازی نیروگاه ها در بخش های مکانیکی و الکتریکی را به طور 
کامل توسط این شرکت به انجام می رسد و آخرین پروژه انجام شده 
نیز در عملیات اجرایی نیروگاه خورشیدی در منطقه ویژه اقتصادی 
Óمرد بوده که با موفقیت به اتمام رسیده است. شرکت فوÓد قائم با 
بهره مندی از تجربه، دانش و پرسنل فنی Óزم که حاصل آموزش 
و کار بوده، اکنون آماده اجــرای پروژه هایی در مقیاس بزرگ تر با 
مگاوات باÓتر به شکل کلید در دست می باشد و می تواند با اجرای 

این طرح ها از خروج ارز از کشور جلوگیری کند.
پس از برجام، شرکت های خارجی زیادی با حضور در ایران، مشغول 
بررسی شرایط برای سرمایه گذاری در نیروگاه های خورشیدی و 
انرژی های تجدید پذیر شدند و با توجه به اینکه وضعیت کشورمان 
در این زمینه بسیار مناسب است، انتظار می رفت که سرمایه گذاری 
مناسبی انجام شود؛ اما متاسفانه با خروج یک طرفه آمریکا از برجام 
و وضــع تحریم های گســترده علیه ایران، این شــرکت ها نیز از 
کشــورمان خارج شــدند. با این  حــال این به معنــای تعطیلی 
ظرفیت های کشور در زمینه انرژی خورشیدی نیست، بلکه در حال 
حاضر نیز می توان با حمایت از سرمایه گذاران داخلی این بخش را 
شکوفا کرد. به همین منظور باید با عرضه وام ها و تسهیÔت مناسب 
به این شرکت ها و سرمایه گذاران مختلف، آن ها را به سرمایه گذاری 
در احداث نیروگاه های خورشــیدی تشویق کرد. نکته قابل توجه 
این که؛ افزایش ســرمایه گذاری در این زمینه به معنای افزایش 
تولید برق و تامین نیازهای کشور، کاهش آلودگی ناشی از مصرف 
سوخت های فســیلی و همچنین اشتغال زایی و کمک به اقتصاد 
کشور خواهد بود. در حال حاضر این امکان وجود دارد که در زمینه 
طراحی، اجرا و بهره برداری نیروگاه های خورشیدی به طور کامل از 
توان داخلی استفاده کرد. البته، تمام امکانات Óزم برای استفاده از 
ظرفیت های کشــور در این زمینه وجــود دارد و امیدواریم که با 

حمایت مسئوÓن، این موضوع عملی شود.

با توجه به فراهم 
بودن زیرساخت های 

سرمایه گذاری، 
شرایط مناسب برای 

خرید برق و همچنین 
جغرافیای بسیار خوب 
برای تابش خورشید، 
این منطقه به عنوان 

یکی از بهترین مناطق 
برای نصب نیروگاه 

خورشیدی محسوب 
می شود
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مدیریت‌"‌کنور"‌برای‌سهامداران‌دستاورد‌مطلوب‌داشت

244 درصد افزايش سود 
و تقسيم 1210 ريال سود نقدی

رضا فغانی

مجمع عمومی عادی ســاÓنه شرکت توسعه معدنی و صنعتی 
صبانور )ســهامی عام( مورخ 1399/03/12 با حضور بیش از 
91 درصد صاحبان ســهام در مجموعه فرهنگي تÔش وزارت 
کار و امور اجتماعي به ریاســت آقای محمدحسین قائمی راد 
برگزار گردید. در این جلســه، آقایان شــهاب الدین یاسمی و 
مســعود بابایی به عنوان ناظران و آقای علی کیانی به عنوان 
دبیر مجمع حضور داشــتند. پس از اســتماع گزارش فعالیت 
هیات مدیــره به مجمع توســط مهندس محمــد کÔنتری؛ 
مدیرعامل شــرکت صبانور و قرائت گزارش حسابرس توسط 
نماینده موسسه حسابرسی آزمون پرداز ایران مشهود در این 
جلســه، صورت های مالی شرکت برای ســال مالی منتهی به 
29 اســفندماه 1398 مورد تصویب قرار گرفت. همچنین از 
سود 1567 ریالی هر سهم، 1210 ریال تقسیم شد و روزنامه 
گســترش صنعت معدن و تجارت )صمت( به عنوان روزنامه 
کثیراÓنتشــار شرکت، موسسه حسابرســی هوشیار ممیز به 
 عنوان بازرس اصلی و همچنین موسســه حسابرســی بهراد 
مشــار به  عنوان بازرس علی البدل شرکت برای سال مالی 99 

انتخاب شدند.
بر اســاس تصمیمات مجمع، شــرکت های ســرمایه گذاری 
توســعه معادن و فلزات، شــرکت معدنی و صنعتی گل گهر، 
شــبکه ســازان کیهان، کارخانجات تولیدی شهید قندی و 
شرکت بازرگانی معادن و صنایع معدنی ایران به مدت 2 سال 

به عنوان اعضای هیات مدیره انتخاب شدند.
دستور‌جلسه:

پس از تÔوت آیاتی از کÔم ا× مجید و انتخاب هیات رییســه، 
دستور جلسه به شرح زیر توسط منشی جلسه قرائت گردید:

• استماع گزارش هیات  مدیره و بازرس قانونی
• تصویــب صورت های مالی ســال )دوره( مالــی منتهی به  

1398/12/29
• انتخاب حسابرس و بازرس قانونی

• انتخاب روزنامه کثیر اÓنتشار
• انتخاب اعضای هیات مدیره

• تعیین حق حضور اعضای غیر موظف هیات مدیره
• تعیین پاداش هیات مدیره

آنچه‌گذشت:
ســود خالص هر سهم شرکت توســعه معدنی و صنعتی صبا 

نور 203/68 درصد نســبت به دوره مشابه سال گذشته رشد 
نشان می دهد که این مهم، مرهون رهنمودهای هیات مدیره، 
ســکانداری مدبرانــه مدیریــت پرُ تــوان و تÔش پرســنل 
ســخت کوش این مجموعه صنعتی می باشــد. موضوع حائز 
اهمیت اینکه، این شــرکت در سال مالی 1395 از 179 ریال 
سود واقعی خالص محقق شده، مبلغ 70 ریال معادل 39/11 
درصد و در ســال مالی 1396 از 327 ریال سود واقعی خالص 
محقق شــده، مبلغ 180 ریال معادل 55/05 درصد تقسیم 
کرده اســت. ناگفته نماند که در ســال مالــی 1397 از 516 
ریال ســود واقعی خالص محقق شده، مبلغ 480 ریال معادل 
93/02 درصد تقسیم شــده و در نهایت در سال مالی 1398 
از 1567 ریال ســود واقعی خالص محقق شده، مبلغ 1210 

ریال معادل 77/22 درصد تقسیم گردیده است.
بر اســاس تصمیمــات مجمع عمومــی فوق العــاده مورخ 
مــورخ  هیات مدیــره  صورت جلســه  و   1393/04/31
مبلــغ  از  شــرکت  ســرمایه  افزایــش   1394/11/24
2/034/422میلیون ریال به  مبلغ 2/936/422 میلیون ریال 
)از محــل مطالبات و آورده نقدی مبلــغ 900/000 میلیون 
ریــال( در تاریخ 1395/04/13 در مرجع ثبت شــرکت ها به 

ثبت رسیده است.

گزارش‌هیات‌مدیره‌به‌مجمع‌عمومی‌عادی‌صاحبان‌
سهام‌شرکت

گــزارش هیات مدیــره توســط مهندس محمــد کÔنتری، 
مدیرعامل شــرکت در چند بخش ارائه شد که در قسمت بعد 

به طور خÔصه به آن پرداخته شده است.
مهندس کÔنتری با اشــاره به عملکرد شــرکت در سال مالی 

در سال 1395 
شرکت صبانور، 

فروشِ 187 میلیارد 
تومانی را تجربه کرده 
بود که در سال 1398 

این فروش به 765 
میلیارد تومان ارتقا 
یافته که 87 درصد 

نسبت به سال 1397 
افزایش داشته است
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مورد گزارش خاطرنشــان کرد: درآمدهای عملیاتی شرکت 
از 4081 میلیــارد ریال در ســال 1397 بــه 7655 میلیارد 
ریال در ســال 1398، معادل 87/57 درصد افزایش داشــته 
است. این در حالی می باشد که ســود ناخالص، رشد 98/96 
درصد را تجربه کرده است. شــایان ذکر است، سود عملیاتی 
شــرکت در سال 98 نسبت به ســال 97 با افزایش 127/71 
درصدی همراه بوده که نشــان از عملکرد چشمگیر مدیریت 
و پرسنل سخت کوش این شرکت خوشــنام در بازار سرمایه 
دارد. ســود خالص شرکت توســعه معدنی و صنعتی صبا نور 
به رغم مشکÔت گوناگون صنعت از مبلغ 1336 میلیارد ریال 
به 4601 میلیارد ریال معادل 244/24 درصد رشــد داشته 

است.
وی تاکیــد کرد: جمع دارایی های شــرکت از رشــد 47/43 
درصدی برخوردار بوده و بدهی های سال مالی مورد گزارش 
15/24 درصــد افزایش را نشــان می دهد. همچنین ســود 
انباشــته 174/31 درصــد و جمع حقوق صاحبان ســهام از 

5027 میلیــارد ریال به 8218 میلیارد 
ریال برابر 63/49 درصد افزایش داشته 

است.
مدیرعامل شــرکت توســعه معدنی و 
صنعتی صبانور با اشــاره بــه عملکرد 
ایــن شــرکت در ســال مالــی مورد 
گــزارش خاطرنشــان کــرد: معادن 
تحت بهره برداری صبانور، شــامل سه 
معدن باباعلی )همــدان(، گÔلی )قروه 
کردستان( و شهرک )بیجار کردستان( 
می باشــند. مهندس کÔنتری در ادامه 
افزود: ذخیره قطعی معدن باباعلی 11 
میلیون تنُ و ســقف پروانه بهره برداری 
600 هــزار تن ســنگ مگنتیک با عیار 
38 درصد می باشــد. از ســوی دیگر؛ 

معدن گÔلی با ذخیره قطعی 25 میلیون تن و ســقف پروانه 
بهره برداری 250 هزار تن در ســال با عیار متوسط 42 درصد 
در ســنگ مگنتیک و معدن شهرک با ذخیره 44 میلیون تن 
که بزرگ ترین معدن ما در اســتان کردســتان است با سقف 
پروانه بهره برداری 1/125/000تن با عیار متوسط 47 درصد 
ســنگ مگنتیک می باشند. در واقع شرکت صبانور در این سه 
معدن، 80 میلیــون تن ذخیره قطعی، 70 میلیون تن ذخیره 
احتمالــی و در مجموع 150 میلیون تن ذخیره ســنگ آهن 

وجود دارد.
وی گفت: کارخانجات شرکت شــامل سه کارخانه کنسانتره 
کردســتان با ظرفیــت یک میلیون تن که فــاز یک آن اواخر 
ســال 1392 به بهره برداری رســید و فاز دوم در اوایل سال 
1396 نهایی شد، کارخانه کنسانتره همدان با ظرفیت اسمی 
600 هزار تن که آبان ماه ســال 1393 به بهره برداری رسید 
و همچنین گندله همدان با ظرفیت اســمی 550 هزار تن که 

شهریورماه سال 95 به بهره برداری رسید، می باشد.
مدیرعامل شــرکت توســعه معدنی و صنعتی صبانور اذعان 

کرد: پیش بینی قیمت جهانی ســنگ آهن برای ســال آتی 
نوســان بیــن 85 الــی 100 دÓر می باشــد و قیمت داخلی 
ســنگ آهن بر مبنای شمش خوزســتان تعریف شده که از 
ســال 1390 از حدود 720 هزار تومان بــه 4 میلیون تومان 
در ســال 1398 رشد داشته که اردیبهشــت ماه امسال 4/7 
میلیون تومان قیمت خــورد که 23/5 درصد آن گندله و 16 
درصد کنسانتره می باشد. شــایان ذکر است، در کنسانتره از 
169 هزار تومان به 940 هزار تومان در ســال 1398 افزایش 

میانگین قیمت داشته ایم.
مهندس کÔنتری افزود: محصوÓت تولیدی شــرکت، سنگ 
آهن دانه بندی می باشــد که در سال 1395 تناژ یک میلیون و 
128 هزار تن تولید داشــتیم که به رکورد 2 میلیون و 9 هزار 
تن در ســال 1398 دست یافتیم که نســبت به سال گذشته 
16 درصد رشــد را شــاهد بودیم. از دیگر محصوÓت شرکت، 
کنسانتره می باشــد که از 711 هزار تن به یک میلیون و 165 
هزار تن رســیدیم که حدود 4 درصد نســبت به سال گذشته 
افزایش داشته اســت. در تولید گندله 
نیز که در ســال 1396 به بهره برداری 
رســید، از 111 هزار تــن به 468 هزار 
تن دســت یافتیم که حدود 45 درصد 

افزایش تولید را تجربه کردیم.
عضو هیات مدیره کنور یادآور شــد: در 
ســال 1395 شــرکت صبانور، فروشِ 
187 میلیــارد تومانــی را تجربه کرده 
بــود که در ســال 1398 این فروش به 
765 میلیــارد تومان ارتقا یافته که 87 
درصد نسبت به ســال 1397 افزایش 

داشته است.
 وی در ادامه گفت: این فروش شــامل 
فروش کنســانتره معادل 365 میلیارد 
تومان بوده که نســبت به سال گذشته 
72 درصد افزایش داشــته و همچنین فــروش گندله از 45 
میلیارد تومــان به حدود 400 میلیارد تومــان افزایش قابل 
توجهی داشــته اســت. به عبارتی 35 درصد در مقدار و 100 

درصد در مبلغ فروش افزایش داشتیم.
اهداف‌و‌راهبرد‌مدیریت‌برای‌دست‌یابی‌به‌آن‌اهداف
1- شــرکت توســعه معدنی و صنعتی صبانور )سهامی عام( 
دارای ســه واحد مجزای تولید کنسانتره شــهرک، گندله و 
کنســانتره همدان و همچنین دارای معادن استخراج سنگ 
آهن باباعلی، گÔلی و شــهرک می باشــد که ظرفیت اسمی 
واحدهــای تولیدی کنســانتره شــهرک یک میلیــون تن، 
کنسانتره همدان 600 هزار تن و گندله همدان 550 هزار تن 
می باشــد و عمده مواد اولیه مورد نیاز کارخانجات شرکت از 

معادن در اختیار خود تامین می گردد. 
مــواد اولیه کارخانه گندله ســازی همــدان از محل کارخانه 
کنســانتره اســدآباد همدان تامین می شــود و برای منطقه 
شــهرک همان طور که پیش تر توضیح داده شــد، مدیریت از 
طریق شــرکت فرعی صبا امید غرب خاورمیانه در حال ایجاد 

با توجه به کمبود کنسانتره در 
داخل کشور و نیاز شرکت های 

فوÓدی به این محصول و همچنین 
عوارض صادراتی پیش بینی 

شده، شرکت در نظر دارد تا عمده 
محصوÓت خود را در داخل کشور 

به فروش رساند.
با توجه به رایزنی های انجام شده با 
چند شرکت بزرگ و برتر فوÓدی، 
محصوÓت تولیدی در داخل کشور 

به فروش خواهد رسید

شرکت توسعه معدنی 
و صنعتی صبانور 
در صنعت گروه 

استخراج کانه های 
فلزی )سنگ آهن( و 
محصوÓت فرآوری 

شده آن فعالیت 
می کند و در بین 

شرکت های فعال در 
این صنعت با عنایت 

به حجم فروش و 
صادرات، در رده ششم 

قرار دارد
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یک کارخانه گندله سازی جهت تولید گندله از محل کارخانه 
کنسانتره شــهرک است. 2-شــرکت در نظر دارد، با احداث 
کارخانه یک میلیون تنی گندله توسط شرکت فرعی صبا امید 
غرب خاورمیانه در منطقه بیجار، کنسانتره تولیدی خود را از 
طریق این شــرکت به گندله تبدیل و به فروش برساند که این 

امر باعث افزایش ارزش افزوده در گروه صبانور خواهد شد.
زمان بهره برداری طرح، اســفندماه سال 1400 می باشد که 
بودجه آن از محل تســهیÔت ارزی و ریالی صندوق توســعه 
ملی و بانک های داخلی و از محل افزایش ســرمایه پیش بینی 
 شده است. همچنین در تاریخ 1398/10/25 با مشارکت 40 
درصدی شــرکت توســعه معدنی و صنعتی صبانور )سهامی 
عام( را جهت انجام فعالیت های اکتشاف، استخراج و فرآوری 
سرب و روی در استان کرمان با ســرمایه اولیه 100 میلیارد 

ریال به ثبت رسانده است. 
این سرمایه گذاری با مشارکت شرکت های زرین معدن آسیا، 
صنعتی و معدنی کیمیای زنجان گســتران و گروه صنعتی و 

معدنی زرین خاورمیانه صورت گرفته است.
برنامه‌توسعه‌بازارهای‌جدید:

با توجه به کمبود کنسانتره در داخل کشور و نیاز شرکت های 
فوÓدی به این محصول و همچنین با توجه به عوارض صادراتی 
پیش بینی شده، شرکت در نظر دارد تا عمده محصوÓت خود 

را در داخل کشور به فروش رساند.
با توجه به رایزنی های انجام شــده با چند شرکت بزرگ و برتر 
فوÓدی، محصوÓت تولیدی در داخل کشور به فروش خواهد 

رسید.
چشم‌انداز‌شرکت‌تا‌‌3سال‌آینده

• نیل به دســت یابی رتبه برتر کیفیت، سوددهی و ایمنی به 
عنوان یکی از 10 شــرکت حوزه اکتشاف، استخراج و فرآوری 

مواد معدنی
راهبردها

• تحقق تولید ســاÓنه 1/750 میلیون تن گندله، 2 میلیون 
تن کنسانتره و استخراج 4 میلیون تن سنگ آهن

• ارتقاء ســازمان به عنوان شــرکت دارای باÓترین نســبت 
درآمد به هزینه در میان شــرکت های معدنی کشور و یکی از 

10 شرکت سودآور برتر معدنی کشور

• ورود به عرصه اکتشــافات، اســتخراج و فرآوری سایر مواد 
معدنی از جمله طÔ، مس، ســرب و روی به صورت مستقل یا 
از طریق مشارکت راهبردی با شرکت های صاحب نام داخلی 

و خارجی
• افزایش دامنه اکتشــافات معادن و محورهای اســتخراج 

معادن سنگ آهن شرکت
برنامه‌توسعه‌بازارهای‌جدید‌توزیع

با توجه به وجود بازار مناسب جهت خرید محصوÓت شرکت 
هــم به صورت بــازار صادراتــی )عمدتا کشــور چین( و هم 
کارخانجات تولید فوÓد و آهن اســفنجی در داخل کشــور، 
شــرکت صبانور قابلیــت فروش صادراتــی و داخلی را دارد. 
لیکن با عنایت به اهداف کشور جمهوری اسÔمی ایران مبنی 
بر حمایت از تولید و اشــتغال داخلی و چشــم انداز تولید 55 
میلیون تن فوÓد تا سال 1404 مضاف بر عوارض تعیین شده 
مربوط به فروش های صادراتی، شــرکت عمدتا عزم خود را بر 
فروش داخلی محصوÓت )به صــورت فروش درب کارخانه( 

جزم نموده است.
مرور‌کلی‌بــر‌جایگاه‌شــرکت‌در‌صنعت‌و‌وضعیت‌

رقابتی‌آن‌در‌سال‌مالی‌مورد‌گزارش
شــرکت توســعه معدنی و صنعتی صبانــور در جایگاه تولید 
مجموع محصوÓت ســنگ آهن دانه بندی شده، کنسانتره و 
گندله آهن در بین شــرکت های بورســی و پس از دوقلوهای 
سنگ آهنی )شــرکت های گل گهر و چادرملو( دارای جایگاه 
سوم و در بین شرکت های حوزه اســتخراج، تولید و فرآوری 

محصوÓت معدنی سنگ آهن دارای جایگاه ششم می باشد.
بیان‌استراتژی،‌چشم‌انداز‌و‌بیانیه‌ماموریت‌شرکت

با اســتعانت از خداوند متعال و تکیه بر منابع انسانی کارآمد، 
شــرکت توســعه معدنی و صنعتــی صبانــور، تولیدکننده 
محصوÓت ســنگ آهن، کنســانتره آهن و در آینده نزدیک، 
گندله آهــن در نظر دارد تــا محصوÓت خــود را منطبق با 
اســتانداردهای ملی و جهانی، تولید و ضمــن بهره گیری از 
سیســتم مدیریت کیفیت یکپارچه بر اساس استانداردهای 
 ISO 2008:9001- ISO 1401:2004- OHSAS 18001:2007

عرضه نماید.
بیانیه‌ماموریت‌ها‌و‌ارزش‌ها

ماموریت مــا تامین و فــرآوری مواد مصرفــی صنایع تولید 
فلــزات آهنــی و غیر آهنی بــا بهره گیــری از ذخایر معدنی 
کوچک و متوسط برای بازارهای داخلی و خارجی و نیز، ارائه 
خدمات فنی و مهندســی مرتبط می باشد. ما متعهد هستیم 
تا بــا به کارگیری دانــش روز، ماموریت خود را در راســتای 
اهداف کÔن محقق ســازیم. از این رو، موارد ذیل بخشــی از 

ماموریت های این شرکت می باشد.
• افزایش عرضه محصوÓت و کسب بازارهای جدید از طریق 

توسعه روش های کسب وکار
• ارتقا و بهبود رضایتمندی تمام ذی نفعان شرکت و افزایش 

ارزش سرمایه گذاری برای سهامداران و پاسخگویی به آن ها
• کسب باÓترین نسبت سود به سرمایه و دارایی های شرکت 

در صنایع معدنی و ارتقای سطح بهره وری

جمع دارایی های 
شرکت از رشد 47/43 
درصدی برخوردار بوده 
و بدهی های سال مالی 
مورد گزارش 15/24 

درصد افزایش را نشان 
می دهد. همچنین 

سود انباشته 174/31 
درصد و جمع حقوق 

صاحبان سهام از 
5027 میلیارد ریال 

به 8218 میلیارد ریال 
برابر 63/49 درصد 
افزایش داشته است
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• حرکت به ســوی توسعه پایدار با اســتفاده از منابع انرژی، 
دانش محوری، بهبود مستمر و مدیریت پسماند

• پیشــگیری از ایجــاد آلودگــی و کاهــش هزینه هــای 
زیست محیطی و افزایش فضای سبز

• تــÔش در جهت کاهش و کنترل ریســک های شــرکت 
شــامل تمامی خطرات ایمنی و بهداشت حرفه ای و به حداقل 

رساندن حوادث، بیماری ها و خسارات
جایگاه‌شرکت‌در‌صنعت

شــرکت توســعه معدنی و صنعتی صبانــور در صنعت گروه 
اســتخراج کانه های فلزی )سنگ آهن( و محصوÓت فرآوری 
شــده آن فعالیت می کند و در بین شــرکت های فعال در این 
صنعت با عنایــت به حجم فروش و صادرات، در رده ششــم 

قرار دارد.
وضعیت‌تکنولوژی‌شرکت‌و‌مقایسه‌آن‌با‌تکنولوژی‌

موجود‌در‌سطح‌کشور‌و‌جهان
الف( بخش معادن:

در تمام فعالیت های معدنی شــامل طراحــی، باطله برداری 
و اســتخراج ســنگ آهن و جا به جایی محصوÓت معدنی از 
معادن به دپوها و بندر، از فناوری های روز جهان، نرم افزارها و 

ماشین آÓت و تجهیزات مناسب استفاده می گردد.
ب( بخش کارخانه ها:

در هر دو کارخانجات تولیدی کنسانتره شرکت در استان های 
همدان و کردستان از ماشــین آÓت و تجهیزات ساخته شده 
مدرن و به روز کشور ترکیه اســتفاده می شود و ماشین آÓت 
و تجهیــزات کارخانه های تولید گندله مطابق فناوری روز نیز 
در کشــور چین ساخته شــده که در محل کارخانجات نصب 

گردیده اند.
مرور‌کلی‌بر‌عملکرد‌شــرکت،‌میزان‌دست‌یابی‌به‌اهداف‌
تعیین‌شده‌و‌دستاوردهای‌مهم‌در‌سال‌مالی‌مورد‌گزارش

در سال مالی مورد گزارش، شــرکت صبانور به منظور تداوم، 
استمرار فعالیت و حضور موثر در صنعت سنگ آهن، اقدامات 
مناســبی را انجام داده که دستاوردهای حاصله به شرح ذیل 

است:
1- افزایــش ظرفیت تولیــد کارخانجات کنســانتره و نیل 
تدریجی بــه ظرفیت اســمی کارخانه های مذکــور با انجام 

اصÔحات Óزم مهندسی و تامین مواد اولیه مناسب تر
2- پیشــبرد طرح هــای توســعه ای از جملــه راه انــدازی 

کارخانجات فاز دوم کنسانتره کردستان و گندله همدان
3- افزایش ظرفیت تولید سنگ آهن دانه بندی شده مناسب، 

جهت تامین به موقع خوراک کنسانتره
4- انجام مطالعات اکتشــافی جامع، کشف توده های جدید و 

احتساب به عنوان ذخایر جدید معدنی شرکت
5- بررســی و حذف فعالیت ها، هزینه ها و مخارج فاقد ارزش 
افزوده و همچنیــن صرفه جویی و کاهش هزینه های تولیدی 

و اداری جهت بقا و حفظ فعالیت شرکت
6- افزایــش بهــره وری تولیــد از طریق چابکــی در تولید و 

استقرار سیستم های مناسب
7- تامیــن مالی بدون هیچ گونه تحمیــل هزینه مالی جهت 

تکمیل پروژه ها از طریق پیش فروش محصول
8- کاهــش هزینه های پرســنلی و اداری و تعدیل نیروهای 

مازاد و فعالیت با بهره وری بیشتر پرسنل باقی مانده
9- فروش دارایی های مازاد و بدون استفاده شرکت و پیشبرد 

طرح های توسعه ای از این محل
10- تمرکز حتی اÓمکان تمام فعالیت های اصلی در شرکت و 
افزایش بهــره وری و کاهش و حذف هزینه های مازاد از جمله 

مخارج تحمیلی بیمه و مالیات
11- تعیین تکلیف شرکت های فرعی

برنامه‌های‌آینده‌شرکت
1- توســعه زنجیــره عرضه محصــوÓت، ارتقــای کیفیت 
محصــوÓت تولیــدی و اســتفاده بهینه از ذخایــر معدن و 
ظرفیت کارخانه های فرآوری جهت پاســخ به تقاضای ارضا 

نشده بازار
2- بهره برداری و تولید کامل خطوط کنســانتره و گندله تا 

رسیدن به ظرفیت اسمی
3- کاهش هزینه های تولید از طریــق خریدهای اقتصادی 
از تامین کنندگان اصلی و کاهش مصرف مواد اولیه و ســایر 

هزینه های تولیدی و افزایش بهره وری
4- توسعه بازار فروش محصوÓت شرکت با تمرکز بر فروش 

داخلی در درب کارخانه
5- توســعه برند صبانور به منظور ایجاد تمایز بیشتر نسبت 

به رقبا
6- اســتفاده بهینه از نقدینگی )نقدینگی ارزی( و ســرمایه 
موجود جهت توسعه زیرساخت ها و مقابله با تهدید نوسانات 

تقاضا و قیمت جهانی محصوÓت
7- اســتفاده از فرصت های بازار و معافیت هــای مالیاتی و 

گمرکی جهت توسعه صادرات و واردات
8- حفــظ نیروی انســانی ماهر و آموزش دیده و اســتفاده 

بهینه از نیروهای موجود
9- ارتقای ســطح دانش فنی و کیفی شرکت و کارکنان

10- مطالعات اکتشــافی جدید به همراه حفاری توده های 
معدنی اطراف معادن به منظور اکتشاف توده های جدید

11- بهره بــرداری از ظرفیت شــرکت های فرعــی و تابعه 
تاســیس شــده و خریداری شده به منظور گســترش بازار 
مربوط به محصوÓت شرکت و ســایر فعالیت های بازرگانی 

در این خصوص
12- توسعه آزمایشگاه ها و کنترل عیار و کیفیت محصوÓت 

تولیدی
13- توســعه جغرافیایی مناطق معدنی در گستره کشوری 
برای معادن سنگ آهن و ســایر عناصر فلزی از جمله سرب 

و روی
14- افزایش ظرفیت ایجاد فضای ســبز و تبدیل به نخستین 

شرکت معدنی سبز
15- ارتقــاء اســتفاده از فنــاوری اطÔعــات بــا تاکید بر 

نرم افزارهای یکپارچه و مدرن
16- توســعه و تمرکــز بــر فعالیت های ایمنی و بهداشــت 

)HSEE( جهت جلوگیری از بروز هرگونه حوادث پرسنلی.

با توجه به وجود بازار 
مناسب جهت خرید 

محصوÓت شرکت هم 
به صورت بازار صادراتی 

)عمدتا کشور چین( و 
هم کارخانجات تولید 
فوÓد و آهن اسفنجی 

در داخل کشور، 
شرکت صبانور قابلیت 

فروش صادراتی و 
داخلی را دارد
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از‌سوی‌مدیرعامل‌منطقه‌ویژه‌اقتصادی‌Óمرد‌مطرح‌شد

فرصتی طÔيی برای سرمايه گذاری 
درصنعت آلومينيوم ايران

سارا نظری

نامگذاری سال جاری از سوی رهبر معظم انقÔب اسÔمی 
با عنوان »جهش تولید« نشانگر اهمیت رونق تولید و نقش 
آن در زمینه تحقق استقÔل و توسعه پایدار کشور می باشد. 
در ایــن میان توجه بــه صنایع مادر از قبیــل تولید فلزات 
مختلف و همچنین اســتفاده از ظرفیت های عظیم کشور 
در زمینه انرژی، معادن و نیروی انســانی و همچنین تاکید 
مسئوÓن کشــور بر توقف خام فروشــی و تکمیل زنجیره 
ارزش کاÓهــای مختلــف در داخل کشــور در تحقق این 
شعار مهم، همواره از ســوی بسیاری از کارشناسان مطرح 
شده است. کشــورمان با بهره مندی از ظرفیت های بسیار 
در زمینه های یادشــده و با توجه به ســرمایه گذاری های 
بلندمدت در زمینه آموزش و تامین نیروی انسانی مجرب، 
اکنون از نظر اقتصادی، از آمادگی بســیار مناســبی برای 
تحقق توســعه پایدار و ارتقای چشــمگیر جایگاه خود در 
ســطح جهان برخوردار اســت. با این  حال بوروکراســی 
فرســاینده و همچنین وجــود قوانین دســت و پاگیر در 

زمینــه احداث و راه اندازی واحدهــای تولیدی، همواره از 
سوی کارآفرینان و سرمایه گذاران به عنوان مانعی مهم در 
زمینه رونق کســب وکار بیان شده است. یکی از مهمترین 
راهکارهایی که در بســیاری از کشورهای جهان برای حل 
این مشکÔت اتخاذ شده، تاســیس مناطق ویژه اقتصادی 
می باشد که با ارائه تسهیÔت مناسب، معافیت های مالیاتی 
و امکانــات متعدد، رشــد و شــکوفایی اقتصــادی فراهم 
می آورد. در ایران نیز این راهکار موثر از ســوی مســئوÓن 
مــورد توجه قرار گرفته و تاکنون تجربه نســبتا موفقی در 

این زمینه در کشور حاصل شده است.
دکتــر فریــدون فدایی دولــت؛ مدیرعامــل منطقه ویژه 
اقتصــادی Óمرد، ایــن منطقه را یکــی از کانون های مهم 
تولیدی-صنعتــی کشــور از منظــر صاحبان ســرمایه و 
مشــاوران اقتصادی معرفی کرد که به منظور دســتیابی 
به جهش تولید در مجاورت شــهر Óمرد در جنوب استان 
فارس و در زمینی با وســعتی بالــغ بر 8 هزار و 500 هکتار 
تاسیس شــده و اهدافی مانند انتقال دانش، افزایش توان 
صادراتی و تامین نیازهای داخلی از طریق توســعه صنایع 
مادر و همچنین اشــتغال زایی و رفــع محرومیت مناطق 
پیرامونی، جذب ســرمایه های داخلــی و خارجی و اجرای 

سیاست های توسعه ای منطقه ای را دنبال می کند.
وی با بیان اینکه ایــن منطقه ویژه اقتصادی از ویژگی های 
منحصربه فــردی در زمینــه موقعیت جغرافیایــی، ارائه 
تســهیÔت به ســرمایه گذاران و همچنین دسترســی به 
امکانات بســیار مناســب از نظر انرژی، نیروی انســانی و 
حمل ونقل برخوردار می باشد، افزود: منطقه ویژه اقتصادی 
Óمرد در محل تÔقی ســه استان فارس، بوشهر و هرمزگان 
که دارای منابع سرشــار نفت و گاز و انرژی می باشند، واقع 

شده است.
مدیرعامل منطقه ویژه اقتصادی Óمرد تصریح کرد: تسهیل 
در ارائه خدمات، ســرعت در عقد قرارداد، واگذاری زمین 
و پیگیری برای اســتقرار صنایع در کنار فراهم کردن تمام 
امکانات زیربنایی برای انجــام فعالیت ها از جمله خدماتی 
است که ســرمایه گذاران و متقاضیان ایجاد صنایع در این 

منطقه ویژه اقتصادی از آن برخوردارند.
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دکتر فدایی دولت با اشاره به اینکه این منطقه در مجاورت 
فرودگاه بین المللی Óمــرد و نزدیک فرودگاه خلیج فارس 
عســلویه قرار گرفته افــزود: نزدیکی بــه کانون های مهم 
انرژی نظیر پــارس جنوبی و پارس شــمالی؛ میدان های 
گازی منطقه عملیاتی پارسیان، استقرار گمرک به منظور 
صادرات و واردات و همچنین تامین زیرســاخت های آب، 
برق، گاز، مخابــرات و جاده های دسترســی از مهمترین 

مزایای این منطقه اقتصادی محسوب می شود.
وی در ادامه افزود: عبور خط انتقال گاز سراسری از مجاورت 
این منطقه، هم جواری با شهرک مسکونی در حال تاسیس 
54 هزار نفری تابناک Óمرد، دسترســی به بنادر تخصصی 
پارسیان و عســلویه؛ واقع شدن در مسیر کریدورهای مهم 
ترانزیتــی زمینی و هوایی کشــور؛ برنامه ریزی برای عبور 
خط ریلی راه آهن از مجاورت منطقه ویژه و نیز دسترســی 
به معادن پرکاربــرد معدنی نظیر دولومیت، ســنگ گچ، 
بوکســیت )عناصر نادر خاکی و دیگر مــوارد مهم در امور 
معادن( و سایر تاسیســات و تجهیزات از دیگر مزایای این 

منطقه صنعتی به شمار می آید.
مدیرعامل منطقه ویژه اقتصادی Óمرد در ادامه گفت: این 
منطقه بــا فراهم آوردن زیرســاخت هایی مانند آب، برق، 
گاز، مخابــرات و جاده های ارتباطی به ایــن جایگاه مهم 
دســت  یافته تا به بستری مساعد برای فعالیت صنایع مادر 
و کلیــدی از جمله صنعت آلومینیوم ایران تبدیل شــود و 
از ایــن منظر به عنوان جایگاهی بــرای ایجاد قطب جدید 

آلومینیومی در جنوب کشور مطرح است.
دکتر فدایی دولت در این راســتا افــزود: هم اکنون طرح 
آلومینیــوم جنــوب با ظرفیــت تولید 300 هــزار تن و با 
زنجیره کامل تولید شــامل کارگاه هــای ذوب آلومینیوم، 
آندُسازی، سالن های ریخته گری و ســایر تجهیزات طبق 
برنامه زمان بندی شــده برای تحقق ظرفیــت تولیدی در 
حال فعالیت اســت و بر اساس گزارش مدیران کارخانه در 
تیرماه به رقم یک ســوم ظرفیت اسمی کارخانه یعنی بالغ 
بر 100 هزار تن در ســال خواهد رسید و در حال حاضر با 
بهره برداری ســلول های جدید از مــرز تولید 60 هزار تن 

آلومینیوم عبور کرده است.
وی در ادامــه تصریــح کرد: منطقه ویــژه اقتصادی Óمرد 
در شــکوفایی اقتصــادی ایــن منطقه از جنوب کشــور، 
نقشــی محوری را در تحقق جهش تولید در حوزه صنعت 
آلومینیوم داشــته و راه اندازی مجتمــع صنایع آلومینیوم 
جنوب )ســالکو( در پهنه اقتصادی جنوب کشور، فرصتی 
طÔیــی را برای ایجــاد کارخانجات در حوزه باÓدســت و 
پایین دست آلومینیوم فراهم کرده است. از نظر بسیاری از 
فعــاÓن صنعت آلومینیوم ایران، این منطقه در آینده ای نه 
چندان دور به یکــی از مناطق پرآوازه و به دروازه صادرات 

مصنوعات آلومینیومی تبدیل خواهد شد.
مدیرعامــل منطقه ویژه اقتصادی Óمرد با اشــاره به اینکه 
با ایجاد شــهرک پایین دســت آلومینیوم در این منطقه، 
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فرصت اســتثنایی برای متقاضیان سرمایه گذاری در تولید 
محصوÓت آلومینیومی فراهم است، افزود: این متقاضیان 
بــا کمترین هزینــه می توانند واحدهــای مختلف صنایع 
پایین دســت آلومینیــوم را ایجاد کرده و بــدون پرداخت 
هزینه ، برای ذوب آلومینیوم و تولید محصوÓت باکیفیت، 
به عرصه رقابت بین المللی وارد شــوند. از سوی دیگر؛ هیچ 
محدودیتــی در تامین خوراک و مــواد اولیه در این زمینه 
وجــود ندارد، چراکــه همه زیرســاخت ها در منطقه ویژه 

اقتصادی Óمرد فراهم شده است.
دکتر فدایی دولــت؛ معافیت در پرداخت مالیات و عوارض 
گمرکی، فراهم بودن زیرساخت ها و بسته های پیشنهادی 
ســرمایه گذاری، معافیت کامل کاÓها و تجهیزات وارداتی 
از پرداخت حقوق و عوارض گمرکــی و همچنین معافیت 
مالیات بــر ارزش افزوده بــرای معامــÔت و فعالیت های 
پیمانکاری در منطقه، استقرار باسکول 120 تنی به صورت 
تمام وقت و نیز احداث ســوله 3 هزار مترمربعی گمرک را 
از مهمترین امکانات ارائه شده به سرمایه گذاران دانست و 
افزود: دو تفاهم نامه همکاری مشــترک میان منطقه ویژه 
Óمرد و »مرکز همکاری های تحول و پیشــرفت ریاســت 
جمهوری« و نیز »شــرکت تامین ســرمایه امین« با هدف 
تامین ســرمایه طرح هــا و پروژه های ســرمایه گذاری و 
همچنین حمایت دولت از ســرمایه گذاران منعقد شــده 
که متقاضیان ســرمایه گذاری می تواننــد از این خدمات 

بهره مند شوند.
وی ضمن توصیه به صاحبان ســرمایه های خُرد به منظور 
فعالیت در قالب تعاونی و با استفاده از ظرفیت های موجود 
در راه اندازی صنایع پایین دست، آن ها را به تحقق اهدافی 
نظیر کســب منافع سرشــار، مشــارکت در ایجاد اشتغال 

پایدار، خلق ارزش افــزوده و افزایش تولید ملی تشــویق 
کرده و افزود: مجتمع صنایــع آلومینیوم جنوب، نیروگاه 
خورشــیدی 10 مگاواتی، نیروگاه ســیکل ترکیبی 930 
مگاواتی، کارخانه های تولید ســنگ مصنوعی و آســفالت 
از دیگر صنایع مســتقر در این منطقه می باشــند. در طرح 
جامــع منطقــه ویژه اقتصــادی Óمرد نیز تولید شــمش 
منیزیم؛ فوÓد؛ آلومینیوم و صنایع مرتبط با پایین دســت؛ 
نیروگاه های برق و صنایع پتروشیمی، نفت و گاز، سیمان و 

استقرار صنایع مادر نیز پیش بینی شده است.
مدیرعامل منطقــه ویژه اقتصادی Óمــرد در ادامه افزود: 
حدود 40 طرح توسط فعاÓن صنعت آلومینیوم آماده ارائه 
به سرمایه گذاران است و با توجه به اینکه کاربرد آلومینیوم 
در صنعت خودروســازی و صنایع مختلــف رو به افزایش 
می باشــد، تعداد متقاضیان برای سرمایه گذاری در صنایع 
پایین دســت آلومینیوم در منطقه ویژه اقتصادی Óمرد به 

صورت قابل توجهی افزایش یافته است.
دکتر فدایی دولت گفت: با پیگیری های مســتمر مدیریت 
منطقه ویژه اقتصادی Óمرد و با توجه به شرایط مساعد برای 
فرآوری شمش مذاب تولیدشــده این کارخانه، از مدت ها 
قبل رایزنی هایی برای جذب ســرمایه گذار و توسعه صنایع 
پایین دســت آلومینیوم به  عمل  آمده تا بالغ بر 130 هکتار 
از اراضی، میزبان انواع صنایع پایین دست آلومینیوم باشد.
وی افزود: با برآوردهای کارشناســی؛ 96 هکتار از اراضی 
موجود نیز جهت اختصاص به صنایع باÓدســت آلومینیوم 
در نظر گرفته شــده که درخواســت ســه مجموعه بزرگ 
صنعتی برای فعالیت در این بخش در حال بررسی و تمهید 
مقدمات اســت که با عملیاتی شــدن ایــن طرح، جهش 

بزرگی در تولید صنایع باÓدست آلومینیوم رخ می دهد.

این منطقه با 
فراهم آوردن 

زیرساخت هایی 
مانند آب، برق، گاز، 

مخابرات و جاده های 
ارتباطی به این 

جایگاه مهم دست 
 یافته تا به بستری 

مساعد برای فعالیت 
صنایع مادر و کلیدی 

از جمله صنعت 
آلومینیوم ایران 

تبدیل شود
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گفت و گوی اختصاصی با مهندس ابوالفضل پورامين 
مديرعامل شرکت جهان چليک ايرانيان
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مدیرعامل‌شرکت‌جهان‌چلیک‌ایرانیان:

» جهش توليد«  مستلزم حمايت 
دولت از صنايع است

محمد جعفری

شــرکت‌جهــان‌چلیــک‌ایرانیــان‌واقــع‌در‌شــهرک‌صنعتــی‌شــمس‌آباد،‌توانایــی‌تولیــد‌‌50نــوع‌قوطــی‌بــرای‌بســته‌بندی‌محصــوÓت‌از‌‌100گرم‌تــا‌‌40
کیلوگــرم‌را‌دارد‌کــه‌بــا‌تیــراژ‌‌500هــزار‌عــدد‌قوطــی‌در‌روز‌توانســته‌‌90درصــد‌نیاز‌شــرکت‌ها‌و‌صنایــع‌داخلــی،‌به‌ویژه‌محصــوÓت‌نفتــی‌را‌تامین‌کند.
تولیــدات‌ایــن‌شــرکت‌شــامل‌قوطی‌هــای‌گــرد‌از‌قطــر‌‌‌63تــا‌‌275میلی‌متــر‌و‌قوطی‌هــای‌چهارگــوش‌)کتابــی‌و‌مکعبــی(‌با‌ارتفــاع‌متنوع‌به‌ســفارش‌
مشــتری‌اســت.‌کیفیــت‌مناســب‌محصــوÓت‌ایــن‌شــرکت،‌باعــث‌شــده‌تــا‌ســطح‌وســیعی‌از‌ســفارش‌محصــوÓت‌بســته‌بندی‌بــرای‌صنایــع‌غذایی،‌
روان‌کننده‌هــا،‌صنایــع‌شــیمیایی‌و‌محصــوÓت‌نفتــی،‌روانــه‌شــرکت‌جهــان‌چلیــک‌ایرانیان‌شــود.‌نیــروی‌انســانی‌متخصــص‌و‌تجهیزات‌پیشــرفته‌با‌
ســرمایه‌گذاری‌ثابــت‌در‌خریــد‌ماشــین‌آÓت‌مــدرن‌و‌تکنولــوژی‌روز‌دنیــا،‌موجــب‌شــده‌تا‌‌ایــن‌شــرکت،‌نقشــی‌راهبــردی‌را‌در‌زمینه‌فعالیت‌خــود‌در‌
کشــور‌بــه‌دســت‌آورد.‌حــال‌بــه‌منظــور‌آشــنایی‌بیشــتر‌بــا‌فعالیت‌هــا‌و‌اقدامــات‌انجام‌شــده‌در‌ایــن‌شــرکت‌بــه‌ســراغ‌مهنــدس‌ابوالفضــل‌پورامین؛‌

مدیرعامــل‌شــرکت‌جهــان‌چلیــک‌ایرانیــان‌رفتــه‌و‌بــا‌وی‌بــه‌گفت‌وگــو‌پرداخته‌ایــم‌کــه‌مشــروح‌آن‌از‌نظــر‌خواننــدگان‌ارجمنــد‌می‌گــذرد.

در‌ابتدا‌بفرمایید،‌این‌شرکت‌در‌چه‌سالی‌تاسیس‌شده‌
و‌در‌چه‌زمینه‌ای‌فعالیت‌دارد؟

شــرکت جهان چلیک ایرانیان در ســال 1387 توسط بنده و 
برادرانم که ســهامداران اصلی شــرکت هستند، تاسیس شده 
اســت. این شــرکت در ابتدا با یک خط تولید و 25 نفر نیروی 
انسانی شروع به فعالیت کرد و در حال حاضر حدود 80 محصول 
از جملــه روغن اتومبیل، محصوÓت صنعتــی، غذایی و رنگ و 
رزین در این شــرکت تولید می شــود که مورد استفاده صنایع 
مختلف قرار می گیرد. ناگفته نمانــد که هم اکنون حدود 450 
نفر به صورت مستقیم مشغول فعالیت هستند که از این تعداد، 
حدود 50 نفر بانوان بی سرپرست می باشند که در زمینه مونتاژ 

درب قیف شو در منازل فعالیت دارند. این محصول در گذشته از 
کشــورهای هند، ترکیه و چین وارد می شد؛ ولی حدود 8 سال 
اســت که در داخل تولید می شــود و این موضوع باعث شده تا 
نیاز کمتری به واردات این محصول داشــته باشــیم. قابل ذکر 
است، شــرکت جهان چلیک ایرانیان در 3 سال گذشته موفق 
شــده تا کارخانه جدیدی را با متراژ 7 هــزار و 500 مترمربع به 

بهره برداری برساند.

محصوÓت‌تولیدی‌شــرکت‌جهان‌چلیک‌ایرانیان‌چه‌
مزیتی‌نسبت‌به‌دیگر‌شرکت‌ها‌دارد؟

با تهیه ورق درجه یک و با در اختیار داشــتن امکانات وســیع 
قالب ســازی و تراشــکاری خطوط چاپ با کیفیــت عالی در 
شــرکت، عملیات چاپ و تولید را از ابتــدا طراحی و به مرحله 
تولید می رســانیم؛ این در حالی است که شــرکت های دیگر، 
پتانســیل چنین کاری را ندارند. کیفیت محصوÓت از اهمیت 
ویژه ای برای مان برخوردار اســت و کاÓهای تولیدی شــرکت، 
دارای استاندارد ایزو 9001 )توف نورد آلمان( می باشد. از طرف 
دیگر، محصوÓت تولیدی ما در واحد کنترل کیفیت به صورت 
دقیق کنترل می شــوند و با توجه به کیفیت و قیمت مناســب 
محصوÓت، شــرکت های بزرگی مانند نفت بهران، ســپاهان و 
پارس از مشتریان اصلی ما هستند و حدود 90 درصد نیاز آن ها 

و حدود 70 درصد از سهم بازار داخل را تامین می کنیم.

به‌منظور‌دست‌یابی‌به‌شعار‌سال‌مبنی‌بر‌»جهش‌تولید«‌
چه‌برنامه‌هایی‌را‌در‌دستور‌کار‌دارید؟

در سال جاری ظرف های گالن گرد به محصوÓت شرکت اضافه 
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شده که به مرحله تولید رســانده ایم. باید به این موضوع اشاره 
داشــته باشم که امسال به دلیل شیوع بیماری کرونا در مقایسه 
با ســال گذشــته با رکود تولید مواجه هستیم. در سال گذشته 
به صورت شــبانه روزی فعالیت داشــتیم؛ ولی اکنون ســاعت 
کاری شــرکت کاهش پیدا کرده و در انتظار تغییر شــرایط به 
نفع تولیدکنندگان هســتیم تا بتوانیم افزایش تولید داشــته 
باشیم. هر ســاله افزایش حدود 90 درصدی را در میزان فروش 
محصوÓت نسبت به ســال های گذشته تجربه می کردیم؛ ولی 
امســال با توجه به تاثیرات ویروس کرونــا، باید در انتظار تغییر 

شرایط باشیم تا به اهداف سال های گذشته نزدیک شویم.

آیا‌در‌زمینه‌صادرات‌فعالیت‌دارید؟
محصوÓت تولیدی ما به صورت مســتقیم صادر نمی شود؛ ولی 
شــرکت های مختلفی از جمله نفت بهران، پــس از خریداری 
ظروف شرکت، محصوÓت خود را داخل ظرف ها ریخته و سپس 
صادر می کننــد و معموÓ خریداران این کاÓها از کشــورهای 
عراق و افغانستان می باشــند. البته در نظر داریم تا با حضور در 
نمایشــگاه های عراق، امارات و افغانســتان محصوÓت خود را 

معرفی کرده تا در زمینه صادرات اقداماتی را انجام دهیم.

در‌حال‌حاضر‌با‌چه‌مشکÔتی‌مواجه‌هستید؟
در زمینه فعالیت خود با مشــکÔتی در زمینه تامین مواد اولیه 
و افزایش بی محابای قیمت آن مواجه هســتیم. به عنوان مثال؛ 
در ســال گذشــته قیمت ورق روغنی 7 هزار و 500 تومان بود، 
ولی در ســال جاری حدود 16 هزار تومان در بازار قیمت گذاری 
شــده اســت. مواد اولیه مورد نیاز ما، فقط توسط فوÓد مبارکه 
تامین می شود؛ ولی به دلیل عدم تخصیص ورق به اندازه کافی، 
نمی توانیم آن طورکه باید برنامه ریزی مناسبی برای تولید داشته 
باشــیم. از طرف دیگر؛ تولیدکنندگان با مشکÔتی مانند بیمه، 
دارایی، ارزش افزوده، ســرمایه در گــردش و نقدینگی مواجه 
هســتند که فعالیت در چنین شــرایطی را سخت تر می کند. با 
افزایش قیمت مواد اولیــه؛ تولیدکنندگان، نیازمند نقدینگی و 
سرمایه در گردش زیادی هستند که برای دست یابی به آن، باید 
تســهیÔتی از بانک دریافت کنند که این موضوع هم مشکÔتی 
مانند تضامین ملکی را به وجود آورده اســت. نکته حائز اهمیت 
این که؛ تولیدکنندگان با عشق به تولید می پردازند، ولی متاسفانه 
حمایتــی از آن ها صورت نمی گیرد. یکــی از دÓیل موفقیت ما 
این اســت که از سرمایه خودمان هزینه کرده و تاکنون در انتظار 
کمک های بانکی نبوده ایم. در واقع، اگر کسی پشتوانه مالی قوی 
نداشته باشد، قطعا در زمینه تولید موفق نخواهد بود. یکی دیگر از 
مشکÔتی که با آن مواجه هستیم، بحث ارزش افزوده می باشد که 
در واقع باید از مصرف کننده نهایی دریافت شود. به عنوان مثال؛ 
بــرای خرید محصوÓت مورد نیازمان باید 9 درصد ارزش افزوده 
پرداخت کنیم که این موضوع موجب شــده تــا مبلغ زیادی از 
نقدینگی، درگیر مسایل این چنینی باشد. با این حال، چشم انداز 
خوبی برای فعالیت خودمان متصور هستیم؛ چراکه سهم خوبی 
را در بازار داخل در اختیار داریم، شرکت های قوی و صاحب نام با 
ما همکاری دارند و ساÓنه به تعداد مشتریان ما ن افزوده می شود.

آیا‌از‌طرف‌دولت‌حمایت‌می‌شوید؟
متاســفانه آن طورکه باید از طرف دولت حمایت نمی شــویم و 
حرف ها فقط در حد شــعار باقی می ماند. وزارت صنعت، معدن 
و تجارت برنامه هایی را برای مرتفع کردن مشکÔت پیش بینی 
می کند، ولی تاکنون موفقیتی در این زمینه حاصل نشده است. 
ما از نظر تامین مواد اولیه با مشــکÔت زیادی رو به رو هســتیم 
و اگر این روند ادامه داشــته باشــد، قطعا با افــت تولید مواجه 
خواهیم شــد. به عنوان مثال؛ شــرکت فوÓد مبارکه، ســاÓنه 
حداکثر 100 هزار تن ورق قلع اندود تولید می کند، در صورتی 
که نیاز کشــور 250 هزار تن در سال می باشد. از طرفی؛ مÔِک 
قیمت در مناقصات برای شرکت هایی مانند ما، قیمتی است که 
فوÓد مبارکه در بورس عرضه می کند، ولی این شرکت نهایتا 30 
درصــد نیازمان را تامین می کند و 70 درصد دیگر را باید از بازار 
داخل یا از طریق واردات تهیــه کنیم. وقتی قیمت محصوÓت 
تولیدی شرکت افزایش پیدا کند، مصرف کننده به سراغ ظروف 
پÔســتیکی می رود که این موضوع بر فعالیت ما اثرگذار خواهد 

بود.

و‌سخن‌آخر...
به اعتقاد بنده، با تÔش و کار مضاعف از شــرایط سخت کنونی 
عبــور خواهیم کرد و در همین راســتا بایــد تعامل و همکاری 
مناســب و بیشــتری با یکدیگــر داشــته باشــیم. انتظار ما 
تولیدکنندگان از دولت این اســت که به صورت جدی از صنایع 

حمایت کند تا جهش تولید به معنای واقعی تحقق یابد.

با افزایش قیمت مواد 
اولیه؛ تولیدکنندگان، 

نیازمند نقدینگی و 
سرمایه در گردش 

زیادی هستند که برای 
دست یابی به آن، باید 

تسهیÔتی از بانک 
دریافت کنند که این 
موضوع هم مشکÔتی 
مانند تضامین ملکی را 

به وجود آورده است
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مدیرعامل‌شرکت‌نورد‌لوله‌و‌پروفیل‌تهران‌شرق:

ايران ظرفيت توليد 500 هزار تن 
لوله و پروفيل را دارد 

محمد جعفری

شــرکت‌نــورد‌لولــه‌و‌پروفیــل‌تهران‌‌شــرق‌در‌تاریــخ‌‌1380/4/13در‌زمینــه‌تولیــد‌انــواع‌لولــه‌و‌پروفیل‌هــای‌صنعتــی‌و‌ســاختمانی‌و‌همچنیــن‌ســاخت‌
اســکلت‌های‌ســنگین‌فلــزی‌پیش‌ســاخته‌با‌مســئولیت‌محــدود‌ثبــت‌گردیــد‌و‌در‌ادامه‌بــا‌تغییراتــی‌که‌در‌ســطح‌مدیریــت‌و‌ســهامداران‌شــرکت‌در‌
ســال‌‌1386ایجــاد‌شــد،‌شــرکت‌فــوق‌ضمن‌تغییر‌از‌مســئولیت‌محــدود‌به‌ســهامی‌خــاص،‌در‌زمینــی‌بــه‌مســاحت‌‌16هــزار‌و‌‌500مترمربع‌بــا‌زیربنای‌
‌8هــزار‌مترمربــع‌ســالن‌های‌تولیــد‌و‌انبــار‌و‌بــا‌ظرفیــت‌‌30هــزار‌تــن‌در‌ســال‌شــروع‌بــه‌فعالیت‌کــرد‌و‌طی‌مــدت‌کوتاهــی‌بــا‌افزایش‌خطــوط‌تولید،‌
ظرفیــت‌تولیــد‌کارخانــه‌بــه‌‌220هــزار‌تــن‌انــواع‌لولــه‌از‌قطــر‌‌0/5الــی‌‌5اینــچ‌و‌بــا‌ضخامــت‌یک‌تــا‌‌5میلی‌متــر‌ارتقــاء‌یافــت.‌در‌ســال‌‌1390بــا‌توجه‌
بــه‌رضایت‌منــدی‌مشــتریان‌و‌اســتقبال‌صنایــع‌داخلــی‌از‌تولیــدات‌ایــن‌شــرکت‌و‌همچنیــن‌دســت‌یابی‌بــه‌بازارهــای‌صادراتی،‌طــرح‌توســعه‌کارخانه‌
کلیــد‌خــورد.‌حــال‌بــه‌منظــور‌آشــنایی‌بیشــتر‌بــا‌فعالیت‌هــای‌ایــن‌شــرکت‌گفت‌وگویی‌بــا‌محمــد‌صابــری؛‌مدیرعامــل‌شــرکت‌نــورد‌لولــه‌و‌پروفیل‌

تهران‌شــرق‌انجــام‌داده‌ایــم‌کــه‌مشــروح‌آن‌از‌نظــر‌خواننــدگان‌ارجمنــد‌می‌گــذرد.

این‌شرکت‌در‌چه‌زمینه‌ای‌فعالیت‌دارد؟
در حــال حاضر گروه صنعتی تهران شــرق یکی از بزرگ ترین 
تولیدکنندگان لوله و پروفیل در ســطح کشــور است و از نظر 
تنوع تولید، رتبه  اول را دارا می باشد. در این شرکت حدود 360 
مقطع لوله و پروفیل تولید می شــود و قُطــر لوله و قوطی های 
تولیــدی از یک دوم تا 16 اینچ و تولید قوطی های باکســی در 
ابعاد مختلف تا ضخامت 10 میلی متر می باشــد. این شــرکت 
در زمینی به مســاحت 55 هزار  متر مربع در شــهرک صنعتی 

عباس آباد واقع شــده و دارای حدود 32 هزار متر سالن تولید و 
حدود 3 هزار متر بناهای اداری و کارگری می باشد.

مهمترین‌اقدام‌شــما‌در‌سال‌گذشــته‌چه‌بوده‌و‌چه‌
مشکÔتی‌بر‌سر‌راه‌فعالیت‌شما‌قرار‌داشته‌است؟

به منظور نوســازی ماشین آÓت شــرکت از هیچ تÔشی دریغ 
نکرده ایم تا در بخش صادرات و ورود به کشورهای خارج از آسیا 
با شرایط خوبی پیش برویم. در همین راستا؛ یکی از جدیدترین 
خطــوط تولید که به طور مســتقیم ورق را بــه مقاطع مربع و 
مســتطیل تبدیل می کند، وارد کردیــم. همچنین در زمینه 
دریافت اســتانداردها برای صادرات محصوÓت، پیگیری هایی 
صورت گرفت و اســتانداردهای مورد نیاز را دریافت کردیم. از 
طرف دیگر در تÔش هســتیم تا در سال جاری، عÔوه بر تامین 
محصوÓت مــورد نیاز برای بازار داخــل، حضور گروه صنعتی 
تهران شــرق را در بازارهای منطقه ای و فرامنطقه ای با توجه 
به شرایط تحریم حفظ و گســترش دهیم. یکی از بزرگ ترین 
مشکÔت ما در سال گذشته، مربوط به تامین مواد اولیه بود که 
تــا مقداری ما را از اهداف خود دور کرد؛ با این حال در مجموع، 
سال خوبی را پشت سر گذاشته و توانستیم صادرات و ارزآوری 
خوبی داشــته باشــیم و نیاز بازار داخل را تامین کنیم. بنده به 
واسطه عضویت در هیات مدیره سندیکای لوله و پروفیل ایران، 
بخشــی از مشــکÔت مربوط به تهیه مواد اولیه را از طریق این 

سندیکا پیگیری می کنم.

آیا‌در‌سال‌جاری‌طرح‌توسعه‌ای‌را‌در‌نظر‌دارید؟
ما در زمینه تولید لوله و پروفیل، نه تنها طرح توســعه ای را در 
نظر نداریم، بلکه اعتقادمان بر این اســت که در شرایط کنونی، 
ظرفیت جدید تولید لوله و پروفیل در کشــورمان وجود ندارد، 
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زیرا کارخانه هایی که در کشــور فعالیت دارند، با مشکل تهیه 
مواد اولیه مواجه هستند. از طرفی؛ شرکت فوÓد مبارکه بیشتر 
از این نمی تواند مواد اولیه مورد نیازمان را تامین کند و بازارهای 
منطقه و داخل، توان احداث خط هــای تولید لوله و پروفیل را 
ندارند. البته ناگفته نماند که گروه صنعتی تهران شرق، ظرفیت 
تولید ســاÓنه حدود 500 هزار تن لولــه و پروفیل را دارد، ولی 
ظرفیــت واقعی تولید حــدود 200 تا 250 هزار تن در ســال 
می باشــد و اگر بازار جدیدی را به دســت آوریم، قطعا ظرفیت 

افزایش تولید محصوÓت را خواهیم داشت.

در‌زمینه‌فعالیت‌خود‌با‌چه‌مشکÔتی‌مواجه‌هستید؟
خوشــبختانه در بخش داخلی مشکÔت زیادی نداریم؛ چراکه 
ما تامین کننده اکثر صنایع بزرگ کشــور هستیم و محصوÓت 
خاصــی تولیــد می کنیم کــه کارخانه های ماشین ســازی و 
دستگاه سازی، پاÓیشگاه ها و پتروشــیمی ها از آن ها استفاده 
می کنند. البته گروه صنعتی تهران شرق، یکی از تامین کنندگان 
اصلی لوله های جدار پمپی و قطعه های ماشین آÓت کشاورزی 
می باشــد. باید به این نکته اشاره داشته باشــم که در شرایط 
کنونی شاید کارخانه های کوچک بتوانند به فعالیت خود ادامه 
دهند؛ ولی شــرکت های بزرگی مانند ما که موضوع کیفیت از 
اولویت باÓیی برای شان برخوردار است، نمی توانند آن طور که 
باید به تولیــد بپردازند. در زمینه صــادرات محصوÓت نیز به 
دلیل باÓ بودن قیمت مواد اولیه در داخل نسبت به قیمت های 
صادراتی، چند ماهی است که با مشکÔت زیادی رو به رو هستیم 
و پیشنهاد بنده برای رفع این مشکÔت این است که کارخانه ها 
شــرایط فروش اعتباری را برای تولیدکنندگان فراهم آورند و 

مواد اولیه آن ها را تامین کنند.

شــرایط‌صادرات‌در‌ســال‌جاری‌را‌چگونه‌ارزیابی‌
می‌کنید؟

بــه اعتقــاد بنــده، اگــر در کشــورمان مشــکÔتی مانند 
دســتورالعمل های هفتگی یا ماهانه از طرف متولیان صنعت و 
معدن و بعضا گمرک وجود نداشته باشد، شرایط بسیار مناسبی 
برای صادرات رقم خواهد خورد. قابل ذکر اســت که در ســال 
گذشــته ارزآوری خوبی را داشــته ایم؛ ولی در 3 ماهه ابتدایی 
امسال، شــرایط صادرات مطلوب نبوده است. یکی از مشکÔت 
موجــود در این زمینه، عدم توازن قیمت مواد اولیه اســت؛ به 
طــوری که مواد اولیه مورد نیاز ما باÓتر از قیمت های جهانی به 
دست مان می رســد. در واقع؛ هیچ مشکلی با ورود به بازارهای 
منطقه نداریم و تقاضاهای بســیاری از کشورهای منطقه برای 
محصوÓت مــان وجود دارد. به عنوان مثــال؛ با توجه به اینکه 
در چند ماه اخیر مرزهای زمینی بســته شده، محصوÓت مورد 
نیاز کشوری مانند عراق از طریق مرزهای آبی ارسال می شود. 
ناگفته نماند که در سال های گذشــته توانسته ایم محصوÓت 
تولیدی خود را در کشورهای همسایه به خوبی معرفی کنیم و 

آن ها از تولیدات ما استقبال کنند.
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چه‌سهمی‌از‌بازار‌داخل‌در‌اختیار‌تولیدات‌این‌شرکت‌است؟
تولیدات شرکت ما بسیار گسترده است؛ به همین دلیل از نظر 
تنوع تولید، کامــÔ نیاز بازار داخل را تامیــن می کنیم. از نظر 
کمیت یا وزنی نیز در سال های گذشته، ماهانه حدود 20 هزار 
تن و ســاÓنه حدود 250 هزار تن تولید داشته ایم؛ با این حال 
به دلیل مشــکÔتی که در زمینه تهیه مواد اولیه به وجود آمده، 

متاسفانه تامین کننده مناسبی برای مشتریان مان نبوده ایم.

شیوع‌ویروس‌کرونا‌چه‌تاثیراتی‌بر‌فعالیت‌شما‌داشته‌
است؟

به همان اندازه که این بیماری به دلیل بسته شدن مرزها و عدم 
ورود و خــروج کاÓ بر فعالیت های ما تاثیرگذار بوده، نداشــتن 
مواد اولیه و نبود تامین کننده نیز به ما آســیب وارد کرده است. 
از طرفی؛ اختÔف قیمت بین مواد اولیه و محصول تولیدشــده، 
باعث ورود برخی از واسطه گران و دÓÓن به بازار لوله و پروفیل 
شــده، با این حال با تÔش های مستمر، مطمئنا از این وضعیت 

خارج خواهیم شد.

تحریم‌ها‌و‌نوسانات‌نرخ‌ارز‌شــما‌را‌با‌چه‌مشکÔتی‌
مواجه‌کرده‌است؟

طبیعتا فعالیت های ما تحت تاثیــر تحریم ها قرار گرفته؛ با این 
حال خوشبختانه در زمینه فروش محصوÓت خود به کشورهای 
همسایه شرایط سختی را تجربه نکرده ایم و تاکنون توانسته ایم 
با افزایش کیفیت تولیدات و ســرعت حمل ونقل و موارد دیگر، 
نیاز بازارهای هدف خود را تامیــن کنیم. البته ناگفته نماند که 
تحریم ها مــا را در زمینه تامین مواد اولیــه و همچنین قطعات 
یدکی و نوسازی ماشین آÓت با مشــکÔتی مواجه کرده و گاها 
قطعات مورد نیازمان با چندین برابر قیمت به دستمان می رسد؛ 
ولی با وجود چنین شرایطی، کیفیت و کمیت محصوÓت تولیدی 
شــرکت را حفظ کرده ایم. در نظر داشتیم تا در سال گذشته و در 
ســال جاری به بازارهای خارج از آسیا ورود کنیم؛ ولی متاسفانه 
تحریم ها کار ما را ســخت کرده و تاکنون موفق به انجام این کار 
نشده ایم. از طرفی؛ نوسانات نرخ ارز نیز مشکÔت دیگری را برای 
ما به وجود آورده؛ به طــوری که قیمت کاÓها روز به روز در حال 

افزایش است و ثبات قیمتی وجود ندارد.

آیا‌شهرک‌صنعتی‌عباس‌آباد‌از‌زیرساخت‌های‌مناسبی‌
برخوردار‌است؟

خوشــبختانه این شــهرک در منطقه خوبی واقع شــده؛ ولی 
متاسفانه مسئوÓن مربوطه توجه ویژه ای به این شهرک ندارند. 
به عنوان مثال؛ پول شارژ و زمین را از ما دریافت می کنند؛ ولی 
جاده ســازی مناسبی در این شهرک انجام نشده و مشکÔتی را 

در زمینه عبور و مرور به وجود آورده است. 
آب شــهرک از وضعیت نامطلوبی برخوردار اســت و در زمینه 
برق رسانی نیز با مشکÔتی مواجه هستیم. با این حال به منظور 
مرتفع کردن چنین مشــکÔتی با هیات مدیره شهرک صنعتی 
عباس آباد در ارتباط هستیم تا بلکه با کمک یکدیگر معضÔت 

موجود را برطرف کنیم.

‌آیا‌دولت‌نگاه‌حمایتی‌به‌این‌صنعت‌دارد؟
متاســفانه نه تنها دولت از این صنعــت حمایت نمی کند، بلکه 
مشکÔت موجود که خصوصا در وزارت صنعت، معدن و تجارت 
در زمینه تغییرات مدیریتی وجود دارد، آســیب های فراوانی 
را بــه ما وارد کــرده و از آقای روحانی درخواســت داریم تا در 

خصوص مشکÔت این صنعت چاره اندیشی کنند. 
کشورمان، یک کشور صنعتی اســت و ارزآوری صنعتی بیش 
از ارزآوری کشــاورزی می باشــد؛ به طوری که صنایع مختلف 
کشورمان در ســال گذشته حدود 50 میلیارد دÓر برای کشور 
ارزآوری داشــته اند. ما جلسات بسیار زیادی با معاونت مربوطه 
در بخش معادن و صنایع فلزی داشــته  و مشکÔت این بخش 
را به آن ها گوشزد کرده ایم؛ ولی متاسفانه اقدامات مناسبی در 
این زمینه انجام نشــده و امیدوار هســتیم تا در آینده نزدیک، 

برای رفع مشکÔت این بخش تدابیری اتخاذ شود.
از طرفی، دولت در زمینه ارزش افزوده ساز و کار مناسبی ندارد 
و ارزش افزوده مواد اولیه ای که هنوز خریداری نشــده، باید 2 
ماه زودتر پرداخت شــود که این موضوع، جای بحث و بررسی 

دارد.

چه‌چشــم‌اندازی‌برای‌صنعت‌لوله‌و‌پروفیل‌متصور‌
هستید؟

خوشــبختانه تولید ورق هــای فوÓدی در کشــور از وضعیت 
و ظرفیت مناســبی برخوردار است و کشــورمان تمام زنجیره 
فوÓد را در اختیار دارد. گروه صنعتی تهران شــرق نیز به عنوان 
صنایع پایین دســتی، ورق را تبدیل بــه لوله و پروفیل می کند 
و محصوÓت تولیدی این شــرکت، گســتره زیادی از صنایع را 
پوشــش می دهد. با توجه به موارد اشاره شده، اگر معضل مواد 
اولیه مرتفع شــود، این صنعت آینده بســیار خوبی را خواهد 

داشت.

سخن‌آخر...
به اعتقاد بنده، هر کــدام از ما به عنوان تولیدکننده باید تÔش 
کنیم تا از نظر کیفی و کمی محصوÓت خود را ارتقا دهیم. برای 
رقم زدنِ فردایی بهتر برای فرزندان و کشــورمان، باید به فکر 

افزایش کیفیت و بهره وری محصوÓت باشیم.

اگر در کشورمان 
مشکÔتی مانند 

دستورالعمل های 
هفتگی یا ماهانه از 

طرف متولیان صنعت 
و معدن و بعضا گمرک 

وجود نداشته باشد، 
شرایط بسیار مناسبی 

برای صادرات رقم 
خواهد خورد
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در این بخش می خوانیم:

تسهيل فرآيند سرمايه گذاري؛ اولويتي براي مجلس يازدهم
    محدوديت روابط اقتصادي  و تجاري ايران - گرجستان به خاطر تحريم ها

         اعطاي انحصاري عنوان جهاني به کارآفرين جوان ايراني

اقتصاد کان
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تولیـد مسـکن و رفـع مشـکÔت آن نیازمنـد انسـجام و 
اسـت ملی  عـزم 

عضـو  بیگی نـژاد؛  هـادی 
کمیسـیون  رییسـه  هیـات 
شـورای  مجلـس  انـرژی 
اسـامی با اشـاره به اینکه در 
حـال حاضـر مقدمـات نظارت 
اجـاره مسـکن  بـر  حاکمیـت 
نمی تـوان  و  نیسـت  فراهـم 
بـرای افزایـش و یـا کاهـش 
در  "درصـد"  مسـکن  اجـاره 
نظـر گرفـت، افـزود: مگـر افزایش اجاره بهای سـال گذشـته، جایی 
ثبت شـده که افزایش آن در سـال جدید بر مبنای 25 درصد باشـد 
و آیـا مگـر تمامی منازل شـرایط چنین افزایشـی را دارنـد؟ به اعتقاد 
کـردن  مشـخص  بـرای  مناسـبی  زیرسـاخت های  تاکنـون  بنـده، 
درصـد؛ بـه منظور کاهـش، افزایش یا ثابت نگه داشـتن نـرخ اجاره 

مسکن ایجاد نشده است.
وی در ادامـه افـزود: افزایشـی کـه تاکنون اتفاق افتـاده، بیش از 25 
درصـد اسـت و از طـرف دیگـر دولـت، ابـزار نظارتـی بـرای کنترل  
نـرخ اجـاره بهـاء تـا سـقف 25 درصـد را نـدارد، بنابرایـن چنیـن 
دسـتوری دچـار مشـکل اسـت. نماینـده مـردم مایـر در مجلـس 
شـورای اسـامی اظهـار کـرد: تـا زمانـی کـه زیرسـاخت ها فراهـم 
نشـود، نمی تـوان بـرای کاهـش، افزایـش یـا ثبـات اجـاره مسـکن 
درصـدی تعییـن کـرد. باید از آقـای رییس جمهور پرسـید کـه "اگر 
یـک نفـر تخطـی کنـد، چـه کسـی بـا آن مقابلـه خواهـد کـرد و 

شـکوائیه ها بـه کجـا ارجـاع می شـوند؟" 
عضـو هیـات رییسـه کمیسـیون انـرژی مجلـس بـه راهکارهـای 
برون رفـت از معضـل تهیـه مسـکن اشـاره کـرد و گفـت: مـواردی 
ماننـد نظـارت بر خانه هـای خالی و اخـذ مالیات از آن هـا، جلوگیری 

از احتـکار خانـه، عرضـه مسـکن ارزان قیمـت بـرای اقشـار ضعیف 
جامعـه، ثبـت خانه هـای اجـاره ای بـا هـدف نظـارت بـر آن هـا در 
آینـده نزدیـک و همچنیـن کمـک بـه افـرادی کـه خانه هـای خود 
را بـا قیمـت پایین در اختیـار مسـتاجر می گذارند، ساخت وسـاز خانه 
در مناطـق محـروم و ... برخـی از اقداماتـی اسـت کـه دولـت بـه 
جـای درصدگـذاری بایـد مورد توجـه قرار دهـد. بیگی نژاد با اشـاره 
بـه نشسـتی کـه نماینـدگان مجلـس بـرای بررسـی بـازار مسـکن 
داشـتند، گفـت: تـاش نماینـدگان بـرای سـاماندهی بازار مسـکن 
بسـیار مطلـوب بـوده و بحث هـای کارشناسـی خوبـی نیـز در ایـن 
نشسـت ها مطـرح شـده اسـت. در نشسـت انجـام شـده، مسـئوÓن 
وزارت راه و شهرسـازی، بانـک مسـکن و مدیـران و کارشناسـان 
مربوطـه حضـور یافتنـد تـا طـرح مجلـس بـرای سـاماندهی بـازار 
مسـکن بـدون نظـر دولـت و وزارتخانه هـای مربوطه تدوین نشـود. 
وی ادامـه داد: بـه نظـر بنـده، تـا زمانـی کـه شـخص رئیس جمهور 
وارد عرصـه و میـدان سـاماندهی بـازار مسـکن نشـود، نمی توان به 

عملکـرد و اقدامـات وزارتخانه هـا امیـد داشـت.
نماینـده مـردم مایـر در مجلـس یازدهم گفـت: اگـر رییس جمهور 
بـه حـوزه مدیریت بـازار مسـکن ورود نکند، تاش تمام مسـئوÓن 
از جملـه وزارتخانه هـا، دسـتگاه های اجرایی و مجلـس آب در هاون 
کوبیـدن اسـت، زیـرا تنهـا شـخص آقـای روحانـی می توانـد تمـام 
دسـتگاه ها را بـرای تولیـد مسـکن ارزان قیمـت و مدیریـت بـازار، 
بسـیج کنـد. عضـو هیات رییسـه کمیسـیون انـرژی مجلـس افزود: 
امـروز تولیـد مسـکن و رفـع مشـکات آن، نیازمند انسـجام و عزم 
ملـی اسـت. بـه عنـوان مثـال؛ در شـرایط کنونـی، موضـوع تولیـد 
مسـکن ارزان قیمت برای اقشـار ضعیف جامعه مطرح شـده اسـت، 
حـال اگـر وزارتخانـه، زمیـن رایـگان را در اختیـار طـرح قـرار دهد، 
باز هم قیمت تمام شـده مسـکن بسـیار بـاÓ خواهد بـود و خانوارها 
تـوان خریـد مسـکن را نخواهـد داشـت. بیگی نـژاد ادامـه داد: اگـر 
آقـای روحانـی بـه عرصـه تولید مسـکن ورود کنـد، می تـوان تمام 

‌از‌سوی‌نمایندگان‌مجلس‌شورای‌اسÔمی‌تاکید‌شد

آشفتگی بازار مسکن
نتيجه عدم مديريت دولت

مصطفی حاتمی

افزایش‌جمعیت‌کشور‌در‌چند‌دهه‌اخیر،‌جا‌به‌جایي‌هاي‌گسترده‌آن‌و‌سیاست‌هایی‌که‌در‌پي‌رشد‌و‌توسعه‌کشور‌اتخاذ‌شده،‌مشکÔتي‌در‌
زمینه‌مسکن‌به‌وجود‌آورده‌که‌از‌آن‌با‌عنوان‌»بحران‌مسکن«‌یاد‌می‌شود.‌در‌این‌میان،‌گروهي‌که‌نظرات‌و‌آراي‌آن‌ها‌عم‌Ôبر‌سیاست‌های‌
مسکن‌تاثیرگذار‌بوده،‌ریشه‌این‌بحران‌را‌در‌ناتواني‌براي‌ایجاد‌تعادل‌بین‌عرضه‌و‌تقاضا‌می‌دانند‌و‌به‌زمینه‌های‌تولید‌بیشتر‌مسکن‌اعتقاد‌
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و‌در‌خصوص‌راه‌های‌برون‌رفت‌از‌این‌مشکÔت‌با‌آن‌ها‌به‌گفت‌وگو‌نشسته‌ایم.‌در‌ادامه‌این‌مصاحبه‌همراه‌ما‌باشید.

سیدکاظم دلخوش:
نوسانات نرخ دÓر 
به لحاظ روانی و 

اقتصادی، بازارهای 
مختلف را تحت 

تاثیر قرار می دهد، 
بنابراین ایجاد ثبات 

در بازار ارز یک مولفه 
مهم اقتصادی برای 
جلوگیری از افزایش 

قیمت بی ضابطه 
خواهد بود
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بخش هـا از جملـه زمیـن، مصالح سـاختمانی و عـوارض و مالیات را 
بـه صورتـی تامین کـرد تا قیمت تمام شـده مسـکن بسـیار کاهش 
یابد. از این رو، نمایندگان مجلس شـورای اسـامی نیز در راسـتای 
سـاماندهی بـازار مسـکن حرکـت خواهنـد کـرد. بـا ایـن حـال اگر 
رییس جمهـور و دولـت در ایـن مسـیر بـا مجلـس همـراه نباشـند، 

قطعـا از ابزارهـای قانونـی اسـتفاده خواهیم کرد.

لزوم برخورد با رانت خواران و ایجاد جهش تولید
عضـو  دلخـوش؛  سـیدکاظم 
کمیسـیون اقتصـادی مجلس 
شـورای اسـامی با اشـاره به 
در  مسـکن  قیمـت  حـذف 
اسـاس  بـر  مجـازی  فضـای 
گفـت:  قضاییـه  قـوه  دسـتور 
حـذف قیمت هـا اقـدام خوبی 
اسـت؛ اما با ایـن کار فقط 20 
درصـد راه طـی شـده و برای 
تعدیـل واقعـی قیمت هـا کافـی نیسـت؛ زیـرا بخشـی از افزایـش 
قیمت هـا ناشـی از قیمت سـازی توسـط سـوداگران و بخـش دیگـر 
نیـز متاثـر از نرخ رشـد عوامـل تولید اسـت. وی تصریح کـرد: برای 
تعدیـل قیمت هـا، عـاوه بـر جلوگیـری از التهابـات کاذب، بایـد به 
مولفه هـای اقتصـادی بـرای کاهـش بهـای تمام شـده، توجه شـود. 
تجربـه ثابت کرده، نوسـانات نـرخ دÓر به لحاظ روانـی و اقتصادی، 
بازارهـای مختلـف را تحـت تاثیـر قـرار می دهـد، بنابرایـن ایجـاد 
ثبـات در بـازار ارز یـک مولفـه مهـم اقتصـادی بـرای جلوگیـری از 
افزایـش قیمـت بی ضابطـه خواهـد بـود. نماینـده مردم صومعه سـرا 
در مجلـس یازدهـم بـا تاکیـد بـر اینکـه عرضـه و تقاضـا در بخش 
تولیـدات مسـکن بایـد بـا یکدیگـر هماهنـگ باشـد، اظهـار کـرد: 
رانت هـای پشـت پـرده باید شناسـایی شـده و با افرادی کـه در این 
بخش هـا عرضـه و قیمـت را دچـار نوسـان می کنند، برخـورد جدی 
شـود. عضـو کمیسـیون اقتصـادی مجلـس در ادامـه افـزود: بـرای 
تعدیـل قیمت هـا در بازار مسـکن، بایـد جهش تولید ایجاد شـود که 
ایـن کار عـاوه بـر ایجـاد اشـتغال، نیـاز بـازار را هم تامیـن خواهد 
کـرد؛ امـا از سـوی دیگـر برای حـل مشـکات برخورد جـدی باید 
انجـام شـود، در غیـر این صـورت حـذف قیمت ها از فضـای مجازی 

مُسکنی بیش نخواهد بود.

دولـت در سـال های اخیـر برنامه ای بـرای تولید مسـکن 
شت ا ند

عضـو  عسـگری؛  مهـدی 
کمیسـیون صنایـع و معـادن 
مجلــس شــورای اسـامی 
صـحـبــت هـای  دربــــاره 
رییس جمهـور مبنی بـر اینکه 
اجاره بهـا در تهـران  افزایـش 
ممنـوع  درصـد   25 از  بیـش 
اسـت، گفـت: آنچـه در بـازار 
در  اجاره بهـا  و  مسـکن 
ماه هـای اخیر رخ داده، غیرطبیعی اسـت، بنابرایـن دولت و حاکمیت 
بایـد بـه موضـوع ورود کـرده و بـه التهابـات موجـود خاتمـه دهند. 

نماینده مردم کرج، اشـتهارد و آسـارا در مجلس شـورای اسـامی با 
بیـان اینکـه دولـت باید بـا برنامه ریزی مـدون به دنبـال تنظیم بازار 
مسـکن باشـد، افـزود: صـدور مجوز بـرای افزایـش اجاره بهـا تا 25 
درصـد در تهـران؛ بـا شـرایط اقتصـادی کشـور و حقـوق و حداقـل 

دستمزد، تناسبی ندارد.
وی بـا اشـاره بـه راهکارهـای مـورد نیـاز بـرای کاهـش قیمـت 
مسـکن، اظهـار کـرد: سـاماندهی بـازار مسـکن در گـروی تعـادل 
عرضـه و تقاضـا اسـت و از آن جایـی کـه دولت در سـال های اخیر، 
برنامـه ای بـرای تولیـد مسـکن نداشـته و پروژه هایـی کـه پیـش از 
ایـن نیـز در دسـت سـاخت بـود را جـدی پیگیـری نکـرد، عرضـه 
مسـکن بـه بـازار کاهـش یافـت و ایـن امـر بـه افزایـش قیمـت و 

التهـاب بـازار دامـن زد.
عسـگری، افزایـش قیمت مصالـح را یکی دیگر از عوامـل تاثیرگذار 
بـر گرانـی مسـکن در سـال های اخیـر برشـمرد و ادامـه داد: به رغم 
اینکـه مصالحـی ماننـد آهـن، فـوÓد و ... در داخـل تولیـد می شـود 
و  قیمت هـا بـا رشـد نـرخ ارز ارتباطـی نـدارد، امـا بهـای مصالـح 
سـاختمانی در ماه هـای گذشـته افزایش چشـم گیری داشـته اسـت.

ایـن نماینـده مـردم در مجلـس یازدهم اضافـه کرد: اعمـال مالیات 
بـر خانه هـای خالـی، انگیزه ای بـرای عرضه مسـکن به بازار اسـت 
و در صـورت تحقـق ایـن مهـم می تـوان از مالیـات دریافتـی برای 

تولیـد و سـاخت مسـکن جدید اسـتفاده کرد.

عدم اجرای قانون ساماندهی مسکن توسط دولت
حســـینی؛  البـــرز  ســید 
سـخنگوی کمیسـیون عمران 
مجلـس شـورای اسـامی به 
بـرای  خانوارهـا  مشـکات 
تامیـن مسـکن اشـاره کـرد و 
فعلـی،  وضعیـت  در  گفـت: 
یـک  بـه  تبدیـل  مسـکن 
معضـل بسـیار بـزرگ بـرای 
خانوارهـا بـه ویـژه افـراد کم 
درآمـد شـده و در ایـن میان، دولـت هیچ برنامه ای در حوزه مسـکن 
و زمیـن نداشـته و هیـچ نشـانه ای از تـاش و تحـرک دولـت برای 
تامیـن مسـکن خانوارهـا و مدیریت بازار مسـکن دیده نمی شـود. از 
طـرف دیگـر، دولـت نظـارت و کنترلـی بـر بـازار مسـکن نـدارد. 
قانـون  داد:  ادامـه  یازدهـم  مجلـس  در  خدابنـده  مـردم  نماینـده 
سـاماندهی مسـکن، یکـی از قوانیـن خوب بـرای سـامان دادن این 
بخـش اسـت، امـا متاسـفانه ایـن قانـون بـه خوبـی اجرایـی نشـده 
اسـت. در شـرایط کنونـی بر اسـاس قانـون مذکور، یکـی از وظایف 
اصلـی دولـت و وزارت راه و شهرسـازی، تامیـن مسـکن و زمیـن 

برای اقشار کم درآمد است.
وی تصریـح کـرد: یکـی از موضوعـات اصلـی مجلـس بـه ویـژه 
کمیسـیون عمـران، رسـیدگی به وضعیت بحرانی مسـکن اسـت، از 
این رو در نخسـتین نشسـت کمیسـیون، وزیر راه و شهرسـازی باید 
حضـور یافتـه و دربـاره وضعیـت سـاماندهی بـازار مسـکن بـه ویژه 
حوزه اجاره پاسـخگو باشـد. حسـینی افـزود: سیاسـت های دولت به 
طـوری پیـش رفته کـه مسـکن از یـک کاÓی مصرفی بـه کاÓی 
سـرمایه ای تبدیل شـده اسـت. در شـرایط کنونی هیچ آماری درباره 

میـزان ازدواج و میـزان نیازمنـدان بـه تامین مسـکن وجـود ندارد.

رحیم زارع:
وضعیت کنونی بازار 

مسکن، ماحصل نبود 
نظارت، عدم تولید 
مناسب مسکن و 

فقدان سیاست های 
مالیاتی برای مقابله 
با سفته بازی است، 

از این رو دولت باید 
به این محورها و 
موضوعات توجه 

ویژه ای داشته باشد
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تصا
سـخنگوی کمیسـیون عمـران مجلـس گفـت: مجلـس بایـد برای اق

مدیریـت بـازار مسـکن، اقدام انقابـی کند؛ چراکه به نظر می رسـد، 
دولـت برنامـه ای بـرای مدیریـت بـازار نـدارد؛ بـه همیـن دلیـل در 
نشسـت آینـده ایـن کمیسـیون، طـرح دوفوریتـی سـاماندهی بـازار 
مسـکن بـا حضـور کارشناسـان مربوطه مـورد بحث و بررسـی قرار 

می گیـرد.

 مجلـس وضعیـت فعلی بـازار مسـکن را تحمـل نخواهد 
د کر

زارع؛ عضـو کمیسـیون  رحیـم 
محاسـبات  و  بودجـه  برنامـه، 
بـا  اسـامی  شـورای  مجلـس 
و  آشـفته  وضعیـت  از  انتقـاد 
مسـکن،  بـازار  نگران کننـده 
چشـمگیر  افزایـش  گفـت: 
بـه  مسـکن  اجـاره  قیمـت 
صورت مسـتقیم، زندگی اقشـار 
کـم درآمـد و متوسـط جامعه را 
تحـت تاثیـر قـرار داده؛ بـه طوری که در چنـد ماه گذشـته، قیمت ها در 
زمینـه اجـاره خانـه، بـه قـدری افزایش داشـته که مـردم بـرای تامین 
مسـکن اسـتیجاری دچـار مشـکل شـده اند. یکـی از معضات اساسـی 
بـازار مسـکن، در خصـوص وضعیت مســتاجران اسـت. نماینـده مردم 
آبـاده و بوانـات در مجلـس ادامـه داد: گرانی بازار اجاره مسـکن در چند 
مـاه اخیـر موجب شـده کـه خانوارهای متوسـط برای تامین مسـکن به 
مناطـق پایین تـر شـهرها نقـل مـکان کننـد. از طرفـی؛ خانوارهای کم 
درآمـد و ضعیـف جامعـه نیـز وضعیـت بسـیار نگران کننـده ای دارند، به 
طـوری کـه آن ها تـوان مالی کافـی برای تامین مسـکن در شـهرها را 
ندارنـد و بـه اجبار به مناطق حومه ای و حاشـیه شـهرها کـوچ می کنند. 
زارع ادامـه داد: اخیـرا در رسـانه ها موضوعاتـی ماننـد اجاره پشـت بام ها 
مطـرح شـده، موضـوع تاسـف باری کـه نشـان دهنده وضعیـت آشـفته 
و  مسـکن  تولیـد  بـرای  دولـت  برنامه ریـزی  عـدم  و  مسـکن  بـازار 
سـاماندهی ایـن حوزه اسـت. قطعا مجلـس وضعیت فعلی بازار مسـکن 
را تحمـل نخواهـد کـرد و دولـت بایـد یک بـار بـرای همیشـه، نسـخه 
واحـدی را بـرای سـاماندهی بازار مسـکن طراحی کند تا در سـال های 
آینـده، بـازار بـر روی یـک ریـل برنامه ریـزی شـده حرکـت کنـد. این 
نماینـده مـردم در مجلس یازدهم افـزود: وضعیت کنونی بازار مسـکن، 
فقـدان  و  مسـکن  مناسـب  تولیـد  عـدم  نظـارت،  نبـود  ماحصـل 
سیاسـت های مالیاتـی بـرای مقابلـه بـا سـفته بازی اسـت، از ایـن رو 

دولت باید به این محورها و موضوعات توجه ویژه ای داشته باشد.

تبدیل مسکن به کاÓی سرمایه ای و مبادله ای
علـی آذری؛ عضـو کمیسـیون 
شـورای  مجلـس  عمـران 
اسـامی بـا اشـاره بـه وضعیت 
بـازار مسـکن گفت: امـروز این 
بـه  اقتصـادی  لحـاظ  از  بـازار 
شـده  مشـکل  دچـار  شـدت 
ماننـد  مـواردی  اسـت. 
تحریم هـا، کاهـش ارزش پـول 
بحرانـی  وضعیـت  و  ملـی 
فـروش بـازار بین المللـی نفت، مشـکات زیـادی را در تولیـد و عرضه 

مسکن در کشور ایجاد کرده است.
وی بـه عـدم تاثیـر تسـهیات خریـد مسـکن در افزایش قـدرت مالی 
خریـداران اشـاره کـرد و گفت: در شـرایط کنونی ارائه وام های مسـکن 
برای توانمندسـازی خانوارها تاثیرگذار نیسـت و اهـداف دولت و وزارت 
راه و شهرسـازی و همچنیـن برنامه هـای بلندمـدت و کوتاه مـدت ایـن 
نهـاد بـرای متعادل سـازی و تحرک بخشـی در بحث مسـکن، نیازهای 
جامعـه را مرتفـع نکـرده اسـت. نماینـده مـردم قوچـان و فـاروج در 
مجلـس گفـت: متاسـفانه دولـت تاکنـون ثبات اقتصـادی را در کشـور 
تضمیـن نکـرده کـه می تـوان ایـن ثبـات را در بدتریـن وضعیـت حال 
حاضـر بـه تثبیـت 15 دقیقـه ای اقتصاد تفسـیر کرد که باعـث جذابیت 

سـوداگری و تشـکیل بازارهـای موازی شـده اسـت.
عضـو کمیسـیون عمـران مجلـس گفـت: یکـی از مشـکات اصلـی 
مسـکن در کشـور، تبدیـل مسـکن و خودرو بـه کاÓهـای  مبادله ای و 
سـرمایه ای اسـت و ایـن امر باعث شـده، تقاضای سـرمایه ای مسـکن 
نسـبت بـه تقاضـای مصرفی آن افزایش فاحشـی داشـته باشـد که این 
موضوع، موجب گسـترش سـکونت های غیر رسـمی و حاشـیه ای و در 
نهایـت، خدشـه دار کـردن امنیت و گسـترش ناهنجاری هـای اجتماعی 
شـده اسـت. آذری تصریح کرد: بر اسـاس اصول قانون اساسـی، دولت 
بایـد بـرای تثبیـت اقتصاد صحیـح و به ویژه مسـکن که نیـاز اولیه هر 
خانـواده ایرانـی اسـت، تمـام همـت و تاش خـود را به صـورت مدون 
و برنامه محـور بـه کار گیـرد. از طـرف دیگـر؛ باید اهـداف کاربردی در 
حـوزه دولتـی، خصوصـی و تعاونـی تولیـد مسـکن را بـا اجـرای طـرح 
سـاماندهی  نویـن،  بـه  فرسـوده  بافـت  تبدیـل  مسـکن،  جامـع 
سـکونت گاه های غیـر رسـمی و توانمندسـازی اقشـار ضعیـف تبییـن 
کنـد. وی افـزود: قطعا عواملی مانند عوارض و سـبک صـدور پایان کار 
بیمه هـای  بانکـی،  تسـهیات  زمیـن،  تامیـن  نـوع  شـهرداری ها،  در 
سـاختمانی، تـورم در مصالـح از جمله آهـن، آجر و سـیمان، نظام اجاره 
داری سـنتی، عـدم ورود خانه هـای خالی به چرخه مصـرف و همچنین 
عـدم نظـارت در صنـوف مرتبـط بـا تولیـد مسـکن و عـدم دریافـت 
مالیـات بـر عایـدی سـرمایه امـاک، از دÓیـل اصلی عـدم برون رفت 

جامعه از بحران مسکن است.

مهدی عسگری: 
ساماندهی بازار مسکن 
در گروی تعادل عرضه 

و تقاضا است و از 
آن جایی که دولت 
در سال های اخیر، 

برنامه ای برای تولید 
مسکن نداشته، عرضه 
مسکن به بازار کاهش 

یافت و این امر به 
افزایش قیمت و التهاب 

بازار دامن زد
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تسهيل فرآيند سرمايه گذاری 
اولويتی برای مجلس يازدهم

 مرتضی فغانی
عضو اتاق بازرگانی تهران

در سال جاری که از سوی رهبر معظم انقÔب اسÔمی، سال جهش 
تولید نام گذاری شــده اســت، اقتصاد ایران از دو معضل مهم رنج 
می برد که نخستین معضل را باید تداوم تحریم های ظالمانه آمریکا 
دانســت که درآمد ارزی کشور را به شــدت کاهش داده و دومین 
مشکل، شــیوع بیماری کرونا بوده که فعالیت بسیاری از واحدهای 
تولیدی را مختل کرده است. با این  حال اقدامات انجام شده، بیماری 
کرونا را تا اندازه ای مهار کرده و در زمینه تحریم ها نیز ایران توانسته 
تا حدودی بر مشکÔت مهم غلبه کند، لیکن نمی توان منکر بحران 
اقتصادی کشــور در زمینه تحقق اهداف عمده ای شد که در برنامه 
ششم توســعه در خصوص ایجاد اشــتغال و تحقق رشد اقتصادی 
مورد نظر بوده است. بر اساس این برنامه، نرخ بیکاری کشور باید به 
زیر 10 درصد کاهش می یافت و رشــد اقتصادی ساÓنه به 8 درصد 
می رسید، اما این اهداف، فقط در مقام حرف و روی کاغذ باقی ماند 
و به نظر می رسد که با نزدیک شدن به پایان دوره این برنامه، اهداف 
مذکور نیز محقق نگردد. در این میان باید تاکید کرد که تحقق رشد 
اقتصادی و کاهش بیکاری در گروی افزایش سرمایه گذاری به ویژه 
از منابع خارجی اســت که متاسفانه کشور ما در این زمینه عملکرد 
مناسبی نداشته اســت. تجربه موفق بسیاری از کشورهای در حال  
توسعه که در حال حاضر به کشورهایی توسعه یافته تبدیل شده اند 
یا در آســتانه ورود به مجموعه این کشورها هستند، این موضوع را 
تایید می کند. بر اساس گزارش کنفرانس تجارت و توسعه سازمان 
ملل )آنکتاد(، در سال 2018 میÔدی در جهان 1297 میلیارد دÓر 
سرمایه گذاری مستقیم خارجی انجام شــده که سهم ایران از این 
میزان برابر با 0/26 درصد بوده که جایگاه 55 در میان کشــورهای 
مورد بررسی را به خود اختصاص داده و این جایگاه نسبت به گزارش 
ســال 2017 میÔدی، 10 پله نزول داشته است. بر اساس گزارش 
این کنفرانس، ســرمایه گذاری خارجی در جهان طی سال 2019 
میÔدی، حدود 1540 میلیارد دÓر اعÔم شده که این رقم نسبت به 

سال قبل از آن 45 میلیارد دÓر معادل 3 درصد رشد داشته است.
میزان ورود سرمایه گذاری خارجی به ایران در سال 2019 میÔدی 
با افت 36 درصدی، یک میلیارد و 508 میلیون دÓر بوده، در حالی 
که این میزان در کشــور ترکیه در سال 2018 میÔدی، تقریبا 13 
میلیارد دÓر و در کره جنوبی حدود 14 میلیارد دÓر بوده است. این 
ارقام، حاکی از فاصله معنادار ایران با اقتصادهای در حال  توسعه ای 
ماننــد ترکیه می باشــد که در آســتانه ورود به گروه کشــورهای 
توسعه یافته است. البته در همین گزارش، ظرفیت سرمایه گذاری 
خارجی در ایران بیشــتر از کشــورهایی مانند ترکیه و هند برآورد 
شده اســت. یکی از مهمترین عوامل در ناچیز بودن سرمایه گذاری 
خارجی در ایران را باید اعمال تحریم های آمریکا دانست و تا زمانی 

که این تحریم ها وجود داشته باشــد، نمی توان امیدوار بود که این 
چشــم انداز بهبود یابد، امــا این موضوع به معنای پایــان راه برای 
اقتصاد ایران نیســت؛ چراکه کشور ما با داشتن ظرفیت های فراوان 
به منظور دست یابی به رشد اقتصادی، راهی جز تکیه بر توان داخلی 
و همچنین تغییر مسیر جریان سرمایه های ایرانیان مقیم خارج به 
داخل کشور را ندارد. برآوردها نشان می دهد که اقتصاد ایران، فقط 
در حوزه تولید، ظرفیت جذب حــدود 450 میلیارد دÓر را دارد. از 
طرفی؛ وجود منابع طبیعی، بازار بزرگ مصرف و دسترسی به نیروی 
متخصص را می تــوان از مهمترین امتیازات اقتصاد ایران به منظور 

جذب سرمایه گذار دانست. 
لذا اگر حتی بخش کوچکی از ســرمایه ایرانیان خارج از کشور که 
بیش از 15 برابر رقم بودجه تخمین زده می شود، وارد اقتصاد ایران 
گردد، شاهد شکوفایی در بســیاری از عرصه های مختلف خواهیم 
بود، اما متاســفانه موانع عمــده ای در این راه وجــود دارد. یکی از 
مهمترین موانع ورود فعاÓن اقتصادی به عرصه ســرمایه گذاری در 
بخــش تولید را باید هزینــه باÓ برای ســرمایه گذاران و همچنین 
بروکراسی های اداری و نظارتی زیاد و گاه موازی دانست. لذا با توجه 
به شرایط موجود اقتصاد کشور، از مجلس یازدهم انتظار می رود که 
بــا تصویب قوانیــن Óزم، اصــÔح قوانین مزاحم و تســهیل امور 
سرمایه گذاری با رفع موانع بیمه ای، قانونی و یا مالی، بستر حمایت از 
ســرمایه گذاران و نهایتا رونق اقتصادی و جهش تولید را مهیا سازد 
که تحقــق این مهم نیز اســتقÔل و افزایش قدرت کشــور و حل 
مشــکÔت معیشتی و اشــتغال جامعه به ویژه جوانان را به ارمغان 

خواهد آورد.

 کشور ما با داشتن 
ظرفیت های فراوان 
به منظور دست یابی 

به رشد اقتصادی، 
راهی جز تکیه بر توان 

داخلی و همچنین 
تغییر مسیر جریان 

سرمایه های ایرانیان 
مقیم خارج به داخل 

کشور را ندارد
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محدوديت روابط اقتصادی و تجاری 
ايران - گرجستان به خاطر تحريم ها

سعید عدالت جو

روابط رســمی ایران و جمهوری گرجستان پس از استقÔل این 
کشــور از شوروی ســابق و در 15 ماه مه ســال 1992 میÔدی 
آغاز شــد. پیش از آن، گرجســتان فاقد اســتقÔل بود و یکی از 
جمهوری های اتحاد جماهیر شــوروی و قبل از آن نیز بخشی از 
روسیه تزاری محسوب می شد. به رغم سابقه نسبتا کوتاه روابط 
رســمی میان دو کشور به شــکل کنونی، از نظر تاریخی روابط 
ایران و گرجستان بســیار قدیمی  اســت و تا اوایل دوره قاجار، 
بخش های مهمی از گرجســتان کنونی، با وجود اســتقÔل در 
امور داخلی و دینی خود، بخشی از ایران به شمار می رفته است. 
روابط دو کشور پس از دوره شوروی، همواره در وضعیت مناسبی 
قرار داشته و گرجستان برای سال های متمادی میزبان ایرانیان 
زیادی بوده که این کشــور زیبا را به عنوان مقصد گردشــگری، 
تجارت و بازرگانی خود انتخاب کرده اند. سرزمین گرجستان از 
دوران باستان مرکزی برای تجارت، صادرات و واردات کاÓ بوده 
و این کشــور با دسترســی دریایی )از طریق دریای سیاه( و قرار 
گرفتن در مســیر جاده ابریشــم، همواره مقصد و مبدا کاÓهای 
زیادی مانند طÔ، آهن، پارچه و محصوÓت کشاورزی بوده است. 
اقتصاد کنونی گرجستان مبتنی بر کشاورزی و توریسم می باشد 
و این کشــور با بهره مندی از آب وهوای معتدل و کوهســتانی، 
رودخانه های متعدد که منبع تولید برق در گرجستان می باشد، 
ســواحل زیبای دریای سیاه و همچنین بناهای تاریخی متعدد، 
محبوبیت فراوانی در میان گردشــگران در سطح جهان از جمله 
ایرانیان دارد. اقتصاد این کشــور در دوره شــوروی، بخشــی از 
سیستم کمونیستی و دولت محور در کل اتحاد جماهیر شوروی 
بود؛ ولی در همان دوره نیز از نظر توریســم، کشاورزی و صنعت، 
اقتصاد توسعه یافته ای داشت. پس از فروپاشی شوروی، اقتصاد 

گرجستان سیر نزولی را طی کرد؛ به طوری که پس از چهار سال، 
تولید ناخالص داخلی این کشــور به میــزان یک چهارم کاهش 
یافت. گرجســتان در حال حاضر با انجــام اصÔحات در زمینه 
اقتصاد، از اقتصادی مبتنی بر بازار آزاد برخوردار می باشــد و به 

پیشرفت قابل مÔحظه ای دست یافته است.
در سال 2001 میÔدی 54 درصد از جمعیت گرجستان زیر خط 
فقر زندگی می کردند که این میزان در ســال 2006 میÔدی به 
34 درصد و در سال 2015 میÔدی به 10/1 درصد کاهش یافته 
اســت. تولید ناخالص داخلی این کشور در سال 2019 میÔدی 
بالغ بر 17/83 میلیارد دÓر بوده که از این نظر در ســطح جهان 
رتبه 118 را داشــته اســت. در حال حاضر با گسترش توریسم، 
بخش خدمات مهمترین بخش اقتصاد گرجســتان محســوب 
می شــود و 68/3 درصد اقتصاد این کشــور را تشکیل می دهد. 
از طرفی؛ بخش کشــاورزی کــه قبل از اصÔحــات اقتصادی، 
بزرگ ترین بخش اقتصاد گرجستان بود، اکنون فقط 9/2 از آن را 
به خود اختصاص داده است. این کشور با برخورداری از موقعیت 
جغرافیایی و بسترهای مناســب طبیعی، به عنوان نقطه اتصال 
مطمئن دریایی و زمینی برای توســعه تجارت منطقه ای به ویژه 
پل ارتباطی با ناحیه قفقاز و مناطق آســیای مرکزی به شــمار 
می رود. موقعیت جغرافیایی اســتراتژیک گرجستان این امکان 
را دارد تا بــه عنوان یک نقطه اتصال و گــره حمل ونقل حیاتی 
بین المللی جنوب - شــمال و شرق - غرب )منطقه خاورمیانه و 
شــمال آفریقا به قفقاز، اروپا و روسیه( ایفای نقش نماید؛ اگرچه 
تحقق این امر مهم، مستلزم داشتن روابط مناسب با کشورهای 
هم جوار به ویژه ترکیه )به لحاظ داشتن مرزهای مشترک دریایی 

و  زمینی( می باشد.

با وجود ظرفیت های 
بسیار مناسب، 
متاسفانه حجم 
تجارت ایران و 

گرجستان به خوبی 
توسعه نیافته؛ ولی در 

سال های اخیر این 
تجارت غالبا رو به 

رشد بوده و در سال 
2018 میÔدی به 
251 میلیون دÓر 

رسیده است
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اقتصاد کنونی گرجستان بیشــتر مبتنی بر واردات )50 درصد 
تولید ناخالص ملی( و صادرات )21 درصد( می باشــد. از سوی 
دیگر؛ مهمترین واردات این کشور شامل سوخت، ماشین آÓت و 
قطعات یدکی، غÔت محصوÓت غذایی و دارو بوده و عمده ترین 
کاÓهای صادراتی را نیز خودرو، فریوآلیاژ، کود شیمیایی، گردو، 
فلزات، طÔ و سنگ مس تشــکیل می دهد. از اوایل قرن حاضر؛ 
اقتصاد گرجستان شاهد پیشرفت  خیره کننده ای بوده و در سال 
2007 میÔدی، رشــد تولید ناخالص داخلی این کشــور به 12 
درصد رســید. بانک جهانی، گرجستان را پیشگام در اصÔحات 
اقتصادی در سطح جهان نامیده، زیرا فقط در یک سال، رتبه این 
کشــور از نظر سهولت کسب وکار از رتبه 112 در سطح جهان به 
رتبه 18 رسید و در ســال 2019 میÔدی جایگاه ششم را از آن 

خود کرد.
یکی از مهمترین دســتاوردهای اقتصاد گرجستان در سال های 
اخیر که به نوعی می توان آن را اساس روابط اقتصادی و بازرگانی 
این کشور در سال های آینده دانست، امضای قراردادهای تجارت 
آزاد با کشــورها و اتحادیه های مختلف می باشد. در حال حاضر 
 ،)EFTA( گرجســتان با اتحادیه اروپا، اتحادیه تجارت آزاد اروپا
کشورهای مســتقل مشــترک المنافع )CIS(، ترکیه، چین و 
هنگ کنــگ موافقت نامه تجارت آزاد امضا کــرده که در نوامبر 
ســال 2008 میÔدی با ترکیه و در ژانویه سال 2018 میÔدی 
بــا چین به مرحله اجرا درآمده اســت. این کشــور همچنین با 
کشــورهای روسیه، ازبکســتان، مولداوی، قزاقستان، اوکراین، 
ترکمنستان، جمهوری آذربایجان و ارمنستان موافقت نامه های 
تجارت آزاد دوجانبه را نیز به امضا رســانده و دو کشور روسیه و 
ترکیه، همواره به عنوان مهمترین شرکای اقتصادی گرجستان 
به شمار می رفته اند. البته در سال های اخیر و پس از اجرایی شدن 
توافق نامه تجارت آزاد با چین، این کشــور نیز جایگاه مهمی در 

تجارت خارجی گرجستان به دست آورده است.
کشورهای ترکیه با )97/2 میلیون دÓر(، روسیه )72/6 میلیون 
دÓر( و چین )65 میلیون دÓر( در ابتدای ســال 2020 میÔدی 
به عنوان مهمترین صادرکنندگان کاÓ به گرجســتان محسوب 
می شــوند که عمده ترین کاÓهای صادر شده را اتومبیل 51/8 
میلیون دÓر )20 درصد کل صادرات(، کنســانتره مس با 49/4 
میلیــون دÓر )19 درصد کل صادرات( و فلــزات گران بها با 16 
میلیون دÓر )6 درصد کل صادرات( تشکیل می دهد. همچنین 
در مدت مشابه، کاÓهای اصلی وارداتی به گرجستان متشکل از 
گاز طبیعی با 57 میلیون دÓر )9 درصد کل واردات(، محصوÓت 
نفتی بــا 51/6 میلیون دÓر )8/3 درصــد کل واردات( و خودرو 
ســبک با 50 میلیون دÓر )8/1 درصد کل واردات( بوده اســت. 
روابط اقتصادی ایران و گرجستان بÔفاصله پس از استقÔل این 
کشور آغاز و به سرعت توسعه یافت. مهمترین رویداد اقتصادی 
میان دو کشــور را باید کمســیون مشــترک اقتصادی ایران و 
گرجستان دانســت که تاکنون 6 دوره از آن به ریاست مقاماتی 
در ســطح وزیر از هر دو کشور برگزار شــده است. عÔوه بر این، 
موافقت نامه بازرگاني میان ایران و گرجستان به امضا و به تصویب 
نهایی رســیده که آن را باید مهمترین ســند امضاشده میان دو 
کشور دانســت. همچنین در جریان سفر نخســت وزیر کشور 
گرجستان به تهران در اسفندماه سال 1395، چندین یادداشت 

تفاهــم همکاری در حوزه هــای کشــاورزی، ورزش و جوانان، 
محیط زیســت، ارتباطات و صنایع پاÓیشی میان مسئوÓن دو 

کشور به امضا رسید.
عمده تریــن کاÓهــای صادراتی ایران به گرجســتان شــامل 
قیر، مازوت، کُک و انواع مشــتقات نفتی و پتروشــیمی، مصالح 
ساختمانی، محصوÓت کشــاورزی از جمله انواع صیفی جات، 
سیر، پیاز، سیب زمینی، پســته و انواع سبزی ها و لوازم خانگی 
بوده است. از ســوی دیگر؛ محصوÓتی مانند گوشت گوسفند، 
چوب راش، وســایل نقلیه موتوري، نخ پلــي آمید، فریوآلیاژها، 
روغن و دانه های روغنی، ماشــین آÓت صنعت نان و شیرینی و 
همچنین مکمل های دارویی، ماشین آÓت خشک کننده، منگنز، 
لوله، ابــزارآÓت، روان کننده ها، مخمر زنــده و امÔحی از قبیل 
هیدروکسید آمونیوم از مهمترین کاÓهای صادراتی گرجستان 
به ایران بوده است. با وجود ظرفیت های بسیار مناسب، متاسفانه 
حجم تجارت ایران و گرجســتان به خوبی توسعه نیافته؛ ولی در 
سال های اخیر این تجارت غالبا رو به رشد بوده و در سال 2018 

میÔدی به 251 میلیون دÓر رسیده است.
حجم‌روابط‌تجاری‌میان‌دو‌کشور‌در‌‌10سال‌اخیر

در سال 1393 نمایشگاه صنایع دستی جمهوري اسÔمي ایران 
در گرجســتان توسط شــرکت راهکار تجارت استان اردبیل در 
کشور گرجســتان برگزار شــد و پیش نویس یادداشت تفاهم 
همکاری های نمایشگاهی بین دو کشور نیز به امضا رسیده است. 
همچنین اتاق بازرگانی مشترک میان ایران و گرجستان، از نقش 

مهمی در تسهیل روابط تجاری میان دو کشور برخوردار است.
اگرچه ظرفیت گســترش روابط اقتصــادی و بازرگانی ایران و 
گرجستان بسیار فراتر از وضعیت کنونی می باشد، اما چشم انداز 
روشنی برای بهبود آن وجود ندارد که مهم ترین دلیل آن را باید 
وضع تحریم های یک جانبه از ســوی آمریکا دانست. گرجستان 
همواره از سوی آمریکا تحت فشار بوده تا روابط اقتصادی خود با 
ایــران را کاهش دهد و محدودیت هایی علیــه ایران وضع کند. 
دولت گرجستان نیز تاکنون اقداماتی را در این زمینه انجام داده 
که اعتراض دستگاه دیپلماسی و فعاÓن اقتصادی کشورمان را در 
پی داشــته است. به رغم این فشــارها به نظر می رسد که تسلیم 
شدن گرجستان در برابر فشــارهای آمریکا، به سود این کشور 
نخواهد بود و مخدوش کردن روابط گرجســتان با کشور مهم و 
تاثیرگذاری مانند ایران، چیزی جز محروم شــدن این کشور از 
فرصتی بی نظیر برای رونق و شکوفایی در زمینه روابط تجاری و 
اقتصادی را در پی نخواهد داشــت. امید می رود که با استفاده از 
دیپلماســی اقتصادی و تÔش های دوجانبه، مســیرِ گسترش 

هرچه بیشتر روابط دو کشور هموارتر شود.

اگرچه ظرفیت 
گسترش روابط 

اقتصادی و بازرگانی 
ایران و گرجستان 

بسیار فراتر از وضعیت 
کنونی می باشد، اما 
چشم انداز روشنی 

برای بهبود آن وجود 
ندارد که مهم ترین 

دلیل آن را باید وضع 
تحریم های یک جانبه 
از سوی آمریکا دانست
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به‌رغم‌تÔش‌های‌آمریکا‌برای‌انزوای‌کشورمان‌انجام‌شد

اعطای انحصاری عنوان جهانی 
به کارآفرين جوان ايرانی

عارف فغانی

کارآفرین جوان کشورمان که عنوان کارآفرین برتر جهان اسÔم 
را به خود اختصاص داده، در موفقیتی جدید توانست عنوان سفیر 
حســن نیت بحران قرن جهان را از سازمان ملل متحد، سازمان 
تجارت جهانی، سازمان همکاری های اقتصادی )اکو(، سازمان 
صلیب سرخ جهانی و همچنین هÔل احمر و کمپین ایران همدل 

کسب نماید.
مهدی کریمی تفرشــی با اشــاره به این موضــوع گفت:  عنوان 
ســفیر حسن نیت بحران قرن جهان به این دلیل است که ایران، 
مدیریت مناســبی بر بیماری کرونا داشته و پیش از آن که خود 
درگیر این بیماری شود، در قالب بسته ها و محموله ها، کمک های 

انسان دوستانه ای را به چین ارسال کرده است.
کرونا؛‌مهمان‌ناخوانده‌جهانی

این کارآفرین جوان ایرانی با بیان این که کرونا مهمان ناخوانده ای 
برای تمامی کشورهای جهان بود،  افزود: در هفته هایی که چین 
به شدت درگیر این بیماری بود، ایران به صورت داوطلبانه به این 
کشــور کمک کرد. چین با وجود آن که یکی از کشورهای مطرح 
جهان در تولید و رشد اقتصادی است، با کمبود کاÓ و تجهیزات 
پزشکی مواجه شد که پس از مدت کوتاهی توانست این شرایط 

را کنترل کند.
سفیر حسن نیت سازمان ملل متحد گفت: با اتفاق نظر 5 ائتÔف 
جهانی شــامل ســازمان ملل متحد،  ســازمان تجارت جهانی، 
سازمان همکاری اقتصادی اکو، نهضت بین المللی صلیب سرخ 
و هÔل احمر و کمپین ایران همدلی، از میان تمامی کاندیداهای 
مطرح، بنده به عنوان ســفیر حســن نیت بحران کرونا که از آن 
به عنوان بحران قرن جهان نام برده می شــود، انتخاب و معرفی 

شده ام.
با‌کمبود‌کا‌Óمواجه‌نیستیم

کریمی تفرشی با اشــاره به این که با گسترش بیماری کرونا، در 
بســیاری از کشورها شــاهد هجوم مردم به قفسه فروشگاه ها و 
مغازه هــا برای خرید اجنــاس بودیم، افزود: از شــمالی ترین تا 
جنوبی ترین شهرهای ایران، شــاهد چنین اتفاقی نبودیم و در 

هیچ یک از شهرهای کشور نیز کمبود کاÓ گزارش نشده است.
وی با بیان این که با گســترش بیماری کرونا در کشور، به تمامی 
آزمایشگا ه ها و مراکز تحقیقاتی، دستوراتی برای تحقیق بر روی 
این بیماری داده شــد،  افزود:  پس از مدت کوتاهی کشــورمان 
کیت های تشخیص بیماری را تولید کرد؛ اما کشورهای اروپایی 

که رشــد تولید ناخالص داخلی و وضعیت مناسب تر اقتصادی 
نسبت به ایران داشتند، درگیر نابسامانی های ناشی از این بیماری 
شــدند، ولی ایران با وجود تمام تحریم های ســخت و ظالمانه، 

کنترل مناسب و مدیریت قوی را در این زمینه اعمال کرد.
تحریم‌های‌شدید‌علیه‌ایران‌لغو‌شود

سفیر حسن نیت سازمان ملل متحد با اشاره به این که ایران بیش 
از 40 ســال درگیر مسائل ناشــی از تحریم بوده است، گفت:  در 
شرایط بحرانی ناشی از کرونا، جامعه جهانی و کشور ما، خواستار 
لغو تحریم های شــدید علیه ایران بود؛ امــا نه تنها این تحریم ها 
کاهش نیافت، بلکه در مــواردی تحریم های دیگری نیز افزوده 
شد.کریمی تفرشی در ادامه گفت: در صورت نبود تحریم ها، ایران 
در بســیاری از کاÓ و خدمات به خودکفایی دســت پیدا خواهد 
کرد؛ اما تشــدید تحریم ها، مشکÔت ناشــی از تامین مواد اولیه 
و تجهیــزات و تکنولوژی های تولید، دســتیابی به برنامه های 

خودکفایی را با دشواری هایی مواجه ساخته است.
نقش‌اساسی‌استارت‌آپ‌ها‌در‌اقتصاد

ایــن کارآفرین جوان ایرانــی با بیان این که اســتارت آپ ها در 
آینده ای نزدیک نقشــی اصلی و اساســی را در اقتصاد کشورها 
ایفا خواهند کرد، افزود:  توانایــی زیادی برای تولید محصوÓت 
کشاورزی در کشور وجود دارد و با وجود حدود 50 میلیون هکتار 
زمین قابل کشت در کشور، برخی از این توان تولید بدون استفاده 
باقی مانده است.سفیر حسن نیت سازمان ملل متحد خاطرنشان 
کرد:  امروز تنها راهکار مقابله با تحریم ها، پیروی از الگوی اقتصاد 
مقاومتی و استفاده از جوانان تحصیل کرده است، چراکه در حال 
حاضر شــرکت های دانش بنیان فراوانی در کشور فعالیت دارند 
که می توانند موتور تقویت صنعت باشــند. همچنین باید توجه 
داشت که ایران ســاÓنه بیش از 120 هزار تن مواد غذایی تولید 

می کند که 30 درصد آن به ضایعات تبدیل می شود.
درخشش‌جوانان‌ایرانی‌در‌جهان

کریمی تفرشی با بیان این که از میان کشورهای مختلف جهان، 
بنده موفق به کسب عنوان سفیر حسن نیت بحران جهان شده ام، 
اذعان کرد:  کسب این عنوان، افتخاری بزرگ برای کشور است و 
با وجود تمامی تÔش هایی که آمریکا برای جنگ اقتصادی علیه 
ایران و انزوای سیاسی به کار برده، جوانان کشورمان همچنان در 
جهان می درخشــند و البته بســیاری از دانشــمندان ناســا از 

دانش آموختگان ایرانی هستند.

  امروز تنها راهکار مقابله 
با تحریم ها، پیروی از 

الگوی اقتصاد مقاومتی 
و استفاده از جوانان 

تحصیل کرده است و در 
حال حاضر شرکت های 
دانش بنیان فراوانی در 
کشور فعالیت دارند که 
می توانند موتور تقویت 

صنعت باشند
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در این بخش می خوانیم:

آشنايی با پردر آمد ترين  مناطق گردشگری
    معرفی بزرگ ترين مراکز خريد جهان

         دريافت عجيب ترين ماليات ها در دنيا

خواندنی های سرمایه گذاری
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آشنايی با پردر آمد ترين  مناطق گردشگری 
مهدیه‌شهسواری

صنعت‌گردشگری‌در‌جهان‌یکی‌از‌مهمترین‌بخش‌های‌اقتصادی‌کشورهای‌مختلف‌محسوب‌می‌شود.‌درآمد‌ناشی‌از‌این‌صنعت‌به‌طور‌مستقیم‌
وابسته‌به‌مبالغی‌است‌که‌گردشگران‌در‌کشورهای‌مقصد‌هزینه‌می‌کنند.‌جاذبه‌های‌گردشگری‌طبیعی‌و‌تاریخی،‌اماکن‌تفریحی‌و‌مراکز‌خرید،‌
قوانین‌هر‌کشور،‌امکانات‌اقامتی‌و‌خدماتی‌که‌برای‌گردشگران‌ارائه‌می‌شوند،‌از‌عمده‌ترین‌عوامل‌جذب‌گردشگر‌می‌باشند.‌بیش‌از‌‌10درصد‌
گردش‌مالی‌جهان‌متعلق‌به‌صنعت‌گردشگری‌است‌و‌ساÓنه‌بیش‌از‌‌13میلیارد‌سفر‌گردشگری‌در‌جهان‌صورت‌می‌گیرد.‌این‌صنعت‌در‌جهان‌
مهمترین‌قربانی‌شیوع‌بیماری‌کرونا‌بوده؛‌به‌طوری‌که‌تقریبا‌در‌تمام‌کشورهای‌جهان‌بیشتر‌سفرهای‌گردشگری‌لغو‌شده‌و‌امکانات‌محدودیت‌
رفت‌وآمد‌و‌سفرهای‌غیرضروری‌نیز‌برای‌کنترل‌این‌بیماری‌وضع‌شده‌است.‌در‌این‌مطلب،‌قاره‌ها‌و‌کشورها‌با‌بیشترین‌درآمد‌گردشگری‌و‌

بهترین‌کشورها‌از‌نظر‌شاخص‌های‌توریست‌پذیری‌معرفی‌شده‌اند.

 اروپا 

بـه  بین المللـی متعلـق  از صنعـت گردشـگری  بیشـترین درآمـد 
قـاره اروپـا اسـت. ایـن قـاره 39 درصـد از سـود گردشـگری را 
نصیـب خـود کـرده اسـت. البته سـهم اروپـا از این سـود تعجبی 
نـدارد؛ زیـرا 52 درصـد از گردشـگران خارجـی بـه ایـن قـاره 
سـفر می کننـد. توریسـت پذیرترین کشـورهای ایـن قـاره از نظر 

شـاخص های عمـده کشـورهای اتریـش و اسـپانیا هسـتند.
اتریـش بـا دریافـت امتیـازات بـاÓ تقریبـا در تمـام شـاخص ها، 
توریسـت پذیرترین کشـور دنیـا بـه شـمار مـی رود. ایـن کشـور 
اروپایـی، عـاوه بـر داشـتن تمـام هفـت شـرکت مهـم کرایـه 
در جایـگاه  توریسـتی  زیرسـاخت های  کیفیـت  نظـر  از  ماشـین، 
سـوم و از حیـث تعـداد اتاق هـای هتل بـه ازای هر نفـر، جایگاه 
پنجـم را بـه خـود اختصـاص داده اسـت. تولیـد ناخالـص ملـی 
ایـن  و  اسـت  درصـد   9 گردشـگری حـدود  از صنعـت  اتریـش 
از  دÓر  میلیـارد   1۸ از  بیـش  میـادی   2007 سـال  در  کشـور 

طریـق پذیـرش گردشـگر درآمـد کسـب کـرده اسـت.
کشـور اسـپانیا نیـز از نظـر زیرسـاخت های خدمـات گردشـگری 
در رتبـه دوم جهانـی قـرار دارد، از لحاظ کیفیت زیرسـاخت های 
گردشـگری جایـگاه چهـارم و در زمینـه تعـداد اتاق هـای هتـل 
بـه ازای هـر فـرد، رتبه نهـم را از آن خود کرده اسـت. همچنین 
ایـن کشـور در پیمایـش جهانـی رقابت پذیـری توریسـم و سـفر 

بـه جایـگاه اول دسـت یافتـه اسـت. گردشـگری در اسـپانیا نیـز 
ماننـد اتریـش سـهم مهمـی در تولیـد ناخالـص ملی این کشـور 
دارد. طبـق آمارهـا، بیـن 10 تـا 11 درصـد ایـن مبلـغ از طریق 
گردشـگران بـه اقتصـاد اسـپانیا وارد می شـود و از نظـر درآمـد 

گردشـگری، جایـگاه دوم را از آنِ خـود کـرده اسـت.
ایـن کشـور از ورود گردشـگران 6۸ میلیـارد دÓر درآمـد کسـب 
می کنـد و ایـن رقـم نشـان می دهد کـه میـزان درآمد اسـپانیا از 
هـر کـدام از ۸2 میلیـون گردشـگر خارجـی کـه بـه ایـن کشـور 

سـفر می کننـد، ۸31 دÓر اسـت.
بیشـتر  میلیـون گردشـگر  بـا جـذب 5  فرانسـه  میـان،  ایـن  در 
نسـبت بـه اسـپانیا، درآمـد کمتـری نسـبت بـه ایـن کشـور بـه 
بین المللـی  گردشـگری  از  فرانسـه  درآمـد  اسـت.  آورده  دسـت 
61 میلیـارد دÓر آمریـکا و ۸ میلیـارد دÓر کمتـر از اسـپانیا بـود. 
ایـن کشـور از هـر کـدام از گردشـگران 69۸ دÓر درآمد کسـب 

. می کنـد
بریتانیـا میزبـان کمتـر از نصـفِ گردشـگرانی اسـت که فرانسـه 
و اسـپانیا دریافـت می کننـد؛ امـا گردشـگرانی کـه به این کشـور 
سـفر می کننـد، دو برابـر بیشـتر آنچه در فرانسـه خـرج می کنند، 
در بریتانیـا هزینـه می کننـد. هـر گردشـگر 1360 دÓر آمریـکا 
در بریتانیـا پـول خـرج می کنـد کـه ایـن مبلـغ، مشـابه متوسـط 
هزینـه  هـر گردشـگر به ایسـلند اسـت. با وجـود این که متوسـط 
مـدت اقامـت گردشـگران خارجـی در ایسـلند کوتاه تـر از اقامت 
آن هـا در بریتانیـا اسـت؛ ولـی هزینـه  سـفر، غـذا و اقامتـگاه در 

ایسـلند بسـیار باÓتر اسـت.
در سـال 2017 میـادی، درآمـد لوکزامبـورگ از هـر گردشـگر 
نسـبت بـه دیگـر کشـورهای اروپایی باÓتـر و در حـدود 4 هزار 
بـه  کـه  گردشـگرانی  تعـداد  اسـت.  بـوده  آمریـکا  دÓر  و 322 
از دیگـر کشـورهای  ایـن کشـور سـفر می کننـد، بسـیار کمتـر 
اروپایـی اسـت. سـاÓنه فقـط 5/1 میلیـون گردشـگر خارجـی به 
ایـن کشـور کوچـک سـفر می کننـد؛ امـا درآمـد لوکزامبـورگ از 
صنعـت گردشـگری یـک درآمـد عالـی محسـوب می شـود؛ زیرا 
بـه ازای هـر کـدام از 5۸0 هزار نفـر جمعیت این کشـور، 7 هزار 

و ۸00 دÓر آمریـکا درآمـد کسـب می کنـد.

سازمان  آمار  طبق 
گردشگری  جهانی 
اروپای  متحد،  ملل 

شرقی و اروپای 
جزو  مرکزی، 
از  بخش هایی 

بوده اند که  اروپا 
این  گردشگران در 

بخش هـا کمتر هزینه 
کرده اند
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اروپـا  بـه  ارزان  سـفر  یـک  دنبـال  بـه  اگـر  دیگـر؛  طـرف  از 
هسـتید، ترکیـه بهتریـن مقصـد اسـت. ایـن کشـور کـه در بیـن 
بـه  را  هشـتم  جایـگاه  توریسـتی،  کشـورهای  بازدیدتریـن  پـر 
خـود اختصـاص داده، بـه ازای هـر گردشـگر 597 دÓر آمریـکا 
ملـل  گردشـگری  جهانـی  سـازمان  آمـار  طبـق  دارد.  درآمـد 
متحـد، اروپـای شـرقی و اروپـای مرکـزی، جـزو بخش هایـی از 
اروپـا بوده انـد کـه گردشـگران در ایـن بخش هـا کمتـر هزینـه 
لهسـتان،  چـک،  جمهـوری  شـامل  کشـورها  ایـن  کرده انـد. 
مناطـق،  ایـن  در  هسـتند.  روسـیه  فدراسـیون  و  مجارسـتان 
متوسـط هزینه هـای هـر گردشـگر 447 دÓر آمریکا بوده اسـت.

آمریکا 

تعـداد  بیشـترین  میزبـان  کـه  فهرسـت کشـورهایی  در  آمریـکا 
بیـن  در  و  دارد  قـرار  سـوم  جایـگاه  در  هسـتند،  گردشـگران 
کشـورهای دیگـر، بیشـترین درآمـد را از ایـن صنعـت به دسـت 
مـی آورد. در سـال 2017 میـادی، ایـن رقـم 211 میلیارد دÓر 
آمریـکا تخمیـن زده شـده بـود کـه نشـان می دهد آمریـکا از هر 
گردشـگر خارجـی 2 هـزار و 739 دÓر درآمـد کسـب می کنـد. 
در ایـن کشـور، سـهولت دسترسـی بـه دسـتگاه های خودپـرداز 
بـه ازای هـر نفـر بسـیار بـاÓ بـوده و کیفیـت زیرسـاخت های 
توریسـتی نیـز در سـطح باÓیـی ارزیابـی شـده اسـت. نیویورک، 
شـیکاگو، بوسـتون، فیادلفیـا، واشـنگتن و سـان فرانسیسـکو از 
می رونـد؛  شـمار  بـه  کشـور  ایـن  توریسـتی  جاذبه هـای  جملـه 
میلیـون   7 از  بیـش  میـادی،   2004 سـال  تـا  اینکـه  ضمـن 
نفـر در مشـاغل مربـوط بـه گردشـگری در ایـن کشـور فعالیـت 

ند. داشـته ا
درآمـد آمریـکا، بر اسـاس مـدت زمانی کـه گردشـگران خارجی 
در ایـن کشـور سـکونت دارنـد، محاسـبه می شـود؛ در حالـی  که 
گردشـگرانی کـه بـه فرانسـه و اسـپانیا سـفر می کننـد، اغلـب از 
اروپـای غربـی هسـتند کـه بـرای تعطیـات آخـر هفتـه بـه این 

دو کشـور سـفر می کننـد.
هـر  از  کمتـری  بسـیار  درآمـد  آمریـکا  همسـایگی  در  کانـادا 
میلیـون   20 از  کـدام  هـر  از  و  مـی آورد  دسـت  بـه  گردشـگر 
گردشـگری کـه بـه این کشـور سـفر می کننـد، 977 دÓر آمریکا 

بـه دسـت مـی آورد.

آسیا

گردشـگر  میلیـون   35 بـا  تایلنـد  آسـیا،  شـرقی  جنـوب  در 
کشـور  محبوب تریـن  میـادی،   2017 سـال  در  خارجـی 
ایـن  شـد.  محسـوب  بین المللـی  گردشـگران  بـرای  آسـیایی 
ازای هـر گردشـگر یـک هـزار و  بـه  به طـور متوسـط  کشـور 

اسـت.  کـرده  کسـب  درآمـد  آمریـکا  دÓر   624
محسـوب  گـران  کشـوری  گردشـگران،  بـرای  کـه  سـنگاپور 
می شـود؛ به طـور متوسـط بـه ازای هـر گردشـگر یـک هـزار 
و 417 دÓر آمریـکا درآمـد دارد. البتـه متوسـط مـدت اقامـت 

اسـت.  تایلنـد  از  کوتاه تـر  ایـن کشـور  در  گردشـگران 
رتبـه   منطقـه  کشـورهای  دیگـر  بـه  نسـبت  نیـز،  Óئـوس 
آمریـکا  دÓر   19۸ گردشـگر  هـر  ازای  بـه  و  دارد  پایین تـری 
تعـداد  افزایـش  از نظـر  درآمـد دارد.همچنیـن کشـور ویتنـام، 
گردشـگر، رتبـه  خوبـی در میان کشـورهای همسـایه به دسـت 
به طـور  میـادی هـر گردشـگر   2017 در سـال  اسـت.  آورده 
متوسـط 6۸5 دÓر آمریـکا در ایـن کشـور هزینـه کرده اسـت.
میزبـان  چیـن  آسـیا،  شـرقی  شـمال  کشـورهای  بیـن  در 
بیشـترین تعـداد گردشـگران بـوده؛ بـه طـوری کـه در سـال 
33 میلیـون گردشـگر خارجـی از  2017 میـادی نزدیـک بـه 
ایـن کشـور بازدیـد کردنـد. با ایـن وجود هـر گردشـگر به طور 
متوسـط 536 دÓر آمریـکا در ایـن کشـور هزینـه کرده اسـت.

به رغـم این کـه تعـداد گردشـگرانی کـه از کشـور ژاپـن بازدید 
کشـور  ایـن  اسـت،  کمتـر  بسـیار  چیـن  بـه  نسـبت  کرده انـد، 
و هـر  داشـته  درآمـد  از چیـن  بیشـتر  آمریـکا  میلیـارد دÓر   2
گردشـگری کـه بـه ژاپـن سـفر کـرده ، به طـور متوسـط یـک 
هـزار و 1۸6 دÓر آمریـکا در ایـن کشـور هزینـه کـرده اسـت. 
کمتـر  گردشـگر  یک میلیـون  هنگ کنـگ  دیگـر؛  طـرف  از 
در  گردشـگر  هـر  هزینه هـای  متوسـط  امـا  دارد،  چیـن  از 

اسـت. بـوده  آمریـکا  دÓر   194 و  هـزار  یـک  هنگ کنـگ 
از  را  درآمـد  بیشـترین  اسـترالیا  میـادی،   2017 سـال  در 
صنعـت گردشـگری بـه  دسـت آورد. متوسـط هزینه هـای هـر 
کـدام از ۸/۸ میلیـون نفـر گردشـگری کـه بـه اسـترالیا سـفر 
رقـم،  ایـن  کـه  بـوده  آمریـکا  دÓر   734 و  هـزار   4 کردنـد، 
متحـده   امـارات  و  آمریـکا  لیختنشـتاین،  در آمـد  از  بیشـتر 

عربی به  شـمار می رود.

از  درآمد  بیشترین 
گردشگری  صنعت 
بین المللـی متعلق 

به قاره اروپا است. 
این قاره 93 درصد 
از سود گردشگری 

را نصیب خود کرده 
است
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 دريافت عجيب ترين ماليات ها در دنيا
ابوالفضل‌علیزاده

برای‌بسیاری‌از‌افراد،‌پرداخت‌مالیات‌برای‌کسب‌وکار‌یا‌عوارض‌برای‌خروج‌از‌کشور،‌امری‌عادی‌و‌پذیرفته‌شده‌می‌باشد.‌با‌این‌‌حال‌در‌دنیا‌
وضع‌کردن‌مالیات،‌تنها‌به‌اموری‌مانند‌تجارت‌یا‌مواردی‌از‌قبیل‌خروج‌از‌کشور‌محدود‌نمی‌شود؛‌بلکه‌شامل‌مواردی‌می‌شود‌که‌ابتدا‌بسیار‌
عجیب‌به‌نظر‌می‌رسد.‌با‌اندکی‌دقت‌می‌توان‌دریافت‌که‌در‌بسیاری‌از‌این‌موارد،‌هدف‌از‌وضع‌مالیات،‌فقط‌کسب‌درآمد‌برای‌دولت‌نبوده‌و‌

منافع‌عمومی‌نیز‌در‌این‌موارد‌در‌نظر‌گرفته‌می‌شود.‌در‌ادامه‌به‌معرفی‌عجیب‌ترین‌مالیات‌های‌جهان‌پرداخته‌ایم.

مالیات‌غذای‌ناسالم‌در‌مجارستان

اگر در مجارستان، هوس یک خوراکی کرده اید که گرسنگی خود 
را برطرف کنید، بهتر است این خوراکی، یک سیب یا پرتقال باشد 
تا یک پاکت چیپس؛ چون در این کشور باید مالیات دولتی غذای 
ناسالم را بپردازید که به نام مالیات بهداشت عمومی نیز شناخته 
می شــود. مالیات غذاهایی با شــکر و نمک باÓ از قبیل نوشابه و 
چیپس تا 20 ســنت بر قیمت این غذاها می افزاید. این مالیات 
به منظور کاهش مصرف محصوÓت غذایی که از نظر بهداشــت 
عمومی مفید نیستند و همچنین تشویق برای استفاده از غذاهای 
سالم، وضع شده است. با توجه به مطالعاتی که سازمان بهداشت 
جهانی و انستیتوی ملی خوراک و علوم غذایی مجارستان انجام 
داده اند، این راهبرد در کاهش مصرف غذاهای ناسالم موفق بوده؛ 
زیرا بین 59 تا 73 درصد از افراد، مصرف غذاهایی را که مشمول 

مالیات شده را کاهش داده اند.
مالیات‌غذاهای‌پرُکالری‌در‌مکزیک

اگر در مکزیک بخواهید میان وعده یا یک دســر چرب و شیرین، 
اما پرکالری را میل کنید، به جز تبعات آن برای ســÔمتی خود، 
باید به فکر جیبتان نیز باشــید. دولت مکزیک در ســال 2014 
میÔدی غذاهــای پرکالری مانند میان وعده ها و دســرها را که 
جزو وعده اصلی محسوب نمی شــوند و بیش از 275 کالری در 

یک کیلوگرم دارند، مشمول مالیات 8 درصدی کرده است. این 
مالیات در تغییر الگــوی مصرف مردم مفید بوده و پژوهش های 
پزشکی نشان می دهد که فروش کیک، چیپس و دیگر غذاهای 

پرکالری بعد از وضع این مالیات کاهش  یافته است.
‌مالیات‌چاقی‌در‌هند

در ایالت کــراÓی هند بر غذاهایــی از قبیل پیتــزا، همبرگر، 
ســاندویچ و دیگر غذاهای مشابه در رستوران های صاحب برند، 
مالیاتی با عنوان مالیات چاقی وضع شده است. هدف از وضع این 
مالیات 5/14 درصدی، تشویق مردم به پرهیز از غذاهای ناسالم و 

چاق کننده و انتخاب یک رژیم غذایی سالم تر است.
مالیات‌سرگرمی‌در‌هند

در هند عÔوه بر مالیات چاقی، مالیات عجیب دیگری نیز وجود 
دارد که مالیات ســرگرمی نام دارد. در این کشــور برای دیدن 
مسابقات ورزشی، فیلم، تئاتر، رفتن به شهربازی و دیگر تفریحات 
نیز باید مالیات پرداخت کرد که میزان آن در ایالت های مختلف 
هند متفاوت اســت و از 15 درصد آغــاز و در برخی از ایالت ها به 
110 درصد نیز می رسد. دولت هند در سال 2017 میÔدی، یک 
مالیات ملی سرگرمی نیز وضع کرده که با توجه به انواع مختلف 

سرگرمی، مقدار آن از 5 درصد تا 28 درصد متغیر است.

دولت هند در سال 
2017 میÔدی، یک 

مالیات ملی سرگرمی 
نیز وضع کرده که با 

توجه به انواع مختلف 
سرگرمی، مقدار آن از 
5 درصد تا 28 درصد 

متغیر است
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معرفی بزرگ ترين مراکز خريد جهان
عارف‌فغانی

مراکز‌خرید‌یا‌مال‌)Mall(‌در‌عصر‌حاضر‌به‌عنوان‌یک‌نماد‌مهم‌برای‌شهرهای‌مدرن‌شناخته‌می‌شوند‌و‌به‌تدریج‌در‌حال‌تبدیل‌شدن‌به‌کانون‌
تجارت‌و‌کسب‌وکار‌در‌کشورهای‌مختلف‌جهان‌هستند.‌این‌مراکز‌عظیم‌که‌مجموعه‌های‌مختلف‌ورزشی،‌هنری‌و‌سرگرمی‌را‌نیز‌در‌خود‌جای‌‌
داده‌اند،‌فضای‌مناسبی‌برای‌مبادÓت‌تجاری‌خُرد‌و‌کÔن‌فراهم‌کرده‌اند‌و‌در‌بسیاری‌از‌مناطق‌جهان‌به‌عنوان‌یک‌جاذبه‌گردشگری‌مهم‌نیز‌

شناخته‌می‌شوند.‌در‌ادامه‌این‌مطلب،‌به‌معرفی‌بزرگ‌ترین‌مراکز‌خرید‌جهان‌پرداخته‌ایم.

مرکز‌خرید‌»رویای‌آمریکایی«‌

این مرکز خرید بزرگ واقع  در رادرفورد شــرقی در نیوجرسی 
ایاÓت متحده آمریکا قرار دارد و هنوز به طور کامل افتتاح نشده 
است. مراحل اول و دوم گشایش آن به ترتیب در ماه های اکتبر 
و دسامبر سال 2019 میÔدی انجام شد و پیش بینی می شد تا 
مرحله ســوم آن در ماه مارس سال جاری میÔدی افتتاح شود، 
اما به دلیل شــیوع بیماری کرونا بازگشــایی این مرکز فعÔ به 
تعویق افتاده اســت. مرکز خرید رویای آمریکایی، 2 میلیون و 
753 هزار مترمربع وســعت دارد و از این نظر بزرگ ترین مرکز 

خرید جهان به شمار می رود.

ایران‌مال

ایران مــال یا بازار بــزرگ ایران، با کاربری تجــاری، تفریحی، 
فرهنگی و ورزشــی در نزدیکی دریاچه چیتگر واقع در منطقه 
22 تهران ساخته شده و دارای 2 هتل پنج ستاره است. ساخت 
این پروژه در ســال 1390 با وســعت یک میلیون و 710 هزار 
مترمربع در زمینی به مساحت 27 هکتار آغاز گردید و تاکنون 

بخش هایی از آن افتتاح شده است.

مرکز‌خرید‌بزرگ‌چین
مرکز خریــد جدید جنوبی 
چیــن در دونگــووان بــا 
مســاحت 612 هزار و 659 
مرکز  ســومین  مترمربع، 
خرید در جهان محســوب 
می شــود. این فروشگاه در 
سال 2005 میÔدی افتتاح 

شــد؛ اما به مدت 10 سال اســتفاده ای از آن نمی شد. پیش از این 
فردی با نام »هیو« که یک میلیاردر مشهور چینی است، سرپرستی 
پروژه این مرکز خرید را بر عهده داشــت، اما اکنون کنترل آن در 

اختیار گروه  فوندر می باشد.

مرکز‌خرید‌کزون
این مرکز، بزرگ ترین مرکز 
خرید در جنوب شرقی آسیا 
به شــمار می رود و در سال 
1985 میÔدی در فیلیپین 
افتتاح شــده؛ اما از آن زمان 
تاکنــون، چند بار توســعه 
داده شــده اســت. مرکــز 

خرید کزون دارای بیش از 1100 مغــازه، 400 مرکز غذاخوری 
و همچنین یک مجتمع مســکونی بوده و در مجموع به 8 بخش 

مختلف با نام های متفاوت تقسیم شده است. 
                       

سیتی‌سنتر‌اصفهان
این مجموعه، دومین مرکز 
خرید ایــران و خاورمیانه و 
یکــی از بزرگ ترین مراکز 
خریــد دنیا می باشــد که 
موزه ای را در خود جای داده 
است. »قلب شهر« اصفهان 
در 4 مرحله ســاخته شده و 

در نوامبر 2012 میÔدی بازگشایی شد. این مکان دارای هتلی 5 
ســتاره، موزه، هایپر مارکت، رستوران ها، دفاتر هواپیمایی، مرکز 
اقتصادی بین المللی IFC، مرکز تجارت جهانی WTC و یک مرکز 

تفریحی با 7 سالن سینما می باشد.

ساخت پروژه 
ایران مال در سال 
1390 با وسعت 

یک میلیون و 710 
هزار مترمربع در 

زمینی به مساحت 
27 هکتار آغاز 

گردید و تاکنون 
بخش هایی از آن 
افتتاح شده است
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عالماÓستثمار
اري Էݍ ربة مނوع֗  »عاߺ Գستۢر«؛֗ 

آلف ال�سن۸، ߱آا Զم �أكٴ احتياطي من الغاز ߆ العاߺ،  يران ࠘ دوߦ ذات حضارة � اإ
م�احتها  وتبلغ  الغܳ  ا߼ناݯ  والتنوع  الغنية  الهيدروكربونية  ا߼وارد  و  ا߼تنوعة  ا߼عادن  و 
1648000 كيلومٵ مربع ويبلغ عدد سߑؠا �أكٶ من 80 مليون ݻص ودية ومضياف، 
ا؟ا سوق Գسٵاتيجی الرئيތ ߄ الނق الأوسط، وقد جذبت اهۡم العديد من الނߐت 
وا߬ارة  القد؈ة  يران  اإ علقات  ت�سببت   ، ذߵ  غضون  ߆  وا߭دمية.  والتجارية  الصناعية 
سسياق  وخلق  اإࠃ Գعٵاف  ا߬اجة  ߆   ، العربية  ا߱ول  وخاصة   ، جٸاؠا  مع  وا߼�ستقرة 
يرانية والނߐت النشطة ߆ الب߲ان ا߽اورة الܱ قررت �أن  للتواصل ا߼تبادل ب۸ الނߐت الإ
يكون لها وجود فعال ߆ هذه ال�وق الهامة. لقد جعلتنا هذه ا߬اجة ، Դسستخدام ا߼علومات 
من  وا߬رفي۸  الأعࠇل  رجال  ب۸  الصحافة، جހاً  �أذواق ݟهور  مع  الإعلنية،  والقدرات 

يران وجٸاؠا. اإ
عاߺ Գستۢر هو واحد من �أكٶ ا߼نشورات ت�أثٸًا ߆ ࠋال Գقتصاد الإيرام ا߳ي ي�عى 
للسستفادة من الر�أي ا߮اعي لكبار التنفيذي۸ وا߼ديرين و�أساتذة ا߫امعات وا߭ٴاء لتقد׾ 

فرص Գستۢر ߆ ࠍتلف قطاعات التصنيع والصناعة ، ال�سياحة ، التجارة و ا߭دمات.
تنނ هذه ا߽ߧ الشهرية ߆ سستة �أق�ام منفصߧ عࠄ النحو التاࠅ و سستنނ هذه ا߽ߧ مرة 

߆ الشهر و߆ اليوم الأول من الشهر.
1- قطاع الطاقة ، ويشمل ࠋالت النفط والغاز والبٵوكۤوԹت وࠌطة الطاقة والصناعات 

ا߼نبع وا߼صب.
2- قطاع الصناعة ، ويغطي مواضيع التصنيع والނߐت الصناعية ߆ ࠍتلف ا߽الت.

3-يقوم قطاع سوق ر�أس ا߼ال بتقيۮ �آخر التطورات والتطورات ߆ ࠋال سوق الأوراق 
ا߼الية والبنك والت�أم۸ وال�سياسة النقدية.

نه  آراء الشخصيات البارزة ، فاإ 4 - و߆ الوقت ا߳ي يعكس فيه قطاع Գقتصاد الߛي �
يراني۸ بش�أن تنفيذ سسياسات Գقتصاد  جراءات كبار ا߼�ؤول۸ التنفيذي۸ الإ ينتقد قرارات واإ

الߛي للب߲.
دԹت Գستۢر ߆ الأعࠇل  5- ق�م القضاԹ ا߭اصة ؛ يبحث عࠄ وجه التحديد ߆ فرص و֡

التجارية ߆ ߘ قضية.
6-ق�م القراءة ؛ يتضمن ࠌتوى داخليًا وخارجياً مثٸًا للهۡم حول الأفراد ا߳ين حققوا 

نتاݨم. ֙احًا خاصًا ߆ �أعࠇࠂم �أو اإ
ݟهورԷ الأعزاء ؛ الآن "عاߺ Գستۢر" �أمامك بثلث لغات: الفارسسية والعربية والإ֙لڂية. 
ن عهدԷ معك هو احٵام التوقعات ، بߙ القدرة عࠄ النجاح ، والعمل معاً لبناء م�ستقبل  اإ

�أفضل. ֣ن عࠄ يق۸ من �أن د޶ߝ هو لرعاتنا.
علنك. دراج اإ  ֣ن ޾ورون بدعوتك للتصال Դلناݾ من خلل تقد׾ معلومات �أو اإ

اتصل بنا: 
شارع شهيد مفتح، زقاق مرزԴن Էمه ، لوحة ر߁ 27، الوحدة الثامنة

ر߁ الهاتف: 88864842 9821+              ر߁ الفاكس: 88864786 9821+
الرمز الٴيدي: 8915-15875          ر߁ الهاتف ا߾مول: 9127707745 98+ 

   d.sarmayeh@gmail.com :الٴيد الإلكٵوم
 hƕp://dsg-m.ir   :موقع الكٵوم

صاحب Գمتياز: مرتޭ فغاػ 
الرئيس التنفيذی:  ݔيد اسدی

رير: رضا فغاػ رئيس֡ 
ا߼دير التجاری: سارة نظری
ا߼ٵݖ: سعيد عدالت جو

العضو ا߼نتدب لނكة »ايران« للت�أم۸

ݾكة »ايران« للت�أم۸ ؛ د޴ ا߼نتج۸ 
ا߾لي۸ لتحقيق قفزات ߆ الإنتاج

آرتۤن الکٵيک اؙر«  ޜح الرئيس التنفيذي لނكة »�

֡�۸ الإيرادات بقؒة 10 ملي۸ 
دولر عن طريق تنويع الإنتاج

منح القروض ا߼ޠفية ؛ زԹدة 
Գسستفادة من الطاقة ا߼تجددة

ت�هيل ޶لية Գستۢر ؛ �أولوية 
الٴ߼ان ا߬ادي عނ

اقٵح الأم۸ العام لنقابة ݾߐت الت�أم۸ الإيرانية

ت�هيل بيئة الأعࠇل لؑو وتطور صناعة 
الت�أم۸

ا߼دير العام ߼نطقة لمرد Գقتصادية ا߭اصة 

فرصة ذهبية للستۢر ߆ صناعة 
الأ߼نيوم الإيرانية

؅ت߶ اإيران القدرة عࠄ اإنتاج 500.000 
انبيه طن من الأԷبيب وا߼قاطع ا߫

قيود عࠄ العلقات Գقتصادية والتجارية 
ب۸ اإيران وجورجيا ب�بب العقوԴت

Գختــــــــــــــــــيار
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Գصلح الޢيܰ؛ ا߭طوة الأوࠃ للٴ߼ان ا߬ادي عނ

߆ الأشــهر الأخٸة من 
الٴ߼ان العاݾ ، ׻ ت�لۮ 
مراجعــة مނوع قانون 
ا߼ڂانيــة لعام 2020 اإࠃ 
ادي عނ  الٴ߼ــان ا߬
ب�ــبب اندلع كوروԷ. ߆ 
مނوع القانون هذا ، ׻ 
كومية مع ؇و كبٸ مقارنة Դلعام ال�ابق ، 180 �ألف مليار  توقع عائدات الޢائب ا߬
قيقية  ٴاء Գقتصادي۸ خارج القدرة ا߬ تومان ، والܱ ي۫ تقيؒها من قبل العديد من ا߭
߿تلف قطاعات Գقتصاد ߆ البلد. من Էحية �أخرى ، واجه اقتصاد بلدԷ ، مثل 
�اԴت ال�ابقة. �أدى انتشار الفٸوس  ول الأخرى ߆ العاߺ ، �أزمة عطلت ݟيع ا߬ ا߱
کوروԷ اإࠃ قيود واسعة النطاق واإغلق العديد من الނߐت. اسس؏رت هذه الأزمة ߆ 
الأشهر الأخٸة من فصل الشستاء وطوال ربيع عام 2020 بكثافة وضعف ࠍتلفة ، ࠏا 
 Նقتصادية ا߿تلفة وقلل من رԳ ت�بب ߆ الكثٸ من الޢر للعديد من القطاعات
فيض الޢيبة ا߼�ستحقة Դلتناسب مع هذا  ب֫  ߵ،֚  ودخل هذه القطاعات ؛߳ 
التخفيض. وفقا للخٴاء ، اإذا ߐن ت�أثٸ كوروԷ عࠄ الوظائف يقتޠ عࠄ الربيع فقط 
اߦ الأكٶ تفاؤل ، من 180،000 مليار تومان من الإيرادات الܱ توفرها  ، ߆ ا߬
الޢائب ߆ قانون ا߼ڂانية لهذا العام ، ل ؈كن ݟع سوى 140،000 مليار تومان. 
Դلنظر اإࠃ هذه الأزمة الكبٸة عࠄ الأرݍ ، والܱ ست�س؏ر حܧ ؟اية الصيف ، ߂ن 
ادي عނ بتخفيض الإيرادات الޢيبية ߆ مނوع  الޢوري �أن يقوم الٴ߼ان ا߬
ادي عނ  قانون مڂانيته. ؈كن تق�سۮ �أࠕ الطرق الܱ ؈كن من خللها للٴ߼ان ا߬
تعديل قوان۸ الޢائب اإࠃ ق�م۸ ࠐم۸ ، �أوࠂࠇ الإعفاءات الޢيبية والإعفاءات 
للأنشطة الإنتاجية والނߐت الܱ تޢرت ب�بب کوروԷ �أو الܱ تعرقلت �أنشطدا 
بشߙ خطٸ. ؈كن �أن يؤدي �أخذ الޢائب دون النظر ߆ هذه القضية ا߼همة اإࠃ 
فاض كبٸ ߆ الطاقة الإنتاجية للبلد  اإفلس واإيقاف تشغيل وحدات الإنتاج �أو ا֭
، وهو ما يتعارض مع شعار العام القا׹ عࠄ »قفزة ߆ الإنتاج«. �أيضا ، ؈كن �أن يكون 
صيل الޢائب من  زء الثام من ال�سياسات الޢيبية للٴ߼ان هو الٵكڂ عࠄ֡  ا߫
صيل الޢائب  الأنشطة غٸ ا߼نتجة. ߂ثل؛ ؈كن اعتبار ޶ل الٴ߼ان من �أجل֡ 
من ا߼نازل الشاغرة وظيفة مناسسبة ؛ ومع ذߵ ، فاإن التنفيذ الصحيح لهذا القانون 
يتطلب من النظام الوطܳ للޢائب والإسߑن تقد׾ معلومات اإࠃ اإدارة الޢائب 
�ات حول فرض  الوطنية ، وهو ما ߺ ي۫ حܧ الآن. من Էحية �أخرى؛ هناك �أيضاࠖ 
خل من سوق الأسهم. لكن اإعادة فرض الޢائب  الޢائب عࠄ �أنشطة الناس وا߱

آԶر اقتصادية ضارة وهو ضد ال�سياسات العامة للنظام. عࠄ الأسهم ࠀ �
صيل  كومة حاليًا بدخل جيد من سوق الأوراق ا߼الية ومبيعات الأسهم و֡ ت؏تع ا߬
ال اإࠃ تعطل سوق ر�أس  الޢائب ، وسسيؤدي سن قوان۸ ޞيبية جديدة ߆ هذا ا߽
الية هذا ال�وق ا߼هم وتدخل الأسواق مثل  ا߼ال ߆ البلد ، وسستٵك ال�سيوߦ ا߬
صيل الޢائب من سوق ر�أس  هب �أو العملت الأجنبية. اإذا ߐن الٵكڂ عࠄ֡  ا߳
قيقة �أن البعض ߆ هذا ال�وق قد حصل عࠄ مبالغ ޛمة من ا߼ال عن  ا߼ال مٴرًا֠ 
طريق ا߼ضاربة ، ߂ن الޢوري اإعفاء العروض العامة الأولية من الޢائب ؛ وذߵ 
لأن ال�وق الأولية࠘  واحدة من �أࠕ الأدوات للނߐت لتوفٸ ا߼وارد ا߼الية ا߼طلوبة 

نتاج ، وفرض هذه الޢيبة سسيخلق مش�ߘ اإضافية للمنتج۸. للإ

صيص الأموال ضٸ الصحراء عࠄ֫  يع؏د֫ 
قد �أدت الزԹدة ߆ عدد ال�ߑن ߆ 
البــلد اإࠃ زԹدة ݼيعة ߆ الطلب 
عࠄ ا߼نتجــات الزراعية وا߬يوانية 
، كــࠇ زادت ا߼�ــاحة ا߼زروعــة ، 
ߵ ، ׻ تدمــٸ النباԵت  ونتيجــة߳ 
وتدمٸ ا߼راعي ب�بب الرعي. الآن ، 
مثل العديد من الب߲ان الأخرى ߆ العاߺ ، تواجه اإيران مشߛة ت�مى التصحر 
ب�بب ظروفها ا߫غرافية القاسسية. وقد �أثرت هذه الظاهرة ال�لبية Դلفعل عࠄ 
حواࠅ ربع م�احة العاߺ ودمرت �أكٶ من 70 ߆ ا߼ائة من ا߼راعي ߆ العاߺ. اإذا 
اسســ؏ر الوضع ا߬اࠅ لل�ســنوات الـ 25 ا߼قبߧ ، ف�وف ينخفض اإنتاج الغذاء 
بن�ســبة 12 ߆ ا߼ائة عࠄ الصعيد ا߱وࠅ ، بيۣ مع زԹدة عدد ســߑن العاߺ عࠄ 
مدى ال�سنوات العނ ا߼قبߧ ، سڂداد الطلب عࠄ الغذاء بن�سبة 50 ߆ ا߼ائة 
ߵ ،  ، والطلب عࠄ الطاقة بن�سبة 45 ߆ ا߼ائة وا߼ياه بن�سبة 30 ߆ ا߼ائة. .߳ 
من الޢوري ترقية وزԹدة ا߼�احة ا߼زروعة لتلبية هذا الطلب ، ؄عدل 175 
اإࠃ 220 مليون هكتار. Դلإضافة اإࠃ ذߵ ، فاإن زԹدة الإنتاج الزراعي بن�سبة 
٪100 ߆ البــ߲ان الناميــة ، ؄ا ߆ ذߵ اإيــران ، من �أجل تلبية Գحتياجات 
الغذائية لشــعبها࠘  ޞورة ل مفر منها ، حيث تشــٸ اإحصائيات ا߼بيعات 

ا߬الية اإࠃ ޞورة Գهۡم Դلتصحر.
هناك 32.5 مليون هكتار من الصحراء ߆ اإيران، 20 مليون منها ت�آߘ الرԹح 
، منها 7 ملي۸ هكتار تنتقد مراكز التصحر ߆ البلد و 3 ملي۸ هكتار من 
ضٸ  ب۸ مراكز الأزمات الرئي�ســية الܱ تنتج الغبار والرمال الرملية وتدابٸ֫ 
ب �أن تؤخذ بހعة ߆ هذه ا߼ناطق. Դلإضافة اإࠃ ذߵ ، تتعرض  الصحراء֚ 
100 مليون هكتار من �أراޫ البلد للتصحر ، منها 43.7 مليون هكتار ، 

بغض النظر عن الغطاء النباك، تعتٴ �أنظمة اإيكولوجية ޗراوية.
من خلل فهم الوضع ا߭طٸ ߆ اإيران ߆ هذا الصدد ، ׻ وضع تدابٸ للقضاء عࠄ 
التصحر عࠄ جدول �أعࠇل ا߼�ؤول۸ ߆ البلد منذ �أوائل ال�سبعينيات. وبناءً 
عــࠄ هذه التجارب ، فاإن خطة العمل الوطنية ߼ߑ޽ة التصحر وتقليل الآԶر 
ازات البحثية والبحثية ، من منظور  ا߫افة لل�ســنة، Դسســتخدام �أحدث الإ֙
قيــق �أهداف هذا ا߼ނوع ، ׻ تنفيذ  20 عامًــا ؛ �أعدت ورتبت. من �أجل֡ 
12 مނوعًا كبٸاً حܧ الآن ߼ߑ޽ة ت�آߘ الرԹح و׻ غرس �أكٶ من 2 مليون 
هكتار من الغاԴت الصحراوية، و׻ زرع 8.4 مليون هكتار واسستقرار حواࠅ 

300000 هكتار مع ا߼هاد.
نظراً للتجربة القؒة لبԷ߲ ߆ مߑ޽ة التصحــر ، Դلإضافة اإࠃ البحث الأߐد؈ي 
وا߼شاريع ا߼نفذة ، تعد اإيران حاليًا واحدة من ا߱ول الرائدة ߆ مߑ޽ة التصحر ، 
ولكن للأسف ، تعام ا߼شاريع ا߼همة ߆ هذا الصدد من نقص ال؏ويل. واسس؏راراً 
قيق الأهداف ا߾ددة ߆ خطة التؑية  لهذه ا߼شߛة ، سسيكون من ا߼�ستحيل֡ 
ية هذا القطاع ߆  ߵ ، Դلنظــر اإࠃ �أࠖ ضٸ الصحراء.߳  ال�ادســة ߆ ࠋال֫ 
֡قيق التؑية ا߼�ستدامة وزԹدة ال�لطة واسستقللية الغذاء للب߲، من الޢوري 
�أن يتخذ ا߼�ــؤولون ا߬كوميــون الإجراءات اللزمة ل؏ويــل هذا الٴԷمج 

الوطܳ العظۮ.



اقٵح الأم۸ العام لنقابة ݾߐت الت�أم۸ الإيرانية
ت�هيل بيئة الأعࠇل لؑو وتطور صناعة الت�أم۸
 .1937 عام  اإࠃ  يرانية  الإ الت�أم۸  ݾߐت  ا֡اد  ت�أسيس   ՔرԵ يعود 
؄وجب ا߼ادة )9( من قرار ࠋلس الوزراء ا߼ؤرخ 26 �أكتوبر 1937 ، 
֚ب عࠄ ا߼ؤس�ات الأجنبية العامߧ ߆ اإيران قبول العضوية ߆ ا֡اد 
الإجرائية  القواعد  التجارة عࠄ  يرانية. سستوافق وزارة  الإ الت�أم۸  ݾߐت 
 ، ا߰�ينات  ߆  يرانية  الإ الت�أم۸  ݾߐت  ت�أسيس  مع  Գ֡اد.  لهذا 
 ،  1961 عام  ߆   ، ال�بب  ولهذا   ، �أكٴ  نقابة  اإࠃ  ا߬اجة  �أصبحت 
النشاط  من  ا߼زيد  �أجل  من  وتفاوضت  معًا  الت�أم۸  ݾߐت  اج؏عت 
موافقة  خطاب  من   9 ا߼ادة  من  الأخٸ  للجزء  ووفقاً   ، ߳ߵ  النقاق. 
 1963 عام  للنقابة  الأساފ  النظام  اإعداد  ׻  فقد   ، الوزراء  ࠋلس 
ووافقت عليه وزارة Գقتصاد. و�أخٸاً ، بعد سسنوات عديدة من ا߫هود 
ت�أم۸ نشطة  اإࠃ جانب مديري 11 ݾكة  النقابة ،  ، ׻ تشكيل هذه 
ا߱وߦ ، ߆ 2 مارس 1966 وبد�أت نشاطها. للتعرف عࠄ �أنشطة هذه 
الت�أم۸  ل֡اد ݾߐت  العام  الأم۸  كر؈ي  ࠉد  سسيد  اإࠃ  ذهبنا  النقابة. 

يرانية و֡دثنا معه، ߆ ما يࠄ نقر�أ �أجزاء من هذه ا߼قابߧ. الإ
القانونية  النقابة حࠇية ا߬قوق وا߼صاߩ  �أهداف هذه  �أن تكون  • ؈كن 
الصߧ  ذات  وال�لطات  ا߼نظࠇت  ߆  النقابة  �أعضاء  والنقابية  ا߼هنية   ،
 ، الت�أم۸  ومديري ݾߐت  للخٴاء  والإدارية  التقنية  ا߼عرفة  لتح�۸   ،
اإࠃ  و�أشار  تطوير  ߆  للم�اعدة   ، الأعضاء  ب۸  الځاعات  وحل  ߼عا߫ة 

التعاون ا߱وࠅ لصناعة الت�أم۸ مع ا߼ؤس�ات الأجنبية ذات الصߧ.
 ، ا߽الت  ࠍتلف  ߆  براࠋها  يرانية  الإ الت�أم۸  نقابة ݾߐت  تواصل   •
وكذߵ   ، والتنفيذية   ، التނيعية  وال�لطة   ، القضاء  مع  التفاعل  مثل 
ࠋال  الت�أم۸.  بقطاع  ا߼تعلقة  التنفيذية  الهيئات  مع  التفاعلت  تطوير 
صناعة  لتطوير  آخر ֭طط  � ࠋال  هو  والتصالت  ا߼علومات  تكنولوجيا 

الت�أم۸ ߆ البلد.
• تت�أثر صناعة الت�أم۸ ֖ميع قطاعات Գقتصاد الإيرام ߆ وقت واحد 
�أو بشߙ متقطع ، و߱ى صناعة الت�أم۸ �أكٴ قدر من Գرتباط بقطاعات 
ا߼رتفعة توسع  البطاߦ  فاإن معدلت  ا߭دمات والصناعة والبناء. ߳ߵ ، 

ت�أثٸ الركود التضخمي عࠄ صناعة الت�أم۸.
والتفاعلت  التصالت  من  ا߬د  هو  للعقوԴت  ا߫انبية  الآԶر  �أحد   •
߆  ا߼شاركة  فرصة  من  يرانية  الإ الނߐت  ֤رم  ا߳ي  الأمر   ، ا߱ولية 

آخر صناعة الت�أم۸. الأسواق العا߼ية ويقوض بشߙ �أو ب�
بلغ  ا߳ي   ، ا߼ركزي  والت�أم۸  النقابة  ب۸  والتفاعل  التن�سيق  بفضل   •
الت�أم۸  صناعة  مديري  نزاهة  اإࠃ  Դلنظر  وكذߵ   ،  ߷ بفضل  ذروته 
خدمات  تقد׾  من  ن؏كن  حܧ  للغاية  جيدة  ظروف  توفٸ  ׻  فقد   ،
 ، الطريقة  الت�أم۸. وؚذه  الأعزاء وݾߐت  ونثق ߆   ، جيدة ومناسسبة 
سسيكون د޴ ال�لطات التنفيذية والتނيعية والقضائية فعالً للغاية. من 
Էحية �أخرى؛ اإن انتشار ثقافة الت�أم۸ من قبل وسائل الإعلم الوطنية 
وݟيع  العلوم  ووزارة   ، والتعلۮ  الٵبية  ووزارة   ، والتلفزيون(  )الإذاعة 

ا߼ؤس�ات الثقافية سسيكون ࠀ ت�أثٸ اإ֚اق.

ޞورة منع اإهدار الطاقة
قــد انتقد ا߭ٴاء Գقتصاديون 
والطاقة وԳجۡعية والصحية 
ا߭ــٴاء  وحــܧ  والبيئيــة 
ال�سياسسيون من ࠍتلف الأبعاد 
ݓم Գسسدلك الطاقة الكبٸ 
وا߬رج ߆ البلد. حاليًا ، يعد 
الؑو ال�ســنوي لسسدلك الطاقة 
߆ بــԷ߲ �أمرًا Դلغ الأࠖية ، وت�ــبب 
هــذه ا߼شــߛة �أزمــات خطــٸة 
دԹت لحقة. هذه العواقب هائߧ ، ؄ا ߆ ذߵ الظ߻ الشديد ا߬اࠅ ߆  و֡
صاߩ ا߽؏ع من د޴ الطاقة ا߭في ، والعبء الثقيل من 83 مليون د޴ خفي 
، وفقدان الفرص Գقتصادية عن طريق حرق ، وه߻ جرا. فقدان الطاقة 
قيق �أهداف التصدير  ߆ القطاعات غٸ ا߼نتجة ، واسستحاߦ التخطيط و֡
ا߼�ســتدامة ߆ ࠋال الطاقة وفقدان فرص التصدير وحܧ العميل ا߬اࠅ 
)تركيا( ߆ قطاع الغاز الطبيعي وكذߵ �أزمة الطاقة والتكثيف ال�ســنوي 
زمة وԴلتاࠅ التنبؤ ا߬اجة اإࠃ الواردات وࠍاطر التبعيــة. مثل الزԹدة  للأ
ا߼باݾة وغٸ ا߼باݾة ߆ ؛ريب الوقود ووجود بعض »مبيعات التصدير 
߆ شــߙ صادرات« مع Գسستفادة من الطاقة ا߼دعومة و�أزمة تلوث الهواء: 
الوفاة ا߼بكرة لـ 27000 ݻص سسنوԹً وتفا߁ الأمراض ذات التߑليف 
�۸ الكفاءة ، واإنتاج منتجات منخفضة Գسسدلك  الصحية ا߼رتفعة.֡ 
، والطاقة ا߼تجددة ، والوضع غٸ ا߼واك ߼ؤݾ »كثافة الطاقة« وتفا߃ه 
مع »اإيذاء الصناعة ߘ عام« وكذߵ Գفتقار اإࠃ ال�سياق Գجۡعي 

Գقتصادي للإصلح العام للتعريفات.
اسســ؏رار الوضع ا߬اࠅ ؛ وبعبارة �أخرى ، فاإن اسســ؏رار Գسسدلك ا߼رتفع 
للطاقة سسيواجه بلدԷ مع العديد من التحدԹت الرئي�سية ، ؄ا ߆ ذߵ 
تكثيف ޲ز ا߼ڂانية ال�ســنوية للحكومــة ، وتكثيف التضخم والركود ، والؑو 
Գقتصادي ال�لܰ ، و�أزمة ال�سيوߦ ، وزԹدة الظ߻ Գجۡعي ، ومؤݾ 
اجة اإࠃ قرارات مناسسبة ߆ هذا ا߽ال. هناك  ن֠  ߵ ،֣  معامل جيܳ.߳ 
اد حلول فعاߦ. من  ب اإ֚ مࠁ و�أنه֚  اإجــࠇع عࠄ �أن الوضع ا߬اࠅ ل ؈كن֡ 
ب  آԶر وعواقب اإ֚ابية وسلبية ، و֚ الواޔ �أن ߘ اســٵاتيجية و޶ل لها �

تقيؒها بشߙ ޗيح بناءً عࠄ مؤݾات ومعايٸ ࠌددة.
اإن الشߙ الأكٶ مثالية للتوزيع العادل ل߲޴ هو ߆ شߙ »بطاقة ائۡن د޴ 
الطاقة ا߼ت�اوية« ، والܱ ؈كن ، اإࠃ �أقެ حد ࠏكن ، �أن ت�ستفيد ݟيع 
الناس من م�ستوى متߑ߈ وعادل من ا߱޴ وتشجع ݟيع ا߽موعات عࠄ 
اإدارة Գسسدلك �أو اسستخدام الطاقة ا߼تجددة. وԴلنظر اإࠃ الوضع ا߬اࠅ 
، ؄ا ߆ ذߵ ا֭فاض م�ســتوԹت الثقة Գجۡعية وســوء اإدارة ال�سيطرة 
عࠄ التضخم ، فاإن ا߽؏ع ل يت�امح مع التߑليف والصدمات التضخمية 
ا߫ديــدة. ومع ذߵ ، من خلل »اإصلح هيߙ التعريفات« بناءً عࠄ ؇وذج 
و جعل ا߱޴ ا߿في  IBT ، من ا߼مكن تقليل الظ߻ ا߬اࠅ وا֫اذ خطوة֣ 

�أكٶ اإنصافًا.

دكتور جواد نوفرسسܱ
عية ا߽؏ع الآمن العضو ا߼نتدب߮ 
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اإجراءات صناعة الت�أم۸ لتحقيق قفزة الإنتاج
اصة لختيار اބ ل�سنوات عديدة ، ليس  ركزت اسٵاتيجية ا߼رشد الأعࠄ ا߭
فاظ عࠄ راحة  اجة اإࠃ ا߬ فقط عࠄ القضاԳ Թقتصادية ، ولكن �أيضًا عࠄ ا߬
؏ع. من الواޔ �أن صناعة  يع �أفراد ا߽ �۸ م�ستوԹت ا߼عيشة والرفاهية߮  البال و֡
الت�أم۸ تعتٴ نف�ها واحدة من �أࠕ جࠇهٸ رسائلها ، لأؠا Դلإضافة اإࠃ تواجدها 
فاظ  ߆ سوق ر�أس ا߼ال ورԹدة الأعࠇل ، فاإؠا تلعب �أيضًا دورًا رئي�سيًا ߆ ا߬
عࠄ الأمن وԳسستقرار Գقتصادي. ߆ ما يࠆ ، ستتعرف عࠄ �أࠕ برامج صناعة 
ܱ ، Դلطبع ، لي�ت سوى بعض  الت�أم۸ لتحقيق شعار قفزات الإنتاج ، وال
ارية. ࠏا ل شك فيه �أن هيئة الرقابة وݾߐت الت�أم۸ ستبذل قصارى  الأنشطة ا߫

و التؑية لهذا العام. ݨدها لتحقيق هذا الشعار الرԹدي وا߼وجه֣ 
اإنشاء الآليات اللزمة لتوريد الضࠇԷت الܱ يتطلبها قطاع الإنتاج من خلل 

ا߼ؤس�ات الضامنة
޶ل ب�أحߑم الفقرة )�أ( من ا߼ادة )9( من قانون Գسستخدام الأقެ للقدرة 
هورية اإيران  دمية للب߲ وحࠇية البضائع الإيرانية ، الت�أم۸ ا߼ركزي߮  الإنتاجية وا߭
ٴاء ߆ الصياغة مع ا߼وافقة عࠄ  هات ذات الصߧ وا߭ الإسلمية ، Դلتعاون مع ا߫
كومة ، من ا߼مكن اإنشاء وتشغيل مؤس�ات الضࠇن ߆  هذه الل֟ة ߆ ا߬

الت لتقد׾ خدمات مضمونة لقطاعات الإنتاج ߆ البلد. ࠍتلف ا߽
تطوير الت�أم۸ الئۡم لتغطية ࠍاطر مبيعات الئۡن لل�لع ا߼نتجة ࠌليا

اإن توفٸ التغطية الت�أمينية لبيع الئۡن لل�لع ا߼نتجة ࠌليًا )الت�أم۸ الئۡم( يزيد 
من الطلب عࠄ ا߼نتجات ا߾لية، واإࠃ حد ما، يزيد من القدرة التناف�سية للمنتج۸ 

اߦ، يزدهر الإنتاج ا߾ࠆ. ا߾لي۸ مع ال�لع الأجنبية، و߆ هذه ا߬
حاليا ، ي۫ تقد׾ منتج الت�أم۸ هذا من قبل ݾߐت الت�أم۸. ا߼شߛة الوحيدة ߆ 
هذا࠘  مصداقية ا߼تقدم۸ ߼شߛة ا߿اطر الأخلقية، والܱ تتطلب تعاوԷً �أكٴ 

.Թموعة كبٸة من القضا خارج صناعة الت�أم۸ نظراً߽ 
ودة ا߼نتج وم�ؤوليات صاحب العمل الأخرى  �أدت زԹدة التغطية الت�أمينية߫ 
كومة، وما اإࠃ ذߵ،  ֗اه الأطراف الثالثة ، ؄ا ߆ ذߵ ا߼وظف۸ والعملء وا߬
اإࠃ تطوير ݾاء هذا النوع من الت�أم۸ من قبل نشطاء التصنيع ، وسوف يلعب 

بشߙ غٸ مباݾ ، ࠏا يؤثر بشߙ كبٸ عࠄ قفزة الإنتاج.
تقد׾ خدمات التدريب وԳستشارات ߆ ࠋال اإدارة ا߿اطر لقطاعات التصنيع

وقوع حوادث ࠍتلفة ߆ قطاع التصنيع يعطل ޶لية الإنتاج ويزيد من تߑليف 
التبادل للمنتج۸. كࠇ �أن اإدارة ا߿اطر ߆ ޶ليات الإنتاج تقلل من تߛفة التجارة 
، وتزيد من الشعور Դلسستقرار والهدوء ߆ ذهن ا߼�تؐرين الفعلي۸ وا߾؏ل۸ ، 
ߵ ، من ا߼توقع �أنه مع Գعٵاف  افز لأنشطة Գستۢر والإنتاج.߳  كࠇ تزيد ا߬
؄��أߦ اإدارة ا߿اطر واإضفاء الطابع ا߼ؤسގ عليها ߆ ޶ليات الإنتاج ، سي۫ اإعداد 

الأرضية لتحقيق قفزات ߆ قطاعات الإنتاج.

ݾكة »ايران« للت�أم۸ ؛ د޴ ا߼نتج۸ ا߾لي۸ 
لتحقيق قفزات ߆ الإنتاج

 ՔرԵ ݾكة »ايران« للت�أم۸ ، بصفدا مؤسس صناعة الت�أم۸ ߆ البلد ߆
ف߱اع ا߼قدس والعقوԴت القمعية والأحداث  صعودها وهبوطها ، وخاصة خلل ا
غٸ ا߼توقعة ߆ ال�سنوات الأخٸة من خلل اإعطاء الأولوية للم�ؤولية Գجۡعية 
والواجبات وا߼�ؤوليات ا߼هنية مع ال�سياسات الߛية لل لقد ن�قت ݟهورية 
رجة ، ߐن تركڂ ا߼رشد  ية ا߬ اإيران الإسلمية ، والآن ، ߆ الظروف التار֮
م بشߙ خاص  الأعࠄ عࠄ قفزة الإنتاج والܱ تضمن اسستقلل البلد ، وقدަ 
تغطية الت�أم۸ لقطاع الإنتاج والصناعة. Դلإضافة اإࠃ Գعۡد بشߙ كبٸ عࠄ 
ي߳ن  وادث ونقل خٴا؛م اإࠃ رواد الأعࠇل ا اإدارة ا߿اطر وتطوير ا߼عرفة ߼نع ا߬
د ، اسستخدم القدرة الߑمߧ للނكة ߆ القطاعات الفنية والتعلؒية وا߼الية  يعملون֖ 
والتشغيلية لشسبكة ا߼بيعات الواسعة وا߼مثل۸ ا߼هرة والصادقة عٴ من �أجل �أن 
رب Գقتصادية  تكون قادرة عࠄ لعب دورها �أكٶ من ذي قبل ߆ ࠋال ا߬

والتعامل مع العقوԴت غٸ العادߦ.
و߆ هذا الصدد ، سستكون الٴامج الفنية الرئي�سية لނكة »ايران« للت�أم۸ ࠘  

عࠄ النحو التاࠅ:
يع �أنواع  1- اإنشاء ت�هيلت مدفوعة عࠄ �أق�اط وتقد׾ خصومات خاصة߮ 
مصنعي ا߼نتجات الإيرانية ، ؄ا ߆ ذߵ الصناعية والتجارية والغذائية والكؒيائية 
وࠅ والت�أم۸ ضد  ريق والنقل ا߾ࠆ وا߱ وما شابه ذߵ ߆ ࠋالت الت�أم۸ ضد ا߬
ا߼�ؤولية عن ا߼نتج وت�أم۸ مبيعات الئۡن ) ߆ اإطار الل֟ة 51 للمجلس 
الأعࠄ للت�أم۸( وحالت �أخرى ، تعتٴ �أࠕ وԶئق الت�أم۸ لނكة الت�أم۸ الإيرانية 

߱޴ ا߼نتج۸ والقفز من الإنتاج.
آخر لނكة اإيران للت�أم۸ هو د޴ اإنتاج القطاع الزراعي والتشغيل التنفيذي  - اإعداد �
وادث والأمراض الوԴئية للࠇشسية الكبٸة مع الكشف عن  ߭طة الت�أم۸ ضد ا߬
لول  طة ߆ �أبريل 1999 ، وبد�أت ޶لية التوريد والتغطية الت�أمينية ا߿تلفة֠  ا߭

ي۫ توفٸ ݾكة »ايران« للت�أم۸ ߆ القطاع الزراعي.
الٵكڂ التاࠅ لٴامج ݾكة »ايران« للت�أم۸  هو اسس؏رار وتطوير التعاون مع 
ا߼نظࠇت الرائدة ذات الصߧ بقطاع التصنيع ، مثل منظمة الصناعات الصغٸة 
ت اإݾاف Էئب الرئيس  معات الصناعية �أو الނߐت القا؃ة عࠄ ا߼عرفة֡  وا߽
للعلوم والتكنولوجيا. ׻ اإنشاء ࠏثل۸ لނكة اإيران للت�أم۸ ߆ ݟيع ا߼ناطق الصناعية 

اء البلد لإصدار هذا النوع من ت�أم۸ د޴ الت�أم۸. ߆ ݟيع �أ֣
- تشمل ا߼رحߧ الرابعة من برامج الت�أم۸ الإيرانية عدة �أق�ام ، ؄ا ߆ ذߵ التعاون 
والނاكة مع الت�أم۸ ا߼ركزي من �أجل تنفيذ ا߼ادة 9 من قانون Գسستخدام 
دمية ود޴ البضائع الإيرانية ا߼ع؏د ߆ 6 مايو 2017  الأقެ للقدرة الإنتاجية وا߭
ال اإنشاء مؤس�ات الضࠇن. ( وكذߵ ޕ ا߼وارد ا߼الية اللزمة من مصادر  ߆ ا߽

واحتياطيات الت�أم۸ الإيرام لނߐت التصنيع من خلل البورصة.

عالم‌اÓستثمار
‌‌الرقم‌43 3یولیو‌)تموز(‌‌2020
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اوزت  ݾكة »سامان« للت�أم۸֗ 
حدود اإيران

العراق  ߆  للت�أم۸  »سامان«  لނكة   خارݭ  فرع  �أول  اإنشاء  ׻ 
وا߽اورين  الصديق۸  الب߲ين  ب۸  Գقتصادية  العلقات  لت�هيل 

߮هورية اإيران الإسلمية والعراق.
سستوفر ݾكة سامان للت�أم۸ تغطية ت�أمينية لتصدير ال�لع وا߭دمات 
للناشطԳ ۸قتصادي۸ ا߼وجودين ߆ هذا الب߲ ، وا߳ي بد�أ من �أجل 
يرانية العامߧ ߆ ال�وق العراقية. �أن البضائع  حل مش�ߘ الނߐت الإ
للتصدير ست۫ تغطيدا  العا߼ية  ا߼رسߧ من قبل ا߼صدرين اإࠃ ال�وق 
وثيقة  اإࠃ  ال�لع  مصدري  ݟيع  وسسيحتاج  الصادرات  ت�أم۸  بواسطة 
�أن ال�لع التصديرية ࠐددة غالبًا Դ߿اطر  اإࠃ  الت�أم۸. و֗در الإشارة 
�أن  و؈كن   ، البضائع  �أثناء ݺن  �أو  وا߼واُ  ا߮ارك  ߆  ֡دث  الܱ 
يؤدي ݾاء تغطية الت�أم۸ ذات ال�معة الطيبة دورًا رئي�سيًا ߆ حل 
اإصدار  ޶لية  للت�أم۸  »سامان«  ݾكة  ستبد�أ  كࠇ  ا߼شߕت.  هذه 
يراني۸ ا߳ين يدخلون  الت�أم۸ عࠄ ال�فر لل�سياح وا߬جاج الإ وԶئق 
الނكة  قامت   ، الب߲  هذا  لها ߆  فرع  اإنشاء  من خلل  الب߲.  هذا 
ال�لع  مصدري  ߱޴  التحتية  البܩ  �أࠕ  من  واحدة  وتنفيذ  بتصمۮ 

وا߭دمات الفنية والهندسسية ߆ ال�وق العراقية.
قام فرع ݾكة سامان للت�أم۸ ߆ العراق Դلت�جيل رކيا وبد�أ نشاطه 
֡ت اބ ݾكة »سامان للت�أم۸ » ومن خلل اإنشاء شسبكة مߑتبه 
�أنواع ࠍتلفة من  اإصدار  الب߲ ، من ا߼مكن  ߆ مدن ࠍتلفة من هذا 
العراق.  �أ֣اء  التعويضات مباݾة ߆ ݟيع  الت�أم۸ وتقيۮ ودفع  وԶئق 
من خلل توفٸ خطط الت�أم۸ وفقا لظروف العراق، وفرت الأساس 
آمنة  � لتطوير الأنشطة التجارية مع ا߬د الأدػ من ا߿اطر وصادرات 

والناشطԳ ۸قتصادي۸. للتجار 
الނكة عࠄ اسستعداد لتقد׾ استشارات ت�أمينية واقتصادية متخصصة 
للمجموعات وا߼شاريع ا߼تقدمة ߱޴ الصادرات وتقليل ا߼شߕت ߆ 

التجارة ، وكذߵ لت�هيل الأنشطة ا߼دنية والصناعية ߆ العراق.

زԹدة ر�أسࠇل ݾكة Դسارجاد للت�أم۸ 
من الأرԴح ا߼ٵاߞة

ެ قدر من تكوين  • ֙حت ݾكة Դسارغاد للت�أم۸ حܧ الآن ߆ ֡قيق �أق
زا و�أرԴح صافية بلغت 593 مليار تومان وتوزيع 102 مليار تومان  الٶوات ߼�اࠖ
۸ ، ࠏا يدل عࠄ الإدارة القا؃ة عࠄ القؒة لނكة Դسارجاد  من هذا الرՆ عࠄ ا߼�اࠖ
ع ب۸  ۸. من Էحية �أخرى؛ �أدى ا߮ للت�أم۸ ، والܱ تؤكد عࠄ زԹدة �أرԴح ا߼�اࠖ
ياة ߆ ࠌفظة الނكة  صة الكبٸة من الت�أم۸ عࠄ ا߬ ࠌفظة Դسارغاد للت�أم۸ وا߬
طيط الإدارة وا߼واقف عࠄ ا߼دى  الت�أمينية ، والܱ تصل اإࠃ حواࠅ 63٪ ، اإࠃ֫ 

آمن لأޗاب ا߼صلحة. الطويل مع ؟ج دخل م�ستقر و�
موعة تع؏د  • تب۸ ا߼ڂانيات ا߼الية لނكة Դسارجاد للت�أم۸ �أن اسٵاتيجية هذه ا߽
يث �أنه بعد 14 عامًا من تشغيل  قيق مزاԹ تناف�سية ؛֠  عࠄ ؟ج طويل الأجل و֡
مع وعࠄ الر޵ من التضخم وبيئة الأعࠇل وԳقتصاد ا߼لدبة ߆ البلد ب�بب  هذا ا߽
العقوԴت الܱ تعام مرا الނߐت الصناعية ، فاإن ݾكة Դسارجاد للت�أم۸࠘  الأكٶ 
موعة استنادًا  توافقًا مع ࠌيطها وتع؏د عࠄ موارد جديدة ي۫ اإنشاؤها دا؃اً ߆ هذه ا߽

اإࠃ ا߼وارد والكفاءات.
ݾكة Դسارجاد للت�أم۸ ߆ العام ا߼اࠅ Դ 2019إصدار �أكٶ من 5 ملي۸ و 585 
�ألف بوليصة ت�أم۸ �أنتجت �أكٶ من 32.685 مليار رԹل �أق�اط ت�أم۸ ، وهو 
ޫ. كࠇ بلغت قؒة الأޞار الܱ  ما ؈ثل زԹدة بن�سبة 24 ߆ ا߼ائة مقارنة Դلعام ا߼ا
دفعدا هذه الނكة ߆ عام 2019 �أكٶ من 9.289 مليار رԹل ، الܧ اإرتفعت 

.ޫ بن�سبة 42٪ مقارنة Դلعام ا߼ا
ياة و ٪37  • ؅كنت ݾكة Դسارجاد للت�أم۸ ، بن�سبة 63٪ من الت�أم۸ عࠄ ا߬
قيق هدفها ا߼؏ثل ߆ التخطيط الشامل لتحقيق  ياة، من֡  ߆ الت�أم۸ عࠄ غٸ ا߬
ޮ والت�أم۸ عࠄ ا߼متلߑت والت�أم۸  ا߼زՀ الصحيح من ا߾افظ ߆ الت�أم۸ الشخ

ضد ا߼�ؤولية.
ياة وتوفٸ  ؏ع من الت�أم۸ عࠄ ا߬ يد للغاية ߿تلف �أفراد ا߽ • اسس؏ر Գسستقبال ا߫
يث اإرتفع  ي ׻ الإبلغ عنه وحقق ؇وًا جيدًا جدًا ،֠  م�ستقبل الނكة ߆ العام ا߳
اإصدار بوليصة الت�أم۸ حܧ ؟اية عام 2018 من 3،523،000 اإࠃ �أكٶ من 

4،642،000 بوليصة ت�أم۸ صادرة ؟اية 2019.
اذها ߆ ال�سنوات ال�ابقة ، من  • ߆ عام 2019 ، اإتباع الإجراءات الܱ ׻ ا֫
آԴد  �أجل تطوير واإكࠇل شسبكة ا߼بيعات ، ׻ اإطلق فروع رشت )�أفراد( ، جنت �
ياة وتوريد عطية »كوه نور« ، ووصل عدد الفروع  وفرع متخصص للت�أم۸ عࠄ ا߬

لول ؟اية عام 2019. اإࠃ 85֠ 
• ߆ ؟اية ال�سنة ا߼شموߦ Դلتقرير ، تعاون 2.789 مليون ࠏثل عام ߆ 31 مقاطعة 

و 458 مدينة مع الނكة ، وهو ما يزيد بن�سبة 3٪ عن العام ال�ابق.
هورية  • وفقًا لتقيۮ البياԷت ا߼الية ا߼ع؏د ߆ عام 2018 من قبل الت�أم۸ ا߼ركزي߮ 
صول عࠄ م�ستوى ثروة  حت ݾكة Դسارجاد للت�أم۸ ߆ ا߬ اإيران الإسلمية ،֙ 

مالية لނߐت الت�أم۸ بن�سبة ثروة تبلغ ٪157.
ائزة الوطنية العاݾة للإدارة ا߼الية  صول عࠄ لوحة اإشادة من ا߫ • النجاح ߆ ا߬
دير ߆ ࠋالت الإدارة ا߼الية والشفافية ا߼الية  يد وا߫ الإيرانية عࠄ �أساس الأداء ا߫

وԳقتصادية.
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آلف مليار  ؅ت߶ هذه ݾكة الت�أم۸ ا߭اصة ߆ البلد بر�أسࠇل يزيد عن 4 �
رԹل ، مع؏دين عࠄ ا߼�ا۸ࠖ ذوي ال�معة الطيبة ، شسبكة مبيعات ودفع 
اء  تعويضات كبٸة تشمل 1 فرعاً وحواࠅ 2000 وߐߦ نشطة ߆ ݟيع �أ֣
الت�أم۸ عࠄ  �أفضل ا߭دمات ߆ ݟيع ࠋالت  تقدم هذه الނكة  البلد. 
ا߼متلߑت والأفراد وا߼�ؤولية والت�أم۸ الهندފ ، ؄ا ߆ ذߵ حواࠅ 80نوعًا 
ࠍتلفًا من منتجات الت�أم۸ مع وجود م�س؏ر ب۸ �أفضل 100 ݾكة ߆ بلد 
منذ ال�سنة الأوࠃ للنشاط وا߬صول عࠄ ا߼ركز الثام وال�سبع۸ ߆ هذه 

القا؃ة ߆ التقيۮ الأخٸ.
ي۫ تصنيف ݾكة »Դرسسيان« للت�أم۸ كأصل ماࠅ بناءً عࠄ تقيۮ الت�أم۸ 
 ۸� الإنتاجية و֡ الإسلمية ، من خلل زԹدة  اإيران  ا߼ركزي ߮هورية 
العمليات ورضا العملء ، وԴلتاࠅ ا߬صول عࠄ شهادات وجوائز و؅اثيل 
޾ر ࠌࠆ ودوࠅ ولها ԵرՔ رائع ߆ خدمة ࠈوعة كبٸة من العملء. اإنه حقيقي 
وقانوم. كࠇ �أن الނكة ߱آا �أعࠄ سقف لعۡد ݾߐت الت�أم۸ ا߾لية ب۸ 
ݾߐت الت�أم۸ ا߭اصة ، الܱ ׻ ֗ديد تراخيصها مؤخراً من قبل الت�أم۸ 

ا߼ركزي.
߆ ࠋال ت�أم۸ ا߼�ؤولية ؛ ؅ت߶ الނكة خصومات خاصة للنقاԴت عالية 
ا߿اطر النشطة ߆ سسياق انتشار کوروԷ ، خاصة ߆ الطا߁ الطܰ ߆ ا߱وߦ، 

تفاصيل ا߭طط࠘  كࠇ يࠆ:
للم�تشفيات  ا߭اصة  ا߼بيعات  خطط  عࠄ  خاصة  خصومات  تقد׾   •
والعيادات والعيادات للمدافع۸ عن الصحة ߆ البلد لتقدير ݨود وتضحيات 
ا߽؏ع ߆ طليعة مߑ޽ة فٸوسات التاجية لتكر׾ الطا߁ الطܰ وا߼وظف۸ 

الإداري۸ والتنفيذي۸ للوحدات الطبية ، خاصة ا߼مرضات
•توفٸ خصومات خاصة ߆ خطة البيع ا߭اصة ԴلنقاԴت عالية ا߿اطر ߼شٵي 
اه ا߼وظف۸ والأطراف الثالثة  بوليصة ت�أم۸ ا߼�ؤولية ا߼دنية لصاحب العمل֗ 

.Էمن �أجل تكر׾ واإرضاء العملء ب�بب انتشار مرض کورو
ا߼هنية  ا߼دنية  للم�ؤولية  ا߭اصة  ا߼بيعات  توفٸ خصومات ߆ خطة   •
للإݾاف عࠄ وتصمۮ وتصمۮ وح�اب ا߼هندس۸ ߱޴ ݟعية ا߼هندس۸ 

߆ البلد.
• �أيضا ، ߆ ࠋال الت�أم۸ ضد ا߬رائق ، ي۫ تنفيذ ࠐرجاԷت ت�أم۸ مبيعات 
العيد اإࠃ العيد من ݾكة »Դرسسيان« للت�أم۸ ، والܱ سستوفر ت�هيلت 
وخصومات مناسسبة جدًا للعملء. ߆ هذا الصدد ، درست الނكة خصومات 
خاصة لعملؘا ا߫دد ߆ الت�أم۸ ضد ا߬ريق ب۸ عطߧ عيدان فطر و قرԴن. 
من ب۸ مزاԹ خطة العيد اإࠃ العيد الت�أم۸ ضد ا߬ريق ، وخصم 40٪ عࠄ 

آسا ، وما يٵتب عࠄ ذߵ من ࠍاطر. معدلت تغطية �
 Էستۢر ، ب�بب انتشار مرض كوروԳ߆ ࠋال الت�أم۸ عࠄ ا߬ياة و •
ورضا العملء وݾߐت الت�أم۸ ، ي۫ توفٸ علج علج مرض كوروԷ. ߆ 
هذا الصدد ، تتعهد ݾكة Դرسسيان للت�أم۸ بتعويض ݟيع حامࠆ وԶئق الت�أم۸ 
آم تغطية مرضية خاصة لتغطية النفقات  ي߳ن߱  الصحي والت�أم۸ عࠄ ا߬ياة ا

الطبية ߆ حاߦ انتشار مرض كوروԷ حܧ حد التغطية لأمراض معينة.

ݾكة »ݼمد« للت�أم۸ تكشف عن 
ثلث خدمات جديدة  للعملء

مع ؟اية عام 2019 تقرر �أن ࠈع ݼمد للت�أم۸ ֠ضور غلم رضا سلۤم. 
ديدة. ولكن مع  سسيكشف مدير عام الت�أم۸ ا߼ركزي عن خدماته و�أنظمته ا߫
تفޏ مرض كوروԷ ، تعطلت ݟيع ا߼عاملت ، ووعد مديرو ݼمد للت�أم۸ 
Դلكشف عن نظام تقيۮ مނوع الت�أم۸ ، و برԷمج »ݼمد« للهواتف ا߾موߦ 

ومركز اتصالت 1516 ߆ يونيو.
نظام تقيۮ مނوع الت�أم۸ هو مقياس فريد ߆ صناعة الت�أم۸ وحܧ ب۸ 
ا߼ؤس�ات Գقتصادية ، حيث ؅كن ا߼�ؤولون التنفيذيون ߆ »ݼمد« من 
اد طريقهم ب۸ ا߼ناف�۸ و�أمام عدسة الߑمٸا �أشادوا Դلثناء غٸ ا߼�سبوق  اإ֚
ي نتاج عام۸ من العمل  للمدير العام للت�أم۸ ا߼ركزي. ݶل. هذا النظام ، ا߳
الشاق ߆ ࠋال البحث والتطوير وتكنولوجيا ا߼علومات ߆ ݾكة ݼمد للت�أم۸ ، 
كتور سلۤم ، مدير عام الت�أم۸  رجة �أن جزءًا ࠐمًا من خطاԴت ا߱ ࠐم للغاية߱ 
ا߼ركزي ومديري ݼمد ߆ »حفل الكشف عن نظام تقيۮ مނوع الت�أم۸ ، 

برԷمج »ݼمد« للهواتف ا߾موߦ ومركز اتصالت 1516.
• دكتور ߐتب وصف رئيس ࠋلس اإدارة صناعة الت�أم۸ النظام ب�أنه »الأول« ߆ 
يث ؈كن  ليل العطاءات ؛֠  صناعة الت�أم۸ ، مضيفًا �أن النظام م�ؤول عن֡ 
صول عࠄ تكوين ࠌفظة ا߼ނوع عن طريق وضع عدد  حܧ للممثل نف�ه ا߬

من ݾߐت الت�أم۸ وبوليصات الت�أم۸.
•  قال جابر تفان ؛ قال ا߼دير العام لٴԷمج الٴࠋة وتكنولوجيا ا߼علومات ߆ 
ي߳ن  ݼمد ، »اإن هذا النظام هو نتاج �أنشطة شسباب ݾكة ݼمد للت�أم۸ ، ا
 ۸ يع الأطراف ، ؄ا ߆ ذߵ ا߼�اࠖ تقل �أعࠇرࠕ عن 30 سسنة«. تكون مقبوߦ߮ 

اد طريقة للحصول عࠄ بياԷت مالية �أفضل. و�أޗاب ا߼صلحة ؛ �أي لإ֚
• �أثܩ دکتور غلم رضا سلۤم مدير عام الت�أم۸ ا߼ركزي  هذا النظام ، وحدده 
دمات الثلث الܱ كشف النقاب  ߆ ࠋال اإدارة ا߿اطر ، وقال: »من ب۸ ا߭
ليل العطاءات هو اإجراء مناسب للغاية ن�ميه اإدارة ا߿اطر«. عرا ، فاإن نظام֡ 

دث Դعتباره حاجة ماسة لصناعة الت�أم۸  قدم مدير عام الت�أم۸ ا߼ركزي هذا ا߬
دمة العظؒة للصناعة ا߼الية كفكرة  وحܧ الصناعة ا߼الية ߆ البلد ، وقال: هذه ا߭
ب ت�جيلها Դބ ݼمد للت�أم۸. لأنه ߆ ݟيع مناقشات الأعࠇل ،  خاصة ،֚ 

تعتٴ م��أߦ ا߿اطر ࠐمة ، وسسيكون هذا النظام مفيدًا ࠂم.
ذه ا߼همة  و߆ ح۸ هن�أ ࠈوعة ݼمد للت�أم۸ ، قال: »ن�أمل �أن ت؏كن من القيامؙ 
ب القيام Դ߼زيد من  ي ننوي اإطلقه«. Դلطبع ،֚  ا߼ناسسبة ߆ سوق الت�أم۸ ا߳

العمل بش�أن هذه ا߼��أߦ ، وينبغي عࠄ كبار ا߼�ؤول۸ تشغيلها. 

ݾكة »Դرسسيان« للت�أم۸ مرجع 
موثوق وجدير Դلثقة للނߐت
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�أعلن الرئيس التنفيذي لނكة »ما« للت�أم۸

زԹدة Գستۢر ߆ الأسهم بن�سبة 5 �أضعاف 
߆ عام 2019

قيق مߑنة فعاߦ ب۸ ݾߐت الت�أم۸  ؅كنت ݾكة الت�أم۸ »ما« حܧ الآن من֡ 
عن طريق اسستخدام ا߼وارد البނية الفعاߦ وكذߵ اسستخدام خٴاء متخصص۸ 
د �أن الނكة قد  ߆ صناعة الت�أم۸. وԴلنظر اإࠃ �أنشطة اإدارة الت�أم۸ »ما« ،֙ 
شهدت ؇وًا جيدًا وتكوينًا مثاليًا للمحفظة وتنويع ا߾افظ Գستۢرية وԳستۢر 
ي߱ن. ߼عرفة ا߼زيد عن �أنشطة الނكة ، ذهبنا  ߆ صناديق Գستۢر و�أوراق ا
دثنا معه. ߆ ما  اري فر الرئيس التنفيذي لނكة »ما« للت�أم۸ و֡ اإࠃ ݓتؙ 

يࠆ نقر�أ �أجزاء من هذه ا߼قابߧ:
• ب�بب الأزمة Գقتصادية ߆ ال�سنوات القليߧ ا߼اضية ، وتكثيف العقوԴت 
فاض �أسعار الفائدة ا߼ޠفية،  ولية ، والؑو الكبٸ للتضخم ، وا֭ Գقتصادية ا߱
ال�وق  �أ؇اط  البلد ، تغٸت  الأجنܰ ߆  نظام الޠف  وكذߵ مش�ߘ 
ߵ ، من الޢوري  Գقتصادية و تغٸت �أهداف واسٵاتيجيات Գستۢر.߳ 
توفٸ الأرضية اللزمة لتح�Գ ۸ستۢرات من خلل توقع الوضع والأزمة 

الية. ا߬
•قامت ݾكة »ما« للت�أم۸ ، من �أجل حࠇية Գستۢرات الܱ ؅ت  من 
�Գ ۸ستۢرات ، ߆ الأوقات  اࠅ و֡ جانخا، وԳسستفادة من الوضع ا߬
قيق والفعال ، بتح�۸  ا߼ناسسبة من خلل توفٸ التدابٸ اللزمة والتخطيط ا߱
ا߾فظة Գستۢرية ، ࠏا يؤدي اإࠃ عوائد مثࠄ ߆ هو عام 2019 وهذا العام.

وفقاً للخطط ا߼وضوعة ߆ عام 2019 ، زاد Գستۢر ߆ الأسهم خلل العام 
ا߼اޫ �أكٶ من 5 مرات وارتفع اإجࠇࠅ سعر ࠌفظة الأسهم من 974 مليار 
رԹل ߆ بداية عام 2019 اإࠃ 5291 مليار رԹل ߆ ؟اية عام 2019 ، 
وهو ما مع الأخذ ߆ Գعتبار القؒة ال�وقية للستۢرات ، بلغت القؒة الفائضة 
߾فظة الأسهم ߆ ؟اية 2019 اࠃ 2352 مليون رԹل ، والܱ زادت بشߙ 
طبيعي ب�بب عائد ال�وق خلل الشهرين الأول۸ من هذا العام والتكوين 
�۸ ا߾فظة وتركڂ ࠌفظة  ߵ ، �أدى֡  الأمثل للمحفظة الނكة للأسهم.߳ 
الأصول عࠄ الأسهم الأساسسية اإࠃ زԹدة وزԹدة العائد عࠄ ا߾فظة و�أدى اإࠃ 
زԹدة كبٸة ߆ دخل Գستۢر ߆ الأسهم مقارنة Դل�سنوات ال�ابقة. يشٸ صا߆ 
اق  العائد لأكٶ من 130٪ من ࠌفظة الأسهم ߆ عام 2019 اإࠃ الأداء الإ֚

للغاية للستۢر ߆ الأسهم.
قيق �أقެ اسستفادة من ؇و مؤݾ سوق الأسهم ، ߐن Գستۢر  • من �أجل֡ 
߆ �أفضل الصناديق ا߼شٵكة »ا߼شٵكة« و »߆ الأسهم« عࠄ جدول �أعࠇل 
ي ߐن ࠀ عائد جيد  الނكة منذ عام 2018 و׻ تعزيزه ߆ عام 2019 ، وا߳

عࠄ الނكة و�أكٶ من ا߼توقع ߆ موازنة 2019.

�أكد عضو ࠋلس اإدارة ࠈع العلوم والتكنولوجيا
 تطوير الނߐت الناشسئة ؄شاركة القطاع 

ا߭اص
العام اإࠃ فرض قيود واسعة النطاق عࠄ  �أدى انتشار کوروԷ ߄ هذا 
ال�فر والأنشطة ا߼ࠇثߧ ، ࠏا �أدى اإࠃ اإغلق العديد من الނߐت مؤقتًا 
ووضع العديد مرا ߆ حاߦ اإغلق Եم مع اسس؏رار الأزمة. سستؤدي مثل 
هذه ا߼شߛة اإࠃ خلق بطاߦ لعدد كبٸ من الناس ߆ ا߽؏ع ، ࠏا سسيؤدي 
لق �أزمة عامة. ومع ذߵ ، Դلإضافة اإࠃ هذه  اإࠃ توترات اجۡعية و֮
العواقب والدديدات ، �أدى مرض كوروԷ اإࠃ اعٵاف �أكٴ Դلعديد من 
الނߐت ا߫ديدة ، مثل ا߼تاجر عٴ الإنٵنت ، وسسيارات الأجرة عٴ 

الإنٵنت ، وا߭دمات الطبية ، وغٸها من ا߭دمات عٴ الإنٵنت.
�أكد دکتور شهرام رضاف  عضو ࠋلس اإدارة منٿه العلوم والتكنولوجيا 
عࠄ ޞورة Գسستفادة من الفرص الناشسئة عن اندلع الهاߦ ߆ ࠋال 
الفرص  من  فرصة: Գسستفادة  اإࠃ  الدديد  هذا  ويل  و֡ الأعࠇل  رԹدة 
لق فرص ޶ل ، وكذߵ Գ֗اه  قيقها߭  والبنية التحتية الܱ ت�عى اإࠃ֡ 

العا߼ي.
ࠋال  ߆  ؛  العمل  فرص  من  العديد  هناك   ، الآن  »حܧ  و�أضاف: 
الނߐت الناشسئة ، �أࠖها: وظائف جديدة ، ن�خ من ݾߐت �أجنبية 
ࠏاثߧ �أو Գهۡم Դحتياجات ال�وق الإيرانية ، عࠄ �أساس Գبتߑر، 
عٴ  الأجرة  سسيارات  اإࠃ  Դلإضافة  الإنٵنت  عٴ  للت�وق  مواقع  و࠘ 

الإنٵنت.
وقال عضو ࠋلس اإدارة منٿه العلوم والتكنولوجيا �أن العوامل الޢورية 
لهذا التغيٸ ࠘ وجود البنية التحتية التقنية والبނية والثقافية ، مضيفًا: 
ح�اب  عࠄ  التقنية  التحتية  البنية  اإنشاء  ؈كن  �أنه  من  الر޵  »عࠄ 
اقتصادي ، ولكن اإذا لزم الأمر ل ي۫ اإنشاء البنية التحتية الثقافية ߆ 
نفس الوقت مثل هذه التطورات ، سٷى نوعًا من التؑية غٸ ا߼توازنة 

الܱ سستخلق مش�ߘ.
وقال »اإن ازدهار الނߐت ا߫ديدة والނߐت الناشسئة يع؏د عࠄ ֡ديد 
التحتية  البنية  عࠄ  والٵكڂ  ا߽؏ع  م�ستوى  عࠄ  القا؃ة  Գحتياجات 

وا߼رافق القا؃ة«.
وفۤ يتعلق ب�أداء ࠈعات العلوم والتكنولوجيا ߆ البلد ، قال ا߱كتور 
رضاف: »حققت هذه ا߬دائق �أداءً جيدًا ߆ ࠋال ࠐاࠐا وواجبا؛ا بعد 
حواࠅ 20 عامًا من نشاطها«. ومع ذߵ ، ֗در الإشارة اإࠃ �أن ࠈعات 
العلوم والتكنولوجيا ، الܱ تن؏ي اإࠃ جامعات ࠍتلفة ، لي�ت العوامل 
ا߫ديدة؛  التجارية  والأعࠇل  التكنولوجيات  وتطوير  ؇و  ߆  الوحيدة 
يعمل  ߼رورࠕ؛  ࠌاور Գبتߑر  ت�مى  وسسيطة  حلقة  اإࠃ  ֠اجة  لأ؟م 
ا߼�تؐرون، وسطاء Գستۢر، والصناديق ا߼زدهرة وا߼بتكرة، وكذߵ 
�أޗاب ر�أس ا߼ال ا߼غامر، معًا لتحديد Գحتياجات مع خٴاء تصمۮ 

خطة الأعࠇل و�أޗاب ا߼شاريع الصناعية لإنشاء �أعࠇل جديدة.
»هذه  و�أضاف:  جديدة،  �أعࠇل  لتطوير  ا߼ال  ر�أس  توفٸ  اإࠃ  و�أشار 
ا߼��أߦ تع؏د عࠄ التصمۮ ا߼ناسب، واإذا ֡قق، ߂ن ا߼مكن توفٸ ر�أس 

ا߼ال بطرق ࠍتلفة«
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ذكر مقاول ࠌطة الطاقة الشم�سية ؄نطقة لمرد ا߭اصة

تع؏د زԹدة اإنتاج الطاقة ا߼تجددة عࠄ 
منح القروض ا߼ޠفية

اޞ ، ؅كنت الނߐت الإيرانية من توط۸ جزء كبٸ من تكنولوجيا  ߆ الوقت ا߬
هد كبٸ وتنفيذ مشاريع ࠍتلفة ، واحدة منها  تصمۮ وتنفيذ ࠌطات الطاقة الشم�سية֖ 
ޫ ، بعد طرح مناقصة لٵكيب وتشغيل  ࠘ ݾكة فولذ القا׹. ߆ خريف العام ا߼ا
ࠌطة لمرد للطاقة الشم�سية من قبل ݾكة "بٵو فرايند كرخه" ، فازت ݾكة 
 ߵ، دخل  "فولد القا׹" Դ߼ناقصة وبد�أت ޶لها ߆ نو߂ٴ 2019. ونتيجة ߳
ا߼صنع مرحߧ ما قبل التߛيف ودخل الإنتاج ߆ ؠاية ا߼طاف. ߼عرفة ا߼زيد عن 
اصة ، فضل عن الت�هيلت  ࠌطة الطاقة الشم�سية ߼نطقة لمرد Գقتصادية ا߭
دثنا مع ا߼هندس م�عود منتظر  وا߼ش�ߘ ߆ ࠋال اسستغلل الطاقة ا߼تجددة ،֡ 
القا׹. ا߼قاول ߼ނوع ࠌطة توليد الطاقة الشم�سية لمٸد ا߼نطقة Գقتصادية 

اصة. قر�أԷ �أجزاء من هذه ا߼قابߧ: ا߭
اصة 10 ميجاوات  • تبلغ سعة ࠌطة الطاقة الشم�سية ߼نطقة لمٸد Գقتصادية ا߭
۫ تثبيتها بزاوية 20 درجة لأشعة الشمس.  ܱ ي وهيߛها من نوع الإماߦ الثابتة وال
۫ اإنتاج هيߙ هذه الألواح ߆ البلد ؛ لكن الألواح الشم�سية من ݾكة شارب  ي

الأ߼انية وا߾ولت ا߼�ستوردة من ݾكة فرونيوس الؑ�اوية دخلت البلد.
• هذه ا߼نطقة ߆ حاߦ جيدة للغاية من حيث زاوية ووقت ضوء الشمس ، 
آا قدرة كبٸة عࠄ  ޢية لނاء الكهرԴء ،߱  ا من ا߼راكز وا߼رافق ا߬ وب�بب قرؚ

تشغيل ࠌطات الطاقة الشم�سية.
اࠅ ، عࠄ الر޵ من تصدير الكهرԴء ، فاإننا نواجه نقصًا  ظ ، ߆ الوقت ا߬ • ل�وء ا߬
߆ اإنتاج الكهرԴء ߆ ذروة Գسستهلك ، وهناك احۡل انقطاع التيار الكهرԴف ߆ 
وߦ ߆ ࠋال الطاقة الشم�سية   ߵ، من ا߼مكن اسستخدام اإمߑԷت ا߱ الشسبكة ؛߳ 

لتوليد الكهرԴء من هذا ا߼صدر النظيف والفعال.
• وفقاً للخٴة ، فاإن ݟيع مراحل بناء وتشغيل ࠌطات الطاقة ߆ القطاعات 
آخر مނوع ׻  ۫ تنفيذها Դلߑمل من قبل هذه الނكة و� ا߼يߑنيكية والكهرԴئية ي
اصة،  تنفيذه ߆ تشغيل ࠌطات الطاقة الشم�سية ߆ منطقة لمرد Գقتصادية ا߭

ي ׻ بنجاح. ا߳
راسة  • بعد التفاق النووي ، قامت العديد من الނߐت الأجنبية بزԹرة اإيران߱ 
ݾوط Գستۢر ߆ ࠌطات الطاقة الشم�سية والطاقة ا߼تجددة ، وԴلنظر اإࠃ 
۫ Գستۢر  �أن الوضع ߆ بلدԷ جيد جدًا ߆ هذا الصدد ، ߐن من ا߼توقع �أن ي
ظ ، مع ان�حاب الولԹت ا߼تحدة من جانب واحد من  ا߼ناسب ؛ ل�وء ا߬
 Է߲ت واسعة النطاق ضد اإيران ، غادرت هذه الނߐت بԴالتفاقية وفرض عقو
ܳ �أن اإمߑԷت البلد للطاقة الشم�سية سستغلق ، ولكن   ߵ، هذا ل يع �أيضًا. ومع ذ

من ا߼مكن الآن �أن تزدهر من خلل د޴ ا߼�تؐرين ا߾لي۸.

آرتۤن الکٵيک اؚر«  ޜح الرئيس التنفيذي لނكة »�

֡�۸ الإيرادات بقؒة 10 ملي۸ 
دولر عن طريق تنويع الإنتاج

ر«  مع علمة »سسؒߑ راد« التجارية عند  آرتۤن الکٵيک اؚ ت�أس�ت ݾكة »�
آԴد الصناعية ߆ عام 2013 وبد�أت ߆ اإنتاج �أنواع ࠍتلفة  مدخل مدينة ݾيف �
من الأسلك والߑبلت لصناعات الكهرԴء والتصالت منذ بداية عام 2014. 
ديثة و Դسستخدام موظف۸ متخصص۸ ، ؅كنت  Դسستخدام الآلت وا߼عدات ا߬
هذه الނكة من اإنتاج وتوريد ݟيع �أنواع الأسلك والߑبلت ا߼طلوبة ߆ ࠍتلف 
آرتۤن الکٵيک  الصناعات ، وخاصة الإنشاءات. وفقًا لل�سياسة الأساسسية لނكة »�
ودة مناسسبة للأسواق العا߼ية ، ׻ النظر ߆ تنفيذ  ر«  لإنتاج منتجات عالية ا߫ اؚ
ودة  :ߵ التصمۮ والتصنيع ومراقبة ا߫ ودة ߆ ࠍتلف القطاعات ؄ا ߆ ذ �أنظمة ا߫
ودة ي�ستخدم صيغة شامߧ وم�س؏رة.  والتجارة منذ بداية نشاط الނكة نظام اإدارة ا߫
من �أجل التعرف �أكٶ عࠄ �أنشطة هذه الނكة ذهبنا اإࠃ حبيب ߷ �أݔدي 
دثنا معه. قر�أԷ �أجزاء  ر«   و֡ آرتۤن الکٵيک اؚ ري الرئيس التنفيذي لނكة »� �أؚ

من هذه ا߼قابߧ.
• اإن ࠌفظة منتجات الނكة واسعة للغاية وتشمل منتجات مثل �أسلك البناء 
ق߱يقة ، وߐبلت التحߝ ، والߑبلت ا߾ورية ،  والߑبلت ، وߐبلت الأݨزة ا
 Թوߐبلت الضغط ا߼نخفض وا߼توسط ، وߐبلت التصالت. واحدة من مزا
࠘ سعرها ا߼عقول والتنافގ مقارنة Դ߼نتجات ا߼ࠇثߧ ߆  منتجات سسؒߑ راد 

قيقي للߛمة. ࠘ �أؠا قياسسية Դ߼عܩ ا߬ ال�وق، و�أࠕ مؤݾ ومڂة لهذه ا߼نتجات 
ܱ ߐنت �أحد الأهداف قصٸة  ق߱يقة عام 2019 ، وال • ׻ اإنتاج ߐبلت الأݨزة ا
ا߼دى للނكة �أو ، عࠄ سبيل ا߼ثال ، زԹدة تصدير ا߼نتجات ا߼صنعة ، وخلق 
وࠅ ، وهو �أحد �أهداف  قؒة للعملء وتعزيز ا߼زاԹ التناف�سية عࠄ ا߼�ستوى ا߱
م  اصةؚ  الނكة طويߧ ا߼دى وقد ي�ستغرق الوصول اإࠃ تكنولوجيا التصنيع ا߭

عدة سسنوات متتالية.
• اإذا د޶ت ߘ �أݼة اإيرانية ال�لع الإيرانية وانتشار ثقافة اسستخدام ا߼نتجات 
ا߾لية، سي�س؏ر ا߼نتجون ا߾ليون ߆ تطوير ޶لهم ، وسڂيد الإنتاج ا߾ࠆ ، 

؏ع.  ߵ، سڂداد رفاهية ا߽ وسڂيد دخل الفرد ، ونتيجة߳ 
• من ا߼ؤكد �أن للعقوԴت ت�أثٸ كبٸ عࠄ ޶لية الإنتاج ߆ البلد ؛ ولكن الأࠕ من 
ولر عࠄ ا߼عروض من  ولر. �أثر ارتفاع قؒة ا߱  ߵاسستقرار �أسعار العملت وا߱ ذ
اߦ تزداد تߛفة ال�لع ، والقدرة التناف�سية ߆  ي߱نا ، و߆ مثل هذه ا߬ ام  ا߼واد ا߭
 ߵ، ينخفض مبد�أ ر�أس ا߼ال  ال�وق تواجه العديد من ا߼ش�ߘ ، والأࠕ من ذ

لߙ منتج.
.ߵ  ܰ الهاߦ عࠄ Գقتصاد العا߼ي ب�أݼه ول يزال يفعل ذ • لوԴء کوروԷ ت�أثٸ سل
آԶر  ر«  لي�ت اسستثناءً من � آرتۤن الکٵيک اؚ و߆ الوقت نف�ه ، فاإن ݾكة »�
فاضًا بن�سبة 30 ٪ عࠄ  هذا الوԴء ، ووفقًا للتقارير ا߼الية للނكة ، �أننا شهدԷ ا֭

الأقل ߆ اإنتاج وبيع منتجات الނكة.
وߦ ،  • اإن حصتنا من ا߼بيعات ߆ ال�وق ا߾لية مقبوߦ و߆ معظم ࠌافظات ا߱
ي߱نا وߐߦ مبيعات حޠية. Դلطبع ، �أجرى �أصدقاء ق�م ا߼بيعات ࠌادԶت ߆ 
ي߱نا وߔء مبيعات حޠيون  مقاطعات �أخرى ، و߆ ا߼�ستقبل القريب سسيكون 

߆ هذه ا߼قاطعات �أيضًا.

عالم‌اÓستثمار
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حققت اإدارة »كونور« نتاԻ جيدة للم�ا۸ࠖ

244٪ زԹدة ߆ الأرԴح وتوزيع 1210 رԹل ߆ الأرԴح النقدية
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׻ عقد Գجۡع العام ال�سنوي لނكة الصبانور للتعدين والتؑية الصناعية 
)ݾكة م�اࠖة عامة( بتارՔ 2020/6/1 ֠ضور �أكٶ من 91٪ من 
ا߼�ا۸ࠖ ߆ ا߽مع الثقا߆ بوزارة العمل والشؤون Գجۡعية برئاسة  ࠉد 
ح�۸ قا؃ی راد. وߐن ال�سيد شهاب ا߱ين Թسسؒي وال�سيد م�عود ԴԴف 
حاޞين ߞراقب۸ ، وߐن عࠆ كيام �أميناً للجمعية. بعد سࠇع تقرير �أنشطة 
ࠋلس الإدارة اإࠃ ا߮عية من قبل ا߼هندس ࠉد ߔنٵی ؛ ׻ ߆ هذا 
Գجۡع ا߼صادقة عࠄ البياԷت ا߼الية للނكة لل�سنة ا߼الية ا߼ندية ߆ 20 
مارس 2016. �أيضا من رՆ 1567 رԹل لل�هم ، ׻ تق�سۮ 1210 
كصحيفة  ֗ارت )ަت(  و  معدن  و  واختيار ج�ٵش صنعت  رԹل 
عامة للނكة ، معهد هوشسيار مومڂ للتدقيق ا߬�اԴت ߞفتش رئيގ 
و�أيضا ؙراد مشار لتدقيق ا߬�اԴت ا߼عهد ߞفتش بديل للނكة لل�سنة 
للتعدين  ا߼الية 2020. بناء عࠄ قرارات ا߮عية والނߐت Գستۢرية 
وتؑية ا߼عادن وݾكة جول جوهر للتعدين والصناعة الصناعية وشسبكة 
كزان وشهيد قندی للتصنيع وݾكة اإيران للصناعات ا߼عدنية والتعدينية ׻ 

انتخاؙم كأعضاء ߆ ࠋلس الإدارة ߼دة عام۸.
• حقق صا߆ رՆ ال�هم لނكة سسب�أ نور للتعدين والتؑية الصناعية ؇وا 
بن�سبة 203.68٪ مقارنة Դلفٵة نف�ها من العام ا߼اޫ ، ويرجع ذߵ 
دارة الߑمߧ وݨود  اإࠃ توجزات ࠋلس الإدارة ، والإدارة ا߼دروسة للإ
ا߼وظف۸ ا߽ددين. من هذا ا߽مع الصناعي. من ا߼هم �أن نلحظ �أنه ߆ 
ال�سنة ا߼الية 2016 ، حققت الނكة صا߆ رՆ حقيقي قدره 179 رԹل 
، ومبلغ 70 رԹل ، �أي ما يعادل 39.11 ߆ ا߼ائة ، و߆ ال�سنة ا߼الية 
1396 ، صا߆ رՆ حقيقي قدره 327 رԹل ، مبلغ 180 رԹل تعادل 
Դ 55.05߼ئة. انق�م. وغܳ عن القول �أنه ߆ ال�سنة ا߼الية 2018 ، من 
�أصل 516 رԹلً ، ׻ ֡قيق صا߆ الرՆ ا߬قيقي ، وߐن مبلغ 480 رԹلً 
ي�اوي 93.02 ߆ ا߼ائة ، و�أخٸاً ߆ ال�سنة ا߼الية 2019 ، من 1567 
يعادل  رԹل  مبلغ 1210  وقدر   Նالر ֡قيق  ا߬قيقي ׻  ، صا߆  رԹلً 

77.22٪ و ׻ تق�سؒها ب۸ ا߼�ا۸ࠖ.
• بناء عࠄ قرارات ا߮عية العامة غٸ العادية بتارՔ 7/2/2015 وࠌޢ 
ࠋلس الإدارة بتارՔ 2/13/2016  ، ߐنت الزԹدة ߆ ر�أس مال الނكة 

من 2،034،422 مليون رԹل اإࠃ 2،936،422 مليون رԹل ) من 
׻  رԹل(  مليون   9،000،000 ؄بلغ  النقدية  والتدفقات  ا߼دينة  ا߳ࠎ 

7/3/2016 Քت�جيلها ߆ هيئة ت�جيل الނߐت بتار
ا߼هندس  �أشار   ، ا߼ذكورة  ا߼الية  ال�سنة  �أداء الނكة ߆  اإࠃ  •  مشٸاً 
ߔنٵی اإࠃ �أن ا߱خل التشغيࠆ للނكة ارتفع من 4081 مليار رԹل ߆ 
2018 اإࠃ 7655 مليار رԹل ߆ 2019، �أي ما يعادل Դ 87.57߼ئة. 

ومع ذߵ ، ؇ا اإجࠇࠅ الرՆ بن�سبة 98.96 ߆ ا߼ائة.
• وشدد عࠄ �أن اإجࠇࠅ �أصول الނكة ؇ا بن�سبة 47.43٪ وديون ال�سنة 
ا߼الية ا߼علنة تظهر زԹدة بن�سبة 15.24٪ ، كࠇ ارتفعت الأرԴح ا߼ٵاߞة 
بن�سبة 174.31٪ واإجࠇࠅ حقوق ا߼�ا۸ࠖ من 5027 مليار رԹل. اإࠃ 

8218 مليار رԹل �أي ما يعادل Դ 63.49߼ئة.
و�أضاف ߚنتاري: »يبلغ Գحتياطي الراف ߼نجم ԴԴ عࠆ 11 مليون طن 
وسقف رخصة التشغيل 600 �ألف طن من ا߬جر ا߼غناطيގ بن�سبة 
للتعدين والتؑية  الصبانور  التنفيذي لނكة لނكة  الرئيس  �أقر   .»٪38
الصناعية: اإن توقعات ال�عر العا߼ي ߭ام ا߬ديد لل�سنة ا߼قبߧ تتقلب ب۸ 
بناءً عࠄ  ا߬ديد  ال�عر ا߾ࠆ ߭ام  ، وي۫ ֡ديد  85 و 100 دولر 
سسبائك خوزسستان ، بدءًا من عام 2011 من حواࠅ 720 �ألف ؇ا تومان 
اإࠃ 4 ملي۸ تومان ߆ عام 2019. ߆ مايو من هذا العام ، ا֭فض 
ال�عر ؄قدار 4.7 مليون تومان ، مرا 23.5٪ حبيبات و 16٪ مركزة.

و�أضاف ا߼هندس ߐلنتاري: »اإن منتجات الނكة عبارة عن خام حديد 
ࠌبب. ߆ عام 2016 ، ߐن ߱ينا ݔوߦ مليون و 128 �ألف طن من 
آلف طن ߆ عام  الإنتاج ، والܱ وصلت اإࠃ ر߁ قياފ بلغ 2 مليون و 9 �

2019 ، مقارنة Դلعام ا߼اޫ شهد ؇وًا بن�سبة ٪16.
اإدارة ݾكة كنور: ߆ عام 2016 ، شهدت ݾکة  وذكر عضو ࠋلس 
صبانور مبيعات بقؒة 187 مليار تومان ، والܱ ߆ عام 1398 ، ؅ت 
زԹدة هذه ا߼بيعات اإࠃ 765 مليار تومان ، والܱ ارتفعت بن�سبة ٪87 

مقارنة بعام 2018.
• نظرا لقߧ الٵكڂ ߆ ا߱وߦ وحاجة ݾߐت الصلب لهذا ا߼نتج و�أيضا 
ب�بب الرسوم التصديرية ا߼توقعة ، تعٿم الނكة بيع معظم منتجا؛ا ࠌليا. 
وفقًا ߼شاورات مع العديد من ݾߐت الصلب الكٴى والرائدة ، سي۫ بيع 

ا߼نتجات ࠌليًا.
للصناعات  ا߼واد Գسسدلكية  ومعا߫ة  توريد  الނكة ߆  ت؏ثل ࠐمة   •
معدنية صغٸة  احتياطيات  Դسستخدام  ا߬ديدية  وغٸ  ا߬ديدية  ا߼عدنية 
التقنية  ا߭دمات  تقد׾  والأجنبية ، وكذߵ  ا߾لية  للأسواق  ومتوسطة 
والهندسسية ذات الصߧ. ֣ن ملٿمون Դسستخدام معرفتنا اليومية لإ֙از 

و الأهداف الرئي�سية. ࠐمتنا֣ 
• تعمل ݾكة صبانور للتعدين والتؑية الصناعية ߆ صناعة ࠈوعة اسستخراج 
تل ا߼رتبة ال�ادسة ب۸  خام ا߼عادن )خام ا߬ديد( ومنتجا؛ا ا߼صنعة ، و֡

الނߐت العامߧ ߆ هذه الصناعة Դلنظر اإࠃ ݓم ا߼بيعات والصادرات.



ا߼دير العام ߼نطقة لمرد Գقتصادية ا߭اصة

فرصة ذهبية للستۢر ߆ صناعة الأ߼نيوم الإيرانية
ية ازدهار الإنتاج   اإن اختيار »قفزة الإنتاج« كشعار العام للمرشد الأعࠄ يوޔ �أࠖ
قيق هذا الشعار  قيق Գسستقلل والتؑية ا߼�ستدامة للبلد. من �أجل֡  ودوره ߆֡ 
ٴاء دا؃اً Դلصناعات الأم مثل اإنتاج ا߼عادن ا߿تلفة ، و  ا߼هم ، اه۫ العديد من ا߭
اسستخدام القدرات الضخمة للبلد ߆ الطاقة والتعدين والقوى العامߧ ، فضلً عن 
ام واسستكࠇل سل�ߧ القؒة ߿تلف  وߦ عࠄ وقف بيع ا߼عادن ا߭ تركڂ م�ؤوࠅ ا߱
ال�لع ߆ البلد لتحقيق هذا الشعار ا߼هم. لطا߼ا اعتٴ رجال الأعࠇل وا߼�تؐرون 
البٸوقراطية ، فضلً عن القواعد ا߼رهقة لبناء وتشغيل وحدات الإنتاج ، عقبة 
ل هذه ا߼ش�ߘ ߆ العديد من دول  لول߬  ࠐمة �أمام ازدهار الأعࠇل. من �أࠕ ا߬
العاߺ اإنشاء مناطق اقتصادية خاصة ، توفر الؑو Գقتصادي وԳزدهار من خلل 

توفٸ الت�هيلت ا߼ناسسبة والإعفاءات الޢيبية والت�هيلت ا߿تلفة. 
اصة هذه  قدّم دوکٵ فريدون فداف دولت ا߼دير العام ߼نطقة لمرد Գقتصادية ا߭
ا߼نطقة Դعتبارها واحدة من ا߼راكز الصناعية وԳسٵاتيجية الهامة ߆ البلد من 
وݨة نظر �أޗاب رؤوس الأموال وԳستشاريԳ ۸قتصادي۸. قد �أنش�أت هذه 
قيق قفزة ߆ الإنتاج Դلقرب من مدينة لمرد جنوب ࠌافظة   ا߼نطقة من �أجل֡ 
فارس ߄ 8500 هكتار وت�عى لتحقيق �أهداف مثل نقل ا߼عرفة ، وزԹدة القدرة 
التصديرية وتلبية Գحتياجات ا߾لية من خلل تطوير الصناعات الأم ، وكذߵ 
رمان ߆ ا߼ناطق ا߾يطة ، واجتذاب ر�أس  خلق فرص العمل والقضاء عࠄ ا߬

ا߼ال ا߾ࠆ والأجنܰ وتنفيذ سسياسات التؑية ا߾لية. 
وࠅ وقريبة من مطار »خليج  و �أشار اإࠃ �أن ا߼نطقة ࠋاورة ߼طار لمرد ا߱
فارس« ߄ ع�لوية ، مضيفاً: »القرب من مصادر الطاقة الهامة مثل  Դرس 
جنوظ و Դرس شࠇࠃ  و حقول الغاز ߆ منطقة Դرسسيان، اإنشاء جࠇرك للتصدير 
وԳسستٸاد ، فضلً عن توفٸ ا߼ياه والكهرԴء والغاز والتصالت والبنية التحتية 

للطرق الرئي�سية �أࠕ مزاԹ هذه ا߼نطقة Գقتصادية.
اصة لها مڂات فريدة من حيث ا߼وقع  وقال اإن هذه ا߼نطقة Գقتصادية ا߭
غرا߆ ، وتوفر الت�هيلت للم�تؐرين ، وكذߵ الوصول اإࠃ الت�هيلت  ا߫
ا߼ناسسبة للغاية من حيث الطاقة والقوى العامߧ والنقل ، مضيفًا: منطقة لمرد 
اصة عند التقاء ثلث ࠌافظات فارس ، بوشهر وهرمزغان ، اللتان  Գقتصادية ا߭

ت؏تعان ؄وارد غنية من النفط والغاز والطاقة.
اصة اإࠃ �أنه من خلل اإنشاء  �أشار الرئيس التنفيذي ߼نطقة لمرد Գقتصادية ا߭
مدينة الصناعية �أ߼نيوم، هناك فرصة اسستثنائية للمتقدم۸ للستۢر ߆ اإنتاج 
ولية دون دفع تߛفة صهر الأ߼نيوم  منتجات الأ߼نيوم، وتدخل ࠋال ا߼ناف�ة ا߱

ولية. ودة و دخول ߆ ࠋال ا߼ناف�ة ا߱ واإنتاج منتجات عالية ا߫
كتور فداؼ دولت: »هناك حواࠅ 40 مނوعًا جاهزاً لتقد؈ها  و�أضاف ا߱
للم�تؐرين من قبل نشطاء صناعة الأ߼نيوم ، واعتباراً �أن اسستخدام الأ߼نيوم ߆ 
آخذ ߆ ԳزدԹد ، ازداد عدد ا߼تقدم۸  صناعة ال�سيارات والصناعات ا߿تلفة �
اصة زԹدة كبٸة. للستۢر ߆ صناعات الأ߼نيوم ߆ منطقة لمرد Գقتصادية ا߭

اصة ߆ لمرد والنظر ߆  قال: »مع ا߼تابعة ا߼�س؏رة لإدارة ا߼نطقة Գقتصادية ا߭
ة ال�سبائك ا߼نصهرة الܱ ينتجها هذا ا߼صنع ، ׻ اإجراء  الظروف ا߼واتية ߼عا߫
صيص  ذب ا߼�تؐرين وتطوير صناعات الأ߼نيوم » ׻֫  مشاورات لفٵة طويߧ߫ 

ال لصناعة الأ߼نيوم. 130 هكتار من الأراޫ ߆ هذا ا߽

�أكد الرئيس التنفيذي لނكة »ݨان شليك ايرنيان«

تتطلب »قفزات الإنتاج« د޴ ا߬كومة 
للصناعات

ݾكة ݨان شليك الإيرانية ، الواقعة ߆ مدينة އس اԴد الصناعية ، 
߱ءا القدرة عࠄ اإنتاج 50 نوعًا من علب منتجات التعبئة والتغليف من 

100 جرام اإࠃ 40 كجم.
وعلب  ࠎ  اإࠃ 275  بقطر 63  دائرية  علب  الނكة  منتجات  وتشمل 
العميل.  طلب  ح�ب  ࠍتلفة  Դرتفاعات  ومكعب(  )كتاب  م�ستطيߧ 
الطلبات  من  كبٸة  ࠈوعة  اإࠃ  الނكة  ߼نتجات  العالية  ا߫ودة  �أدت 
ا߭اصة ؄نتجات التعبئة والتغليف لصناعة ا߼واد الغذائية ومواد التشحۮ 
اإࠃ ݾكة   اإرسالها  البٵولية ، والܱ ׻  الكۤوية وا߼نتجات  والصناعات 
»ݨان شليك ايرنيان«.  من �أجل التعرف �أكٶ عࠄ الأنشطة والتدابٸ 
؛  بورام۸  الفضل  �أبو  ا߼هندس  اإࠃ  ذهبنا   ، الނكة  هذه  ߆  ا߼تخذة 
دثنا معه، ߆ ما يࠆ  الرئيس التنفيذي لނكة »ݨان شليك ايرنيان« و֡

نقر�أ �أجزاء من هذه ا߼قابߧ.
 Էت�أس�ت ݾكة جزان شليك الإيرانية ߆ عام 2008 من قبࠆ �أ •
واإخوك ا߼�ا۸ࠖ الرئي�سي۸ ߆ الނكة. بد�أت الނكة ߆ البداية ֪ط 
اإنتاج و 25 ݻصًا ، وتنتج حاليًا حواࠅ 80 منتجًا ، ؄ا ߆ ذߵ زيت 
ال�سيارات وا߼نتجات الصناعية وا߼واد الغذائية والطلء والراتنج ، والܱ 
ت�ستخدࠐا الصناعات ا߿تلفة. Էهيك عن �أن حواࠅ 450 ݻصًا يعملون 
حاليًا بشߙ مباݾ ، من بيرم حواࠅ 50 امر�أة  تعمل عࠄ ֗ميع �أبواب 

خاصة ߆ ا߼نازل.
مبيعات  بن�سبة Դ 90߼ائة ߆  عام زԹدة  • ߬�ن ا߬ظ ، نشهد ߘ 
ا߼نتجات مقارنة Դل�سنوات ال�ابقة ؛ ولكن هذا العام ، نظرًا لت�أثٸات 
الفٸوس کوروԷ ، علينا �أن ننتظر حܧ يتغٸ الوضع ليقٵب من �أهداف 

ال�سنوات ال�ابقة.
• ل ي۫ تصدير منتجاتنا مباݾة ؛ ومع ذߵ ، فاإن ݾߐت مثل نفط 
ؙران وݾߐت �أخرى ، بعد ݾاء حاوԹت الނكة ، تصب منتجا؛ا 
߆ حاوԹت ׼ تصدرها ، وعادة ما يكون مشٵي هذه ال�لع من العراق 
߆  ا߼عارض  ߆  منتجاتنا  تقد׾  عࠄ  عازمون  ֣ن  Դلطبع  و�أفغان�ستان. 
العراق والإمارات و�أفغان�ستان من �أجل ا֫اذ اإجراءات ߆ ࠋال التصدير.
• �أعتقد �أنه Դ߫هد ا߼زدوج والعمل ا߫اد ، سنتغلب عࠄ الوضع الصعب 
ينا تفاعل وتعاون �أكٶ و�أكٶ  ب �أن يكون߱  ا߬اࠅ ، و߆ هذا الصدد ،֚ 
ملءمة مع بعضنا البعض. نتوقع من ا߼نتج۸ من ا߬كومة د޴ الصناعة 

֖دية حܧ ؈كن ֡قيق قفزة الإنتاج Դ߼عܩ ا߬قيقي للߛمة.
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عالماÓستثمار
انبية نتاج اللأԷبيب و وا߼قاطع ا߫ ޜح الرئيس التنفيذي لނكة »؛ران ݾق« للإ

؅ت߶ اإيران القدرة عࠄ اإنتاج 500.000 طن من 
انبيه الأԷبيب وا߼قاطع ا߫

انبية ߆  ا߫ ׻ ت�جيل ݾكة »؛ران ݾق« للإنتاج اللأԷبيب و وا߼قاطع 
2001/31/4 ߆ ࠋال اإنتاج الأԷبيب الصناعية و�أԷبيب البناء والتشكيلت، 
اهزة ذات ا߼�ؤولية ا߾دودة.   ߵاإنشاء الهي�ߘ العظمية ا߼عدنية الثقيߧ ا߫ وكذ
ة خاصة  بد�أت هذه الނكة ، �أثناء تغيٸها من ا߼�ؤولية ا߾دودة اإࠃ ݾكة م�اࠖ
، Դلعمل عࠄ �أرض ؄�احة 16.500 مٵ مربع مع 8.000 مٵ مربع من قاعات 
الإنتاج والتخزين ب�عة 30.000 طن ߆ ال�سنة. ߆ وقت قصٸ ، مع اإضافة 
خطوط الإنتاج ، ׻ زԹدة الطاقة الإنتاجية للمصنع اإࠃ220.000 طن من �أنواع 
ࠍتلفة من الأԷبيب من قطر 0.5 اإࠃ 5 بوصات وކك من 1 اإࠃ 5 م߻. ߆ 
عام 2011 ، ب�بب رضا العملء وترحيب الصناعات ا߾لية ؄نتجات الނكة ، 
 ߵالوصول اإࠃ �أسواق التصدير ، بد�أت خطة تطوير ا߼صنع. الآن، من �أجل  وكذ
دثنا مع ࠉد صابري؛ الرئيس التنفيذي  التعرف �أكٶ عࠄ �أنشطة هذه الނكة ،֡ 
رفߧ. ߄ ما يࠄ نقر�أ �أجزاء من هذه ا߼قابߧ. لނكة طهران شارغ للأԷبيب ولفائف ا߱
تعد ࠈوعة ؛ران-ݾق الصناعية حاليًا واحدة من �أكٴ منتجي الأԷبيب وا߼قاطع 
࠘ ߆ ا߼رتبة الأوࠃ من حيث تنوع الإنتاج. تنتج الނكة حواࠅ  انبية ߆ البلد و ا߫
360 قطعة من الأԷبيب وا߼لفات ، ويٵاوح قطر الأԷبيب والعلب ا߼نتجة من 
1 اإࠃ 16 بوصة ، واإنتاج العلب الصندوقية ب�أبعاد ࠍتلفة تصل اإࠃ 10 م߻. تقع 
آԴد الصناعية ،  الނكة عࠄ �أرض ؄�احة55.000مٵ مربع ߆ مدينة عباس �
ܱ ؙا حواࠅ32000 مٵ من قاعة الإنتاج وحواࠅ3000 مٵ من ا߼بام  وال

ا߼كتبية والعࠇلية.
اول  ߆ هذا العام ، Դلإضافة اإࠃ توفٸ ا߼نتجات اللزمة لل�وق ا߾لية ، فاإننا֣ 
فاظ عࠄ وجود ࠈوعة ؛ران- ݾق الصناعية وتوسسيعه ߆ الأسواق الإقلؒية  ا߬

وعٴ الإقلؒية وفقًا لނوط العقوԴت.
تبلغ حواࠅ  سسنوية  اإنتاجية  بقدرة  الصناعية  - ݾق  ؛ران  ت؏تع ࠈوعة   •
قيقية  انبية ، لكن الطاقة الإنتاجية ا߬ 500.000طن من الأԷبيب وا߼قاطع ا߫
تٵاوح من 200.000اإࠃ250.000 طن سسنوԹً ، واإذا حصلنا عࠄ سوق 

ي߱نا Դلت�أكيد القدرة عࠄ زԹدة الإنتاج.  جديد ، ف�وف تكون 
ظ ، ߺ   ߵ، ߬�ن ا߬ ال ، ت�أثرت �أنشطتنا ԴلعقوԴت ؛ ومع ذ • بطبيعة ا߬
اورة ، وحܧ الآن ؅كنا من  ول ا߽ نواجه ظروفًا صعبة ߆ بيع منتجاتنا اإࠃ ا߱
تلبية احتياجات �أسواقنا ا߼�سددفة من خلل زԹدة جودة ا߼نتجات وݼعة النقل 

و�أشسياء �أخرى.
ول الأوراق اإࠃ �أԷبيب  • ࠈوعة طهران-ݾق الصناعية ، كصناعة التحويل ،֡ 
انبية ، وتغطي منتجات الނكة ࠈوعة واسعة من الصناعات. Դلنظر  ومقاطع ا߫
ام ، فاإن الصناعة سسيكون لها م�ستقبل  اإࠃ ما سسبق ، اإذا ׻ حل مشߛة ا߼واد ا߭

جيد للغاية.

لقد �أدى تزايد عدد سߑن البلد ߆ العقود الأخٸة ، ونزوݩا الواسع 
 ، وتطويرها  البلد  تؑية  �أجل  من  اتبعت  الܱ  وال�سياسات   ، النطاق 
الإسߑن«.  »�أزمة  تُعرف Դބ   ، الإسߑن  ࠋال  مش�ߘ ߆  خلق  اإࠃ 
آراؗا بشߙ فعال  آراؤها و� و߆ الوقت نف�ه ، فاإن ا߽موعة الܱ �أثرت �
القدرة عࠄ ֡قيق  عدم  الأزمة ߆  ترى جذر  الإسߑن  عࠄ سسياسات 
الإسߑن؛ لكن  اإنتاج  العرض والطلب ، وتؤمن ؄زيد من  التوازن ب۸ 
ࠈوعة �أخرى تعتٴ �أن الأزمة الرئي�سية تتجاوز هذا ، و࠘ نتاج سوء 
فهم لطبيعة ال�كن وت�عى اإࠃ تقد׾ حلول �أخرى. ال�ؤال الآن هو، 
»هل هناك �أي عقبات �أمام عرض ا߼�اكن تثبط وتزعزع اسستقرار البيئة 
اإࠃ عدد من  Գقتصادية؟« وللحصول عࠄ ا߫واب الصحيح ، ذهبنا 
دثنا معهم عن سسبل ا߭روج من هذه ا߼ش�ߘ. ߆ ما  نواب بر߼ان و֡

يࠄ سسنقر�أ بعضها
• سسيد ߐظم د߭وش ؛ قال عضو ߆ اللجنة Գقتصادية ߆ الٴ߼ان �أنه 
من �أجل تعديل الأسعار ߆ سوق الإسߑن ، ֚ب خلق قفزة ߆ الإنتاج 
، والܱ Դلإضافة اإࠃ خلق فرص العمل ، سستلܰ �أيضًا احتياجات ال�وق 
؛ ولكن من Էحية �أخرى ، ֚ب اتباع ؟ج جاد ߬ل ا߼ش�ߘ ، واإل فلن 

يكون من ا߼مكن اإزاߦ الأسعار من الفضاء الإلكٵوم.
اد ؛ قال عضو هيئة رئاسة ߆ اللجنة الطاقة ߆ الٴ߼ان:  • هادي بيجي֙ 
اإࠃ �أن ي۫ توفٸ البنية التحتية ، ل ؈كن ֡ديد ن�سبة لتخفيض �أو زԹدة 
ار ا߼�اكن. ֚ب �أن ي��أل الرئيس: »اإذا اندك ݻص ما ،  �أو تثبيت اإ֚
من سيتعامل معه ، و�أين سي۫ اإحاߦ الشߑوى؟« ߳ߵ ، البنية التحتية 

لتطبيق مثل هذا البيان غٸ متوفرة.
• ࠐدي �أصغري ؛ قال عضو ߫نة الصناعات وا߼ناݖ ߆ الٴ߼ان: »اإن 
 ، Դل�كن  ال�وق  لٿويد  حافز  الشاغرة  ا߼نازل  عࠄ  الޢائب  فرض 
واإذا ֡قق ذߵ ، ؈كن اسستخدام الޢيبة لإنتاج وبناء م�اكن جديدة«.
• سسيد الٴز ح�يܳ؛ وقال متحدث Դބ اللجنة الإعࠇر  ߆ الٴ߼ان: 
»اإن قانون تنظۮ الإسߑن هو �أحد القوان۸ ا߫يدة لتنظۮ هذا القطاع، 
ولكن للأسف ߺ ي۫ تطبيق هذا القانون بشߙ جيد«. ߆ الوضع ا߬اࠅ ، 
وفقا للقانون ، فاإن اإحدى ا߼هام الرئي�سية للحكومة ووزارة الطرق والتؑية 

ا߬ޢية ࠘ توفٸ ال�كن والأرض للفئات ذات ا߱خل ا߼نخفض.
• رحۮ زارع ؛ قال عضو ߫نة الٴԷمج وا߼ڂانية وا߬�اԴت ߆ الٴ߼ان: 
اإن الوضع ا߬اࠅ ل�وق الإسߑن هو نتيجة نقص الإݾاف ونقص الإنتاج 
ال�كܳ ا߼ناسب وعدم وجود سسياسات ޞيبية للتعامل مع ا߼ضارԴت، 

. .Թ߳ا ֚ب عࠄ ا߬كومة �أن توࠅ اهۡمًا خاصًا لهذه القضا
آذری ؛ وقال عضو اللجنة ا߼دنية ߆ الٴ߼ان ߆ اإشارة اإࠃ الوضع  • عࠆ �
اقتصادي صعب  اليوم ߆ وضع  ال�وق  الإسߑن: »اإن هذا  ߆ سوق 
للغاية«. خلقت قضاԹ مثل العقوԴت ، وا֭فاض قؒة العمߧ الوطنية ، 
والوضع ا߬رج لبيع سوق النفط ا߱ولية ، العديد من ا߼ش�ߘ ߆ اإنتاج 

وتوريد ا߼�اكن ߆ البلد.

 الٴ߼انيون:

اضطراب سوق الإسߑن 
كومة للإدارة نتيجة افتقار ا߬
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نتاج،  ߆ هذا العام ، ا߳ي ي�ࠇه ا߼رشد الأعࠄ ، بعام الطفرة ߆ الإ
الأوࠃ  ا߼شߛة  رئي�سيت۸:  مشߛت۸  من  الإيرام  Գقتصاد  يعام 
࠘ اسس؏رار العقوԴت الأمريكية ، الܱ خفضت بشدة من عائدات 
الثانية هو مرض كوروԷ ، ا߳ي  للبلد ، وا߼شߛة  النقد الأجنܰ 
نتاج. ومع ذߵ ، فاإن الإجراءات  عطل ޶ل العديد من وحدات الإ
حيث  ومن   ،  Էكرو مرض  من  كبٸ  حد  اإࠃ  حدت  قد  ا߼تخذة 
العقوԴت ، ؅كنت اإيران من التغلب عࠄ بعض ا߼ش�ߘ الرئي�سية، 
اإنߑر الأزمة Գقتصادية للبلد ߆ ֡قيق الأهداف  ولكن ل ؈كن 
وفقًا  Գقتصادي  الؑو  ֡قيق  و  ال�ادسة  التؑية  ߭طة  الرئي�سية 
للخطة ، ߐن ينبغي �أن ينخفض معدل البطاߦ ߆ البلد اإࠃ ما دون 
Դ 10߼ائة و�أن يصل الؑو Գقتصادي ال�سنوي اإࠃ Դ 8߼ائة، ولكن 
هذه الأهداف ظلت عࠄ الورق فقط ويبدو �أ؟ا تقٵب من ؟اية 

الٴԷمج ، وߺ يكن من ا߼مكن ֡قيق هذه الأهداف.
الؑو Գقتصادي وخفض  ֡قيق  �أن  عࠄ  الت�أكيد  ينبغي  ومع ذߵ، 
البطاߦ يع؏دان عࠄ زԹدة Գستۢر ، ل سسۤ من مصادر �أجنبية، 
التجربة  اإن  الصدد.  �أداء بԷ߲ جيدا ߆ هذا  يكن  ߺ  سف  الܱ للأ
دولً  الآن  �أصبحت  الܱ   ، النامية  الب߲ان  من  للعديد  الناݒة 
ذߵ.  تؤكد   ، الب߲ان  هذه  اإࠃ  Գنضࠇم  وشك  عࠄ  �أو  متقدمة 
استۢر  ׻   ، )الأونكتاد(  والتؑية  للتجارة  ا߼تحدة  الأࠎ  ߼ؤ؅ر  وفقًا 
1،2977 مليار دولر من Գستۢر الأجنܰ ا߼باݾ ߆ العاߺ ߆ 
لتحتل   ، ا߼ائة  اإيران 0.26 ߆  بلغت حصة  عام 2018، حيث 
 10 ا֭فض  وقد  ا߱راسة.  އلدا  الܱ  ا߱ول  ب۸  من   55 ا߼رتبة 
Գستۢرات  بلغت  التقرير،  و֠�ب   .2017 تقرير  منذ  �أماكن 
الأجنبية ߆ العاߺ عام 2019 حواࠅ 1540 مليار دولر ، بزԹدة 

45 مليار دولر عن العام ال�ابق ، بزԹدة Դ 3߼ئة.
وا֭فض ݓم Գستۢرات الأجنبية ا߱اخߧ اإࠃ اإيران عام 2019 
تركيا  بلغت  بيۣ   ، مليون دولر  مليار و 508  اإࠃ  بن�سبة ٪36 
بنحو  ا߫نوبية   Թمليار دولر وكور يقرب من 13  ما  عام 2018 
ب۸  كبٸة  ޼وة  وجود  اإࠃ  الأرقام  هذه  تشٸ  دولر.  مليار   14
النامية مثل تركيا ، الܱ عࠄ وشك Գنضࠇم  اإيران وԳقتصادات 
تشٸ   ، التقرير  نفس  ߆   ، ذߵ  ومع  ا߼تقدمة.  ا߱ول  ࠈوعة  اإࠃ 
ࠏا ࠘  �أعࠄ  اإيران  ߆  الأجنܰ  قدرة Գستۢر  �أن  اإࠃ  التقديرات 

عليه ߆ دول مثل تركيا والهند.
للستۢر  ا߼نخفض  ا߼�ستوى  ߆  العوامل  �أࠕ  �أحد  اعتبار  ֚ب 
الأجنܰ ߆ اإيران فرض عقوԴت �أمريكية ، وطا߼ا �أن هذه العقوԴت 
 ، النظرة  تتح�ن هذه  �أن  ي�أمل ߆  �أن  للمرء  فل ؈كن  موجودة، 
ولكن هذا ل يعܳ ؟اية طريق Գقتصاد الإيرام ؛ لأن بلدԷ ߱ءا 
طريقة  توجد  ل   ، الؑو Գقتصادي  ֡قيق  عࠄ  القدرة  من  الكثٸ 

ت�هيل ޶لية Գستۢر ؛ �أولوية الٴ߼ان ا߬ادي عނ

ر�أس  تدفق  ا֗اه  وتغيٸ  ا߾لية  القوة  عࠄ  Գعۡد  سوى  �أخرى 
ا߼ال الإيرام ا߳ي يعيش ߆ ا߭ارج. تظهر التقديرات �أن Գقتصاد 
استيعاب  عࠄ  القدرة  ߱يه   ، وحده  نتاج  الإ حيث  من   ، الإيرام 
اعتبار وجود  �أخرى؛ ؈كن  مليار دولر. من Էحية  حواࠅ 450 
العࠇߦ  اإࠃ  والوصول  الكبٸة  وال�وق Գسسدلكية  الطبيعية  ا߼وارد 
ا߼�تؐرين.  جذب  �أجل  من  الإيرام  Գقتصاد   Թمزا �أࠕ  ا߼اهرة 
يراني۸ ߆ ا߭ارج،  ߳ߵ، حܧ لو دخل جزء صغٸ من عاަة الإ
اإࠃ Գقتصاد  ا߼ڂانية،  ر߁  من  ضعفًا   15 من  ب�أكٶ  يقدر  وا߳ي 
الإيرام ، ف�وف نشهد ازدهارًا ߆ العديد من ا߽الت ا߿تلفة ، 
سف هناك عقبات كبٸة ߆ هذا Գ֗اه . من �أࠕ العوائق  ولكن للأ
قطاع Գستۢر  اإࠃ  الفاعلԳ ۸قتصادي۸  دون دخول  الܱ ֡ول 
߆ قطاع التصنيع التߛفة العالية للم�تؐرين ، وكذߵ البٸوقراطية 
 ، ߳ߵ  الأحيان.  بعض  ߆  وا߼توازية  العالية  والتنظؒية  الإدارية 
Դلنظر اإࠃ الوضع ا߬اࠅ لقتصاد البلد ، من ا߼توقع �أن يقر الٴ߼ان 
وي�هل  ا߼ز޲ة  القوان۸  ويعدل   ، اللزمة  القوان۸  عނ  ا߬ادي 
شؤون Գستۢر عن طريق اإزاߦ الت�أمينات ، والعقبات القانونية �أو 
ا߼�تؐرين وԳزدهار Գقتصادي ߆  ا߼الية ، وتوفٸ منصة ߯اية 
القضية ا߼همة سسيحقق  اإن ֡قيق هذه  نتاج.  ؟اية ا߼طاف. قفزة الإ
العيش  سسبل  مش�ߘ  و֤ل  البلد  قوة  من  ويزيد  Գسستقلل 

والتوظيف ߆ ا߽؏ع، وخاصة الشسباب.

ارة طهران  مرتޭ فغام ، عضو غرفة֗ 
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قيود عࠄ العلقات Գقتصادية 
والتجارية ب۸ اإيران وجورجيا 

ب�بب العقوԴت
بد�أت العلقات الرކية ب۸ اإيران وݟهورية جورجيا بعد اسستقلل 
قبل   .1992 مايو   15 ߆  ال�ابق  ال�وفياك  Գ֡اد  عن  البلد 
من  واحدة  وߐنت  Գسستقلل  اإࠃ  تفتقر  جورجيا  ߐنت   ، ذߵ 
ݟهورԹت Գ֡اد ال�وفياك وقبل ذߵ ا߫زء من روسسيا القيޠية. 
 ، ال�وفيتية  ا߬قبة  منذ  دا؃اً  جيدة  الب߲ين  ب۸  العلقات  ߐنت 
ا߳ين   ، عديدة  ل�سنوات  يراني۸  الإ من  للعديد  موطنًا  وجورجيا 
يع؏د  و֗ارية.  و֗ارية  سسياحية  كوݨة  ا߮يل  الب߲  هذا  اختاروا 
مناخها  ومع   ، وال�سياحة  الزراعة  عࠄ  ߫ورجيا  ا߬اࠅ  Գقتصاد 
مصدرًا  تعد  الܱ  جورجيا  ߆  العديدة  والأ؟ار   ، وا߫بࠆ  ا߼عتدل 
الأسود  البحر  عࠄ  ا߮يل  جورجيا  وساحل   ، الكهرԴء  لتوليد 
ال�سياح  ߱ى  كبٸة  بشعبية  ֡ظى   ، ية  التار֮ ا߼عاߺ  من  والعديد 

يرانيون. الإ فزم  ؄ا  العاߺ  حول 
�أࠕ  ا߭دمات  قطاع  يعد   ، ال�سياحة  توسع  مع   ، ا߬اࠅ  الوقت  ߆ 
اقتصاد  من   ٪68.3 ؈ثل  حيث   ، ا߫ورݭ  Գقتصاد  ߆  قطاع 
�أكٴ  ߐن  ا߳ي   ، الزراعي  القطاع  ؈ثل  �أخرى؛  Էحية  من  البلد. 
߆   9.2  ، Գقتصادية  الإصلحات  قبل  البلد  اقتصاد  ߆  قطاع 

اقتصاد جورجيا. من  فقط  ا߼ائة 
من بداية القرن ا߬اࠅ ؛ شهد اقتصاد جورجيا تقدماً مذهلً ، و߆ 
وصف  ا߼ائة.  ߆   12 بن�سبة  الإجࠇࠅ  ا߾ࠆ   Խالنا ؇ا   2007 عام 
Գقتصادي  الإصلح  ߆  العاߺ  رائدة  ب�أ؟ا  جورجيا  ا߱وࠅ  البنك 
حيث  من  العاߺ  ߆   18 ا߼رتبة  احتل   ، فقط  واحد  عام  ߆  نه  لأ
ال�ادسة  ا߼رتبة  احتل  حيث   ، التجارية  الأعࠇل  ࠏارسة  سهوߦ 
جورجيا  احتلت   ، الإصلح  قبل   ، ذߵ  ومع   .2019 عام  ߆ 
مع  ثنائية  حرة  ֗ارة  اتفاقيات  وقعت  كࠇ  العاߺ.  ߆   112 ا߼رتبة 
 ، و�أوكرانيا   ، وߐزاخ�ستان   ، ومو߱وفا   ، و�أوزبك�ستان   ، روسسيا 
وتركࠇن�ستان ، و�أذربيجان، و�أرمينيا ، وߐنت روسسيا وتركيا من �أࠕ 
الب߲ين  ب۸  اقتصادي  حدث  �أࠕ  ߫ورجيا.  Գقتصادي۸  الނߐء 
تر�أس  الܱ   ، وجورجيا  يران  لإ ا߼شٵكة  Գقتصادية  اللجنة  هو 
اإࠃ ذߵ ، ׻  الب߲ين. Դلإضافة  سستة مرا م�ؤولون وزاريون من 
التوقيع عࠄ التفاق التجاري ب۸ اإيران وجورجيا ، ووضع اللم�ات 

الب߲ين. �أࠕ وثيقة موقعة ب۸  اعتبارها  الأخٸة عليه ، والܱ ֚ب 

اللقب العا߼ي لرجل �أعࠇل اإيرام شاب
فاز رجل الأعࠇل الإيرام الشاب ، ا߳ي ׻ اختياره كأفضل رائد �أعࠇل 
߆ العاߺ الإسلࠒ ، بلقب سفٸ النواԹ ا߬�سنة لأزمة القرن العا߼ية من 
الأࠎ ا߼تحدة ، ومنظمة التجارة العا߼ية ، ومنظمة التعاون Գقتصادي، 
اإيران  وݔߧ  الأݔر.  والهلل  الأݔر  الصليب  ߫نة  ا߱ولية.  وا߼نظمة 

لك�ب التعاطف.
وقال ࠐدي كر؈ي Եفريޏ ߆ اإشارة اإࠃ هذا النجاح: "اإن لقب سفٸ 
النواԹ ا߬�سنة لأزمة القرن يرجع اإࠃ حقيقة �أن اإيران ߱آا اإدارة جيدة 
߆ ال�سيطرة عࠄ مرض كروԷ و�أرسلت م�اعدات اإن�انية واإن�انية اإࠃ 

الص۸ قبل �أن تصبح متورط."
مدعو  غٸ  ضيفًا  ߐنت   Էكورو اإن  الشاب  الإيرام  الأعࠇل  رجل  قال 
فيها الص۸ بشدة  ت�أثرت  الܱ  الأسابيع  العاߺ ، مضيفًا: "߆  ߮يع دول 
�أن  الر޵ من  الب߲". عࠄ  اإيران ߼�اعدة هذا  ا߼رض ، تطوعت  ؚذا 
الص۸ ࠘ واحدة من �أكٴ منتجي الإنتاج والؑو Գقتصادي ߆ العاߺ، 
من  ؅كنت  والܱ  الطبية،  وا߼عدات  الإمدادات  نقصًا ߆  فقد واݨت 

ال�سيطرة عليها بعد ذߵ بوقت قصٸ.
ا߼تحدة  الأࠎ  ذߵ  ߆  ؄ا  عا߼ية،  ֡الفات   5 آراء  � بتوافق  �أنه  و�أضاف 
التعاون  ومنظمة  التعاون Գقتصادي  ومنظمة  العا߼ية  التجارة  ومنظمة 
وا߯ߧ  الأݔر  والهلل  الأݔر  للصليب  ا߱ولية  واللجنة  Գقتصادي 
ࠎ  للأ ا߬�سنة   Թالنوا ال�فٸ  ߼نصب  وترݺي  اختياري  ׻   ، الإيرانية 

.Էا߼تحدة لأزمة كورو
و�أشار ا كر؈ي تفرދ اإࠃ �أنه مع انتشار الهاߦ ߆ العديد من الب߲ان ، 
شهدԷ تدفق الناس اإࠃ رفوف ا߼تاجر وا߾لت التجارية لނاء البضائع، 
و�أضاف: "من �أقެ الشࠇل اإࠃ ا߼دن ا߫نوبية لإيران ، ߺ نشهد مثل 

هذا ا߬دث و߆ �أي من مدن البلد ߐن هناك نقص ߆ البضائع "
ࠎ ا߼تحدة ، مشٸا اإࠃ �أن اإيران متورطة  وقال سفٸ النواԹ ا߬�سنة للأ
هذه  ي۫ ֫فيض  ߺ   ، ومع ذߵ  عاما:  من 40  �أكٶ  منذ  عقوԴت  ߆ 

العقوԴت فقط ، ولكن ߆ بعض ا߬الت ׻ اإضافة عقوԴت �أخرى.
قال رجل الأعࠇل الإيرام الشاب �أن الނߐت الناشسئة سستلعب دورًا 
رئي�سيًا ߆ اقتصاد البلد ߆ ا߼�ستقبل القريب ، مضيفًا: "هناك اإمߑԷت 
مليون  الر޵ من وجود 50  البلد ، وعࠄ  الزراعي ߆  نتاج  للإ كبٸة 
هكتار من الأراޫ الزراعية ߆ الب߲." بعض هذه الطاقة الإنتاجية ل 

تزال غٸ م�ستخدمة.
واعٵف كر؈ي ، تفريޏ ، ب�أنه حصل عࠄ لقب سفٸ النواԹ ا߬�سنة 
زمة العا߼ية من ݟيع �أ֣اء العاߺ ، قائلً: "اإنه لނف عظۮ �أن تفوز  للأ
الولԹت  بذلتها  الܱ  ا߫هود  من ߘ  الر޵  عࠄ   ، اللقب  ؚذا  البلد 
ال�سياسسية  والعزߦ  اإيران  ضد  ا߬رب  Գقتصاد  �أجل  من  ا߼تحدة 
ا߼�ستخدمة ، يواصل شسباب بلدԷ الت�ألق ߆ العاߺ ، وԴلطبع العديد من 

۸ الإيراني۸. علࠇء  ߄ العاߺ ࠕ من ا߭ر֚
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تعتـٴ مراكـز الت�ـوق الآن رمـزًا ࠐمًـا للمـدن ا߬ديثـة و�أصبحـت 
العـاߺ.  ֣ـاء  �أ ݟيـع  ߆  عـࠇل  الأ ورԹدة  عـࠇل  للأ مركـزًا  يـاً  تدر֚
مـن  العديـد  يضًـا  �أ تضـم  الـܱ   ، الضخمـة  ا߼راكـز  هـذه  توفـر 
جيـدة  م�ـاحة   ، والٵفزيـة  والفنيـة  الرԹضيـة  ا߽معـات 
سسـياݮ  ߞعـ߻  وا߼عروفـة  والكبـٸة  الصغـٸة  التجاريـة  للتبـادلت 
كـٴ  �أ قدمنـا   ، ا߼قـاߦ  هـذه  العـاߺ. ߆  مـن  كثـٸة  �أجـزاء  ߆  ࠐـم 

العـاߺ. ߆  الت�ـوق  مراكـز 

مريـߑن در׾ مول �أ

الـولԹت   ، جـٸފ  نيـو  ߆  هـذا  الكبـٸ  الت�ـوق  مركـز  يقـع 
وقعـت  بعـد.  Դلߑمـل  فتحـه  يـ۫  وߺ   ، مريكيـة  الأ ا߼تحـدة 
ودي�ـمٴ  كتوبـر  �أ ߆  Գفتتـاح  مـن  والثانيـة  وࠃ  الأ ا߼رحلتـان 
الثالثـة  افتتـاح ا߼رحـߧ  التـواࠅ ، وߐن مـن ا߼توقـع  2019 عـࠄ 
الفتـح  عـادة  اإ جيـل  ت�أ ׻  ولكـن   ، العـام  هـذا  مـن  مـارس  ߆ 
مـول  در׾  مريـߑن  �أ مركـز  يغطـي   .Էکـورو انـدلع  ب�ـبب 
ت�ـوق  مركـز  كـٴ  �أ وهـو  مربـع  مـٵ  مليـون   2.753 م�ـاحة 

العـاߺ. ߆ 

يران مال اإ

للسسـتخدام   ، يـرام  الإ الكبـٸ  البـازار  و  �أ  ، يرا؇ـال  اإ بنـاء  ׻ 
֠ـٸة  مـن  Դلقـرب   ޫԹوالـر والثقـا߆  والٵفزـ�ي  التجـاري 
تشـيتغر ، الواقعـة ߆ ا߼نطقـة 22 مـن طهـران ، ويضـم فندقـ۸ 
مـن فئـة ا߰ـس ֙ـوم. بـد�أ بنـاء هـذا ا߼ـނوع ߆ عـام 2011 

 27 م�ـاحة  عـࠄ  مربـع  مـٵ  آلف  �  710 و  مليـون  ؄�ـاحة 
الآن. حـܧ  منـه  �أجـزاء  افتتـاح  و׻  هكتـارًا 

مركـز ت�ـوق الصـ۸ الكٴى
الت�ـوق  مركـز  يعـد 
الصـ۸  ߆  ا߫ديـد  ا߫نـوق 
؄�ـاحة  دونغقـوان،  ߆ 
 ، مربـع  مـٵ   612659
مركـز  كـٴ  �أ Զلـث  وهـو 
افتتـح  العـاߺ.  ߆  ت�ـوق 
؛   2005 عـام  ߆  ا߼تجـر 
اسسـتخدامه  يـ۫  ߺ  ولكـن 
قـام  سسـنوات.   10 ߼ـدة 

 ، ا߼ـނوع سـابقًا  دارة  Դإ  ، ا߼عـروف  الصيـܳ  ا߼ليارديـر   ، هيـو 
فانـدر. ࠈوعـة  سسـيطرة  ֡ـت  الآن  ولكـن 

مركـز ߐزون للت�ـوق
߆  ت�ـوق  مركـز  كـٴ  �أ نـه  اإ
وافتتـح  آسسـيا  � جنـوب ݾق 
߆ عـام 1985 ߆ الفلبـ۸. 
مـرات  عـدة  توسـعت  لكرـا 
֤تـوي  ا߬ـ۸.  ذߵ  منـذ 
عـࠄ  للت�ـوق  ߐزون  مركـز 
و  متجـر  مـن 1100  كـٶ  �أ
لتنـاول الطعـام  400 مركـز 
سـكܳ  ࠈـع  اإࠃ  ضافـة  Դلإ

ࠍتلفـة.  حـرف  ب�أ ࠍتلفـة  ق�ـام  �أ  8 ࠈوعـه  مـا  اإࠃ  وينق�ـم 

»سـيܧ سسـنٵ« ߆ اصفهـان
مركـز  Զم  هـو  ا߽مـع  هـذا 
والـނق  يـران  اإ ߆  ت�ـوق 
مـن  وواحـد  وسـط  الأ
߆  الت�ـوق  مراكـز  كـٴ  �أ
׻  متحفًـا.  ويضـم   ، العـاߺ 
߆  سسـنٵ«  »سـيܧ  بنـاء 
مراحـل  ربـع  �أ عـࠄ  �أصفهـان 
نو߂ـٴ  ߆  افتتاحـه  عيـد  و�أ

فنـدق  عـࠄ  ֤تـوي   .2012
ومߑتـب   ، ومطـا޴   ، ماركـت  هايـٴ   ، ومتحـف   ، ֙ـوم   5
ومركـز   ، ا߱وࠅ  Գقتصـادي   CFI مركـز  و  طـٸان،  ݾߐت 

سـيۣ. ب�سـبعة  ترفزـ�ي  ومركـز   ،  CTW العا߼ـي  التجـارة 

نقدم لߝ �أكٴ مراكز الت�وق ߆ العاߺ
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منتخب صاحبان سرمایه و تجارت

فرم اشتراک سالیانه

نام:

نام شرکت: 

سال تاسیس: 

آدرس دقیق پستی: 

تلفن: 

پست الکترونیکی: 

1- واریز مبلغ 240/000 تومان به حساب شماره 0101965029004 و یا شماره کارت 6037-9973-2550-9314 
    و یا شماره شبا IR49-0170-0000-0010-1965-0290-04 بانک ملی ایران به نام آقای مرتضی فغانی.

2- ارسال تصویر فیش بانکی از طریق دورنگار به شماره 88864786 - 021
3- هزینه ارسال مجÔت با پست عادی به عهده ماهنامه و هزینه پست سفارشی به عهده متقاضی است.

4- هزینه فوق برای اشتراک 12 شماره از مجله )هر ماه یک نسخه( است.

نام خانوادگی: 

نوع فعالیت: 

کد پستی: 

دورنگار: 

وب سایت: 

آیا تمایل به دریافت نسخه pdf ماهنامه از طریق پست الکترونیک را دارید؟

بلی                          خیر

به همراه ارسال نخستین شماره ماهنامه کد اشتراک شما اعÔم خواهد شد

ضمن تقدیر از انتخاب شما، به اطÔع می رساند در راستای ارایه هرچه مطلوب تر مجله دنیای سرمایه گذاری و همچنین انعکاس 
به موقع رویدادهای این حوزه، برآن شدیم تا مطالب، مقاÓت و نظرات خوانندگان گرامی را در صفحات نشریه چاپ نماییم. لذا 

شما عزیزان می توانید، مطالب خود را به پست الکترونیکی D.sarmaye@gmail.com ارسال کنید.
همچنین خرسند خواهیم شد تا از انتقادات و پیشنهادات خود در خصوص کیفیت محتوا و کمیت نشریه ما رامطلع فرمایید.

قابل توجه خوانندگان محترم:

 واحد اشتراک:   021-88864835

 تحريريه  دنيای سرمايه گذاری:   021-88864837
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Exclusive awarding of a 
global title to a young 
Iranian entrepreneur

The young Iranian entrepreneur, who has been named 
the top entrepreneur in the Islamic world, won the Ɵtle of 
Goodwill Ambassador of the World Crisis of the Century 
from the United NaƟons, the World Trade OrganizaƟon, 
the Economic CooperaƟon OrganizaƟon (ECO), the Inter-
naƟonal CommiƩee of the Red Cross and the Red Crescent. 
And the Iran Campaign to win empathy.
Mehdi Karimi Tafreshi, referring to this success, said: "The 
Ɵtle of Goodwill Ambassador of the Crisis of the Century 
is due to the fact that Iran has had good management in 
controlling Crona disease and has sent humanitarian and 
humanitarian aid to China before it became involved."
The young Iranian entrepreneur said that Corona was an 
uninvited guest for all countries of the world, adding: "In 
the weeks when China was severely aīected by this dis-
ease, Iran volunteered to help this country." Although 
China is one of the world's leading producers of produc-
Ɵon and economic growth, it has faced a shortage of medi-
cal supplies and equipment, which it was able to control 
shortly aŌerwards.
He added that with the consensus of 5 global coaliƟons, in-
cluding the United NaƟons, the World Trade OrganizaƟon, 
the ECO Economic CooperaƟon OrganizaƟon, the Interna-
Ɵonal CommiƩee of the Red Cross and Red Crescent and 
the Iran Campaign, I have been selected and nominated as 
the UN Goodwill Ambassador for the Corona Crisis.
Karimi-Tafreshi pointed out that with the spread of corona 
in many countries, we have witnessed an inŇux of people 
to the shelves of stores and shops to buy goods, added: 
"From the northernmost to the southernmost ciƟes of Iran, 
we have not witnessed such an event and in none of the 
ciƟes of the country has there been a shortage of goods."
NoƟng that Iran has been embroiled in sancƟons for more 
than 40 years, the UN Goodwill Ambassador said: Howev-
er, not only were these sancƟons not reduced, but in some 
cases other sancƟons were added.
The young Iranian entrepreneur said that startups will play 
a key role in the country's economy in the near future, add-
ing: "There is a great potenƟal for agricultural producƟon in 
the country, and despite the fact that there are 50 million 
hectares of agricultural land in the country." Some of this 
producƟon capacity remains unused.
Karimi, Tafreshi, acknowledged that he has won the Ɵtle of 
Goodwill Ambassador of the World Crisis from around the 
world, saying: "It is a great honor for the country to win this 
Ɵtle, despite all the eīorts made by the United States for 
economic war against Iran and poliƟcal isolaƟon Used, the 
youth of our country conƟnue to shine in the world, and of 
course, many scienƟsts in the world are Iranian graduates.

The strangest taxes in the world
For many, paying taxes for business or exiting the country is 
normal and acceptable. However, in the world, the tax situa-

tion is not limited to things like trade or leaving the country, but 
also things that seem very strange at first. Here are some of the 
strangest taxes in different countries around the world.
Unhealthy food tax in Hungary

If in Hungary you crave a 
short meal to quench your 

hunger, it's better to eat an 
apple or an orange than a 

packet of chips, because 
in that country you have 
to pay a government tax 

on unhealthy food, also known as a public health tax. According 
to studies conducted by the World Health Organization and the 
National Institute of Food and Nutrition Science of Hungary, this 
strategy has been successful in reducing unhealthy food con-

sumption as a result of which between 59% and 73% of people 
have reduced their consumption of taxed foods.
High-calorie food tax

In Mexico, if you want to 
eat a snack, or a high-fat 
but high-calorie dessert, 

you have to think about 
your pocket in addition to 

the health consequences. 
In 2014, the Mexican gov-

ernment imposed an 8 percent tax on high-calorie foods that 
are not the main meal, such as snacks and desserts, which have 
more than 275 calories per 1,000 grams. The tax has been use-

ful in changing people's consumption patterns because medical 
research shows that sales of cakes, chips and other high-calorie 
foods have declined since the tax was imposed.
Obesity tax in India

 Mexico and Hungary are 
not the only countries try-

ing to prevent their citizens 
from gaining weight by im-

posing taxes. In the Indian 
state of Kerala, foods such 
as pizza, hamburgers, sand-

wiches and other similar foods have been taxed as obesity taxes. 
The goal of the 14.5 percent tax is to encourage people to avoid 
unhealthy and fattening foods and to choose a healthier diet.
Entertainment tax in India

  In India, in addition to obe-

sity tax, there is another 
strange tax called entertain-

ment tax. In India, it also 
paid taxes to watch sports, 
movies, theater and go to 
amusement parks and oth-

er entertainment. The tax 
rate varies from state to state in India, ranging from 15 percent 
to 110 percent in some states. The Indian government also im-

posed a national entertainment tax in 2017, which varies from 5 
percent to 28 percent, depending on the type of entertainment.

نام خانوادگی: 

نوع فعالیت: 

کد پستی: 

دورنگار: 

وب سایت: 
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Facilitate the investment process; Priority for 
the Eleventh Parliament

This year, marked by the Supreme Leader, the year 
of the leap in producƟon, Iran's economy is suīer-
ing from two major problems: the Įrst problem is 
the conƟnuaƟon of US sancƟons, which have se-

verely reduced the country's foreign exchange earn-

ings, and the second problem is the Corona disease, 
which has disrupted the work of many producƟon 
units. However, the measures taken have largely 
curbed Crona's disease, and in terms of sancƟons, 
Iran has been able to overcome some of the major 
problems, but the country's economic crisis cannot 
be denied in achieving the major goals of the Sixth 
Development Plan for the realizaƟon of economic 
growth has been desired. According to the plan, the 
country's unemployment rate should have dropped 
below 10 percent and annual economic growth 

would have reached 8 percent, but these goals have 
remained only on paper and seem to be approach-

ing the end of the program, these goals could not 
be achieved.
However, it should be emphasized that the realiza-

Ɵon of economic growth and the reducƟon of unem-

ployment depend on increasing investment, espe-

cially from foreign sources, which unfortunately our 
country has not performed well in this regard. The 
successful experience of many developing countries, 
which have now become developed countries or are 
on the verge of joining these countries, conĮrms 
this. According to the United NaƟons Conference on 
Trade and Development (UNCTAD), $ 1,2977 billion 
in foreign direct investment was made in the world 
in 2018, of which Iran's share was 0.26 percent, 
ranking 55th among the countries surveyed. It has 
dropped 10 places since the 2017 report. Accord-

ing to the report, foreign investment in the world in 
2019 was about $ 1540 billion, up $ 45 billion from 
the previous year, an increase of 3 percent.
The amount of foreign investment entering Iran in 
2019 decreased by 36% to 1 billion and 508 million 
dollars, while Turkey in 2018, almost 13 billion dol-
lars and South Korea about 14 billion dollars. These 
Įgures indicate a signiĮcant gap between Iran and 
developing economies such as Turkey, which is on 
the verge of joining the group of developed coun-

tries. However, in the same report, the foreign in-

vestment capacity in Iran is esƟmated to be higher 
than in countries such as Turkey and India.
One of the most important factors in the low level 
of foreign investment in Iran should be considered 
the imposiƟon of US sancƟons, and as long as these 
sancƟons exist, one cannot hope that this outlook 

will improve, but that does not mean the end of the 
road for Iran's economy; Because our country has a 
lot of capacity to achieve economic growth, there is 
no other way but to rely on domesƟc power and also 
change the direcƟon of the Ňow of Iranian capital 
living abroad. EsƟmates show that Iran's economy, 
in terms of producƟon alone, has the capacity to 
absorb about $ 450 billion. On the other hand; Ex-

istence of natural resources, large consumer market 
and access to skilled labor can be considered as the 

most important advantages of Iran's economy in or-
der to aƩract investors. Therefore, even if a small 
part of the capital of Iranians abroad, which is esƟ-

mated to be more than 15 Ɵmes the budget Įgure, 
enters the Iranian economy, we will see prosperity 

in many diīerent areas, but unfortunately there are 
major obstacles in this direcƟon. One of the most 
important obstacles for economic actors to enter 
the investment sector in the manufacturing sec-

tor is the high cost to investors, as well as high and 
someƟmes parallel administraƟve and regulatory 
bureaucracies. Therefore, considering the current 
situaƟon of the country's economy, the 11th parlia-

ment is expected to pass the necessary laws, amend 
the annoying laws and facilitate investment aīairs by 
removing insurance, legal or Įnancial obstacles, pro-

viding a plaƞorm to protect investors and ulƟmately 
economic prosperity and producƟon jump. Realiza-

Ɵon of this important issue will bring independence 
and increase the power of the country and solve the 
problems of livelihood and employment of the soci-
ety, especially the youth.



The CEO of Tehran-Shargh Pipe and ProÀle Rolling Com-

pany stated 

Iran has the capacity to produce 
500/000 tons of pipes 

and proÀles
Tehran-Shargh Pipe and ProĮle Rolling Company was regis-

tered on 4/31/2001 in the Įeld of producƟon of industrial 
and construcƟon pipes and proĮles, as well as construcƟon 
of heavy prefabricated heavy metal skeletons with limited li-
ability. This company, while changing from limited liability to 
private joint stock company, started operaƟng on a land with 
an area of 16,500 square meters with 8,000 square meters 
of producƟon and storage halls with a capacity of 30,000 
tons per year. In a short Ɵme, with the addiƟon of produc-

Ɵon lines, the factory's producƟon capacity was increased to 
220,000 tons of diīerent types of pipes from 0.5 to 5 inches 
in diameter and with a thickness of one to Įve millimeters. In 
2011, due to the saƟsfacƟon of customers and the welcome 
of domesƟc industries to the company's products, as well as 
access to export markets, the factory development plan be-

gan. Now, in order to get more acquainted with the acƟviƟes 
of this company, we talked to Mohammad Saberi; The CEO 
of Tehran-Shargh Pipe and ProĮle Rolling Company. We read 
parts of this interview.
Currently, Tehran-Shargh Industrial Group is one of the largest 
producers of pipes and proĮles in the country and is ranked 
Įrst in terms of producƟon diversity. The company produces 
about 360 pieces of pipes and proĮles, and the diameter of 
the pipes and cans produced ranges from one to 16 inches, 
and the producƟon of box cans in various dimensions up to 
10 millimeters thick. The company is located on a land with 
an area of 55,000 square meters in the industrial town of Ab-

basabad, which has about 32,000 meters of producƟon hall 
and about 3,000 meters of oĸce and labor buildings.
• We have made every eīort to modernize the company's 
machinery so that we can move forward with good condi-
Ɵons in the export and import sector outside of Asia. In this 
regard; We have introduced one of the newest producƟon 
lines that directly turns the sheet into square and rectangular 

secƟons.
• Tehran-Shargh Industrial Group has an annual producƟon 
capacity of about 500,000 tons of pipes and proĮles, but the 
real producƟon capacity is about 200,000 to 250,000 tons per 
year, and if we gain a new market, we will deĮnitely have the 
capacity to increase producƟon.
• Our company's products are very diverse; For this reason, in 
terms of producƟon diversity, we fully meet the needs of the 
domesƟc market. In terms of quanƟty or weight, in previous 
years, we produced about 20,000 tons per month and about 

250,000 tons per year.

Restrictions on Iran-Georgia 
economic-trade relations 

due to sanctions 
Oĸcial relaƟons between Iran and the Republic of Geor-
gia began aŌer the country's independence from the for-
mer Soviet Union on May 15, 1992. Prior to that, Georgia 
lacked independence and was one of the republics of the 
Soviet Union, and before that it was part of Tsarist Russia. 
Despite the relaƟvely short history of oĸcial relaƟons be-

tween the two countries, the historical relaƟons between 
Iran and Georgia are very old, and unƟl the early Qajar pe-

riod, important parts of present-day Georgia, despite their 
independence in internal and religious aīairs, were part 
of Iran. RelaƟons between the two countries have always 
been good since the Soviet era, and Georgia has been 
home to many Iranians for many years, who have chosen 
this beauƟful country as their tourist, trade and commer-
cial desƟnaƟon.
n 2001, 54 percent of Georgia's populaƟon lived below the 
poverty line, down from 34 percent in 2006 to 10.1 per-
cent in 2015. The country's gross domesƟc product (GDP) 
in 2019 was $ 17.83 billion, ranking 118th in the world.
Georgia's current economy is largely based on imports (50 
percent of GDP) and exports (21 percent). On the other 
hand; The country's main imports include fuel, machinery 
and spare parts, cereals, foodstuīs and medicine, and its 
main exports are cars, ferroalloys, chemical ferƟlizers, wal-
nuts, metals, gold and copper ore.
Georgia has already signed a free trade agreement with 
the European Union, the European Free Trade Union 
(EFTA), the Commonwealth of Independent States (CIS), 
Turkey, China and Hong Kong. It has been implemented 
with Turkey in November 2008 and whit China in January 
2018.
 Turkey ($ 97.2 million), Russia ($ 72.6 million) and China 
($ 65 million) are the top exporters of goods to Georgia 
in early 2020. The most important goods exported from 
Georgia are cars worth $ 51.8 million (20% of total ex-

ports), copper concentrate with $ 49.4 million (19% of 
total exports) and precious metals with $ 16 million (6% 
of total exports). 
Iran's main exports to Georgia include bitumen, fuel oil, 
coke and various petroleum and petrochemical deriva-

Ɵves, construcƟon materials, agricultural products, in-

cluding various types of summer crops, garlic, onions, 
potatoes, pistachios and a variety of vegetables and home 
appliances. On the other hand; Products such as muƩon, 
beech wood, motor vehicles, polyamide yarn, ferroalloys, 
oil and oilseeds, bread and confecƟonery industry ma-

chinery as well as pharmaceuƟcal supplements, drying 
machines, manganese, pipes, tools, lubricants such as live 
yeast Ammonium hydroxide has been one of Georgia's 
most important exports to Iran.
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The choice of "producƟon leap" as the slogan of the year by 
the Supreme Leader shows the importance of the prosper-
ity of producƟon and its role in the realizaƟon of indepen-

dence and sustainable development of the country. In order 
to fulĮll this important slogan, many experts have always 
paid aƩenƟon to the mother industries such as the produc-

Ɵon of various metals, as well as the use of the country's 
huge capaciƟes in energy, mining and manpower, as well as 
the country's oĸcials' emphasis on stopping the sale of raw 
materials and compleƟng the value chain within the country. 
Erosive bureaucracy, as well as the existence of cumbersome 
rules on the construcƟon and operaƟon of producƟon units, 
have always been considered by entrepreneurs and investors 
as an important obstacle to business prosperity. One of the 
most important strategies to solve these problems in many 
countries of the world is to establish special economic zones, 
which provide economic growth and prosperity by providing 
appropriate faciliƟes, tax exempƟons and various faciliƟes. Dr. 
Fereydoon Fadaei Dolat; The Managing Director of Lamerd 
Special Economic Zone introduced this region as one of the 
important and strategic-industrial centers of the country 
from the perspecƟve of capital owners and economic consul-
tants, which was established to achieve producƟon leap near 
Lamerd city in the south of Fars province with an area of 8500 
hectares. It pursues goals such as knowledge transfer, increas-

ing export capacity and meeƟng domesƟc needs through the 
development of parent industries, as well as job creaƟon and 
eliminaƟon of deprivaƟon in the surrounding areas, aƩract-
ing domesƟc and foreign capital, and implemenƟng regional 
development policies.
He said that this special economic zone has unique features 
in terms of geographical locaƟon, providing faciliƟes to inves-

tors and also access to very suitable faciliƟes in terms of en-

ergy, manpower and transportaƟon, adding: Lamerd Special 
Economic Zone located at the intersecƟon of three Fars prov-

inces , Bushehr and Hormozgan which have rich resources of 
oil, gas and energy.
Dr. Fadaei Dolat added: "Currently, the Southern Aluminum 
Project with a producƟon capacity of 300,000 tons and a 
complete producƟon chain, including aluminum smelƟng 
workshops, anodizing, casƟng halls and other equipment, 
is working according to the schedule to achieve producƟon 
capacity. Factory execuƟves will reach one-third of the plant's 
nominal capacity in July, up from 100,000 tonnes a year, and 
have now used new cells to cross the 60,000-tonne alumi-
num producƟon line.

Managing Director of Lamerd Special Economic Zone

Golden opportunity to 
invest in Iran’s aluminum 

industry

The CEO of “Jahan Chelik Iranian” Company emphasized

“Production leap” require 
government support for 

industries
“Jahan Chelik Iranian” Company, located in Shamsabad In-

dustrial Town, has the ability to produce 50 types of cans 
for packing products from 100 grams to 40 kilograms. 
The company's products include round cans with a di-
ameter of 63 to 275 mm and rectangular cans (book and 
cube) with various heights to customer's order. The good 
quality of the company's products has led to a wide range 
of orders for packaging products for the food industry, 
lubricants, chemical industries and petroleum products, 

sent to Jahan Chelik Iranian Company. Now, in order to get 
more acquainted with the acƟviƟes and measures taken 
in this company, we went to Engineer Abolfazl Pooramin; 
The CEO of Jahan Chelik Iranian Company and talked to 
him, we  read parts of this interview.
• Jahan Chelik Iranian Company was established in 2008 
by me and my brothers who are the main shareholders of 
the company. The company iniƟally started with a produc-

Ɵon line and 25 people, and currently produces about 80 
products, including car oil, industrial products, food and 
paint and resin, which are used by various industries.
• Procurement of Įrst-class sheets with extensive faciliƟes 
for molding and turning of high quality prinƟng lines in the 
company, we design and produce prinƟng and producƟon 
operaƟons from the beginning and bring them to the pro-

ducƟon stage; However, other companies do not have the 
potenƟal to do so. The quality of the products is of special 
importance to us, and the company's products have the 
ISO 9001 standard.
• Our products are not exported directly; However, com-

panies such as “NaŌ Behran” and other companies, aŌer 
purchasing the company's containers, pour their products 
into containers and then export them, and usually the 
buyers of these goods are from Iraq and Afghanistan. Of 
course, we intend to introduce our products at the exhi-
biƟons in Iraq, the UAE and Afghanistan in order to take 
measures in the Įeld of export.
• Mobarakeh Steel Company produces a maximum of 
100,000 tons of Ɵn-plated sheets per year, while the coun-

try's needs are 250,000 tons per year. On the other hand; 
The price criterion in tenders for companies like ours is the 
price that Mobarakeh Steel oīers on the stock exchange, 
but the company ulƟmately meets 30% of our needs and 
the other 70% must be obtained from the domesƟc mar-
ket or through imports.
• I believe that with double eīort and hard work, we will 
overcome the current diĸcult situaƟon, and in this regard, 
we must have a more and more appropriate interacƟon 
and cooperaƟon with each other.



The Annual General MeeƟng of Sabbanor Mining and In-

dustrial Development Company (Public Joint Stock Compa-

ny) was held on 1 / 6 / 2020 with the presence of more than 
91% of the shareholders in the cultural complex of the Min-

istry of Labor and Social Aīairs, headed by Mr. Mohammad 
Hossein Ghaemi Rad. Mr. Shahab-ud-Din Yasemi and Mr. 
Massoud Babaei were present as observers and Mr. Ali Kiani 
was the secretary of the assembly. AŌer hearing the report 
of the acƟviƟes of the board of directors to the assembly 
by Engineer Mohammad Kalantari; In this meeƟng, the Į-

nancial statements of the company for the Įscal year end-

ing March 20, 2016 were approved. Also, from the proĮt of 
1567 Rials per share, 1210 Rials were divided and Gostaresh 
Sanat Ma'dan va Tejarat (Samat) newspaper was selected as 
the public newspaper of the company, Hoshyar Momayez 
AudiƟng InsƟtute as the main inspector and also Behrad 
Mashhar AudiƟng InsƟtute as the company's subsƟtute in-

spector for Įscal year 2020. Based on the decisions of the 
Assembly, the investment companies of Mining and Metals 
Development, Gol Gohar Mining and Industrial Company, 
Keyhan Network, Shahid Ghandi Manufacturing Factories 
and Iran Mining and Mining Industries Trading Company 
were elected as members of the board for 2 years.
• The net proĮt per share of Saba Noor Mining and Industrial 
Development Company shows 203.68% growth compared 
to the same period last year, which is due to the guidelines 

of the board of directors, the thoughƞul management of full 
management and the eīorts of hardworking personnel of 
this industrial complex. It is important to note that in the Įs-

cal year 2016, the company achieved a net real proĮt of 179 
Rials, the amount of 70 Rials, equivalent to 39.11 percent, 
and in the Įscal year 1396, a real net proĮt of 327 Rials, the 
amount of 180 Rials, equivalent to 55.05 percent. Has di-
vided. It goes without saying that in the Įscal year 2018, out 
of 516 Rials, the net real proĮt was realized, the amount of 
480 Rials was equal to 93.02 percent, and Įnally in the Įscal 
year 2019, out of 1567 Rials, the net real proĮt was realized, 

the amount of 1210 Rials was equal to 77.22 percent and it 
has been divided between shareholders.
• Based on the decisions of the Extraordinary General As-

sembly dated 22/7/2014 and the minutes of the Board of 
Directors dated 11/24/1394, the capital increase of the 
company was from 2,034,422 million Rials to the amount 
of 2,936,422 million Rials (from receivables and cash Ňow 
of 9,000,000) Million Rials) was registered in the Companies 
RegistraƟon Authority on 04/13/2016.
• PoinƟng to the company's performance in the reported 
Įscal year, Engineer Kalantari pointed out: The company's 
operaƟng income increased from 4081 billion rials in 2018 
to 7655 billion rials in 2019, equivalent to 87.57 percent. 
However, gross proĮt grew by 98.96 percent.
He stressed: "The total assets of the company have a growth 
of 47.43% and the debts of the reported Įscal year show an 
increase of 15.24%. Also, the accumulated proĮt of 174.31 
percent and the total shareholders' equity increased from 
5027 billion rials to 8218 billion rials, equal to 63.49 percent.
Kalantari added: "The Įnal reserve of Baba Ali mine is 11 
million tons and the operaƟng license ceiling is 600,000 
tons of magneƟc stone with a grade of 38%." The CEO of 
Sabanour Mining and Industrial Development Company ac-

knowledged: The forecast of the global price of iron ore for 
next year Ňuctuates between 85 and 100 dollars and the 
domesƟc price of iron ore is deĮned based on Khuzestan 
ingots, which from 2011 from about 720 thousand tomans 
to 4 million tomans in The year 2019 has grown. In May of 
this year, the price fell by 4.7 million tomans, of which 23.5% 
was pellet and 16% was concentrate.
Engineer Kalantari added: "The company's products are 
granulated iron ore. In 2016, we had a tonnage of one mil-
lion and 128 thousand tons of producƟon, which reached 
a record of 2 million and 9 thousand tons in 2019, which 
compared to last year we saw 16% growth."
The member of the board of directors of Kenoor reminded: 
in 2016, Sabanour company had experienced sales of 187 
billion Tomans, which in 1398, this sales has been increased 
to 765 billion Tomans, which has increased by 87% com-

pared to 2018.
• The company's mission is to supply and process consum-

ables for the ferrous and non-ferrous metal industries by 
using small and medium mineral reserves for domesƟc and 
foreign markets, as well as providing related technical and 
engineering services. We are commiƩed to using our day-
to-day knowledge to accomplish our mission toward major 
goals.
• Sabanur Mining and Industrial Development Company 
operates in the industry of metal ore extracƟon group (iron 
ore) and its processed products and is ranked sixth among 
the companies operaƟng in this industry considering the 
volume of sales and exports.
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“Kenoor” management had good results for shareholders

%244 increase in proÀt and distribution of 
1210 Rials in cash proÀt



At present, Iranian companies have been able to localize a 

large part of the technology of design and implementaƟon 
of solar power plants with great eīort and implement vari-
ous projects, one of which is “Foolad-e Qaem” Company. In 

the fall of last year, aŌer a tender was held for the installa-

Ɵon and commissioning of Lamerd solar power plant by 
Petro “Farayand-e Karkheh” Company, “Foolad-e Qaem” 

Company won the tender and started its work in November 

2019. As a result, the plant entered the pre-commissioning 

phase and eventually entered producƟon. In order to Įnd 
more about the solar power plant of Lamerd Special Eco-

nomic Zone, as well as the faciliƟes and problems in the Įeld 
of exploitaƟon of renewable energy, we talked to Engineer 
Massoud Montazer Al-Qaem; the contractor for the Lamerd 
Special Economic Zone solar power plant project. We read 

parts of this interview.

• The solar power plant of Lamerd Special Economic Zone 
in the south of Fars province has been built on a 20-hectare 

land in Lamerd Special Economic Zone. AŌer the start of con-

strucƟon of the Lamerd solar power plant by the end of last 
year, it has gone through the stages of installing mechanical, 

electrical and monitoring equipment and reached the pre-

commissioning stage, and now this power plant has entered 

the producƟon stage.
• Due to the fact that solar panels are produced only by one 

factory in the country, we have to import these panels in or-

der to carry out various projects; Unfortunately, customs for-

maliƟes are very Ɵme consuming for these panels to enter, 
and this delay has repeatedly shut down the plant's execu-

Ɵve operaƟons secƟon and delayed the implementaƟon of 
solar power plant projects.

• This area is very suitable for solar power plants in terms of 

size and sunshine, so it is possible to build solar power plants 

and increase the capacity of exisƟng power plants.
• In the past few years, Ghaem Steel Company has been able 

to install and operate Isfahan, Mehriz, Fahraj Yazd and Qom 

solar power plants with mobile panels, each with a capac-

ity of 10 MW, and Hamadan, Mahan, Kerman and TaŌ Yazd 
power plants with Įxed solar panels.
• It is now possible to make full use of domesƟc power in 
the design, implementaƟon and operaƟon of solar power 
plants. Of course, there are all the necessary faciliƟes to use 
the country's capaciƟes in this Įeld, and we hope that this 
issue will be implemented with the support of the oĸcials.

ArƟman Electric Abhar Company with Simka Rad brand, lo-

cated at the entrance of Sharif Abad Industrial Town, was 
established in 2013 and has started producing various types 
of wires and cables for electricity and telecommunicaƟons in-

dustries since the beginning of 2014. Using modern machin-

ery and equipment and using specialized personnel, this com-

pany has been able to produce and supply all kinds of wires 
and cables required in various industries, especially construc-

Ɵon. According to the basic policy of ArƟman Electric Abhar 
Company to produce quality products suitable for global mar-
kets, the implementaƟon of quality systems in various sectors 
including: design, manufacturing, quality control and trade 
has been considered since the beginning of the company's 
acƟvity and ISO 9001 quality management system to It uses 
a comprehensive and conƟnuous form. In order to get more 
acquainted with the acƟviƟes of this company We went to 
Habibollah Ahmadi Abhari the CEO of ArƟman Electric Abhar 
Company and talked to him. We read parts of this interview.
• The company's product porƞolio is very wide and includes 
products such as building wires and cables, precision instru-

ment cables, control cables, coaxial cables, low and medium 
pressure cables, and telecommunicaƟon cables. The ad-

vantage of ArƟman Electric Abhar Company's products is in 
quality, innovaƟon and creaƟvity, and the slogan "quality in 
the light of innovaƟon and creaƟvity" is also wriƩen based 
on this. Another feature of the company's products is the 
modern and unique packaging of goods, which is completely 
unique in its kind.
• The supply of wires and cables required by Iran and the 
countries of the region, increasing the proĮtability of the 
company in the regional markets is one of the major goals 
of the company and we will take Įrm steps to achieve such 
goals.
• Our sales share in the domesƟc market is acceptable and 
in most provinces of the country, we have an exclusive sales 
agency. Of course, the friends of the sales department have 
held talks in other provinces, and thanks to God, we will cover 
these provinces in the very near future.
• The corona epidemic has a negaƟve impact on the enƟre 
world economy and conƟnues to do so. Meanwhile, ArƟman 
Electric Abhar Company has also been aīected by this dis-

ease, and according to the company's Įnancial reports, we 
can say that we have witnessed a decrease of at least 30% in 
the producƟon and sale of the company's products.
• When a country's economy is dependent on producƟon, 
special aƩenƟon should be paid to the country's producƟon 
and industry so that the producer has a proper focus on the 
development of its acƟvity, in which case, we will see an in-

crease in producƟon day by day.

The CEO of Artiman Electric Abhar Company stated

Improving $ 10 million in 
revenue by diversifying 

production

The contractor of the solar power plant in Lamerd 
Special Zone stated

Increasing renewable 
energy production depends 

on granting bank loans 
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The outbreak of Corona this year has created widespread 
restricƟons on travel and similar acƟviƟes, temporarily 
shuƫng down many businesses and puƫng many of them 
in complete closure as the crisis conƟnues. Such a problem 
will create unemployment for a large number of people 
in society, which will lead to social tensions and create a 

general crisis. However, in addiƟon to these consequences 
and threats, Corona's disease has led to greater recogniƟon 
of many new businesses, such as online stores, online taxis, 
medical services, and other online services.
Dr. Shahram Rezaei; Emphasizing the need to use the 
opportuniƟes arising from the outbreak of corona for the 
Įeld of entrepreneurship and turning this threat into an 
opportunity, the member of the board of directors of the 
Science and Technology Park said: "Currently, the Įeld of 
work and entrepreneurship has been transferred from the 
public sector to the private sector, and this sector is looking 
to create jobs by using the appropriate opportuniƟes and 
the created infrastructure, and this is the current trend in 
the world."
A member of the board of directors of the Science and 
Technology Park said that the necessary factors for such a 
change are the existence of technical, human and cultural 
infrastructure, adding: "Although technical infrastructure 
can be created at economic expense; But if the necessary 
cultural infrastructure is not created at the same Ɵme 
as these developments, we will see a kind of unbalanced 
development that will create problems.
"The Ňourishing of new businesses and start-ups depends 
on idenƟfying exisƟng needs at the community level and 
focusing on exisƟng infrastructure and faciliƟes," he said.
Regarding the performance of science and technology 
parks in the country, Dr. Rezaei said: "These parks have 
had a good performance in the Įeld of their missions and 
duƟes aŌer about 20 years of their acƟvity." However, it 
should be noted that science and technology parks, which 

belong to diīerent universiƟes, are not the only factors 
in the growth and development of new technologies and 
businesses; Because they need an intermediary loop called 
innovaƟon hubs to go through them; Investors, investment 
brokers, booming and innovaƟve funds, as well as venture 
capitalists, work together to idenƟfy needs with business 
plan design experts and industrial entrepreneurs to create 
new businesses.
He pointed to the provision of capital for the development 
of new businesses and added: "This issue depends on 
the appropriate design, and if it is realized, it is possible to 
provide capital in diīerent ways."

The member of the board of directors of Science and 
Technology Park emphasized

 Development of startups 
with the participation of the 

private sector

Insurance Company "Ma" has so far been able to achieve an 
eĸcient posiƟon among insurance companies by using eĸ-

cient human resources as well as using specialized experts in 
the insurance industry. Looking at the "Ma" insurance man-

agement acƟviƟes, we Įnd that the company has seen good 
growth and opƟmal porƞolio composiƟon, diversiĮcaƟon of 
investment porƞolios, investment in investment funds and 
debt securiƟes. To Įnd more about the company's acƟviƟes, 
we went to Hojjat Baharifar the CEO of "Ma"  Insurance Com-

pany and talked to him. We read parts of this interview: 
• Due to the economic crisis of the last few years, the inten-

siĮcaƟon of internaƟonal economic sancƟons, the signiĮcant 
growth of inŇaƟon, the decrease in bank interest rates and 
also the problems of the foreign exchange system in the coun-

try, market economic paƩerns have changed and investment 
goals and strategies have changed. Therefore, it is necessary 
to provide the necessary ground for opƟmizing investments 
by anƟcipaƟng the current situaƟon and crisis.
• "Ma" Insurance Company, in order to protect the invest-
ments made, take advantage of the current situaƟon and 
opƟmize investments, at appropriate Ɵmes by providing the 
necessary measures and careful and eīecƟve planning, has 
opƟmized the investment porƞolio, which leads to opƟmal 
returns in It is the year 2019 and this year.
• According to the plans made in 2019, investment in stocks 
during the last year, increased more than 5 Ɵmes and the to-

tal price of stock porƞolio increased from 974 billion rials at 
the beginning of 2019 to 5291 billion rials at the end of 2019, 
which in Taking into account the market value of investments, 
the surplus value of the stock porƞolio at the end of 2019 was 
2352 million Rials, which has naturally increased due to the 
market return during the Įrst two months of this year and the 
opƟmal composiƟon of the company's porƞolio. Therefore, 
opƟmizing the porƞolio and focusing the porƞolio of assets 
on basic stocks, has increased and increased the return on 

the porƞolio and has led to a signiĮcant increase in invest-
ment income in stocks, compared to previous years. The net 
return of more than 130% of the stock porƞolio in 2019 indi-
cates the very favorable performance of investment in stocks.
• In order to make the most of the growth of the stock mar-
ket index, invesƟng in the best mutual funds "joint" and "in 
stocks" has been on the company's agenda since 2018 and 
was strengthened in 2019, which had a good return for the 
company and more than expected in 2019 budget.

The CEO of "Ma" Insurance Company announced

5-fold increase in equity 
investment in 2019



INVESTMENT
World of

    W
or

ld 
of

 In
ve

అm
en

t
N

o
 4

3
  J

u
ly

 2
0
2
0

With the end of 2019, it was decided that Sarmad Insur-
ance Complex with the presence of Gholamreza Soleimani; 
The Director General of Central Insurance will unveil his 
new services and systems; But with the outbreak of Corona 
disease, all transacƟons were disrupted and Sarmad Insur-
ance Managers promised to unveil the Insurance Project 
EvaluaƟon System, Sarmad Web App and the 1516 Call 
Center in June.
The insurance project evaluaƟon system is a unique and 
unique measure in the insurance industry and even among 
businesses that execuƟves of Sarmad CollecƟon have been 
able to implement their winning card among compeƟtors, 
which was praised by the Director General of Central Insur-
ance. This system, which is the product of two years of hard 
work and eīort in the Įeld of R&D and informaƟon tech-

nology of Sarmad Insurance Company, is so important that 
an important part of the speeches of Dr. Soleimani, General 
Manager of Central Insurance and managers of Sarmad 
CollecƟon, was unveiled at , Sarmad web applicaƟon and 
call center 1516 ».
• Dr. Kateb; The chairman of the board of directors of the 
insurance industry called the system the "Įrst" in the in-

surance industry, adding that the system is responsible for 
analyzing tenders; So that even the representaƟve himself 
can get the composiƟon of the project porƞolio by placing 
the number of insurers and insurance policies.
• Jaber Tavan; The director general of Sarmad's program-

ming and informaƟon technology program said that the 
system is the product of the acƟviƟes of the young Sarmad 
Insurance forces, whose average age is under 30. He said 
that unconvenƟonal rates in the insurance industry made 
Sarmad's managers look for a single formula. Be acceptable 
to all parƟes, including shareholders and stakeholders; That 
is, to Įnd a way to get beƩer Įnancial statements.
• Dr. Gholamreza Soleimani; AŌer hearing the explanaƟons 
of Sarmad's managers, the General Director of Central In-

surance praised this system and deĮned it in the Įeld of 
risk management and said: "Among the three services 
unveiled, the tender analysis system is a very appropriate 
measure that we call it risk management."
The most important job of the insurance industry is risk 
management, and you have actually set up a risk manage-

ment center that can be used to provide services to banks, 
stock exchanges and all businesses in the country.
He, who gave high marks to the system designed by Sar-
mad, added: "This system, by obtaining the technical rate, 
manages the risk and, on the other hand, determines the 

proĮt of the project."

Parsian Insurance Company (General Joint Stock Company) 
as the largest general private insurance company in the coun-

try with more than 4 thousand billion Rials capital, relying on 
reputable shareholders, has a sales network and payment of 
extensive damages including 61 branches and about 2000 ac-

Ɵve agencies throughout the country. This company provides 
the best services in all Įelds of property, personal, liability and 
engineering insurance, including about 80 diīerent types of 
insurance products and with conƟnuous presence among the 
top 100 companies in the country from the Įrst year of acƟvity 
and gaining 72nd place in this list in the latest evaluaƟon. 
Parsian Insurance ranks as a Įnancial asset based on the assess-
ment of the Central Insurance of the Islamic Republic of Iran, 
by increasing producƟvity, improving processes and customer 
saƟsfacƟon and, consequently, obtaining cerƟĮcates, awards 
and statues of domesƟc and internaƟonal pride and with a bril-
liant history of serving a large group of customers. It is real and 
legal. The company also has the highest acceptance ceiling for 
domesƟc insurers among private insurance companies, whose 
licenses were recently extended by the Central Insurance.
In the Įeld of liability insurance; The company has special dis-
counts for high-risk guilds acƟve in the context of the preva-

lence of coronary heart disease, especially in the medical staī 
of the country, the details of the plans are as follows:
• Providing special discounts in the special sale plan of high-risk 
guilds for the buyers of the employer's civil liability insurance 
policy towards employees and third parƟes in order to honor 
and saƟsfy customers due to the prevalence of corona disease.
• Providing discounts in the special sales plan for professional 
civil liability for supervising, designing and calculaƟng engineers 
in order to support the country's Society of Engineers
Also, in the Įeld of Įre insurance, Eid-to-Eid sales insurance fes-
Ɵvals of Parsian Insurance are being implemented, which will 
provide very suitable faciliƟes and discounts for customers. In 
this regard, the company has considered special discounts for 
its new customers in Įre insurance between Fater and Ghor-
ban holidays. Among the beneĮts of the Eid to Eid plan are Įre 
insurance, a 40% discount on Asa coverage rates, and conse-

quent risks.
In the Įeld of life and investment insurance, due to the Corona 
crisis and the saƟsfacƟon of customers and insurers, Corona 
disease treatment coverage has been provided. In this regard, 
Parsian Insurance Company undertakes to compensate all 
health and life insurance policyholders who have special dis-
ease coverage to cover medical expenses in case of coronary 
heart disease up to the limit of coverage for speciĮc diseases.

Parsian insurance; A reliable 
and trustworthy reference for 

businesses

5

Sarmad Insurance 
Company unveils three new 

services for customers
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Increasing the capital of 
Pasargad Insurance Company 

from accumulated proÀt
• Pasargad Insurance has so far been successful in maximiz-

ing wealth creaƟon for its shareholders and its net proĮt of 
593 billion Tomans and its distribuƟon of 102 billion Tomans 
among shareholders, points to the value-based manage-

ment of Pasargad Insurance, which emphasizes maximizing 
shareholders' proĮts. On the other hand; The combinaƟon of 
Pasargad Insurance's porƞolio and the signiĮcant share of life 
insurance in the company's insurance porƞolio, which is up 
to about 63%, has led to long-term management planning 
and aƫtudes with a stable and secure income approach for 
stakeholders.
• The Įnancial balance sheets of Pasargad Insurance show 
that the strategy of this collecƟon is based on a long-term ap-

proach and achieving compeƟƟve advantages; So that aŌer 
14 years of operaƟon of this complex and despite the inŇa-

Ɵon and inŇamed business and economic environment of 
the country due to the sancƟons that industry companies are 
suīering from, Pasargad Insurance is in the most compaƟble 
with its surroundings and relies on new resources are always 

created in this collecƟon based on resources and competen-

cies.
• Pasargad Insurance Company in the Įscal year 2019 with 
the issuance of more than 5 million and 585 thousand insur-
ance policies produced more than 32.685 billion rials insur-
ance premiums, which shows an increase of 42 percent com-

pared to last year. Also, the amount of damages paid by this 
company in 2019 was more than 9.289 billion Rials, which has 
increased by 24% compared to last year.
• Pasargad Insurance, with a 63% share in life insurance and 
37% in non-life insurance, has been able to achieve its goal of 
comprehensive planning to achieve the right combinaƟon of 
porƞolios in personal, property and liability insurance.
• The very good recepƟon of diīerent members of the society 
from life insurance and providing the future of the company 
conƟnued in the reported year and had a very good growth, 
so that from 3,523,000 the insurance policy issued unƟl the 
end of 2018 to more than  4,642,000 insurance policy that 
issued by the end of 2019.
• In 2019, following the measures taken in previous years, 
in order to develop and complete the sales network, Rasht 
branches (individuals), Janatabad and specialized branch of 
life insurance and supply of AƟeh Kooh Noor were launched 
and the number of branches reached 85 by the end of 2019. 
• At the end of the reporƟng year, 2.789 million public rep-

resentaƟves in 31 provinces and 458 ciƟes cooperated with 
the company, which is more than 3% more than the previous 
year.
• Success in obtaining a commendaƟon plaque of the 10th 
NaƟonal Award of Iranian Financial Management based on 
good and worthy performance in the Įelds of Įnancial man-

agement, Įnancial and economic transparency.

“Saman” Insurance went 
beyond the borders of Iran

The Įrst overseas branch of Saman Insurance Company 
in Iraq was set up to facilitate economic relaƟons be-

tween the two friendly and neighboring countries of 
the Islamic Republic of Iran and Iraq.
From now on, Saman Insurance Company will provide 
insurance coverage for the export of goods and ser-
vices to the economic acƟvists present in this country, 
which has started in order to solve the problems of Ira-

nian companies operaƟng in the Iraqi market. Not to 
menƟon that the goods sent by exporters to the world 
market for export are covered by export insurance and 
all exporters of goods will need this insurance policy. 
It is worth noƟng that export goods are oŌen threat-
ened by the risks that occur in customs, ports, or during 

shipping, and the purchase of valid insurance coverage 
can play a key role in resolving these problems. Also, 
the process of issuing travel insurance policies for Ira-

nian tourists and pilgrims entering this country will be 

started by Saman Insurance Company. By establishing a 
branch in this country, the company has designed and 

implemented one of the most important infrastruc-

tures for supporƟng exporters of goods and technical 
and engineering services in the Iraqi market.
The branch of Saman Insurance Company in Iraq, oĸ-

cially known as “Saman LeƩamin” Company, has oĸ-

cially started its acƟviƟes and by creaƟng its network of 
oĸces in diīerent ciƟes of this country, it is possible to 
issue various types of insurance policies and evaluate 
and pay damages directly throughout Iraq. By providing 
insurance plans in accordance with the condiƟons of 
Iraq, it has provided the ground for the development of 
commercial acƟviƟes with minimal risk and safe exports 
for traders and economic acƟvists more than before.
The company is ready to provide specialized insurance 
and economic advice to the applicant groups and proj-
ects in order to support exports and minimize the prob-

lems in trade, as well as to facilitate civil and industrial 
acƟviƟes in Iraq.
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Iran Insurance Company, as the founder of the country's 
insurance industry in its ups and downs history and espe-

cially during the holy defense, oppressive sancƟons and 
unforeseen events in recent years by giving priority to so-

cial responsibility, duƟes and professional responsibiliƟes 
with the macro policies of the Islamic Republic Iran has co-

ordinated and now, in criƟcal historical circumstances, the 
Supreme Leader's emphasis on the leap of producƟon has 
been his guide and in order to realize, accompany and sup-

port the leap of producƟon, which guarantees the coun-

try's independence, he has designed special insurance 
coverages for the producƟon and industry sector. As well 
as relying heavily on risk management and knowledge ad-

vancement to prevent accidents and transfer their experi-
ences to hard-working entrepreneurs, use the company's 
full capacity in the technical, educaƟonal, Įnancial and op-

eraƟonal sectors of the extensive sales network and skilled 
and honest representaƟves across the country, in order to 
be able to play its role more than before in the Įeld of eco-

nomic warfare and dealing with unfair sancƟons.
In this regard, the main technical programs of Iran Insur-
ance Company will be as follows:
1- CreaƟng premium payment faciliƟes in installments and 
oīering special discounts for all types of Iranian product 
manufacturers, including industrial, commercial, food, 
chemical and similar in the Įelds of Įre insurance, do-

mesƟc and internaƟonal transportaƟon, product liability 
insurance, credit sales insurance (Within the framework 
of RegulaƟon 51 of the Supreme Insurance Council) and 
other cases, are the most important insurance policies of 
Iran Insurance Company to support producers and leap of 
producƟon.
- Another preparaƟon of Iran Insurance Company is to 
support the producƟon of agricultural sector and the 
execuƟve operaƟon of insurance plan for accidents and 
epidemic diseases of large livestock with the unveiling of 
the plan in April 1999, its supply operaƟon has started and 
various insurance coverages by Iran Insurance Company in 
the agricultural sector are provided.
-The fourth phase of Iran's insurance programs includes 
several secƟons, including cooperaƟon and partnership 
with Central Insurance in order to implement ArƟcle 9 of 
the Law on Maximum Use of ProducƟon and Service Ca-

pacity and Support of Iranian Goods approved on May 6, 
2017 in the Įeld of establishing guarantee insƟtuƟons. ) 
As well as injecƟng the necessary Įnancial resources from 
the sources and reserves of Iran Insurance to the manu-

facturing companies through the stock exchange.

“Iran” Insurance Company; 
Support domestic producers to 

make production leaps

The Supreme Leader's special strategy for choosing a name 
for many years has focused not only on economic issues, but 
also on the need to maintain peace of mind and improve the 
living standards and well-being of all members of society. Ob-

viously, the insurance industry considers itself one of the main 
audiences of its messages, because in addiƟon to being pres-

ent in the capital market and the Įeld of entrepreneurship, it 
also plays a key role in maintaining security and economic sta-

bility. In the following, you will get acquainted with the most 
important programs of the insurance industry to realize the 
slogan of producƟon leaps, which, of course, are just some 
of the ongoing acƟviƟes. Undoubtedly, the insurance indus-

try watchdog and insurance companies will do their best to 

fulĮll this entrepreneurial and development-oriented slogan 
of this year.
Establishing the necessary mechanisms for the supply of 

guarantees required by the producƟon sector by guaran-

teeing insƟtuƟons
Pursuant to the provision of paragraph (a) of ArƟcle (9) of the 
Law on Maximum Use of the ProducƟon and Service Capacity 
of the Country and ProtecƟon of Iranian Goods, the Central 
Insurance of the Islamic Republic of Iran, in cooperaƟon with 
relevant agencies and experts, is draŌing With the approval 
of this regulaƟon in the government, it is possible to establish 
and operate guarantee insƟtuƟons in various Įelds to provide 
guaranteed services to the country's producƟon sectors.
Development of credit insurance to cover the risk of credit 

sales of domesƟcally produced goods
The supply of insurance coverage for the credit sale of do-

mesƟcally produced goods (credit insurance) increases the 
demand for domesƟc products and, to some extent, increas-

es the compeƟƟveness of domesƟc producers with foreign 
goods, in which case, domesƟc producƟon Ňourishes. Cur-
rently, this insurance product is oīered by insurance compa-

nies. The only problem with this is the credibility of the appli-
cants for the Moral Hazard problem, which requires greater 
cooperaƟon beyond the insurance industry due to its wide 
range of issues.
Develop product quality insurance coverage and other re-

sponsibiliƟes related to the manufacturing sector
Increasing insurance coverage for product quality and other 
employer responsibiliƟes towards third parƟes, including em-

ployees, customers, government, etc., has led to the develop-

ment of the purchase of this type of insurance by manufac-

turing acƟvists and it indirectly will play, a signiĮcant impact 
on producƟon leap.

The actions of the insurance industry 
to realize the leap of productionMohammad Rezaei; Managing Director of “Iran” 

Insurance Company
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The Secretary General of the Iranian 
Insurers' Union proposed

Facilitate the business 
environment for the growth 

and development of the 
insurance industry

The date of establishment of the Iranian Insurers' 

Union dates back to 1937. Pursuant to ArƟcle (9) of 
the Cabinet of Ministers Decision dated 26 October 

1937, foreign insƟtuƟons operaƟng in Iran must ac-

cept membership in the Iranian Insurers' Union. The 

rules of procedure of this union will be approved by 

the Ministry of Commerce. With the establishment of 

Iranian insurance companies in the 1950s, the need 

for a syndicate became greater, and for this reason, in 

1961, insurers came together and negoƟated for more 
syndicate acƟvity. Therefore, according to the last part 
of ArƟcle 9 of the Cabinet's approval leƩer, the syn-

dicate's statute was prepared in 1963 and approved 

by the Ministry of Economy. Finally, aŌer many years 
of eīorts, this syndicate, together with the managers 
of 11 acƟve insurance companies in the country, was 
formed on March 2, 1966 and began its acƟviƟes. In 
order to get more acquainted with the acƟviƟes of this 
syndicate to Seyed Mohammad Karimi; We have gone 

to the Secretary General of the Iranian Insurers' Union 

and talked to him, we read parts of this interview.

• The objecƟves of this syndicate include: protecƟon 
of legal and professional rights, professional and trade 

union members of the syndicate in relevant organiza-

Ɵons and authoriƟes, eīorts to develop professional 
ethics and development of cooperaƟon between 
members, eīorts to insƟtuƟonalize professional ethics 
and behavior. In the insurance industry, as well as ef-

forts to develop and promote insurance culture in the 

country and help improve the rules and business envi-

ronment of the insurance industry.

• As inŇaƟon and exchange rates rise, the value of the 
capital pledged by insurance and, consequently, the 

nominal price of insurance policies increases; For this 

reason, this will lead to the growth of per capita pro-

ducƟon premiums of each insurance policy, especially 
in property and liability insurance policies; However, 

due to the increase in the unemployment rate in the 

country, the increase in premium rates is limited.

• The main impact of sancƟons in the current situa-

Ɵon; It is related to the Įeld of reliance; So that in the 
absence of sancƟons, it would be possible to transfer 
the risk abroad, in which case the management and 

compensaƟon of this risk should be done from within, 
which would lead to the accumulaƟon of risk in the 
country.

      The heavy and criƟcal volume 
of energy consumpƟon in the 
country has been criƟcized by 
economic, energy, social, health 

and environmental experts and 

even poliƟcal experts from vari-
ous dimensions. Currently, the 

annual growth of energy consumpƟon in our country is 
criƟcal, and this issue causes serious crises and subse-

quent challenges. These consequences are enormous, 

including the current severe injusƟce in the beneĮt of 
the community from hidden energy subsidies, the heavy 

burden of 83 million hidden subsidies, the loss of eco-

nomic opportuniƟes by burning, and so on. Loss of en-

ergy in unproducƟve sectors, impossibility of planning 
and achieving sustainable export goals in the Įeld of en-

ergy and loss of export opportuniƟes and even the cur-
rent customer )Turkey( in the natural gas sector as well 

as energy crisis and annual crisis intensiĮcaƟon and thus 
predict the need Imports and dependency risk. Such as 

the direct and indirect increase in fuel smuggling and the 

existence of some "export sales in the form of exports" 

with the advantage of subsidized energy, air polluƟon 
crisis: premature death of 27,000 people annually and 
exacerbaƟon of diseases with high health costs. Improv-

ing eĸciency, producing low-consumpƟon products, re-

newable energy, the unfavorable situaƟon of the "energy 
intensity" index and its worsening with the "vicƟmizaƟon 
of industry every year" and also the lack of socio-eco-

nomic context for the general reform of tariīs.
ConƟnuaƟon of the current situaƟon; In other words, 
the conƟnuaƟon of high energy consumpƟon will face 
our country with several major challenges, including 

the intensiĮcaƟon of the government's annual budget 
deĮcit, inŇaƟon intensiĮcaƟon and stagŇaƟon, negaƟve 
economic growth, liquidity crisis, increasing social injus-

Ɵce, and the Gini coeĸcient index. Therefore, we need 
appropriate decisions in this area. There is a consensus 

that the current situaƟon cannot be tolerated and that 
eīecƟve soluƟons must be found. Obviously, every strat-
egy and acƟon has posiƟve and negaƟve eīects and con-

sequences, and must be properly evaluated based on 

speciĮc indicators and criteria.
The most ideal form of equitable distribuƟon of subsi-
dies is in the form of "Equal Energy Subsidy Credit Card", 

which can, to the fullest extent possible, beneĮt all peo-

ple from an equal and fair level of subsidies and encour-

age all groups to manage consumpƟon or use renew-

able energy. Given the current situaƟon, including low 
levels of social trust and poor management of inŇaƟon 
control, society does not tolerate new inŇaƟonary costs 
and shocks. However, by "reforming the tariī structure" 
based on the IBT model, it is possible to reduce the cur-

rent injusƟce and take a step towards making the hidden 
subsidy fairer.

The need to prevent 

energy wastage
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Desert greening depends on 

the allocation of credit
The increase in populaƟon in 
the country has led to a rapid 

increase in demand for agricul-

tural and livestock products, the 

area under culƟvaƟon has also 
increased, and as a result, veg-

etaƟon has been destroyed and 
pastures have been destroyed due to grazing. This adverse 

phenomenon has already aīected about one-fourth of the 
world's area and destroyed more than 70 percent of the 

world's rangelands. If the current situaƟon conƟnues for 
the next 25 years, food producƟon will drop by 12 percent 
internaƟonally, while with the world's populaƟon increas-

ing over the next 10 years, food demand will increase by 

50 percent, energy demand by 45 percent and water by 30 

percent. Therefore, it is necessary to upgrade and increase 

the area under culƟvaƟon to meet this demand, at the rate 
of 175 to 220 million hectares. In addiƟon, a 100 percent 
increase in agricultural producƟon in developing countries, 
including Iran, in order to meet the food needs of its people 

is an unavoidable necessity, as exisƟng sales staƟsƟcs point 
to the need to pay aƩenƟon to deserƟĮcaƟon.
There are 32.5 million hectares of desert in Iran, 20 million 

of which are wind erosion, of which 7 million hectares are 

criƟcal of the country's deserƟĮcaƟon centers and 3 million 
hectares are among the main crisis centers that produce 

dust and quicksands and desert greening measures must 

be taken quickly in these areas. In addiƟon, 100 million 
hectares of the country's land are exposed to deserƟĮca-

Ɵon, of which 43.7 million hectares, regardless of vegeta-

Ɵon, are considered as desert ecosystems.
Understanding the serious situaƟon in Iran in this regard, 
measures to eliminate deserƟĮcaƟon have been on the 
agenda of the country's oĸcials since the early 1970s. 
Based on these experiences, the NaƟonal AcƟon Plan to 
Combat DeserƟĮcaƟon and Reduce the Dry Eīects of the 
Year, using the latest research and research achievements, 

in a 20-year perspecƟve; Prepared and arranged. In order 
to achieve the goals of this project, 12 large projects have 

been implemented so far to combat wind erosion and 

more than 2 million hectares of desert forest have been 

planted, 8.4 million hectares have been sown and about 

300,000 hectares have been stabilized with mulch.

Given the valuable experience of our country in combaƟng 
deserƟĮcaƟon, as well as academic research and imple-

mented projects, Iran is currently one of the leading coun-

tries in the Įght against deserƟĮcaƟon, but unfortunately, 
important projects in this regard suīer from lack of funding. 
ConƟnuing this problem, it will be impossible to achieve 
the goals set out in the Sixth Development Plan in the Įeld 
of desert greening. Therefore, considering the importance 

of this sector in achieving sustainable development and 

also increasing the power and food independence of the 

country, it is necessary for government oĸcials to take the 
necessary measures to Įnance this great naƟonal program.

Tax reform; The Àrst step of the 11th 
parliament

In the last months of the tenth 

parliament, the review of the 

budget bill for 2020 was handed 

over to the 11th parliament due 

to the outbreak of Corona. In this 

bill, the government's tax rev-

enues with a signiĮcant growth 
compared to the previous year, 180 thousand billion 

tomans has been predicted, which is evaluated by many 

economic experts beyond the real capacity of diīerent sec-

tors of the country's economy. On the other hand, our coun-

try's economy, like other countries in the world, faced a cri-

sis that disrupted all previous calculaƟons. The outbreak of 
Coronavirus has led to widespread restricƟons and closure 
of many businesses. This crisis conƟnued in the last months 
of winter and throughout the spring of 2020 with diīerent 
intensity and weakness, which caused a lot of damage to 

many diīerent economic sectors and reduced the proĮt 
and income of these sectors; Therefore, the tax receivable 

should be reduced in proporƟon to this reducƟon. Accord-

ing to experts, if Corona's impact on jobs is limited to spring 

only, in the most opƟmisƟc case, of the 180,000 billion 
tomans of revenue provided by taxes in this year's budget 

law, only 140,000 billion tomans can be collected. Given 

this great crisis most likely, will conƟnue unƟl the end of the 
summer, it is necessary for the 11th parliament to reduce 

tax revenues in its budget bill.

The most important ways for the 11th parliament to amend 

tax laws can be divided into two important parts, the Įrst 
of which is tax exempƟons and exempƟons for producƟve 
acƟviƟes and businesses that have been damaged by the 
corona or whose acƟviƟes have been seriously hampered. 
Also, the second part of the tax policies of the parliament 

can be the emphasis on tax collecƟon from unproducƟve 
acƟviƟes. for example; The acƟon of the parliament in or-
der to collect taxes from vacant houses can be considered 

as a proper funcƟon; However, the proper implementaƟon 
of this law requires the NaƟonal Tax and Housing System 
to provide informaƟon to the NaƟonal Tax AdministraƟon, 
which has not been done so far. On the other hand; There 

are also whispers about taxing people's acƟviƟes and in-

come from the stock market; But re-taxing stocks has detri-

mental economic eīects and is against the general policies 
of the system.The government currently has a good income 

from the stock market, stock sales and tax collecƟon, and 
the enactment of new tax laws in this area will lead to dis-

rupƟon in the country's capital market, and the exisƟng li-
quidity will leave this important market and enter markets 

such as gold or Foreign currencies. If the emphasis on tax 

collecƟon from the capital market is jusƟĮed by the fact that 
some in this market have earned huge sums of money by 

speculaƟon, it is necessary to exempt the IPOs from taxes; 
This is because the primary market is one of the most im-

portant tools for companies to provide the desired Įnancial 
resources for producƟon, and the imposiƟon of this tax will 
create addiƟonal problems for producers.
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World of Investment
Experience of an Original 

 Opportunity
Iran, with its long hi໨ory of early civilization; having the world’s 
second bigge໨ gas reserves, diverse mines, rich hydrocarbon 
resources, a four season country, 1.7 million square kilometers 
in aria, population of more than 80 million, and kind and hospi-
tality people has always considered as a ໨rategic and big mar-
ket in the middle ea໨ by di໤erent manufacturing, indu໨rial, 
and service companies.In the meantime, companies have suc-
ceeded to attend in this important market whose have used 
the noti¿cation and advertising capacities in the proper man-

ner with the ໨yle of Iranian audiences as well.
“World of Inve໨ment” magazine is one of the mo໨ e໤ective 
magazines in Iran’s economy ¿eld which has tried to introduce 
inve໨ment opportunities in various sectors  of manufactur-
ing, indu໨ry, tourism, trading, services and etc. by utilization 
viewpoint  of  senior executives, managers, university profes-
sors and experts  according to a new attitude. This approach 
is considered by the business owners, chambers of commerce 
and foreign embassies thankfully.
 Currently, this monthly magazine is published in six separate 
sections and on the ¿r໨ of every month included:
1 Energy sector includes oil, gas, petrochemical, power plant 
and up໨ream and down໨ream indu໨ries.
2 Indu໨ry sector covers the subjects of all manufacturing and 
indu໨rial companies in di໤erent ¿elds.
3 Capital market sector evaluates the late໨ developments in 
the ¿eld of securities, the bank, insurance and macroeconomic 
policies of the monetary and ¿nancial markets.
 4 Macroeconomic economy sector reÀects the viewpoints of 
experts in addition to decisions and actions of Iranian execu-

tives about the implementation of microeconomic and macro-

economic policies of the country.
5 Opportunities and challenges of the inve໨ment around a 
business is evaluated exclusively in the special records section 
in each issue.  
6 In the readings section of the magazine, intere໨ing dome໨ic 
and foreign content is also published on those individuals who 
have gained special success in their business or production.
Hence we are proud to invite you cooperating us by providing 
information or insert advertising.

Contact Us

Add: Unit 3 , No 27, Marzban Nameh Alley, Sha-

hid Mofatteh Ave. Tehran,Iran  
Zip Code:15875-8915

Tel:+9821 -88864842   Fax:+9821 -88864786

Web Site: http://dsg-m.ir  E-mail: d.sarmayeh@gmail.com
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The Secretary General of the Iranian Insurers’ Union proposed

Facilitate the business environment 
for the growth and development of the 
insurance industry

The member of the board of directors of Science and 
Technology Park emphasized

Development of startups with the 
participation of the private sector

Managing Director of Lamerd Special Economic Zone

Golden opportunity to invest in Iran’s 
aluminum industry

Managing Director of “Iran” Insurance Company

Iran” Insurance Company; Support domestic 
producers to make production leaps

The CEO of “Ma” Insurance Company announced

-5fold increase in equity 
investment in 2019

The CEO of Artiman Electric Abhar Company stated

Improving $ 10 million
in revenue by diversifying 
production

“Kenoor” management had good results for shareholders

244% increase in proÀt and 
distribution of 1210 Rials in 
cash proÀt
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Morteza Faghani, member of Tehran Chamber of Commerce

Facilitate the investment 
process; Priority for the 
Eleventh Parliament
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